	CRUCES
	ESTRATEGIAS

	F1 O2, F4 O8, F4 O13
	Diseñar un plan de alianzas estratégicas con instituciones públicas y privadas

	F1 O13, F6 O3, F7 O13, F12 O2, F14 O14
	Diseñar un plan de marketing empresarial

	F1 O14, F6 O2
	Mantener convenio de prestación de salud urológica con el gobierno

	F4 O4, D4 O4
	Optimizar el plan de precios institucional

	F5 O11, D4 O8
	Optimizar el plan de negociación con los proveedores

	F7 O14, F12 O14
	Fortalecer el servicio médico y diagnóstico urológico

	F9 O12
	Diseñar un plan de selección de personal

	F10 O11
	Elaborar procesos de selección de nuevos proveedores

	F10 O14
	Incrementar la rentabilidad de la clínica en un 5%

	D1 O9
	Mantener el convenio de prestación de salud con el IESS en el área urológica

	D4 O13
	Diseñar planes de coberturas clínicas

	D6 O4, D6 O13
	Diseñar manual de procesos y procedimientos empresarial

	D8 O11
	Diseñar un programa de ejecución presupuestaria

	F1 A1
	Desarrollar un plan de cobertura profesional para los funcionarios de la clínica

	D5 A1
	Diseñar el departamento de Archivo General



