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RESUMEN

La industria textilera alcanzé sus mayores logros productivos a mediados de
la década del 50 del siglo pasado, etapa en la que se consolido el uso del
algodén como principal tejido en la elaboracién de textiles, tal situacién
propicié un incremento significativo de la economia interna, asi como una
presencia importante de los productos textiles en el mercado interno e
internacional, siendo los mismos ampliamente demandados en Panama,
Peru, Colombia y Venezuela. Cabe destacar que las pymes del sector textil
del Distrito Metropolitano de Quito mantuvieron un crecimiento sostenido y
sustentable por casi 5 décadas, hasta que a finales de la década del 90 como
consecuencia de la aguda crisis econdémica que afectoé a todos los sectores
productivos del pais, el sector textilero se vio significativamente afectado
disminuyendo su capacidad productiva de modo que textiles provenientes de
otros paises como la India y China de menor calidad pero a menores precios
ocuparon la mayor parte del espacio econémico interno. Desde la primera
década del presente siglo las pymes del sector textil del Distrito Metropolitano
de Quito han disminuido su produccion como resultado directo de la
incapacidad de producir textiles a menores costos que los importados,
situacion que deja de manifiesto que la actual tendencia de consumo en el
mercado interno se inclina a la adquisicion de productos mas econémicos y
de menor calidad. Debe tomarse en cuenta que los niveles de importacion de
textiles ecuatorianos poseen sus niveles historicos mas bajos, de modo que
han logrado mantener su flujo de importacion aquellos textiles de valor cultural
elaborados generalmente con técnicas tradicionales, evidenciandose la
perpetuaciéon de la tendencia del control del mercado textil interno a partir de
importacion de paises como China y Pakistan.
PALABRAS CLAVE:

e DESACELERACION ECONOMICA

e PRODUCTIVIDAD

e TASA DE DESEMPLEO

e MERCADO

e PEQUENAS Y MEDIANAS EMPRESAS
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ABSTRACT

The textile industry achieved its greatest productive achievements in the
middle of the 50's of last century, a stage in which the use of cotton was
consolidated as the main textile fabric, which led to a significant increase in
the domestic economy. As an important presence of the textile products in the
domestic and international market, being the same widely demanded in
Panama, Peru, Colombia and Venezuela. It should be noted that SMEs in the
textile sector of the Metropolitan District of Quito maintained a sustained and
sustainable growth for almost 5 decades, until at the end of the decade of the
90 as a consequence of the acute economic crisis that affected all the
productive sectors of the country, The textile sector was significantly affected
by decreasing its productive capacity so that textiles from other countries such
as India and China of lower quality but at lower prices occupied most of the
domestic economic space. Since the first decade of this century, SMEs in the
textile sector of the Metropolitan District of Quito have decreased their
production as a direct result of the inability to produce textiles at lower costs
than imported ones, a situation that shows that the current consumption trend
in Internal market is inclined to purchase cheaper and lower quality products.
It should be taken into account that Ecuadorian textile import levels have their
lowest historical levels, so that they have managed to maintain their import
flow, those textiles of cultural value usually elaborated with traditional
techniques, evidencing the perpetuation of the trend of market control

Domestic textile imports from countries such as China and Pakistan.

KEYWORD:
e ECONOMIC DECELERATION
e PRODUCTIVITY
e UNEMPLOYMENT RATE
e MARKET
e SMALL AND MEDIUM BUSINESSES



INTRODUCCION

Importancia del problema
El Ecuador es una nacion en proceso de desarrollo con sector comercial
donde prevalecen las pequefias y medianas empresas las mismas que

sustentan la economia el pais.

El gobierno actual del pais ha propuesto y llevado a cabo politicas
nacionales que se dirigen a incentivar el crecimiento de las pequefa y
medianas empresas nacionales, para que de esta manera este grupo
empresarial se convierta en una de las principales fuentes de empleo y riqgueza
nacional. Segun datos del (Banco Central del Ecuador, 2016), la tasa de
crecimiento de la economia ecuatoriana en el afio 2012 fue de (5,2%); en el
afio 2013 (4,6%) y en el afio 2014 fue de (4,0%).

Sin embargo en el Ecuador esta surgiendo un decrecimiento de acuerdo
a lo expresado por el gerente del Banco Central del Ecuador Diego Martinez
en una entrevista para diario el Universo indica que la economia ecuatoriana
en el afio 2015 tuvo un reducido crecimiento de 0,4%, el mismo que se deberia
a los bajos precios del petrdleo en la ultima temporada otros factores para el
decrecimiento de la economia ecuatoriana serian las restricciones impuestas
por el gobierno central a la inversion extranjera y a la salida de divisas y el

fortalecimiento y revalorizacion del dolar en el mercado internacional

Esta situacion ha afectado de manera importante a las PYMES, puesto
que se trata con pequefias y medianas empresas las mismas que representan
un 80% de los negocios y que tienen bajo su cautela la generacion de empleo
y el desarrollo econdmico del pais en este dato radica la importancia de la

investigacion presente.

Segun el grupo ENROKEE en su estudio de Estrategias de crecimiento

empresarial las PYMES nacionales son aproximadamente:



El 90% de las unidades productivas y comerciales formales

Cubren el 60% de las fuentes de empleo

Y se han convertido en la fuente generadora del 95% de los servicios o

productos que un ciudadano consume de manera diaria.

Uno de los sectores mas afectados por la desaceleracion del pais es el
sector textil, segun (Ramirez, 2013)en su libro titulado “La Economia del siglo
XXI” expresa que uno de los principales problemas de las empresas textiles
del Distrito Metropolitano de Quito radica en la inexistencia de planes de
investigacion y estudio de mercado que les permitan ofertar productos de
interés, y ofrecer precios atractivos al cliente manteniendo principalmente una

linea de produccion tradicional.

Esta situacion ha llevado a que este tipo de entidades estén en una
situacion competitiva con varias falencias ya que no estan ofreciendo los
cambios que requiere el mercado como transformaciones de la moda,
exigencias y demandas de la industria textil, y si a lo expuesto se suma que
los precios de los productos extranjeros son mas econdémicos que los textiles
nacionales, ha concluido en que estas empresas crezcan de manera muy

pobre en los Ultimos afos.

Por otra parte es de destacar que como resultado de las politicas
econdémicas impuestas por el gobierno nacional, entre las que destacan las
sobretasas arancelarias, de modo que tal situacion se tradujo en un
incremento del 45% de impuestos en materias primas, maquinaria e insumos,
situacion que ha obstaculizado el desarrollo y crecimiento de las pymes, las
cuales han debido disminuir significativamente su capacidad de produccién y
competitividad de calidad en la actualidad.
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Las PYMES del sector textil son empresas con dirigentes empiricos en

la mayoria de los casos, lo que les crea dificultades en el mercado puesto
que la competencia ofrece productos de moda actual y la pequefia empresa
nacional ofrece productos tradicionales, muchas veces la diferencia de precios
es un determinante importante para el consumidor y en esto también las
PYMES no pueden ofrecer menores precios que las grandes empresas puesto

gue sus costos fijos no lo permiten.

La importancia del problema radica en que al agudizarse la crisis
econémica en el pais las PYMES que aun mantenian sus niveles de
produccion bajos han tenido que disminuir aln mas su capacidad productiva
y por consecuencia su competitividad, situacion que ha fortalecido la

importacion de productos textileros frente a la pequefia produccion nacional.

Objetivos

Objetivo general
Determinar el nivel de desaceleracion econdmica de las PYMES del
sector textil del Distrito Metropolitano de Quito.

Objetivos especificos

1. Determinar el nivel productivo de las PYMES del sector textil del
Distrito Metropolitano de Quito.

2. Determinar la incidencia de la tasa de desempleo generada por la
desaceleracion econdémica de las PYMES del sector textil del
Distrito Metropolitano de Quito.

3. Determinar el mercado de la industria textil y su incidencia en la
evolucion de las actividades econdémicas.

4. Establecer estrategias para mitigar la desaceleracion econémica
de las PYMES del sector textil del Distrito Metropolitano de Quito

en el periodo enero — diciembre del 2015.



Objetivos y su relacion con la teoria

Con el fin de plantear los objetivos de la presente investigacion se ha
determinado los factores que han llevado a la desaceleracion de este sector
de la economia ecuatoriana los mismos que guardan relacion con la teoria
expresada por (Yanez, 2011) en su obra “La Politica Empresarial Moderna”
que explica que cuando se ha de evaluar la desaceleracién del mercado se
debe tomar en cuenta parametros como la actividad productiva, los precios de
los bienes y servicios ofertados, el analisis del mercado poniendo énfasis en
la demanda, de este modo se puede plantear proyecciones certeras y en
concordancia a los intereses y necesidades de los consumidores.

En el sector textil del Distrito Metropolitano de Quito se han presentado
distintos parametros que han causado la desaceleracién del grupo econémico
que se reflejan principalmente en los siguientes:

1. Inexistencia de planes de investigacién y estudio de mercado.

2. Restricciones arancelarias y salvaguardas impuestas a los
insumos textiles.

3. Fortalecimiento y revalorizacion del dolar en el mercado
internacional.

4. No estan ofreciendo los cambios que requiere el mercado como
transformaciones de la moda, exigencias y demandas de la
industria textil.

5. Los precios de los productos extranjeros son mas econémicos
gue los textiles nacionales.

6. Rigidez productiva, que se traduce en escasa capacidad para
innovar cambios en los productos, e introducir cambios
organizativos.

7. Tomando en cuenta las teorias anteriores se han planteado los

objetivos de la investigacion presente.



Relacién entre objetivos con el disefio de investigacion

La presente investigacion se realizar4 bajo un enfoque documental
puesto que serd el resultado del uso de fuentes secundarias de informacion
entre las que destacan boletines y resoluciones de la Camara de Industrias,
Asociacion de Industrias Textiles del Ecuador, en las cuales se analizaran los
indicadores financieros que muestran la desaceleracion econémica de las

pequefias y medianas empresas textiles del Distrito Metropolitano de Quito.

Se garantizara la recoleccion efectiva de datos a partir del uso de fuentes
tales como boletines, estadisticas, informes, libros, sistemas de informacion
de instituciones financieras publicas y privadas. Destacandose como
instrumento principal en la investigacion la encuesta realizada a los
propietarios y gerentes de las pequeias y medianas empresas del sector textil
del Distrito Metropolitano de Quito cuyo tamafio se determinara a través de
una muestra, asi como entrevistas a los representantes de las principales
PYMES vy el andlisis de los estados financieros de las pequefias y medianas

empresas del sector textil del D.M. de Quito.

Una vez con los datos recolectados se procesara los mismos a traves
de una revision critica de la informacion decantando aquella informacion
defectuosa, contradictoria, incompleta e impertinente, luego se procedera a la
repeticion de la recoleccion con el objetivo de corregir posibles errores de
contestacion, seguido de un ordenamiento y tabulacion de la informacion, para
representar de forma grafica los resultados desprendidos y realizar una
interpretacion y andlisis de los mismos con el objetivo de arribar a la
comprobacion de la hipotesis planteada y cumplir con los objetivos de la
investigacion.

Implicaciones tedricas y practicas del estudio

Implicaciones Tedricas
El estudio presente contribuye al sector de las pequefias y medianas

empresas del sector textil del Distrito Metropolitano de Quito al desarrollar una
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investigacion sobre la desaceleracidbn econdmica que ha surgido en este

grupo econémico asi como determinara las causas de las falencias presentes
que surgen para que las empresas tengan problemas con la productividad,

precio, calidad y el mercado en el que desarrollan sus actividades.

Para llevar a cabo la investigacion y previo a la misma se ha revisado las
principales aportaciones tedricas sobre el desempefio econémico de las
Pequeiias y Medianas Industrias, asi como de las causas que han detenido el

crecimiento que habia tenido este sector.

Otra implicacion tedrica de la investigacion se establece a través de la
utilizacién de un método variado de instrumentos de investigacion puesto que
se utilizara un conjunto que consta de encuesta, entrevista y analisis de
estados financieros que nos llevaran a determinar los objetivos planteados
para la investigacion, se ha tomado la decision de usar estos instrumentos ya
gue nos dejaran conocer de manera realista el nivel de desaceleracion que ha
tenido la industria textil en Quito asi como sus verdaderas causas y los efectos

que ha tenido dicho fenémeno.

La dltima implicacién teérica de la investigacion radica en que se
determinara la competitividad de la industria del sector textil Quitefio a través
de parametros como el precio, calidad, productividad y mercado lo que
despejara la verdadera situacion actual del grupo comercial.

Implicaciones Practicas

En primer lugar el presente estudio tiene implicacion practica a través de
los principales representantes del gremio textil de Quito puesto que la misma
despejara las principales causas y la realidad actual del grupo econémico
comercial lo mismo que los llevara a tomar medidas para que puedan resarcir
las falencias presentes y poder proyectar estrategias futuras para sacar

adelante la economia del sector empresarial.
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La investigacion tal como se plantea también puede servir para realizar

comparaciones con futuras investigaciones o pardmetros que se presenten,
asi se lograra plantear la realidad de las empresas textiles en el periodo
presente y saber si en un futuro se han corregido las falencias para el
crecimiento sostenido de esta industria o los factores externos a la misma han

hecho que el sector decaiga alun mas para futuros periodos.

Se establece también como implicacién practica el hecho de que el
estudio actual plantea descubrir la desaceleracion econdmica de la industria
textil de Quito a través del estudio de sus principales falencias actuales lo cual
brind6 resultados de las diferentes variables como unidad independiente y
también al entrelazar los estudios se establecera un panorama completo de
los vinculos que existen entre las variables y de los resultados que implican
descubrir el todo que despejaria la hipotesis, de esta manera se puede
plantear acciones que permitan la mejora de la actualidad del sector textil en

la ciudad de Quito.

Otro punto importante es que tras hacer diferentes adaptaciones esta
investigacion se puede utilizar como base metodoldgica para ser aplicada a
diferentes sectores comerciales y econémicos asi como en diferentes puntos

geograficos y de esta manera se amplia la utilidad del estudio actual.



CAPITULO |

MARCO TEORICO

1.1. TEORIAS DE SOPORTE

1.1.1. Desarrollo Econdmico del Ecuador
El desarrollo econdmico se transparenta cuando se da un crecimiento en
el PIB es decir cuando la produccion potencial de un pais atraviesa un proceso
de crecimiento, de aqui también nace lo que se denomina tasa de crecimiento
de produccion por persona las misma que es el determinantes con que se

mide si el nivel de vida de dicha nacidn estda en aumento o disminucion.

Es indispensable para cualquier pais mantener un crecimiento
econdmico el mismo que se reflejara en beneficio para toda la poblacion,
puesto que cuando crecen los ingresos de una nacion los principales
beneficiarios son los ciudadanos en general. No hay una formula determinada
para calcular el desarrollo econémico de un pais pero segun varios autores
los factores o determinantes para saber si la nacion esta atravesando una

época de crecimiento o decrecimiento son:

Tabla 1
Matriz de variables

RAMIREZ GUTIERREZ
Producto Interno Bruto Producto Interno Bruto
Tasa de Desempleo Tasa de Desempleo
Nivel de Produccion Nivel de Inflacion

Nivel de Ventas

Competitividad de precios

El Ecuador es un pais en vias de desarrollo y durante el periodo

comprendido entre el afio 2007 y 2013 experimento el promedio de



9
crecimiento mas alto en las Ultimas décadas, este crecimiento fue superior y

por tanto un referente de desarrollo para América Latina y el Caribe.

El desarrollo positivo que experimento la nacién ecuatoriana se vio
reflejado en la disminucién de la tasa de desempleo y tuvo igual influencia en
el indice de pobreza de la poblacion asi como también mantuvo un nivel bajo
de inflacién en el mercado, lo cual se proyecta en un desarrollo vertiginoso del
pais, siendo capaz de exportar tecnologia y productos elaborados aptos para

el consumo es decir convertir al Ecuador en un referente de calidad.

En el Ecuador el Producto Interno bruto que es reflejo del crecimiento
econdmico ha tenido un comportamiento irregular destacandose el afio 2011
con un crecimiento del 7,9% que se constituy6 en el mas alto del periodo, por
otro lado el afio 2015 registro el crecimiento mas bajo de la temporada con un
0,3% en comparacion al afio anterior.

Tabla 2
Producto interno Bruto

PRODUCTO INTERNO BRUTO

ANO TASA DE CRECIMIENTO
2007 2,20%
2008 6,40%
2009 0,60%
2010 3,50%
2011 7,90%
2012 5,60%
2013 4,60%
2014 3,70%
2015 0,30%
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Figura 1 Tasa de Crecimiento del PIB
Fuente:(Banco Central del Ecuador, 2016)
1.1.2. La Economia
El estudio de la teoria econémica se basa en descifrar como una
sociedad determinada usa sus diferentes recursos para generar rigueza a
través de la produccién de diferentes bienes y servicios, dicha riqgueza es

encaminada a cubrir las necesidades de la sociedad en cuestion.

Cuando se logra el bienestar econémico de la comunidad sin que la
misma sufra algun tipo de sacrificio se dice que la economia es eficiente. Por
lo contrario cuando la sociedad no cubre sus necesidades prioritarias se dice

gue existe escasez.

La economia de una sociedad debe analizar diferentes parametros para
ser efectiva, por lo cual es necesario un estudio de mercado que nos despeja
las principales dudas en el plano productivo comercial que es el nucleo de la
economia, estas dudas son acerca de la produccion que pueda ofrecer la

comunidad y de cdmo hacerla atractiva en el mercado.

1.1.3. Economia Domeéstica.
La economia domeéstica es el conjunto de las familias de la sociedad es
decir las sociedades mas pequefias del pais las cuales se encuentran

influenciadas por los factores macroecondmicos que afectan a la sociedad en
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general y también por los factores microeconémicos y un tanto individuales

para cada una de ellas. Se manejan como cualquier tipo de sociedad es decir

hace uso de sus recursos para cubrir sus necesidades.

Las sociedades mas pequefias o familias merecen un estudio formal
puesto que la mayoria cuenta con recursos determinados de manera mensual
y de ahi tienen que administrar y repartir para asi cubrir sus necesidades
basicas como alimentacion, salud, educacion, vestimenta y vivienda. Si en un
determinado momento la sociedad ha obtenido mas recursos de los
esperados tiene la opcién de ahorrar o darse un gusto es decir optar por la

compra de un articulo suntuario.

La economia doméstica entonces es un estudio que da parametros a las
familias de como manejar de manera efectiva los ingresos y egresos de la

sociedad.

1.1.4. La Empresa
El informe sobre planeacién estratégica de (Delgado, 2011), define:
Empresa es la organizacion o institucion enfocada en la materializacion
de actividades econOmicas o comerciales que satisfacen las
necesidades de bienes y servicios de los consumidores garantizando al
mismo tiempo una estructura econdmica que contribuya al desarrollo de
la sociedad (p. 174)

De la cita anteriormente expuesta se deduce que la empresa se define
como la institucion econdémica activa de la cual se desprende el desarrollo y
crecimiento econOmico necesario para mantener e incrementar los bienes y
servicios que integran el mercado interno, también la empresa es capaz de
transpolar su crecimiento econdémico al mercado internacional,
transformandose en participe activo de la economia exterior.

(Blake, 2011), explica que la empresa se define como la institucion

econdmica activa de la cual se desprende el desarrollo y crecimiento
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econdmico necesario para mantener e incrementar los bienes y servicios que

integran el mercado interno, también la empresa es capaz de transpolar su
crecimiento econdémico al mercado internacional, transformandose en
participe activo de la economia exterior.

Por su parte (Tucker, 2001), explica que:

La empresa se revela como la estructura econdémica funcional que
aglomera elementos materiales, humanos y técnicos con la finalidad de
brindar un bien o servicio de modo que se logre la satisfaccién plena de
los intereses y necesidades del mercado interno y externo (p. 147)

La empresa es una entidad productiva que depende para su desarrollo
no solo de su constante y oportuna adaptacibn a los cambios y
transformaciones que afectan al mercado nacional e internacional, sino que
también depende para su normal funcionamiento de la coyuntura y estructura

politica existente en la nacion en la cual se asienta.

No existen dudas acerca de la importancia y relevancia de la empresa
como elemento de desarrollo econémico, politico y social dado los
innumerables efectos que posee su crecimiento en tales aspectos, es de
sefialar que las economias desarrolladas son aquellas en las que las
empresas han alcanzado un grado de desarrollo econémico relevante como
consecuencia de su estructura organizada, control de los medios de
produccion e intercambio positivo existente entre la misma y las autoridades
politicas.

1.1.4.1. Clasificacion de las empresas
Las empresas pueden ser clasificadas tomando en cuenta su estructura,
tamafo, recursos humanos, materiales y participacion en el mercado en
microempresas, pequefia empresa, mediana empresa y gran empresa.
(Flor, 2011), sefiala que:

La clasificacion abarcadora de la empresa esta basada en su estructura,
recursos materiales y humanos, es decir la microempresa es aquella
que se establece con el concurso de familiares inmediatos y el capital
aportado por los mismos, la pequefia empresa es la que no posee un
namero de trabajadores que exceda la veintena, la mediana empresa es
la que posee un numero inferior a 200 empleados y la gran empresa es
aguella que excede los 200 empleados (p. 68)
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En el mundo existe una gran variedad de formas de considerar y definir
a las micro, pequefias y medianas empresas, dependiendo de las
necesidades propias de cada pais o de los objetivos que se persigan. Es decir,
en cada pais, tomando en cuenta su experiencia y caracteristicas propias, sus
necesidades singulares y los intereses generados de por medio, se pueden
esgrimir los argumentos necesarios para aplicar determinada clasificacion y
en base a ella aplicar las politicas, medidas y estrategias econdmicas

tendientes a propiciar el desarrollo de dichos estratos industriales.

1.1.4.2. Clasificacion segun la actividad econémica
Las empresas pueden ser clasificadas tomando en cuenta su actividad
econdémica en empresas comerciales, de servicios e industriales.

e Empresas Comerciales: este tipo de empresas se dedican de
manera exclusiva a comprar y vender bienes que ya han sido
elaborados de manera previa, a su vez estas empresas pueden
ser mayoristas, minoristas y comisionistas.

e Empresas de servicios: estas empresas no trabajan con un
producto determinado, no es su afan un articulo fisico sino que
negocian con su trabajo es decir se dedican a la prestacion de
servicios de cualquier tipo abarcando esferas econémicas como el
transporte, turismo, finanzas, educacioén, salud, entre otras.

e Empresas Manufactureras: las empresas manufactureras son
aguellas que se dedican a la produccién, confeccién o elaboracion
de variados productos estas empresas trabajan bajo un proceso
gue lleva a la materia prima a convertirse en un producto
elaborado apto para el consumo del cliente, las cuales a su vez
pueden ser clasificadas en extractivas, agropecuarias Yy

manufactureras.
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1.1.4.3. Clasificacion segun el origen del capital

De acuerdo con lo expuesto por (Fred, 2012)en su informe de
“Conceptos de Administraciéon Estratégica” las empresas se pueden clasificar
por el origen del capital en privadas y publicas.

e Empresas Privadas: son aquellas empresas cuyo capital es
otorgado solamente por accionistas de indole privada, sin que
estos tengan algun laso con el sistema publico gubernamental,
estas empresas a su vez pueden ser nacionales, extranjeras o
transnacionales.

e Empresas Publicas: las empresas publicas son aquellas cuyo
capital es otorgado solamente entes publicos gubernamentales
con un manejo y uso del capital centralizado, desconcentrado,

estatal, para estatal o descentralizado.

Cabe destacar que también existen empresas de capital mixto ya que
muy a menudo las empresas privadas hacen negociaciones o requieren de
capital publico para el mejor desarrollo del ente, lo mismo puede pasar con la

empresa publica que tiene necesidad de capital privado para surgir.

1.1.4.4. Clasificacion por el tamafio
Las empresas podran ser clasificadas en concordancia a su magnitud o
tamafio en microempresas, pequefias empresas, medianas empresas y
grandes empresas.

e Microempresas: son empresas de indole familiar las mismas que son
las gestoras de su capital que es muy reducido en la mayoria de los
casos su personal no es mayor a los 10 trabajadores.

e Pequefias Empresas: son empresas de indole pequefia, por lo
general tienen un capital limitado y sus empleados no son mas de 20
personas.

e Medianas Empresas: estas empresas mantienen un capital un tanto

mas alto que las medianas empresas se desarrollan mejor en el
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mercado aunque su volumen de ingresos y de capital aun es limitado,

sus empleados van desde 20 a 100 personas.

e Grandes Empresas: son empresas de amplio capital con planeacion
estratégica muy definida lo que les permite garantizar su crecimiento
en el mercado y su numero de trabajadores excede las 100 personas.

Debe adicionarse a estas clasificaciones otros criterios tales como la
duracion de la empresa que puede ser temporal o permanente, el régimen
juridico aplicado, es decir pueden ser sociedades andnimas, cooperativas o
de capital variable, entre otras y finalmente la empresa podra ser clasificada
tomando en cuenta los aspectos econémicos que la categorizan en empresas

bésicas, semibésicas, secundarias, nuevas y necesarias.

1.2. PYMES - Pequefias y Medianas empresas
La pequefia y mediana empresa se revela como el fenbmeno econémico
a partir del cual el emprendimiento, crecimiento e iniciativa personal, de los
estratos populares logra una participacion de importancia en el desarrollo
econdmico de la nacién, es de destacar que la pequefia y mediana empresa
ha sido la matriz a partir de la cual se creé la empresa de niveles industriales,

siendo por ende el eslabon esencial dentro del desarrollo empresarial.

Segun (Blake, 2011)en su libro “Economia a pequefia y mediana escala”
sefala que las caracteristicas indispensables de las PYMES son:
e Numero de empleados limitado.
e Los propietarios estdn comprometidos con la entidad.
e La gerencia la ocupan los propietarios.

e Tamafo fisico pequefio o limitado.

En todas las etapas del desarrollo histérico de la humanidad la pequefia
y mediana empresa ha jugado un papel trascendental, acaparado servicios de
manufactura, construccion, transporte, venta minorista y venta mayorista,

siempre tomando en cuenta que dada las limitaciones de la pequefia y
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mediana empresa en cuanto a estructura, recursos humanos y materiales, la

misma queda excluida del mercado industrial.

Segun datos aportados por la Organizacion para la Cooperacion y
Desarrollo Econémico (OECD), (2014), paises de economia subdesarrollada
pertenecientes a continentes como Ameérica, Africa y Oceania, poseen una
fuerte presencia de la pequefia y mediana empresa garantizando la misma
hasta el 70% de la fuente de empleo, situacion que se contrapone a la
tendencia econdémica de los paises desarrollados, donde la pequefia y
mediana empresa suple un 20% de las necesidades de empleo.

De esta manera se evidencia que la pequefia y mediana empresa
constituye un pilar fundamental en el desarrollo econémico de naciones
subdesarrolladas, llevando al mercado nacional e internacional productos de
calidad artesanal superiores a aquellos ofertados por las grandes empresas,

brindando de esta forma una mayor capacidad de eleccién al consumidor.

Por otro lado (Yanez, 2011)en su libro “La politica empresarial moderna”
las empresas pequefias hacen uso de los diferentes factores productivos de
tal manera que puedan obtener excelencia y calidad en los mismos para que
llamen la atencién del consumidor, esta situacién logra que la entidad se
vuelva creativa y lleve adelante el emprendimiento que logra cada vez

procesos productivos mas efectivos. (p. 63)

La preocupacion por el equilibrio entre la actividad humana y el medio
ambiente ha abierto nuevos horizontes a la pequeiia y mediana empresa, la
cual de forma general hace uso de recursos naturales de forma consciente,
garantizando de esta forma la utilizacién de los recursos naturales renovables
y no renovables, ofertando una amplia gama de productos y servicios
ecolégicos.

De acuerdo a la resolucion SC-INPA-UA-G-10-005 de Ila

Superintendencia de Compafias, se denomina PYMES al conjunto de
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pequefias y medianas empresas tomandose en cuenta su estructura, namero

de trabajadores, recursos materiales, niveles de producciéon 'y
comercializacidon, entre otros aspectos, debe tomarse en cuenta que la
pequefay mediana empresa a nivel mundial principalmente en naciones cuya
economia se encuentra en vias de desarrollo representa el 80% de la

capacidad productiva y por ende la mayor fuente de creacion de empleos.

El Cédigo de la Produccién, Comercio e Inversiones en su Art. 53 plantea
que la pequefia y mediana empresa se constituye a partir de toda persona
natural o juridica capaz de producir y brindar actividades de comercio y/o
servicio con el concurso de un numero limitado de trabajadores, logrando
alcanzar los valores brutos de ventas anuales sefalados en dicho cédigo para

ser observadas como pequefias y medianas empresas.

Por su parte la Organizacion Internacional del Trabajo conceptualiza a
las PYMES como pequefias empresas conformadas y estructuradas por un
namero reducido de personas capaces de llevar a cabo todas las acciones de
crecimiento y desarrollo que incidan en los aspectos econémicos Yy

organizativos de la institucion.

Es innegable la importancia y trascendencia que posee la PYMES en el
mercado interno, transformandose en estructuras econdmicas capaces de
satisfacer los requerimientos y necesidades del consumidor interno y
activando la economia nacional, la cual se favorece al poseer bienes y

servicios de produccion interna que compiten con aquellos importados.

Debe tomarse en cuenta que una de las mayores dificultades que
poseen las PYMES actualmente se subordina a las limitaciones tecnoldgicas,
insuficientes conocimientos financieros y comerciales de sus dirigentes y en

una gran parte de las mismas como consecuencia de su estructura familiar.
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1.2.1. Actividades comerciales de las PYMES

Las pequefias y medianas empresas tienen diferentes areas de actividad
en la economia ecuatoriana. Las PYMESen los tres ambitos de actividad
econdémica comerciales que ofrece el mercado.

Actividades de servicios: el area de venta de servicios es la opcidbn mas
atractiva para las pymes puesto que no requiere de una inversiéon o capital de
gran volumen, los servicios que ofertan estas empresas van desde limpieza,
hasta consultoria y capacitaciones en diferentes temas.

Actividades comerciales: significa el hecho de comercializar con productos
terminados, si bien esta opcién de negocio representa un capital minimo para
la inversion inicial la mayoria de las pymes se encuentran ejerciendo sus
actividades comerciales en este ambito.

Actividades industriales: las pequeias y medianas empresasdedicadas a
este sector comercial deben de disponer de un capital amplio que les permita
la adquisicién de los insumos de materia prima, maquinaria para el proceso
productivo y la contratacion del personal idoneo, por esta razon es disminuido
el nimero de pymes que se dedican a actividades industriales, las mismas
que pueden ir desde la elaboraciébn de productos comestibles hasta la

manufactura de textiles.

1.2.2. El Mercado
El mercado es un espacio fisico o virtual donde conviven dos partes la
oferta y la demanda para hacer efectivas acciones econémicas de compra 'y

venta.

(Gutierrez, 2012) lo define como la sumatoria de transacciones o
intercambio de bienes o servicios que pueden llevarse a nivel local, regional,
nacional o internacional, es decir el espacio econdmico en el cual productores,

comercializadoras, industrias y empresas ofertan sus bienes y servicios.
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1.2.2.1. Oferta

(Tucker, 2001), Variedad de productos o servicios que existen en el
mercado, los mismos que se encuentran sujetos a indicadores como calidad,

precio, demanda, entre otros.

La oferta es uno de las partes relacionadas en el mercado, tiene relacion
con la actividad a la que se dedican las empresas o individuos comerciales

gue fabrican productos y los ofrecen a posibles consumidores.

La oferta se constituye entonces en la cantidad de articulos que el
proveedor tiene la capacidad de producir y esta dispuesto a poner en el
mercado, la ley de la oferta demuestra que la oferta es inversamente
proporcional al precio del bien es decir que cuando el precio es mas alto el

vendedor incrementa sus ganas de vender, y viceversa.

1.2.2.2. Demanda:

(Gutierrez, 2012), esa parte del mercado es la que consume el productos
se transparenta a través de los deseos y necesidades del consumidor, la
demanda es el parametro que se deriva de aspectos como la calidad, cantidad
y necesidad real de un bien o servicio, es decir es la relacién que se establece

entre la existencia de bienes y servicios y los intereses del consumidor.

La demanda es la cantidad de bienes que el cliente esta dispuesto a
comprar, se ve reflejada en el deseo del consumidor de comprar cierto
articulo, hay diferentes factores que inciden en la cantidad demandada de un
producto como:

e Los ingresos del consumidor.
e Los precios de otros bienes.

e Los gustos del cliente.

Entre otros factores que determinaran la demanda., igual que en la

oferta, la ley de la demanda explica que la misma es inversamente
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proporcional al precio del bien es decir si el precio del producto sube el deseo

de compra del cliente baja.

1.3.La desaceleracion econdmica
La desaceleracion economica es el resultado de cambios vy
transformaciones en la demanda, productividad y preferencia de bienes y
servicios en el mercado, puede asegurarse que la misma se revela como el
periodo en el cual el bien o servicio disminuye drasticamente su
comercializacion y por ende su capacidad de satisfacer los intereses y
necesidades econémicos de la empresa productora.

En un plano mas comercial se puede tratar a la desaceleracion
econdémica como un lapso en el crecimiento empresarial donde los articulos
que produce una entidad no tienen la misma aceptacién de los consumidores
y por esta razén se debe bajar el nivel de produccién y comercializarlo en

menores cantidades que en los periodos anteriores.

Si se contempla la situacion anteriormente por expuesta este proceso de
desaceleracion econdmica se traduce en una reduccion de la produccion de
bienes y servicios, el consumo, la inversion, las fuentes de empleo existentes,

asi como la capacidad econémica empresarial.

Por su parte (Yanez, 2011), explica que la desaceleracién es: “La
disminucién efectiva del ritmo de produccidon y comercializacion de bienes y
servicios que posee un impacto macroecondmico que afecta de forma integral

la economia de una nacion”. (p. 26)

Por tanto se dice que la desaceleracion es un fenbmeno que se
subordina a un conjunto de factores internos y externos tales como un
incremento abrupto de la oferta de un bien o servicio determinado en el
mercado con su consecuente caida de precio, también puede deberse al

constante avance tecnolégico que transforma maquinarias y procesos de
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produccion en tecnologias obsoletas de modo que muchas empresas no

logran actualizarse y por lo tanto ofertan bienes o servicios de menor calidad.

Cabe destacar que la desaceleracion econdmica es la manifestacion
mas palpable de una mala direccion politica, deficientes politicas econémicas,
asi como la inexistencia de proyecciones en concordancia con las verdaderas

capacidades productivas de la nacion.

1.3.1. Factores que determinan la desaceleracion
Existen un conjunto de elementos internos y externos que determinan el
nivel y ocurrencia de fendmenos como la desaceleracion econdémica, siendo
el producto interno bruto el parametro mas visible al momento de determinar

la existencia de dicho fenémeno productivo, tal como plantea:

Segun (Carmona, 2015) en su informe titulado “Impacto Financiero y
tributario de las barreras comerciales para la importacion de textiles” afirma
que:

cuando se trata de terminar la desaceleracion economica el PIB es el
indice que revela con toda claridad este fendmeno, se puede
complementar el estudio midiendo también la tasa de desempleo, la
actividad productiva de las industrias existentes en el pais, y por ultimo
la competitividad de los productos y servicios nacionales en el mercado
interno y externo. (p. 219)

Se evidencia que la desaceleracion econOmica es un fendmeno que
afecta de forma integral la totalidad de aspectos econdémicos, politicos y
sociales que conforman las relaciones que se establecen en la sociedad, de
modo que la misma puede ocasionar un obstaculo en algunas ocasiones muy

dificil de superar para alcanzar un desarrollo integral.

Para entablar un estudio mas completo se establece que existen un
conjunto de elementos, los cuales pueden generar una desaceleracion
econdmica, tales como fluctuaciones constantes del mercado, pérdida o

devaluacion del precio del bien o producto ofertado, insuficiente gestion
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econdmica dada por elementos como politicas que contravienen los principios

de libre mercado y competitividad o por una mala gestion financiera, tales
elementos pueden debutar en conjunto o de forma aislada pudiendo en ambos

casos ser la génesis de una desaceleracién econémica.

La desaceleracibn econdmica puede abordarse como un fenémeno
ciclico que afecta tanto a economias desarrolladas como en vias de
desarrollo, debe destacarse la gran recesion econémica de la década del 20
del siglo pasado, producto principalmente de las transformaciones en las
necesidades del consumidor que las empresas de la época no supieron
atender, de ahi que muchas empresas y tecnologia quedase obsoleta en
cuestion de semanas, tal fendbmeno podria repetirse en la actualidad de no
lograrse un desarrollo sistematico en la actualizacion de tecnologias y estudio
de mercado que permitan a los productores de bienes y servicios anticiparse

a las constantes fluctuaciones del mercado.

1.4.Industria Textil Ecuatoriana

La industria textil en el pais es una de las actividades artesanales mas
antiguas siendo signo de la situacion social de las diferentes etnias del pais,
este sector se desarroll6 a sobre manera puesto que de hilar y confeccionar a
mano actualmente se tiende a fabricar textiles y prendas de vestir a través de
grandes e industrializados procesos productivos, si bien en la antigliedad el
sector textil se dedicaba a hilar desde pieles de animales y diferentes fibras
vegetales actualmente el mercado ecuatoriano es capaz de ofrecer tanto a
propios y extrafios textiles de confeccibn moderna y prendas de vestir que

connotan el buen gusto y llaman la atencion del consumidor.

1.4.1. Desarrollo de la Industria Textil
La industria textil en un comienzo se dedicé simplemente al mercado
local es decir se trabajaba en textiles y prendas de vestir sencillas con la Gnica

necesidad de vestir al consumidor ecuatoriano.
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Pero pronto el sector se dio cuenta que el cliente no solo buscaba

vestirse, sino que su manera de vestir denotara su personalidad con este
nuevo pensamiento la industria textil se impuso nuevos retos produciendo

textiles en algodon que a su textura eran mas suaves y delicados.

Enla década de los 90 las empresas textiles empiezan a trazarse nuevos
cambios y objetivos, el principal de estos exportar sus productos para que se
conozcan en el mundo entero es asi como en este periodo las exportaciones

de textiles ecuatorianos toman un gran impulso.

Segun el “Analisis Sectorial de Textiles y Confecciones” del afio 2012 las
entidades dedicadas a la industria textil alcanzaron un incremento del 8.14%
en relacién a su periodo anterior (1999), se le atribuye dicho crecimiento a la

Optima adaptacién que tuvo este sector a la dolarizacion.

El crecimiento de las industrias textiles hizo que las entidades piensen
en crecer, adquiriendo asi nueva maquinaria e insumos que les permitieran
entregar un producto de mejor calidad al mercado, claro también pensaron en
el capital humano por eso se capacitaron en disefio y técnicas de
administracion estratégica; Este fendbmeno se vio reflejado en el crecimiento

posterior del sector.

Actualmente el sector esta atravesando una desaceleracion de sus
actividades econdmicas debido a la crisis nacional y de factores varios como
modelos tradicionales, falta de tecnologia, sobre tasas arancelarias en la
importacion de materias primas entre otros, tal fenébmeno ha hecho mas facil
la entrada al mercado de productos extranjeros ha agravado la situacion del

sector.

1.4.2. Clasificacion del sector textil
Es de destacar que la industria textil ha experimentado un crecimiento

exponencial en las ultimas dos décadas del siglo pasado, ampliandose la
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variedad de productos a ser ofertados, destacando principalmente aquellas

prendas elaboradas a partir de hilos y tejidos destinadas principalmente a la
exportacion, por otra parte es de destacar que la produccién de lenceria, asi
como prendas para ser usadas en los diferentes quehaceres del hogar se ha
incrementado dado que la mayor parte de las importaciones de textiles del
exterior se enfocan en camisetas, jeans, dejando un espacio del mercado de
ropa interior, prendas para actividades laborales, entre otras que esta

haciendo ocupado por la produccién nacional.

Cabe destacar que el arancel de aduanas del Ecuador clasifica

arancelariamente a los Textiles y Confecciones en Ecuador en:
Tabla 3

Clasificacién Arancelaria de Textiles y Confecciones en Ecuador

50 SEDA

51 LANA Y PELO FINO U ORDINARIO; HILADOS Y TEJIDOS
DE CRIN

52 ALGODON

53 LAS DEMAS FIBRAS TEXTILES VEGETALES; HILADOS
DE PAPEL Y TEJIDOS DE HILADOS DE PAPEL

54 FILAMENTOS SINTETICOS O ARTIFICIALES; TIRAS Y
FORMAS SIMILARES DE MATERIA TEXTIL SINTETICA O
ARTIFICIAL

55 FIBRAS SINTETICAS O ARTIFICIALES DISCONTINUAS

56 GUATA, FIELTRO Y TELA SIN TEJER; HILADOS

ESPECIALES; CORDELES, CUERDAS Y CORDAJES:
ARTICULOS DE CORDELERIA

57 ALFOMBRAS Y DEMAS REVESTIMIENTOS PARA EL
SUELO, DE MATERIA TEXTIL
58 TEJIDOS ESPECIALES; SUPERFICIES TEXTILES CON

MECHON  INSERTADO: ENCAJES; TAPICERIA;
PASAMANERIA; BORDADOS

59 TELAS IMPREGNADAS, RECUBIERTAS, REVESTIDAS O
ESTRATIFICADAS; ARTICULOS TECNICOS DE
MATERIA TEXTIL

60 TEJIDOS DE PUNTO

61 PRENDAS Y COMPLEMENTOS (ACCESORIOS), DE
VESTIR, DE PUNTO

62 PRENDAS Y COMPLEMENTOS (ACCESORIOS), DE

VESTIR, EXCEPTO LOS DE PUNTO
CONTINUA -
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63 LOS DEMAS ARTICULOS TEXTILES
CONFECCIONADOS:; JUEGOS;PRENDERIA Y TRAPOS

Fuente: Resoluciéon 59 COMEX
Elaboracion: COMEX

1.4.3. Industria Textil — Distribucion Territorial
Las empresas que se dedican a la industria textil en el Ecuador se
encuentran concentradas en su mayoria la provincia de Imbabura, Guayas,
Azuay, Pichincha, Tungurahua, y Chimborazo segun el “El analisis sectorial

de textiles y confecciones” realizado por (Inversiones, 2012).

Tabla 4
Distribucion territorial de la Industria textil

CONCENTRACION

PROVINCIA %
IMBABURA 35,99
PICHINCHA 19,45
CHIMBORAZO 12,02
AZUAY 11,65
CARCHI 10,83
TUNGURAHUA 5,15
GUAYAS 2,06
MANABI 1,03
OTRAS 1,82
TOTAL 100

Fuente: Andlisis sectorial de Textiles y Confecciones
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Figura 2 Distribucidn territorial de la Industria textil
Fuente: Analisis sectorial de Textiles y Confecciones
Elaborado: Patricia Tumailla
1.4.4. Importancia de las PYMES textiles en el desarrollo de la
economia nacional
Ecuador se caracteriza por tener una economia en vias de desarrollo en
la cual las pymes ocupan un papel protagénico transformandose en fuentes
de empleo y espacio para la creatividad e iniciativa personal logrando
satisfacer plenamente las demandas de bienes y servicios del mercado

interno.

De ahi que las PYMES del sector textil hayan jugado histéricamente un
papel relevante en el desarrollo de la economia nacional, brindando una
amplia gama de empleos directos e indirectos y satisfaciendo las necesidades

de prendas de vestir nacionales.

Es también de tomar en cuenta que las PYMES textiles son una de las
principales fuentes de trabajo para la mujer ecuatoriana, tomandose en cuenta
gue segun estudios realizados por la Asociacién de Industrias Textileras del
Ecuador (2014) en dichas pequefias y medianas empresas labora hasta un

68% de personal femenino.
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Es de tomar en cuenta que la industria textil se revela como un sector

econdmico extremadamente dindmico, es decir se encuentra constantemente
transfiriendo recursos econdmicos y por consecuencia aportando importantes

cantidades de recursos al erario publico por concepto de impuestos.

1.5.MARCO REFERENCIAL
El marco referencial estd compuesto por investigaciones anteriores que
puedan servir de base o referencia para el estudio que se elabora, para el
desarrollo de la presente investigacion fue necesario revisar los diversos
repositorios de las bibliotecas del pais, estableciendo que la investigacién

desarrollada anteriormente que mas aportarian son:

La investigacion desarrollada por Galo Garcia el 5 de octubre del 2014
titulada “Las restricciones al financiamiento de las PYMES del Ecuador y su
incidencia en la politica de inversiones”, con la finalidad de analizar los
diferentes elementos que obstaculizan el desarrollo de las pymes

ecuatorianas, asi como la captacion de recursos econémicos.

Destacandose que las actuales dificultades de las PYMES se subordinan
a elementos como ineficiencias en la direccion empresarial, deficiente
proyeccion financiera, asi como falta de experiencia y capacitacion para

asegurar un nicho de mercado estable a los bienes o productos ofertados.

La investigacion denominada “Estudio de la Gestién Competitiva de las
Pequefias y Medianas empresas”, desarrollada por Manuel Rubin Quifionez
tiene como obijetivo lograr un andlisis de la gestion competitiva de las PYMES
del comercio al por menor de la provincia de Esmeraldas, determinando que
la desaceleracion que actualmente afecta a la region se subordina a la falta
de creatividad productiva e innovacion de modo que se utilizan métodos
obsoletos, poco rentables y altamente contaminantes, también se evidencia
que la direccion empresarial generalmente se compone por los propietarios

gue no poseen ni los conocimientos ni la experiencia o la capacidad de



28
desarrollar medidas alternativas a las dificultades que puedan presentarse en

las diferentes etapas del proceso productivo.

La investigacion concluyd que la falta de capacitacion de la direcciéon
empresarial, la persistencia en el uso de tecnologia atrasada, asi como la
inaplicacion de métodos de difusion de los métodos y servicios ofertados
contribuyen negativamente al fortalecimiento del funcionamiento y estructura

de las PYMES del comercio al por menor.

El articulo “Desaceleracion Econdmica en América Latina” del 27 de
septiembre del 2015 desarrollado por Raul Jaime Maestre cuyo objetivo es
lograr la determinacion efectiva de los elementos causantes de menores

rendimientos o pérdidas en la evolucion de diferentes sectores productivos.

El mismo plantea que entre los elementos que pueden afectar el
desarrollo econdmico de una nacion y por ende su indice de evaluacion
macroecondémica tal como el producto interno bruto, se complementa con
descensos en la oferta de empleos, consumo interno, calidad de los bienes y
servicios ofertados, situaciones que transforman significativamente el

panorama econémico, politico y social de la nacion.

La investigacion denominada “Impacto de la industria textil en el
desarrollo econdmico del Ecuador desde la década del 80 hasta el presente”,
desarrollada por (Arguello, 2013), presentada a la Universidad Central del
Ecuador, la cual sefiala que la industria textil en la provincia de Pichincha y
Guayas ha jugado un rol protagénico en el crecimiento de dichas regiones al
transformarse en una fuente significativa de empleos directos e indirectos,
propiciando y complementando el desarrollo de otras industrias como la del
carton, nylon, transporte, entre otras, de modo que puede afirmarse que la

industria textil equilibro la economia interna durante mas de 5 décadas.
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La tesis denominada “El desarrollo de la industria textil a principios de

los 90 como industria emergente del Ecuador”, presentada a la Universidad
Andina Simon Bolivar en el afio 2014 por (Quisilema, 2014) , explica que la
industria textil en la década del 90 se vio afectada por la poca versatilidad y
creatividad de nuevos modelos textiles, asi como la falta de renovacion de los
procesos productivos y maquinarias utilizados desde la década del 50 para la
confeccion textil, elementos que unidos a la crisis econémica de la época
contribuyeron a que la industria textil perdiese competitividad y protagonismo

tanto en el mercado interno como internacional.

1.5.1. Resumen de Estudios Relacionados
La presente investigacion tiene como objetivo principal determinar la
desaceleracion econdmica que ha surgido en el sector de la industria del
Distrito Metropolitano de Quito, la cual se ha causado por diferentes factores
como: la falta de estrategias, corporativas, insuficiencia en la planeacion
financiera, costos altos, gerencia tradicional, estos factores han jugado en
conjunto para que de alguna manera se alteren los indices macroeconémicos

del pais como el PIB y la tasa de desempleo entre otros.

1.6.MARCO CONCEPTUAL

Comercio:(Estrada, 2011), se determina al comercio como la actividad socio
econOmica basada en la compra y venta de bienes necesarios para
garantizar el desarrollo y crecimiento social, el comercio también es un
elemento un elemento potencializador del dinamismo humano y de la mejora
constante de las condiciones de vida del mismo.

Economia:(Estrada, 2011), conjunto de actividades de produccién que se
basan en el uso de los recursos econdmicos, materiales y humanos con el fin
de crear bienes y servicios capaces de satisfacer los intereses, necesidades
y demandas de la sociedad, es decir es la actividad a través de la cual el ser
humano se provee de aquellos elementos necesarios e imprescindibles para

lograr mantener un nivel de vida adecuado.
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Desempleo: (Rivas, 2011), se conoce como desempleo al lapso de tiempo

gue una persona se encuentra en estado de ocio de manera involuntaria.
Para definirse como desempleada una persona debe cumplir los siguientes
parametros:

e Estar en edad de trabajar,

¢ No tener trabajo,

e Estar buscando trabajoy

e Estar disponible para trabajar

.
Industria: (Estrada, 2011), se define como industria al complejo econémico
capaz de brindar bienes y servicios que cumplan con las caracteristicas que
satisfagan las exigencias y necesidades de los consumidores, y de esta
manera también es capaz de fomentar el desarrollo de otros sectores.
Textil:(Castillo, 2011), esta palabra es determinada por la industria textil para
sus productos.
Industria Textil:(Castillo, 2011), La industria textil es la encargada de la
transformacion de materias primas naturales o sintéticas en tejidos utilizados
para diversas funciones como la confeccion de vestimentas, empaques,
protectores, equipos deportivos, entre otros.
PIB: (Blake, 2011), se define como la magnitud macroeconémica a traves de
la cual se transparenta de forma clara y efectiva las cantidades de bienes y
servicios producidos por un pais en un periodo de tiempo determinado.
Precio: (Flor, 2011), el precio es la cantidad o valor monetarios que el cliente
esta dispuesto a pagar o que a su vez el vendedor a asignado al bien o
servicio.
Producto: el ente comercial debe hacer un estudio de mercado para saber
gue producto vender y en qué cantidad fabricarlo es decir hacer un sondeo de
la aceptabilidad del producto y el porcentaje de oferta en el mercado que
puede cubrir.
Proceso Productivo: si el ente se va a dedicar a la industria es decir a la
fabricacion del producto debera hacer un sondeo para saber qué tipo de
maquinaria, personal y materia prima debera utilizar para llegar al producto
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gue requiere el consumidor en la calidad adecuada. Si el ente es solamente

comercial debe hacer un sondeo de sus posibles proveedores explorando las
mejores opciones de precios, calidad y los diferentes beneficios que estos le
pueden ofrecer para el aumento de su rentabilidad.

Calidad: (Ramirez, 2013), conjunto de caracteristicas y propiedades de un
bien o servicio capaces de satisfacer los deseos y necesidades de los
consumidores.

Mercado: (Gutierrez, 2012), lo define como la sumatoria de transacciones o
intercambio de bienes o servicios que pueden llevarse a nivel local, regional,
nacional o internacional, es el espacio econdmico en el cual productores,
comercializadoras, industrias y empresas ofertan sus bienes y servicios.
Finalmente el estudio de mercado explica a qué tipo de clientes dirigirnos es
decir nos llevara a decidir el segmento de mercado que cubriremos y ademas
a saber las necesidades de los consumidores escogidos, de esta manera se
puede ir un paso adelante ofertando un producto que sea el indicado para el
mercado escogido.

Oferta:(Tucker, 2001), Variedad de productos o servicios que existen en el
mercado, los mismos que se encuentran sujetos a indicadores como calidad,
precio, demanda, entre otros.

Demanda:(Gutierrez, 2012), se ve reflejada a través de los deseos y
necesidades del consumidor, la demanda es el parametro que se deriva de
aspectos como la calidad, cantidad y necesidad real de un bien o servicio, es
decir es la relacion que se establece entre la existencia de bienes y servicios
y los intereses del consumidor.

Competitividad:(Fred, 2012), explica que la competitividad es el indicador
derivado de la relacion que se establece entre la calidad y precio del bien o
servicio ofertado, de modo que se logra un reconocimiento y lugar estable en
el mercado.

Aceleracion econdmica:(Ernest F. Haeussler, 2003)se conoce como
aceleracion econémica al cambio de la velocidad con respecto al tiempo, es

decir que cuando cambia el ritmo de crecimiento de manera abrupta
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Estancamiento econ6mico: (Castillo A. M., 2000) se vive como una situacion

donde el crecimiento es cero y se da a notar a través de indices de desempleo
en crecimiento y disminucion de ingresos que repercuten en la demanda del
mercado en cuestion.

Desaceleracion econdémica: (Yanez, 2011), explica que la desaceleracion
es: “La disminucion efectiva del ritmo de produccién y comercializacion de
bienes y servicios que posee un impacto macroeconémico que afecta de
forma integral la economia de una nacion”.

Crecimiento econémico:(Castillo A. M., 2000)se define por el ritmo en que
crece la economia en un periodo determinado, se transparenta en el
crecimiento de la produccion de bienes y servicios que oferta un mercado

determinado.

1.7.ANALISIS COMPARATIVO Y CRITICO
Tomando en cuenta en cuenta el marco tedrico presentado
anteriormente encontramos que el sector de la industria textil del Distrito
Metropolitano de Quito ha sido una actividad esencial para el desarrollo de la
region puesto que se ha convertido en una fuente de empleo tanto directos
como indirectos, con el crecimiento que tuvo la industria en periodos
anteriores también crecieron otras industrias muy ligadas a esta como las de

carton, cuero, y otras fabricadoras de diferentes accesorios y servicios.

Actualmente el pais esta atravesando una época de desaceleracion en
su economia la misma que afecta a todos los sectores productivos de alguna
manera, para la investigacion presente escogimos el sector textil el mismo que
esta sufriendo las consecuencias de la situacién nacional, pero esto no es
nuevo puesto que esta industria ya paso por una cris en la década de los 90
las causas de ese entonces fueron:

e La falta de innovacion en los modelos textiles
e La falta de maquinaria apropiada

e La crisis econdmica del entonces
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Hace muy poco tiempo se ha comenzado a sentirse la desaceleraciéon

en la industria y al parecer los motivos de esta son recurrentes y otros nuevos
como:

e Sobretasas arancelarias

e Fortalecimiento del ddlar en el mercado

e Costos y precios elevados

Las PYMES de la industria textil son empresas que por lo general son
dirigidas por sus propietarios, artesanos que se inclinan por lo tradicional
dejando de lado las tendencias de moda actual y la automatizacion de
procesos de produccion factores que deberian ser tratados de manera positiva
y con la maxima importancia puesto que abriran el mercado tanto nacional

como extranjero.
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CAPITULO Il

MARCO METODOLOGICO

2.1. Enfoque de investigacion
El enfoque cuantitativo garantiza la recoleccion efectiva de los datos
correspondientes al desarrollo economico de las pequefias y medianas

empresas del sector textil en el Distrito Metropolitano de Quito.

2.2. Tipologia de investigacion

2.2.1. Por su finalidad Aplicada
La presente investigacion es de caracter aplicado como resultado de
proponer un conjunto de alternativas de solucion materializadas en estrategias
que garanticen alternativas de fortalecimiento para mitigar la desaceleracion
econdmica de las pequefias y medianas empresas del sector textil en el

Distrito Metropolitano de Quito.

2.2.2. Por las fuentes de informacion
Es de destacar el caracter documental de la investigacion como
resultado del uso de fuentes secundarias de informacion entre las que
destacan boletines y resoluciones de la Cadmara de Industrias, Asociacion de
Industrias Textiles del Ecuador, en las cuales se analizaran los indicadores
financieros que muestran la desaceleracion econdmica de las pequefias y

medianas empresas textiles del Distrito Metropolitano de Quito.

2.2.3. Por las unidades de anélisis:
Debe sefalarse que la mayor parte de la informacidén recolectada y
utilizada de la informacion se deriva de fuentes primarias, estableciéndose
que dicha informacion corresponderd a la recoleccion de indicadores

financieros que permitan identificar el nivel de desaceleracion econdmica de
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las pequeias y medianas empresas del sector textil del Distrito Metropolitano

de Quito.

2.2.4. Por el control de las variables
El caracter experimental de la investigacion es evidente al cimentarse la
misma en el analisis critico de las pequefias y medianas empresas del sector

textil del Distrito Metropolitano de Quito.

2.2.5. Por el alcance Descriptivo
Por su parte la investigacién posee un caracter descriptivo al detallar las
diferentes alternativas propuestas tomando como marco referencial métodos

y teorias pre elaboradas.

2.3. Poblaciéon y muestra

2.3.1. Poblacion
Las empresas a ser investigadas estan conformadas por 106 PYMES del
sector textil del Distrito Metropolitano de Quito que se encuentran registradas
en la Asociacion de Industrias Textiles del Ecuador, asi como se considerara
a las instituciones econémicas de mayor representacion en el pais, tales como

el Ministerio de Industrias y Productividad.

2.3.2. Muestra
Seleccionaremos una muestra probabilistica de manera que nuestro

error de investigacion sea el minimo posible.

2.3.2.1. Calculo de la Muestra

Para el establecimiento de la muestra se utilizé la siguiente formula:



Tabla b
Férmula de la muestra
FORMULAS
5 = P{l-p)
A = Se
mn = s
W
m= . ]
L4+ M)
Tabla 6

Terminologia

N | Tamario de la poblacién

se |Error Estandar

Varianza de la Poblaciéon

Varianza de la muestra

P [Probabilidad de ocurrencia

N | Tamarfio de la muestra sin ajustar

N | Tamafio de la muestra

DATOS
N 106
se 0,05
V 0,0025
2

?
p 0,89
n ?
n ?

36
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Desarrollo:
0,06077
S = 0,93 (1-0,93) = 5
V. = 005005= 0,0025
. 0.060775 - 24.31
n = 0,0025
19,774844
n= 2431 = 2431 = 6
1+(24,31/106) 1.22934
n= 20

2.4. Matriz de Necesidades de la Investigacién
Con la finalidad de lograr una medicidbn exacta del nivel de
desaceleracion economica sufrida por las PYMES Textileras del Distrito

Metropolitano de Quito se desarroll6 la siguiente matriz:



Tabla 7

Matriz de necesidades de la investigacion

38

1.2.4.3. ;Se aplica nueva
tecnologia en la planta?
1.2.4.4. ;Con que frecuencia

. Variable Sub Técnic Tipo de
Objetivos : Interrogantes Informa
S variable as - .
cion
1.1.1.1. ¢ Cual son las compras
de materiales en cada
periodo?
1.1.1.2. ;Cuélesel Analisi | Secunda
1.1.1. comportamiento de las compras| s de ria/
Materiales | de materiales en el periodo de | balanc | Docume
estudio? es ntal
1.1.1.3. ¢ Cudl es el nivel de
compras de materiales en cada
periodo?
1.1 1.1.2.1. ;Cuél es el costo por
Mediosy |1 1 2 mano de obra incurrido en cada | Analisi Sec_unda
Costos Maﬁc; de periodo? ) sde ria/
de Obra 1.1.2.2. ¢Cuales el costo de balanc | Docume
Producci mano de obra por operario en es ntal
én cada periodo?
1.1.3.1. ;Cudl es el valor de los
costos totales por periodo?
1.1.3.2. ;Cudl es la relacion
entre los costos totales y ventas | analisi | Secunda
1 (1333?05 del periodo? s de fia /
Determina Totales ) Balanc | Docume
r el nivel 1.1.3.3. ;Cudl es el valor de es ntal
productivo los costos fijos y variables en
de las cada periodo?
PYMES
del sector 1.2.1.1. ;Cuél es el
textil del comportamiento de las
Distrito utilidades durante el periodo de | Andlisi | Secunda
Metropolit 1.2.1. estudio? s de ria /
ano de Utilidades [1.2.1.2. ;Cuéal es el balanc | Docume
Quito. comportamiento de las es ntal
utilidades por lineas de
produccion de cada periodo?
1.2.2.1. ;Cuél es el capital de Anlisi | secunda
1.2.2. inversién en cada periodo? s de ria /
Capital de
12 Inversion |1.2.2.2 ¢Cudl es el capital de balanc [ Docume
Madrgen inversion en los periodos pico? es ntal
Rentabili 23 1.2.3.1. ¢, Qué destino han Angl|3| Sequr}da
dad 1.2.3. , tenido las utilidades obtenidas s de ra
Inversiones : balanc | Docume
en cada periodo?
es ntal
1.2.4.1. ¢Cual es la antigiiedad
promedio de la maquinaria?
124 1.2.4.2. (Cudl es el porcentaje | encyes | Primaria
Magquinaria de uso de la capacidad ta I Fuente
instalada de la planta? Directa

CONTINUA >



se renueva la maquinaria?
1.2.4.5. ¢Cual es la capacidad
instalada de su planta (himero
de maquinas)?
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1.3. 1.3.1. 1.3.1.1. ¢ Cuales son los Primaria
Nivel de [Unidades |[factores que inciden en el nivel | Encues
. L / Fuente
Producci |de de produccion de las PYMES ta Directa
on produccion |textiles del D.M.Q.?
2. _ 2.1.1.1. ¢Cuales el_nlvel de | secunda
Determina empleo en cada periodo? Andlisi fia /
r la tasa 211 2.1.1.2. ¢Cual es latasa de sde Docume
de 2.1. |Evolucion [empleo nacionaly la del sector | datos ntal
desemple Tasa |delatasa |estudiado?
0 ocupacio | ocupacion |[2.1.1.3. ¢Cuél es el nimero
generada nal al del de incorporaciones en cada Encues Primaria
por la sector periodo? ta | !Fuente
desaceler 2.2.1.4. ¢Cuéntos empleados Directa
acion promedio hay en la planta?
econdémica
Pdfl\/llaESS 221, 2.2.1.1. ¢(Cuél es el nivel de
del sector | 2.2 Tasa | Evolucién |desempleo en cada periodo? Analisi | Secunda
textil del ] de | de Ig tasa sde | ria /
iatri . . ocume
Distrito eseeomp deserﬁ leo | 2-2:1.2. ¢ Cudl es el nivel de datos nial
Metropolit ol sef:)tor movilidad de su personal
ano de operativo?
Quito.
3.1.1.1. ¢ En qué porcentaje Primaria
: . ! Encues
3.1.1. varian los precios de periodo a ta / Fuente
3.1. Evolucion | periodo? Directa
Precio de los 3.1.1.2. Cual es el porcentaje Primaria
. . o Encues
precios promedio de variacion de los ta / Fuente
precios Directa
3. 3.2.1.1. ¢Cuél hasido la
Determina 3.2.1.Com | evolucion de la oferta en los Primari
: - " rimaria
rel 3.2. portamient | dltimos 5 afios? Encues / Fuente
mercado | Oferta odela 3.2.1.2. ¢Cuales son los ta Directa
de la oferta principales factores que afectan
industria la oferta?
_texrg ysu - 3.3.1.1 ¢Cudl ha sido la
incidencia Sttt i6 ,
I 33 Comporta gvplumon de las ventas en los Primaria
it Demand | miento de Ultimos 5 afios? | Encues / Fuente
evolucion . a 3.3.1.2.  ¢Cuédles son los| ta Directa
de sus d q principales factores que afectan
actividade emanda |a demanda?
S 3.4.1.1. ¢Hay oportunidad de
economica exportar los productos textiles
s.
actualmente?
%4' I g'4r'1 tiv 3.4.1.2. ¢ Hay oportunidad para Encues Primaria
((ajsarro N (sjpec ampliar el mercado a otras ta / Fuente
0 de as de zonas del pais? Directa
Mercado | Desarrollo

3.4.1.3 ¢ Cudles son los
principales problemas para
exportar?
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2.5. Hipoétesis
El sector textil del Distrito Metropolitano de Quito ha presentado una
desaceleracion en sus actividades operativas como consecuencia de las

variables que se han presentado en su entorno econémico.

2.6. Instrumentos de recoleccion de informacion: Varios
La recoleccion efectiva de datos se hara a partir del uso de fuentes
primarias y secundarias tales como boletines, estadisticas, informes, libros,

sistemas de informacion de instituciones financieras publicas y privadas.

Destacandose como instrumento principal en la investigacion la
encuesta realizada a los propietarios y gerentes de las pequefias y medianas
empresas del sector textil del Distrito Metropolitano de Quito cuyo tamarfio se
determinara a través de una muestra, asi como entrevistas a los
representantes de la Camara de industrias y de la Asociacion de Industrias
Textiles del Ecuador, asi como el andlisis de los estados financieros de las

pequefias y medianas empresas del sector textil del D.M. de Quito.

2.7. Procedimiento para recoleccién de datos: Técnica de campo

Los datos a ser recolectados seran procesados primeramente a traves
de una revision critica de la informacion decantando aquella informacién
defectuosa, contradictoria, incompleta e impertinente, luego se procedera a la
repeticion de la recoleccion con el objetivo de corregir posibles errores de
contestacion, seguido de un ordenamiento y tabulacién de la informacioén, para
representar de forma grafica los resultados desprendidos y realizar una
interpretacion y andlisis de los mismos con el objetivo de arribar a la

comprobacion de las preguntas directrices.

2.8. Cobertura de las unidades de anélisis
El universo de las unidades a ser investigadas estan conformadas por
106 PYMES del sector textil del Distrito Metropolitano de Quito que se
encuentran registradas en la Asociacion de Industrias Textiles del Ecuador,
asi como se considerara a las instituciones economicas de mayor

representacion en el pais, tales como el Ministerio de Industrias vy
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Productividad. De este total se tomara una muestra representativa de 20
empresas conforme al calculo hecho en el literal 2.2.1 para trabajar la

presente investigacion.

2.9. Procedimiento para tratamiento y analisis de informacion
Inicialmente se realizara el analisis de los resultados estadisticos,
gquedando de manifiesto las tendencias y relaciones subordinadas a los
objetivos y preguntas directrices con la posterior interpretacion de los
resultados en concordancia con el marco teérico utilizado de modo que se
logre la verificacion de la hipétesis y finalmente derivAndose las conclusiones

y recomendaciones de la investigacion.

2.10. Presentacion de los resultados
El estudio actual pretende demostrar la desaceleracion econémica del
sector textil del Distrito metropolitano de Quito para lo cual primero se
denotara el comportamiento que tiene el Producto interno Bruto en el periodo
investigado y luego se despejara los resultados de determinantes relevantes
de este fendmeno como la tasa de empleo y el comportamiento del mercado
para esto se analizara los balances y se encuestara a los representantes de

las 20 empresas de la muestra propuesta.

Las 20 empresas pequefas y medianas del distrito metropolitano de
Quito se escogieron de acuerdo a su situacién geogréfica y actividad a la
gue se dedican de esta manera tendremos datos de la diversidad del sector,

asi se escogié a las siguientes PYMES del sector textil:

Tabla 8

Empresas investigadas

Actividad a la Nombre de la empresa
gue se dedica
Confeccion de | Le Chateau S.A.
ropa familiar Confecciones Bali Compa
Marcas Estilos Y Grandes Accesorios Del Planeta Megaplanet Cia.
Ltda.
Textiles Kusatroy Cia. Ltda.
Urbefashion Cia. Ltda.
Bertero Pachano Compa
Dismodas Cia. Ltda.

CONTINUA >
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Confecciones Coyote Proraez Cia. Ltda.

Citymoda S.A.

Esmatex S.A.

Emprenor S.A.
Confeccion de | Textiles Antonio Aguayo Cia. Ltda.
ropa interior Lenceria Fina Sa Lenfisa

Pielbathing Cia. Ltda.

Reyes Industria Textil Cia. Ltda.
Textiles Antonio Aguayo Cia. Ltda.
Confeccion de | Textiles El Greco S. A.

ropa de trabajo / | Julio Vinueza Dise

uniformes Keikoformer Cia Ltda

Midcis Cia. Ltda.

Uniformesdesign S.A.

Fuente: Superintendencia de Compaifiias (2016)

2.10.1. Trascendencia del PIB en los resultados de la
Investigacion

La desaceleracién econdmica de una nacion se analiza desde el punto

de vista del Producto interno bruto del mismo por esta razon para el analisis

de nuestros datos se tomara como punto de partida los afios de mayor

variacion del mismo en el periodo de estudio planteado para la investigacion

presente.

I i
I

Figura 3 Tasa de crecimiento

Fuente: Banco Central del Ecuador (2016)

El Producto Interno Bruto del Ecuador ha tenido un nivel sistematico de
desaceleracion del crecimiento econémico en el periodo de estudio (2011-

2015) el cual refleja que si bien el PIB ha crecido en un 58.45%, los niveles
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de crecimiento de este determinante han disminuido conforme se muestra en
el grafico desde el afio 2011 hasta el afio 2015, del esquema anterior también
determinamos que los periodos pico para este elemento de la economia

nacional son:
Tabla 9
Crecimiento de la industria textil
CRECIMIENTO MAS ALTO ANO 2011
7,90%
CRECIMIENTO MAS BAJO ANO 2015
0,30%

Fuente: Banco Central del Ecuador (2016)

Para el desarrollo del analisis de datos siguiente bien sea a partir de
datos secundarios (balances) o datos primarios (encuesta) se trabajo
determinando el comportamiento de los diferentes parametros en los periodos
pico del PIB para saber si los mismos tienen tendencia acorde a este

determinante o distinta.

2.10.2. Balances consolidados
A partir de la muestra propuesta se ha recolectado los balances de
situacion y resultados de las 20 empresas, los mismos que se ha consolidado

y se presenta a continuacion:



Tabla 10

Balances consolidados en délares de los Estados Unidos de América

ESTADO DE SITUACION FINANCIERA Y RESULTADOS CONSOLIDADO

CUENTA

ANO

2011

2012

2013

2014

2015

ESTADO DE SITUACION FINANCIERA

ACTIVOS NO CORRIENTES

9.499.301,92

10.006.525,24

11.648.444,22

12.766.492,55

10.108.675,25

ACTIVOS NO CORRIENTES

1.717.700,59

4.496.936,68

4.584.864,29

4.602.548,84

4.955.073,06

TOTAL ACTIVOS

11.217.002,51

14.503.461,92

16.233.308,51

17.339.041,39

15.063.748,31

PASIVOS CORRIENTES

5.434.714,33

5.495.784,29

7.214.708,53

7.792.672,01

6.719.632,20

PASIVOS NO CORRIENTES

2.442.686,69

2.961.989,15

2.491.264,65

2.059.888,60

2.493.672,41

TOTAL PASIVOS

7.877.401,02

8.457.773,44

9.705.973,18

9.852.830,61

9.213.304,61

PATRIMONIO

3.339.601,39

6.045.778,48

6.527.335,33

7.516.210,78

5.850.443,70

TOTAL PASIVO MAS PATRIMONIO

11.217.002,41

14.503.551,92

16.233.308,51

17.369.041,39

15.063.748,31

ESTADO DE RESULTADOS

INGRESOS

18.147.578,09

17.562.491,74

18.979.111,17

19.987.167,10

16.464.962,71

COSTOS

12.760.072,63

11.218.806,44

12.248.784,52

13.724.768,85

10.649.631,29

GASTOS

4.586.102,57

5.544.277,19

6.098.662,61

5.989.959,45

5.741.171,12

TOTAL COSTOS Y GASTOS

17.346.175,20

16.763.083,63

18.347.447,13

19.714.728,30

16.390.802,41

UTILIDAD DEL EJERCICIO 801.402,89 799.408,11 631.664,04 239.438,80 74.160,30
15% PARTICIPACION EMPLEADOS 151.024,89 126.923,72 96.865,67 46.005,70 37.171,46
UTILIDAD ANTES DE IMPUESTOS 650.378,00 672.484,39 394.398,02 330.270,87 292.401,62
IMPUESTO A LA RENTA 193.014,75 195.199,35 91.664,71 89.430,93 69.086,65
UTILIDAD DEL EJERCICIO 457.363,26 477.285,03 302.733,31 136.622,03 242.453,61

Fuente: Superintendencia de Compafiias (2016)
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2.10.3. Balances consolidados ajustados por inflacién

Para apreciar de una manera mas real la evolucién financiera de las
empresas de la muestra a continuacion presentamos el balance consolidado
de las empresas investigadas, el mismo ha sido modificado bajo un analisis
de tendencias especialmente de algunas variables en las que la inflacion del
periodo incide en la evolucion de los mismos, por esta razdon se ha
considerado pertinente ajustar los estados financieros eliminando las
posibles distorsiones que han provocado la inflacion para el efecto se aplica

los siguientes indices de precios.

Tabla 11
indices de precios
ANO | INDICE PRECIO
2011 86,4921
2012 90,9047
2013 93,3789
2014 96,7305
2015 100,000

Fuente: Banco Central (2016)

Tabla 12

Balances consolidados ajustados por inflacién

ESTADO DE SITUACION FINANCIERA Y RESULTADOS CONSOLIDADO (MENOS INFLACION)

EN DOLARES DE LOS ESTADOS UNIDOS DE AMERICA

ANO

CUENTA 2011 2012 2013 2014 2015

ESTADO DE SITUACION FINANCIERA

ACTIVOS NO CORRIENTES 10.982.851,18 11.007.709,44 12.474.385,78 13.198.001,20 10.108.675,25

ACTIVOS NO CORRIENTES 1.985.961,72 4.946.869,28 4.909.957,49 4.758.115,42 4.955.073,06
TOTAL ACTIVOS 12.968.812,90 15.954.578,72 17.384.343,26 17.925.102,62 15.063.748,31
PASIVOS CORRIENTES 6.283.478,43 6.045.654,72 7.726.272,78 8.056.065,06 6.719.632,20
PASIVOS NO CORRIENTES 2.824.172,20 3.258.345,44 2.667.909,61 2.129.513,03 2.493.672,41
TOTAL PASIVOS 9.107.650,63 9.304.000,17 10.394.182,39 10.185.857,21 9.213.304,61
PATRIMONIO 3.861.162,15 6.650.677,56 6.990.160,87 7.770.259,41 5.850.443,70

TOTAL PASIVO MAS PATRIM 12.968.812,78 15.954.677,72 17.384.343,26 17.956.116,62 15.063.748,31

ESTADO DE RESULTADOS

INGRESOS 20.981.775,32 19.319.674,05 20.324.839,09 20.662.735,23 16.464.962,71
COSTOS 14.752.876,42 12.341.283,17 13.117.293,65 14.188.667,33 10.649.631,29
GASTOS 5.302.336,94 6.098.999,49 6.531.092,80 6.192.420,64 5.741.171,12
TOTAL COSTOS Y GASTOS 20.055.213,37 18.440.282,66 19.648.386,44 20.381.087,97 16.390.802,41
UTILIDAD DEL EJERCICIO 926.561,95 879.391,40 676.452,65 247.531,85 74.160,30
15% PARTICIPACION EMPLE| 174.611,19 139.622,84 103.734,00 47.560,70 37.171,46
UTILIDAD ANTES DE IMPUH| 751.950,76 739.768,56 422.363,10 341.434,05 292.401,62
IMPUESTO A LA RENTA 223.158,82 214.729,66 98.164,26 92.453,71 69.086,65
UTILIDAD DEL EJERCICIO 528.791,94 525.038,90 324.198,84 141.239,87 242.453,61

Fuente: Superintendencia de Compafiias (2016)
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Principales indices Financieros
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ANO

2011

2012

2013

2014

2015

OBSERVACION
ES

ROA / Rendimiento Sobre
Activos

4,08%

3,29%

1,86%

0,79%

1,61%

El rendimiento de
las empresas
textiles ha
mantenido un
comportamiento
de decrecimiento
hasta el afio 2014
donde ha vuelto
a acelerar su
crecimiento

RC/ Razon Circulante

174,79
%

182,08
%

161,45
%

163,83
%

150,43
%

La industria se
encuentra en un
punto estable
donde esta
atendiendo sus
deudas y no
mantiene
circulante ocioso,
puesto que se
mantiene entre
15y2

RE/ Razé6n de
Endeudamiento

70,23%

58,32%

59,79%

56,82%

61,16%

En el periodo
2011y 2015 se
nota que el sector
estéa perdiendo
autonomia
financiera frente a
terceros. Los afios
intermedios han
sido estables
demostrando que
en promedio el
0,58% de los
activos esta
siendo financiado
por los acreedores

RI / Rotacion de
inventarios

63,61

9,00

6,25

14,59

7,31

La rotacion de
inventarios se
mantiene de una
manera estable
siendo el mejor
periodo el afio
2011 lo que
significa que el
inventario tuvo
mMAas movimiento

MU / Margen de Utilidad

4,42%

4,55%

3,33%

1,20%

0,45%

Este indice nos
indica cuanto
estamos ganando
por cada ddlar
vendido

ROK/ Rendimiento sobre
capital

24,00%

13,22%

9,68%

3,19%

1,27%

Este indice nos
dice cuanto de
utilidad genera
cada délar de
capital invertido

Fuente: Superintendencia de Compaifiias (2016)
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2.10.4. Evolucién Financiera del periodo

A continuacion se presenta la evolucion de las diferentes cuentas que
tuvieron las empresas analizadas en porcentaje, considerando al primer afio
como el 100%, el mismo que sera tomado como referente comparativo ante

el desarrollo de los otros periodos.

Tabla 14
Estados Financieros en términos porcentuales

ESTADO DE SITUACION FINANCIERA Y RESULTADOS CONSOLIDADO
EN TERMINOS PORCENTUALES
ANO
CUENTA 2011 ‘ 2012 ‘ 2013 ‘ 2014 ‘ 2015
ESTADO DE SITUACION FINANCIERA
ACTIVOS NO CORRIENTES 100% | 100% | 114% | 120% 92%
ACTIVOS NO CORRIENTES 100% | 249% | 247% | 240% | 250%
TOTAL ACTIVOS 100% | 123% | 134% | 138% | 116%
PASIVOS CORRIENTES 100% 96% | 123% | 128% | 107%
PASIVOS NO CORRIENTES 100% | 115% 94% 75% 88%
TOTAL PASIVOS 100% | 102% | 114% | 112%| 101%
PATRIMONIO 100% | 172% | 181% | 201% | 152%
TOTAL PASIVO MAS PATRIMONIO 100% | 123% | 134%| 138% | 116%
ESTADO DE RESULTADOS
INGRESOS 100% 92% 97% 98% 78%
COSTOS 100% 84% 89% 96% 72%
GASTOS 100% | 115% | 123%| 117%| 108%
TOTAL COSTOS Y GASTOS 100% 92% 98% | 102% 82%
UTILIDAD DEL EJERCICIO 100% 95% 73% 27% 8%
15% PARTICIPACION EMPLEADOS 100% 80% 59% 27% 21%
UTILIDAD ANTES DE IMPUESTOS 100% 98% 56% 45% 39%
IMPUESTO A LA RENTA 100% 96% 44% 41% 31%
UTILIDAD DEL EJERCICIO 100% 99% 61% 27% 46%

Fuente: Superintendencia de Compafiias (2016)

2.11. Presentacion de los resultados
Con la finalidad de despejar la matriz de necesidades de la investigacion,
se realiz6 un analisis exhaustivo a los balances, asi como se aplic6 una

encuesta, obteniendo los siguientes resultados:
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1.1. Variable: Medios y Costos de Produccion

1.1.1. Sub variable: Materiales

Respuestas:

1.1.1.1. ¢Cuales son las compras de materiales en cada periodo?

Tabla 15

Nivel de compras por periodo

NIVEL DE COMPRAS EN DOLARES DE LOS ESTADOS UNIDOS DE AMERICA (VALORES EN DOLARES 2015)
ANO 2011 2012 2013 2014 2015
COMPRAS 11.826.002,85 | 10.898.046,61 | 11.768.874,14 | 10.779.012,30 | 9.148.512,56
NIVEL DE CRECIMIENTO 100,00% 92,15% 99,52% 91,15% 77,36%

Fuente: Superintendencia de Compafiias (2016)

Tabla 16

Compras totales por periodo de estudio

Compras totales del periodo de estudio: 50.700.145,05

Fuente: Superintendencia de Compafiias (2016)

1.1.1.2. ¢Cuél es el comportamiento de las compras de materiales en
el periodo de estudio?

Tabla 17
Comportamiento del nivel de compras de materiales en el periodo de estudio (valores
en ddlares 2015)

ANO 2011 2012 2013 2014 2015

COMPRAS 11.826.002,85 | 10.898.046,61 | 11.768.874,14 | 10.779.012,30 | 9.148.512,56

Fuente: Superintendencia de Compaifiias (2016)
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COMPORTAMIENTO DE LAS COMPRAS

14.000.000,00

12.000.000,00 6.00285 o ——11768.874,14
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2011 2012 2013 2014 2015

Figura 4 Comportamiento del nivel de compras de materiales en el periodo de
estudio

Fuente: Superintendencia de Compafiias (2016)

Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras

Las compras del sector textii se han contraido en un 22.64% en el
periodo de estudio, No obstante en el afio 2011 y 2013 se presenta un
crecimiento del orden de 22.53% y 7.99% con respectos a sus periodos
anteriores respectivamente. Por el contrario el periodo que mas cayeron las
compras de este sector fue en el ailo 2015 que significo una decrecimiento
del 15.13% en comparacion al 2014.

1.1.1.3. ¢Cuédl es el nivel de compras en cada periodo?

Tabla 18
Nivel de compras en cada periodo
VALORES EN DOLARES 2015
ANO VALOR VARIACION

2010| 9.651.452,23
2011] 11.826.002,85 22,53%
2012| 10.898.046,61 -7,85%
2013| 11.768.874,14 7,99%
2014| 10.779.012,30 -8,41%
2015 9.148.512,56 -15,13%

Fuente: Superintendencia de Compaiiias (2016)

La tabla anteriores plasma el nivel de compras durante el periodo del

2011 al 2015, evidenciandose un descenso en las compras en el mismo
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periodo del 22.64% lo cual significo que el sector dejo de comprar materiales

por $ 2.677.490,29; en general se puede notar que hubo contraccion en las
compras en todos los periodos a excepcion del afio 2013 donde existio un

crecimiento por 7.99%.

Tal situacion evidencia que existe una disminucion en el nivel productivo
de las PYMES textiles analizadas, puesto que al ser las compras de materiales
un indicador que refleja la actividad econémica de las empresas, la
disminucion de las mismas se relaciona con la contraccién del volumen

operacional de las entidades.

1.1.2. Sub variable: Mano de Obra

1.1.2.1. ¢Cuédl es el costo por mano de obraincurrido en cada periodo?

Tabla 19
Costo por mano de obra incurrido en cada periodo en délares de los Estados Unidos
de América
ANO 2011 2012 2013 2014 2015
COSTO POR MANO DE OBRA| 1.950.595,40 | 2.262.036,36 | 1.793.674,86 | 2.018.655,01 | 1.760.423,46
NIVEL DE CRECIMIENTO 100,00% 115,97% 91,96% 103,49% 90,25%
COMPRAS TOTALES DEL PERIODO DE ESTUDIO: 9.131.400,68

Fuente: Superintendencia de Compafiias (2016)

COSTO POR MANO DE OBRA

2.500.000,00 2.262.036,36
1.950.595,40 2.018.655,01
2.000.000,00 1.793.674,86 1.760.423,46
1.500.000,00
1.000.000,00
500.000,00
2011 2012 2013 2014 2015

Figura 5 Costo por mano de obra incurrido en cada periodo
Fuente: Superintendencia de Compafiias (2016)
Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras
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Al analizar esta variable se puede apreciar que el componente del

costo de producciéon mano de obra refleja un comportamiento decreciente de
manera irregular en el periodo, pues durante los afios analizados experimenta
un decrecimiento del 9.75%. No obstante que existieron incrementos en su
Importe con respecto de los afos anteriores en el afio 2012 y 2014 como se
refleja en el grafico anterior.

1.1.2.2.

Si se analiza los costos y numero de empleados en el area de produccion

¢, Cuédl es el costo por operario en cada periodo?

se obtiene que el salario promedio ha pasado de $374,04 a $407,41 en el
periodo analizado, lo cual significa que durante los 5 afios los salarios se
incrementaron en un 8.92%. Por otro lado al analizar el niumero de empleados
se aprecia que ha existido una contraccidén sistematica de personal del
17.14% en el periodo lo cual es otro indicador que refleja la contraccion de
las actividades operacionales de las PYMES de este sector.

Tabla 20

Nivel de costo por operario en cada periodo

ANO 2011 2012 2013 2014 2015

COSTO POR MANO DE OBRA

1.950.595,40

2.262.036,36

1.793.674,86

2.018.655,01

1.760.423,46

NUMERO DE EMPLEADOS

5.215

5.020

4.891

4.952

4.321

COSTO POR CADA OPERARIO

374,0355504

450,5761313

366,7296782

407,6443872

407,4111224

Fuente: Superintendencia de Compafiias (2016)

La tabla anteriormente expuesta plasma la informacion concerniente al
costo de mano de obra por obrero del periodo comprendido entre 2011 —
2015, evidenciandose que por una parte hubo una tendencia de
decrecimiento en el nUmero de obreros de la planta del 17.14% en los 5 afios,
esta tendencia se marca en todos los afios a excepcion del afio 2014 donde

existe aumento de empleados del 1.24% con respecto del periodo anterior.

Por otro lado el costo por cada operario de la planta tiende a ser variado
y se marcan los periodos 2012 y 2013 como el afio con mayor costo ($450.58)

y menor costo ($366.73) respectivamente, este fenOmeno irregular no se
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debe a un aumento o disminucion de empleados como se ha explicado con

anterioridad sino mas bien a que por ley nacional los sueldos aumentan de

manera anual en el pais.

Por las razones antes expuestas se deja notar que el ambito laboral de
las empresas investigadas se contrae ocasionando que las empresas tengan

gue disminuir personal y exigir mayor esfuerzo al personal que mantienen.

1.1.3. Sub variable: Costos totales

1.1.3.1. ¢Cual es el valor de los costos por periodo?

Tabla 21
Valor de los costos por periodo

COSTOS POR PERIODO EN DOLARES DE LOS ESTADOS UNIDOS DE AMERICA (MENOS INFLACION)

COSTOS 14.752.876,42 | 12.341.283,17 | 13.117.293,65 | 14.188.667,33 | 10.649.631,29
NIVEL DE CRECIMIENTO 100% 84% 89% 96% 72%

Fuente: Superintendencia de Compaifiias (2016)

COSTOS

16.000.000,00  14.752.876,42 14.188.667,33

14.000.000,00 13.117.293,65

12.341.283,17
12.000.000,00

10.649.631,29
10.000.000,00
8.000.000,00
6.000.000,00
4.000.000,00

2.000.000,00

2011 2012 2013 2014

Figura 6 Costos totales
Fuente: Superintendencia de Compafiias (2016)
Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras
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Los costos del sector textil han tenido un comportamiento irregular

durante el periodo tras el que se registra una contraccién del 28% desde el
periodo 2011 hasta el 2015; los costos totales de las empresas textiles
estudiadas han alcanzado su punto mas alto en el periodo 2011 con un monto
de $ 14.752.876,42 que significo un crecimiento del 2.74% con respecto al
afo anterior, por el contrario el afio con registro de costos mas bajos es el
2015 con un valor de $ 10.649.631,29 que signific6 un decrecimiento del
24.94% con respecto al afio 2014.

1.1.3.2. ¢Cuédl es larelacién entre los costos y ventas?

Tabla 22
Relacion de Costos y ventas en délares 2015
RELACION COSTOS - VENTAS EN DOLARES DE LOS ESTADOS UNIDOS DE AMERICA 2015

ANO 2011 2012 2013 2014 2015
VENTAS 20.981.775,32 | 19.319.674,05 | 20.324.839,09 | 20.662.735,23 | 16.464.962,71
VENTAS PORCENTUAL 100% 92% 97% 98% 78%
COSTOS 14.752.876,42 | 12.341.283,17 | 13.117.293,65 | 14.188.667,33 | 10.649.631,29
COSTOS PORCENTUAL 100% 84% 89% 96% 72%
UTILIDAD 6.228.898,89 | 6.978.390,89 | 7.207.545,44 | 6.474.067,90 | 5.815.331,42
PORCENTAIJE UTILIDAD 100% 112% 116% 104% 93%
PARTE DE COSTO POR CADA DOLAR 0,70 0,64 0,65 0,69 0,65
PARTE DE UTILIDAD POR CADA DOLAR 0,30 0,36 0,35 0,31 0,35

Fuente: Superintendencia de Compafiias (2016)

En el periodo 2011-2015 se experimentd una contraccion sistematica
de las ventas del 22%, no obstante se aprecia un estancamiento en los

primeros afios y la contraccion aguda se presenta en el afio 2015.

En el mismo periodo los costos mantienen el mismo comportamiento
dando como resultado una contraccion del 28%, durante este periodo también
se nota una contraccion aguda en el ultimo afio del periodo. El
comportamiento del margen de utilidad se mantiene en un crecimiento
sistematico hasta el afio 2014, y posteriormente presenta una contraccion en
el afio 2015.

En un panorama general se aprecia que el margen de utilidad cae en un

7% en el periodo ya que las ventas tuvieron una contraccion menor en 6
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puntos con relacion a la contraccion de los costos de produccién, no obstante

ha bajado la rentabilidad que genera cada délar invertido en la produccién que
significa una contraccion sistematica de este indicador a excepciéon del afio

2014 donde se presenta un aumento del 6.4%.

El fendbmeno antes expuesto demuestra que las empresas objeto de
estudio han sacrificado su rentabilidad para mantener el volumen de
produccion y por tanto las ventas de esta manera pretenderian mantener el

mercado Yy sus relaciones comerciales.

1.1.3.3. (Cual es el valor de los costos fijos y variables en cada

periodo?

Tabla 23
Valor de los costos fijos en cada periodo
COSTOS FIJOS VALORES EN DOLARES 2015

ANO VALOR VARIACION
2011 4.905.558,09 100,00%
2012 4.301.585,29 87,69%
2013 4.658.667,51 94,97%
2014 5.166.450,67 105,32%
2015 4.066.588,50 82,90%

Fuente: Superintendencia de Compaifiias (2016)

Los costos fijos han experimentado un comportamiento de contraccion
irregular del 17.10%, aun cuando en el afio 2014 este item ha alcanzado sus
niveles mas altos con un valor de $5.166.450,67 que significé un crecimiento
del 10.9%, con respecto al afio anterior, misma cifra que incluso es mayor que
la del afio inicial del periodo de investigacion. Sin embargo los niveles mas
bajos del periodo de estudio se dan en el 2015 con $4.066.588,50 que significo
una contraccion del 21.29% con respecto del periodo anterior.



Tabla 24

Valor de los costos variables en cada periodo

COSTOS VARIABLES VALORES EN DOLARES 2015

ANO VALOR VARIACION
2011 9.847.318,34 100,00%
2012 8.039.697,88 81,64%
2013 8.458.626,14 85,90%
2014 9.022.216,66 91,62%
2015 6.583.042,79 66,85%
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Fuente: Superintendencia de Compafiias (2016)

Los costos variables han tenido un comportamiento de contraccion
irregular lo cual ha dado lugar a un decrecimiento desde el afio 2011 al 2015
del 33.14% alcanzando sus niveles mas altos en el afio 2014 con un valor de
$9.022.216.66 que significa con un crecimiento del 6.66% con respecto al afio
anterior en cambio han presentado sus niveles mas bajos en el 2015 con
$6.583.042,79 que significo una contraccion del 27.04% con respecto del
periodo anterior.

Costos Fijos y Variables

12.000.000,00

10.000.000,00 9.847.318,34

9.022.216,66

8.000.000,00
.583.042,79
6.000.000,00
166.450,67
558,09 >8—1658.667,51 £6.450,6
4.000.000,00 “30T.585, .066.588,50
2.000.000,00

2010,5 2011 2011,5 2012 2012,5 2013 2013,5 2014 2014,5 2015 2015,5
—8—FIJOS —@— VARIABLES
Figura 7 Costos Fijos y Variables
Fuente: Superintendencia de Compaifiias (2016)
Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras
Los costos totales de la produccién estan compuestos por costos fijos y

variables, en el grafico anterior podemos apreciar que la seccion de los



56
costos que ha tenido mayor variabilidad en el periodo son los variables como

es su naturaleza, a través de este fendmeno se entiende que tal como se han
movido los costos variables se ha producido la misma tendencia en el
volumen de produccién de las entidades estudiadas es decir que se ha

mantenido una tendencia de disminucién de operaciones en el periodo.

Por otro lado los costos fijos mantienen la misma tendencia, lo que se
deberia a una mayor inflacion sobre los precios de servicios eléctricos,
arrendamiento, o0 costos por seguros entre otros, que ha ocasionado el

fendmeno que se evidencia en el periodo.



1.2. Variable: Margen de utilidad

1.2.1. Sub variable: Utilidades
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1.21.1. (Cuél es el comportamiento de las utilidades durante el

periodo de estudio?

Tabla 25

Comportamiento de las utilidades durante el

inflacidn)

ANO VALORES (CRECIMIENTO

2011| 528.791,94 100,00%
2012| 525.038,90 99,29%
2013| 324.198,84 61,31%
2014| 141.239,87 26,71%
2015| 242.453,61 45,85%

Fuente: Superintendencia de Compafiias (2016)

600.000,00

500.000,00

400.000,00

300.000,00

200.000,00

100.000,00

periodo de estudio (valores menos

CRECIMIENTO DE UTILIDADES

525.038,90

324.198,84

242.453,61

141.239,87

2010,5 2011 2011,5 2012 2012,5 2013 2013,5 2014 2014,5 2015 2015,5

Figura 8 Crecimiento de utilidades
Fuente: Superintendencia de Compafiias (2016)
Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras

Las utilidades de las empresas textiles del estudio han tenido un

decrecimiento preocupante en el periodo de estudio puesto que desde el afio
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2011 hasta el ano 2015 estas utilidades se han disminuido en un 54.14% lo

que significa $286.338,33 dolares que bajaron las utilidades.

El comportamiento de las utilidades del sector ha tenido un
comportamiento irregular con altas y bajas muy pronunciadas y que sin duda
han tenido una influencia muy fuerte en las empresas del gremio. El nivel de
crecimiento mas alto se da en el afio 2015 con un 71.66% con respecto al
afio pasado si comparamos esta situacion con el PIB es completamente
contrario puesto que el PIB en este periodo registra sus niveles mas bajos.
Por otro lado el nivel mas bajo de crecimiento registrado se da en el afio 2014
con una baja del 56.43% con respecto al periodo anterior.
1.2.1.2. ¢Cual es el comportamiento de las utilidades por lineas de
produccion de cada periodo?

Tabla 26

Consolidacién de utilidades por linea de produccion

ANO 2011 2012 2013 2014 2015
CONFECCION DE
ROPA FAMILIAR

VARIA

39.584,66

148.289,44

143.394,32

39.848,48

180.591,65

CRECIMIENTO %

100%

375%

362%

101%

456%

CONFECCION DE
ROPA INTERIOR

130.076,01

53.859,02

15.253,69

8.899,20

(38.369,64)

CRECIMIENTO %

100%

41%

12%

7%

-29%

CONFECCION ROPA
DE TRABAJO/
UNIFORMES

287.702,59

275.136,57

144.085,30

87.874,35

100.231,60

CRECIMIENTO %

100%

96%

50%

31%

35%

TOTAL UTILIDADES

457.363,26

477.285,03

302.733,31

136.622,03

242.453,61

CRECIMIENTO %

100%

104%

66%

30%

53%

Fuente: Superintendencia de Compafiias (2016)
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Figura 9 Consolidacién de utilidades por linea de produccion
Fuente: Superintendencia de Compafiias (2016)
Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras

La tabla y grafico expuestos sefialan que para las PYMES dedicadas a
la confeccion de ropa familiar variada, han tenido un crecimiento en sus
utilidades del 456.22% desde el afio 2011 hasta el afio 2015 lo que significa
que las utilidades crecieron en $141.006,99. Por otro lado el afio 2014 fue el
mas bajo con un decrecimiento del 72.21 %, mientras que el afio 2015 se
revela como el de mayor utilidades con un crecimiento 453.19%, dado en
gran medida por las restricciones a la importacion, asi como a las sobretasas
arancelarias que permitieron una disminucion en la venta de prendas de vestir
importadas, también cabe recalcar que los fenémenos dados en los afios
2013, 2014, 2015 son muy drasticos dados por sus periodos anteriores que

tienen la misma

Las PYMES dedicadas a la confeccion de ropa interior han
experimentado una disminucion en sus utilidades desde el afio 2011 al 2015
del 129.49%, en el afio 2011 fue el de mayores utilidades con $130.076.01,
manteniendo una contraccion sistematica, llegando a tener pérdidas
relevantes de -38.369,64 en el afio 2015, lo cual denota la fragil situacién de

este sector.

Por ultimo las PYMES dedicadas a la confeccién de ropa de trabajo /
uniformes, han tenido una contraccion irregular en el periodo de estudio

(2011-2015) con un porcentaje del 65.16% lo que significa una disminucion
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al 2015 en $187.470,99 con respecto al afio 2011. Por otro lado en el afio

2011 se dan las utilidades mas altas con $287.702,59, mientras que el afio
2014, evidenci6 el decrecimiento de las utilidades mas notorio con
$87.874.35.

Para concluir la tabla y grafico expuestos, permiten evidenciar que el
sector mas fragil es el dedicado a la confeccidn de ropa interior, mientras que
el segmento mas fuerte es el dedicado a la confeccién de ropa familiar variada.

1.2.2. Capital de inversion

1.2.2.1. ¢Cual es el capital de inversion en cada periodo?

Tabla 27

Capital de inversidn en cada periodo (valores menos inflacion)

ANO 2011 2012 2013 2014 2015
CAPITAL 12.968.817,39 |15.954.578,72 |17.384.343,26 |17.925.102,62 |15.063.748,31
CRECIMIENT

@] 100% 123% 134% 138% 116%

Fuente: Superintendencia de Compafiias (2016)

20000000
17.384.343,56:925.102,62

18000000 15.954.578,72
16000000 _15.063.748,31

14000000 -12.968.817,39 —

12000000 —

10000000 — mANO
8000000 —  WCAPITAL
6000000 —

4000000 —

2000000 L

O T T T T 1
2011 2012 2013 2014 2015

Figura 10 Capital de inversidon en cada periodo
Fuente: Superintendencia de Compaiiias (2016)
Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras
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El nivel de capital invertido ha tenido un crecimiento del 16% desde el

afno 2011 hasta el afio 2015, manteniendo un comportamiento irregular,
puesto que ha experimentado crecimiento hasta el afio 2014 donde
encontramos su punto mas alto con $ 17.925.102,62 sin embargo para el afio
2015 decrecio en un 15%
inversion sea de $15.063.748,31. Por otro lado el periodo con menos capital
invertido fue el 2011 con $12.968.817,39 dolares.

lo que significo que en el 2015 el capital de

1.2.2.2. ¢Cuédl es el capital de inversion en los periodos pico?
CRECIMIENTO MAS ALTO ANO 2011 11,52%
El afio 2011 fue el periodo donde mas crecio el PIB, en el mismo periodo
el capital de inversion crecio en un 11,52% con respecto al afio 2010 en la
industria del textil de las PYMES del Distrito Metropolitano de Quito, siendo

este el nivel mas bajo de capital invertido en el periodo de investigacion.

CRECIMIENTO MAS BAJO ANO 2015 -13,12%
El afio 2015 fue el periodo donde menos crecid el PIB nacional, de la
misma manera la inversion de capital del sector tiende a bajar significando un
decrecimiento del 13,12% con respecto al periodo anterior.

1.2.3. Inversiones

1.2.3.1. ¢Qué destino han tenido las utilidades obtenidas en cada

periodo?

Tabla 28

Destino de las utilidades en cada periodo

ANO

2011

2012

2013

2014

2015

UTILIDADES RETENIDAS

35%

48%

46%

26%

31%

UTILIDADES
REPARTIDAS

65%

52%

54%

74%

69%

TOTAL UTILIDADES

100%

100%

100%

100%

100%

Fuente: Superintendencia de Compafiias (2016)
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Figura 11 Utilidades retenidas
Fuente: Superintendencia de Compaiiias (2016)
Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras
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Figura 12 Utilidades repartidas
Fuente: Superintendencia de Compafiias (2016)
Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras

Las utilidades de este sector en todos los periodos de estudio se han
repartido en mas del 50%. Las utilidades retenidas se han destinado a la
reinversion de la planta de la empresa los valores de estas utilidades se han
comportado de manera irregular y en el afio 2012 se retuvieron la mayor
cantidad de utilidades con $ 230.237,45 que significo el 48% de las utilidades
totales del periodo y en el periodo 2014 se retuvieron la menor cantidad de
utilidades por $34.928,36 lo que significo el 26% del total de utilidades
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Las utilidades repartidas a los accionistas también tienen un

comportamiento irregular siempre es mas del 50% de las utilidades totales
del periodo las que se reparten. En el afio 2014 se registré el mayor volumen
de estas utilidades repartidas con $ 101.693,67 lo que significo el 74% del
total de las utilidades del periodo y en el periodo 2012 se repartieron la menor
cantidad de utilidades por $247.047,58 que significa el 52% de las utilidades

totales.

1.2.4. Sub variable: Maquinaria

1.2.4.1.;Cual es la antigiiedad promedio de la maquinaria que tiene en

su planta?
Tabla 29
Antigiiledad promedio de la maquinaria.
Alternativa Frecuencia Porcentaje
Cada 5 afios 0 0%
Cada 10 afios 2 10%
Cada 15 afios 6 30%
Mas de 15 afos 12 60%
Total 20 100%

Fuente: Encuesta dirigida a propietarios de las PYMES del DMQ.

Cada 5 afios

Cada 10 afios
30%
- Cada 15 afios

Mas de 15 afios

Figura 13 Antiguedad promedio de la maquinaria.
Fuente: Encuesta dirigida a propietarios de las PYMES del DMQ.
Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras
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Como resultado de la investigacion presente se ha determinado que la

antigiedad méaxima promedio de la maquinaria de las PYMES estudiadas

es de 15 arios.

De un total de 20 empresarios propietarios de las PYMES del DMQ que
representan el 100% del total, 12 propietarios que representan el 60% del total
plantean que la antigliedad promedio de la maquinaria que tiene en su planta
es de mas de 15 afos, 6 propietarios que representan el 30% del total
plantean que la antigliedad promedio de la maquinaria que tiene en su planta
es cada 15 afios y 2 propietarios que representan el 10% del total plantean
que la antigiiedad promedio de la maquinaria que tiene en su planta es cada

10 afos.

De la informacion anterior se desprende que la mayoria de los
empresarios propietarios de las PYMES del DMQ plantean que la antigiedad

promedio de la maquinaria que tiene en su planta es de mas de 15 afios.

1.2.4.2. ;Cual es el porcentaje de uso con respecto a la capacidad

instalada de la planta actualmente?

Tabla 30
Porcentaje de uso de la planta.
Alternativa Frecuencia Porcentaje
Menos del 65 % 18 90%
Del 65 al 75% 2 10%
Del 75 al 85% 0 0%
Del 85 al 95% 0 0%
Del 95 al 100 % 0 0%
Total 20 100%

Fuente: Encuesta dirigida a propietarios de las PYMES del DMQ.
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B Menos del 65 %
M Del 65 al 75%

Figura 14 Porcentaje de uso de la planta.
Fuente: Encuesta dirigida a propietarios de las PYMES del DMQ.
Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras

El porcentaje promedio del uso de la planta es del 65% segun la
encuesta planteada a las PYMES del D.M.Q. por lo que se pude determinar
gue ninguna de las empresas encuetadas esta usando la totalidad de la
capacidad instalada de su planta de trabajo, esto sumado a la tendencia de
disminucién que tienen los costos en el periodo sugiere que el sector textil de
las PYMES investigadas estan pasando por un periodo de contraccion

econdmica.

De un total de 20 empresarios propietarios de las PYMES del DMQ que
representan el 100% del total, 18 propietarios que representan el 90% del total
plantean que el porcentaje de uso con respecto a la capacidad instalada de la
planta actualmente es de menos del 65% y 2 propietarios que representan el
10% del total plantean que el porcentaje de uso con respecto a la capacidad
instalada de la planta actualmente es del 65% al 75%.

De la informacién anterior se desprende que la mayoria de los
empresarios propietarios de las PYMES del DMQ plantean que el porcentaje
de uso con respecto a la capacidad instalada de la planta actualmente es de
menos del 65%.
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1.2.4.3. ¢Conoce usted de nueva tecnologia para su planta,

consideraria usarla?

Tabla 31

Conocimiento de la nueva tecnologia.

Alternativa Frecuencia Porcentaje
Si 2 10%
No 18 90%
Total 20 100%

Fuente: Encuesta dirigida a propietarios de las PYMES del DMQ.

Si

No

Figura 15 Conocimiento de la nueva tecnologia.

Fuente: Encuesta dirigida a propietarios de las PYMES del DMQ.

Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras

De la encuesta aplicada a entidades objeto de nuestro estudio podemos

concluir que en su mayoria los gerentes no conocen de nueva tecnologia que
puedan implementar en su planta, ademas plantean que no han buscado
nuevas opciones dado que actualmente no se esta utilizando la capacidad
total de la planta, y en esas circunstancias no consideran la mejor opcion

implementar nueva tecnologia en sus empresas.

De un total de 20 empresarios propietarios de las PYMES del DMQ que
representan el 100% del total, 18 propietarios que representan el 90% del total
no conocen de nueva tecnologia para la planta ni considerarian usarla y 2
propietarios que representan el 10% del total si conocen de nueva tecnologia
para la planta y si considerarian usarla. De la informacién anterior se
desprende que la mayoria de los empresarios propietarios de las PYMES del

DMQ no conocen de nueva tecnologia para la planta ni considerarian usarla.
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1.2.4.4. ¢Con que frecuencia considera usted que la maquinaria a

merita renovacion?

Tabla 32

Frecuencia de renovacion de maquinaria.

Alternativa Frecuencia Porcentaje
Cada 5 afos 0 0%
Cada 10 afios 0 0%
Cada 15 afios 8 40%
Mas de 15 afos 12 60%
Total 20 100%

Fuente: Encuesta a propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito.

10 anos
15 afos

Figura 16 Frecuencia de renovacién de maquinaria.
Fuente: Encuesta a propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito.
Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras

El promedio de vida de las maquinas de las empresas sector textil del
D.M.Q esde 15 afios segun la encuesta aplicada en la investigacion presente.
De un total de 20 propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito
que representan el 100% del total, 12 propietarios de PYMES que representan
el 60% del total plantean que la maquinaria se debe renovar cada 15 afios y
8 propietarios de PYMES que representan el 40% del total plantean que la

renovacion de la maquinaria supera los 15 afos.

De la informacién anteriormente expuesta se desprende que la mayoria
de los propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito la maquinaria

debe ser renovada cuando supere los 15 afios.
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1.2.45. ¢(Cudl es la capacidad instalada de su planta numero de

maquinas?

Tabla 33
Nimero de maquinas instaladas.
Alternativa Frecuencia Porcentaje
Menos de 10 maquinas 15 75%
De 10 a 25 maquinas 5 25%
De 25 a 50 maquinas 0 0%
Mas de 50 maquinas 0 0%
Total 20 100%

Fuente: Encuesta a propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito.

B Menos de 10 maquinas
B De 10 a 25 maquinas
De 25 a 50 maquinas

B Mas de 50 maquinas

Figura 17 Namero de maquinas instaladas.
Fuente: Encuesta a propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito.
Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras

De la investigacion presente se tiene como resultado que las Pymes
investigadas tienen como maximo en su capacidad instalada 25 maquinas.

De un total de 20 propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de
Quito que representan el 100% del total, 15 propietarios de PYMES que
representan el 75% del total plantean que la capacidad o nimero de maquinas
instaladas en sus planta es menor de 10 maquinas y 5 propietarios de PYMES
gue representan el 25% del total plantean que la capacidad o niumero de
maquinas instaladas en sus planta es de aproximadamente de 10 a 25
maquinas.
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De la informacién anteriormente expuesta se desprende que la mayoria

de los propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito plantean que

la capacidad o numero de maquinas instaladas en sus plantas es menor de
10 maquinas.

1.3. Variable: Nivel de Produccién
1.3.1. Subvariable: Unidades de produccion

1.3.1.1. ¢Cuales son los factores queinciden en el nivel de produccion
de las PYMES textiles del D.M.Q?

Tabla 34
Factores que inciden en el nivel de produccion.

Alternativa Frecuencia  Porcentaje
Estrategia empresarial de produccion 0 0%
Sobretasas arancelarias e impuestos 0 0%
Capacidad de respuesta para innovacion en los productos 12 60%
Procesos de produccion 6 30%
Productividad del personal 2 10%
Total 20 100%

Fuente: Encuesta a propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito.

M Estrategia empresarial de
produccion

B Sobretasas arancelarias e
60% impuestos

Capacidad de respuesta
para innovacion en los
productos

Figura 18 Factores que inciden en el nivel de produccion.
Fuente: Encuesta a propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito.
Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras

Como resultado de la investigacion actual se puede determinar que el
principal determinante para la evolucién de produccién de las pymes del

sector textil es la falta de respuesta que tiene la industria para innovar los
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productos, es decir que a la industria textil del D.M.Q. le cuesta mantenerse

al dia en la moda actual, lo que genera que disminuyan las ventas y la
produccion puesto que los clientes tienden a buscar prendas que mantengan

una tendencia de moda actualizada.

De un total de 20 propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de
Quito que representan el 100% del total, 12 propietarios de PYMES que
representan el 60% del total consideran que el principal factor que inciden en
el nivel de produccion de las PYMES textiles del D.M.Q. esta dado por la es
la Capacidad de respuesta para innovacion en los productos, 6 propietarios
de PYMES que representan el 30% del total plantean que principal factor que
inciden en el nivel de produccién de las PYMES textiles del D.M.Q. esta dado
por los procesos de produccion y 2 propietarios de PYMES que representan
el 10% del total plantean que el principal factor que inciden en el nivel de
produccion de las PYMES textiles del D.M.Q. esta dado por la productividad

del personal.

De la informacion anteriormente expuesta se desprende que la mayoria
de los propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito plantean que
el principal factor que inciden en el nivel de produccién de las PYMES textiles
del D.M.Q. esta dado por la capacidad de respuesta para innovacion en los
productos.

2.1. Variable: Tasa ocupacional

2.1.1. Evolucién de latasa ocupacional del sector

2.1.1.1. ¢Cual es el nivel de empleo en cada periodo?
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Tabla 35
Nivel de empleo nacional
2010 6113230
2011 6304834 3,13%
2012 6424840 1,90%
2013 6664241 3,73%
2014 6921107 3,85%
2015 7140636 3,17%
Fuente: INEC (2016)
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Figura 19 Nivel de empleo nacional
Fuente: INEC (2016)
Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras

La tasa de empleo nacional promedio del periodo (2011-2015) es del
95.79%. Al examinar la tasa de empleo nacional se nota que ha tenido un
comportamiento irregular y las variaciones mas notorias se han dado en el
afno 2014 subiendo en 0,37% con respecto al afio anterior por lo contrario en
el aflo 2015 la tasa baja 1,01%con respecto del afio anterior. La tasa mas alta

de empleo en el pais se da en el afio 2014 con el 96,2%.

Tabla 36

Nivel de empleo de las empresas estudiadas
2010 5186
2011 5215 0,6%
2012 5020 -3,7%
2013 4891 -2,6%
2014 4952 1,2%
2015 4321 -12,7%

Fuente: Superintendencia de Compaifiias (2016)
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Figura 20 Nivel de empleo de las empresas estudiadas
Fuente: Superintendencia de Compafiias (2016)
Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras

Tabla 37

Tasa de empleo

TASA DE EMPLEO 95,79% 95,88% 95,85% 96,20% 95,23%
Fuente: INEC (2016)

Mediante el estudio de 20 empresas del sector textil del Distrito
Metropolitano de Quito, se determind que el indice de empleo tuvo una
evolucion irregular determinada por el nimero de empleados en cada periodo
el mayor numero de empleados se registré6 en el afio 2011 con 5.215
empleados lo que significo un crecimiento en el empleo de 0,6% Yy el periodo
donde menos empleados se tuvo es el afio 2015 con 4.321 empleados lo que

significd un decrecimiento del 12,7% del empleo en este sector.

Por lo que se concluye que el sector de la industria textil del distrito
metropolitano de Quito ha tenido una afectacion muy importante en la tasa de
empleo en los periodos examinados comparando con la tasa de empleo

nacional la misma que siempre mantuvo crecimiento.

2.1.1.2. ¢Cual eslarelacion Tasade empleo nacional y empresas objeto

de estudio?
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TASA DE EMPLEO
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Figura 21 Relacién en el nivel de empleo

Fuente: Superintendencia de Compaiiias (2016)

Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras

De la tabla anterior se puede concluir que mientras la tasa de empleo a
nivel nacional mantiene una tendencia de crecimiento constante, la realidad
del sector textil es muy diferente ya que mantiene una tendencia de
contraccion; de estas observaciones podemos concluir que el sector de la
industria textil ha tenido una gran afeccién en el area de empleo, puesto que
ha tenido que separar de sus puestos de trabajo a algunos empleados para

de esta manera disminuir sus costos y buscar mantener sus utilidades.

2.1.1.3. ¢Cual es el numero de incorporaciones en cada periodo?

Tabla 38
NUmero de incorporaciones en cada periodo.
Alternativa Frecuencia Porcentaje
1 a 5 personas 18 90%
4 a 10 personas 2 10%
Mas de 10 personas 0 0%
Total 20 100%

Fuente: Encuesta a propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito.
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B 1a5 personas

B 4 3 10 personas

Figura 22 Namero de incorporaciones en cada periodo.
Fuente: Encuesta a propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito.
Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras

De la investigacion presente se puede concluir que el nidmero de
incorporaciones promedio de la industria investigada es de 1 a 5 personas por
afio. Si comparamos este rubro con la tasa de empleo derivada de las
empresas investigadas se concluye que en cuestion se contrata por periodo
un promedio de 5 personas, pero esto no significa un aumento en la tasa de
empleo, si no que el nivel de despidos es superior al de contratacion por esto
surge el fendémeno de disminucién de la tasa de empleo en el sector.

De un total de 20 propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de
Quito que representan el 100% del total, 18 propietarios de PYMES que
representan el 90% del total plantean que el nUmero de incorporaciones en
cada periodo oscila entre 1 a 5 personas y 2 propietarios de PYMES que
representan el 10% del total plantean que el nimero de incorporaciones en

cada periodo oscila entre 4 a 10 personas.

De la informacion anteriormente expuesta se desprende que la mayoria
de los propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito plantean que
el nimero de incorporaciones en cada periodo oscila entre 1 a 5 personas.

2.1.1.4. ¢Cuantos empleados promedio tiene la planta por afio?
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Tabla 39
Empleados promedio al afio.
De 5-25 16 80%
De 25 -60 4 20%
De 60 - 90 0 0%
Mas de 90 0 0%
Total 20 100%

Fuente: Encuesta dirigida a propietarios de las PYMES del DMQ.

mDe 5-25
mDe 25 -60

Figura 23 Empleados promedio al afio.
Fuente: Encuesta dirigida a propietarios de las PYMES del DMQ.
Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras

De un total de 20 empresarios propietarios de las PYMES del DMQ que
representan el 100% del total, 16 propietarios que representan el 80% del total
plantean que los empleados promedio tiene la planta por afio oscilan entre 5
a 25 y 4 propietarios que representan el 20% del total plantean que los

empleados promedio tiene la planta por afio oscilan entre 25 a 60.

De la informacion anterior se desprende que la mayoria de los
empresarios propietarios de las PYMES del DMQ plantean que los empleados

promedio tiene la planta por afio oscilan entre 5 a 25.

2.2. Variable: Tasa de desempleo
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2.2.1. Sub variable: Evolucién de la tasa de desempleo del sector

2.2.1.1. ¢Cudl es el nivel de desempleo en cada periodo?

Tabla 40

Nivel de desempleo nacional

ANO # DE EMPLEADOS | EVOLUCION
2010 323027
2011 276787 -14,31%
2012 276174 -0,22%
2013 288745 4,55%
2014 273414 -5,31%
2015 357892 30,90%

Fuente: INEC (2016)
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Figura 24 Nivel de empleo nacional
Fuente: INEC (2016)
Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras

Tabla 41

Tasa de desempleo

TASA DE DESEMPLEO 4,21% 4,12% 4,15% 3,80% 4,77%

Fuente: INEC (2016)

Al examinar la tasa de desempleo nacional podemos concluir que la tasa

de desempleo promedio que ha tenido el pais durante el periodo 2011 al 2015
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es del 4.21% la misma que ha tenido un comportamiento irregular en el

periodo.

Mediante la investigacion se refleja que la tasa de desempleo ha tenido
un comportamiento variado y la variacion mas notoria se da en el afio 2015
subiendo en 25,59% con respecto al afio anterior lo que significa que se han
incrementado 84.478 personas desempleadas en este periodo con respecto
al 2014.

Sin embargo mediante el estudio de 20 empresas del sector textil del
Distrito Metropolitano de Quito se determiné que el indice de empleo tuvo una
evolucion irregular determinada por el nUmero de empleados en cada periodo
el mayor niumero de empleados se registr6 en el afio 2011 con 5.215
empleados lo que significé un crecimiento en el empleo de 0,6% Yy el periodo
donde menos empleados se tuvo es el afio 2015 corroborando los datos
nacionales, en el sector textil del D.M.Q para el afio 2015 se aumentaron los

desempleados en 631 personas.

2.2.1.2. ¢Cual es el nivel de movilidad de su personal operativo?

Tabla 42
Nivel de movilidad del personal operativo.
Alternativa Frecuencia Porcentaje
Frecuentes 0 0%
Ocasional 5 25%
Nula 15 75%
Total 20 100%

Fuente: Encuesta a propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito.
Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras
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Figura 25 Nivel de movilidad del personal operativo

Fuente: Encuesta a propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito.

Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras

De la encuesta aplicada a las empresas objetivo se concluye que el nivel
de movilidad de los operarios de las empresas textiles es estable es decir que
hay personal que mantiene sus puestos de trabajo, y en un porcentaje muy
bajo este personal es ocasional se puede decir que este personal perteneceria

a contratos temporales por que la oferta sube.

De un total de 20 propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de
Quito que representan el 100% del total, 15 propietarios de PYMES que
representan el 75% del total plantean que el nivel de movilidad (rotacion) de
su personal operativo es nulo y 5 propietarios de PYMES que representan el
25% del total plantean que el nivel de movilidad (rotacion) de su personal

operativo es ocasional.

De la informacién anteriormente expuesta se desprende que la mayoria
de los propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito plantean que

el nivel de movilidad (rotacién) de su personal operativo es nulo.



79
3.1. Variable: Precio

3.1.1. Sub variable: Evolucién de los precios

3.1.1.1. ¢En qué porcentaje varian los precios de periodo a periodo?

Tabla 43
Variacién del porcentaje de los precios de periodo a periodo.
Alternativa Frecuencia Porcentaje
1 al 10% 0 0%
11 al 15% 12 60%
16 al 20% 8 40%
Mas del 20% 0 0%
Total 20 100%

Fuente: Encuesta a propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito.

11 al 15%
16 al 20%

Figura 26 Variacion del porcentaje de los precios de periodo a periodo.
Fuente: Encuesta a propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito.
Elaborado por: La investigadora.

El porcentaje de crecimiento promedio de los precios de las prendas
elaboradas por la industria textil investigada es del 11 al 15 % anual. Y como
maximo un 20% este fendmeno se da en respuesta a que los costos también
se incrementaron por tal razén desencadena una afeccion igualitaria en los

precios de venta del producto que elabora la industria.

De un total de 20 propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de
Quito que representan el 100% del total, 12 propietarios de PYMES que
representan el 60% del total plantean que la variacion de precios de periodo

a periodo oscila de un 11 al 15% y 8 propietarios de PYMES que representan
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el 40% del total plantean que la variacién de precios de periodo a periodo

oscila de un 16 al 20%.

De la informacién anteriormente expuesta se desprende que la mayoria
de los propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito plantean que
la variacion de precios de periodo a periodo oscila de un 11 al 15%.

3.1.1.2. ¢Cudl es el porcentaje promedio de variacion de los precios?
El porcentaje promedio de variacion de los precios de acuerdo a las

encuestas realizadas a las 20 PYMES, se determin6 que varia entre un 11%

a 15%, los precios, lo cual afecta considerablemente el poder de venta de los

productos.

3.2. Variable: Oferta

3.2.1. Sub variable: Comportamiento de la oferta

3.2.1.1. (Cuél hasido la evolucién de la oferta en los daltimos 5 aflos?

Tabla 44

Evolucién de la oferta en los ultimos 5 afios.

Alternativa Frecuencia Porcentaje
Incrementado 0 0%
Detenido 8 40%
Disminuido 12 60%
Total 20 100%

Fuente: Encuesta a propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito.

Detenido
Disminuido

Figura 27Evolucion de la oferta en los Ultimos 5 afos.
Fuente: Encuesta a propietarios de PYMES del sector textil del D. M. Q.
Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras
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Como resultado de la investigacion presente se determina mediante la

encuesta que la oferta del mercado para las PYMES investigadas se ha
contraido en el periodo investigado; segun los empresarios dicha tendencia
no ha sido mas aguda debido a que algunas de las empresas mas débiles del
sector han cerrado dejando asi campo libre para que las demés cubran dicha

oferta y siguen manteniéndose a flote en el mercado.

De un total de 20 propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de
Quito que representan el 100% del total, 12 propietarios de PYMES que
representan el 60% del total plantean la evolucién de la oferta en los Gltimos
5 afios ha disminuido y 8 propietarios de PYMES que representan el 40% del
total plantean que la evolucion de la oferta en los ultimos 5 afios se ha

detenido.

De la informacion anteriormente expuesta se desprende que la mayoria
de los propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito plantean que

la evolucion de la oferta en los UGltimos 5 afios ha disminuido.

3.2.1.2. ¢Cuadles considera usted que han sido los principales factores

para el comportamiento actual de la oferta?

Tabla 45
Principales factores para el comportamiento actual de la oferta.
Alternativa Frecuencia Porcentaje
Precio 0 0%
Entrada de productos 3 15%
importados mas econémicos
Costos de produccion 16 80%
Competencia 1 5%
Total 20 100%

Fuente: Encuesta dirigida a propietarios de las PYMES del DMQ.
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Figura 28 Principales factores para el comportamiento actual de la oferta.
Fuente: Encuesta dirigida a propietarios de las PYMES del DMQ.
Elaborado por: La investigadora.

De un total de 20 empresarios propietarios de las PYMES del DMQ que
representan el 100% del total, 16 propietarios que representan el 80% del total
consideran que el principal factor que determina el comportamiento actual de
la oferta esta dado por los costos de produccion, 3 propietarios que
representan el 15% del total consideran que el principal factor que determina
el comportamiento actual de la oferta est4 dado por la entrada de productos
importados mas econdémicos y 1 propietario que representa el 5% del total
considera que el principal factor que determina el comportamiento actual de

la oferta estd dado por la competencia.

De la informacion anterior se desprende que la mayoria de los
empresarios propietarios de las PYMES del DMQ consideran que el principal
factor que determina el comportamiento actual de la oferta esta dado por los

costos de produccion.

3.3. Variable: Demanda
3.3.1. Sub variable: Comportamiento de la demanda

3.3.1.1 ¢;Cual hasido la evolucion de las ventas?
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Tabla 46
Evolucién de las ventas del periodo

ANO 2011 2012 2013 2014 2015
VENTAS 20981775,32 | 19319674,05 | 20324839,09 | 20662735,23 | 16464962,71
CRECIMIENTO 100% 92% 97% 98% 78%

Fuente: Superintendencia de Compafiias (2016)

El principal factor que marca la tendencia de la demanda del sector de
estudio es la evolucidon de las ventas. Como se muestra en la tabla anterior
las ventas de la industria textil de Quito de las pequefias y medianas industrias
tiene una tendencia variada marcando un decrecimiento en la totalidad del
periodo del 22%, ademas se nota su mayor recuperacion en el periodo 2014

con un crecimiento del 1.66% con respecto al periodo anterior.

El fendmeno antes expuesto marca la contraccion del mercado de las
PYMES textiles del D.M.Q. donde la oferta global en el periodo ha bajado por
factores como el precio del producto y la tendencia de moda que tienen los
productos.
3.3.1.2. ¢Cuadles considera usted que han sido los principales factores

para el comportamiento actual de la demanda?

Tabla 47

Principales factores para el comportamiento actual de la demanda.

Alternativa Frecuencia Porcentaje
Precio 18 90%
Entrada de productos 2 10%
importados mas econémicos
Ingreso del Consumidor 0 0%
Gusto del consumidor 0 0%
Total 20 100%

Fuente: Encuesta dirigida a propietarios de las PYMES del DMQ.
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M Precio

M Entrada de productos
importados mas econémicos

Figura 29 Principales factores para el comportamiento actual de la demanda.
Fuente: Encuesta dirigida a propietarios de las PYMES del DMQ.
Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras

Los principales factores que determinan el comportamiento de la
demanda en el periodo de estudio segun los empresarios encuestados son el
precio y la entrada de productos importados mas econdmicos que los
nacionales, estos dos factores van de la mano puesto que al incrementarse
los costos de produccion el precio también tiene el mismo comportamiento y
si a eso le sumamos la entrada de nuevos productos extranjeros que tienen
precios bajos la preferencia de los clientes serd comprar los productos mas
econdmicos en este caso los extranjeros, dejando al mercado nacional con un

déficit de ventas en el periodo propuesto.

De un total de 20 empresarios propietarios de las PYMES del DMQ que
representan el 100% del total, 18 propietarios que representan el 90% del total
consideran que el principal factor que determina el comportamiento actual de
la demanda esta dado por el precio y 2 propietarios que representan el 10%
del total consideran que el principal factor que determina comportamiento
actual de la demanda estéa dado por la entrada de productos importados mas

econémicos.

De la informacion anterior se desprende que la mayoria de los

empresarios propietarios de las PYMES del DMQ consideran que el principal
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factor que determina comportamiento actual de la demanda estd dado por el

precio.
3.4. Variable: Desarrollo del mercado

3.4.1. Sub variable: Perspectivas de desarrollo

3.4.1.1. ¢Hay oportunidad de exportar los productos textiles

actualmente?

Tabla 48

Oportunidad de exportacion de productos textiles.

Si 16 80%
No 4 20%
Total 20 100%

Fuente: Encuesta a propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito.

mSi

® No

Figura 30 Oportunidad de exportacion de productos textiles.
Fuente: Encuesta a propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito.
Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras

De un total de 20 propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de
Quito que representan el 100% del total, 16 propietarios de PYMES que
representan el 80% del total plantean que si hay oportunidad de exportar los
productos textiles actualmente y 4 propietarios de PYMES que representan el
20% del total plantean que no hay oportunidad de exportar los productos

textiles actualmente.
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De la informacion anteriormente expuesta se desprende que la mayoria

de los propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito plantean que

si hay oportunidad de exportar los productos textiles actualmente.

3.4.1.2. ¢Tiene usted perspectivas para ampliar su mercado a otras

zonas del pais en el préximo periodo?

Tabla 49

Perspectivas para ampliar el mercado.

Si 4 20%
No 16 80%
Total 20 100%

Fuente: Encuesta dirigida a propietarios de las PYMES del DMQ.

mSi

M No

Figura 31 Perspectivas para ampliar el mercado.
Fuente: Encuesta dirigida a propietarios de las PYMES del DMQ.
Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras

De un total de 20 empresarios propietarios de las PYMES del DMQ que
representan el 100% del total, 16 propietarios que representan el 80% del total
plantean no tener perspectivas para ampliar su mercado a otras zonas del
pais en el proximo periodo y 4 propietario que representa el 20% del total
plantean si tener perspectivas para ampliar su mercado a otras zonas del pais

en el proximo periodo.
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De la informacion anterior se desprende que la mayoria de los

empresarios propietarios de las PYMES del DMQ plantean no tener
perspectivas para ampliar su mercado a otras zonas del pais en el proximo

periodo.

3.4.1.3. ¢Cuales son los principales problemas para exportar?

Tabla 50

Principales problemas para exportar.

Precios altos 14 70%

Baja competitividad del producto ofertado 6 30%
Desconocimiento de la marca 0 0%

Total 20 100%

Fuente: Encuesta a propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito.

M Precios altos

M Baja competitividad del
producto ofertado

Figura 32 Principales problemas para exportar.
Fuente: Encuesta a propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito.
Elaborado por: Patricia Tumailla Escaleras

De la investigacion actual se puede concluir que las principales barreras
que impiden exportar al empresario textil del D.M.Q. son los precios altos de
sus productos y la baja competitividad que tienen los productos nacionales

en el mercado extranjero.

De un total de 20 propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de
Quito que representan el 100% del total, 14 propietarios de PYMES que

representan el 70% del total plantean que el principal problema para exportar
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estdn dados por los elevados precios de los productos ofertados y 6

propietarios de PYMES que representan el 30% del total plantean que el
principal problema para exportar estan dados por la baja competitividad de los

productos ofertados.

De la informacion anteriormente expuesta se desprende que la mayoria
de los propietarios de PYMES del sector textil del D. M. de Quito plantean que
el principal problema para exportar estd dado por los elevados precios de los

productos ofertados.

2.10 Resumen de los instrumentos aplicados
A través de los instrumentos aplicados se logré determinar con exactitud
el nivel productivo de las PYMES del sector textil del Distrito Metropolitano de
Quito, tomandose en cuenta los medios y costos de produccién, en los que se

detallaron los materiales, mano de obra y maquinaria utilizada.

También se abord6 el margen de rentabilidad a través de una
descripcion pormenorizada de las utilidades, capital de inversion, inversiones
y costos totales dirigido hacia la produccion textil, determinandose por

consecuencia el nivel de produccion.

Del mismo modo a través de los instrumentos se determiné la tasa de
desempleo generada por la desaceleracion econémica de las PYMES del
sector textil del Distrito metropolitano de Quito, comparando variables como la
tasa ocupacional y de desempleo de un periodo que abarca desde el afio 2010
al 2015.

Ademas se determin6 el mercado de la industria textil y su incidencia en
la evolucion de las actividades econdémicas desarrolladas por el mismo
abordando temas como el precio, oferta, demanda, desarrollo del mercado y

participacion de las PYMES en el mercado nacional e internacional.
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CAPITULO Il

DISCUSIONES

3.1. Comprobacion De la hipoétesis

Hipotesis:

En la primera parte del proyecto surge la necesidad de plantear una
hipétesis que refleje el fendmeno que esta sufriendo el sector de la economia
nacional que se investigara la misma que se plante6 como se detalla a

continuacion:

“El sector textil del Distrito Metropolitano de Quito ha presentado una
desaceleracion en sus actividades operativas como consecuencia de las

variables que se han presentado en su entorno econémico”.

Una vez que se ha recopilado la informacién a través de las encuestas
y andlisis de balances y datos externos de las empresas Yy posteriormente la
determinacion de resultados de los mismos se concluye que la hipoétesis
general que se plante6 a la investigacion es positiva ya que la desaceleracion
econdmica que esta atravesando el pais como tal ha tenido efecto colateral
sobre el sector de las pequefias y medianas empresas del sector textil

dejando evidencia en factores como:

“Ventas”. este factor ha sido un determinante importante de la
desaceleracion del sector estudiado ya que ha mantenido una contraccion
importante en el periodo de estudio, evidenciando asi la disminucion del nivel

productivo del sector.

“Nivel de productividad” el nivel de actividad operacional de las
empresas textiles del Distrito Metropolitano de Quito se ha contraido en el

periodo investigado que se evidencia a través de los diferentes indices
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financieros y rubros de vital importancia como las ventas, produccién, e

inversion.

‘La Tasa de desempleo”: segun informacién oficial la tasa de empleo
nacional mantiene una tendencia de crecimiento, sin embargo el nivel de
empleo en el sector estudiado ha decrecido, siendo una raz6n mas de afirmar

la hipotesis.

“Desarrollo de Mercado”: mediante la investigacion se concluye que la
expectativa de ampliacion de mercado en el sector investigado es muy baja
puesto que no existe la suficiente confianza en la rentabilidad del gremio
estudiado para ampliarlo tanto a otras ciudades del pais como al extranjero,
debido a las restricciones que se han impuesto Gltimamente a la inversiones
extranjeras y a la falta de competitividad de los productos del sector

investigado.

Limitaciones de la Investigacién

Las principales limitantes para el desarrollo de la investigacion fue el
planteamiento de las subvariables puesto que estas son la base para
desarrollar las interrogantes para la encuesta, la accesibilidad para aplicar la
encuesta a las 20 empresas de la muestra, puesto que en algunos casos se
encontré empresarios renuentes a contestar ciertas preguntas, y por ultimo el
acceso a las diferentes empresas puesto que en algunos casos no se
encontraban dentro de la urbe ciudadana, por esto la recoleccion de datos por

la encuesta se tardd mas tiempo del planeado en un principio.
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3.2. Conclusiones
Tabla 51
Matriz de contrastacién de las conclusiones
HIPOTESIS OBJETIVOS | INTERROGANTES CONCLUSIONES
Ventas Las ventas del sector investigado han tenido un comportamiento irregular el cual ha hecho que se
contraigan en un 22% en el periodo de estudio por factores como: la entrada de productos extranjeros,
la inflacién del mercado, y la falta de competitividad de los productos.
Materiales Las compras del sector textil se han contraido en un 22.64% en el periodo de estudio, lo cual es un
El sector del indicador del desplome de la produccién de las entidades textiles.
Distrito 1. Determinar . _ .

Metropolitano el nivel El costo de Mano de obra mantuvo un comportamiento regular y en el periodo bajo en un 9,75%, no
de Quito ha | productivo de | Mano de Obra obstante el nimero de operarios se contrajo en un 17,14% esto se debe a la reduccion de operarios
presentado ||as PYMES del que tienen las empresas.

una  [sector textil del
desaceleracion Distrito Los costos totales de produccion han bajado en un 28% desde el 2011 hasta el 2015 lo que demuestra
en sus Metropolitano | COstos Totales ., .
- p la contraccion en el volumen de produccion de estas PYMES.
actividades de Quito.
operativas
como i . . . . L, ~
consecuencia Utilidades Las utilidades son el factor que mejor evidencia la desaceleracion del sector puesto que desde el afio
de las que se 2011 hasta el afio 2015 estas se han contraido en un 54.14%
han El nivel de capital invertido ha tenido un crecimiento del 16% desde el afio 2011 hasta el afio 2015,
. ., | manteniendo un comportamiento irregular, el mismo que se dio por un ajuste contable y no por nuevas
presentado en Capital de Inversion | i versiones . g 4 : J ynop
su entorno :
econdémico.

CONTINUA >
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Los dividendos por utilidades de las empresas en todos los periodos de estudio se han repartido en

Inversiones mas del 50% del total. Los socios no desean ampliar el capital puesto que la tendencia de las ventas es
de contraccién.
Los dirigentes empresarios determinan que la vida til de su planta va incluso més alla de los 15 afios y
Maquinaria debido a la situacion actual no creen necesario implementar nueva tecnologia en sus plantas ya que, ni
siquiera se esta usando la capacidad instalada de la planta en su totalidad.
Unidades de , . . o - .
produccion Segun las empresas investigadas los principales factores que afectan la evolucion de produccion del

sector es la falta de respuesta que tiene la industria para innovar los productos, los procesos de
produccién gue mantienen y los impuestos arancelarios.

2. Determinar
la tasa de
desempleo
generada por
la
desaceleraciéon
econdémica de

Isaesc;\r”:gitﬁ gg: tasa de desempleo
o del sector
Distrito
Metropolitano La tasa de desempleo promedio que ha tenido el pais durante el periodo 2011 al 2015 es del 4.21% la
de Quito misma que ha tenido un comportamiento irregular.

Evolucion de la
tasa ocupacional
del sector

La tasa de empleo nacional mantiene un comportamiento regular con un promedio del periodo (2011-
2015) del 95.79%, no obstante la tasa de empleo del sector textil mantiene decrecimiento afio a afio.

Evolucién de la

3. Determinar
el mercado de
la industria
textil y su
incidencia en

Evolucion de los
precios

El porcentaje de crecimiento promedio de los precios de las prendas elaboradas por el sector es del 11
al 15 % anual y como maximo un 20% este fendmeno se da en respuesta a que los costos también se
incrementaron por tal razén desencadena una afeccion igualitaria en los precios de venta.

CONTINUA -
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la evolucién de

sus Comportamiento de | La oferta del mercado para las PYMES se ha contraido en el periodo investigado, segun la encuesta los
actividades | la oferta principales factores que han determinado dicho comportamiento son: los costos de produccion, la
economicas entrada de productos importados mas econémicos y la competencia.

Comportamiento de | Un determinante importante para la demanda son las ventas que se han contraido en un 9%, los
la demanda principales factores que han afectado la industria segun la encuesta son: el precio y la entrada de
productos importados més econémicos.

Los empresarios encuestados determinan que si hay oportunidades para desarrollar el mercado y
Perspectivas de exportar, no obstante existen barreras arancelarias que por el momento lo hace dificil, ademés de
Desarrollo otras barreras como los precios altos de sus productos y la baja competitividad que tienen los
productos nacionales en el mercado extranjero.
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3.2.1. Desglose de las Conclusiones

Productividad

Ventas:

Las ventas del sector investigado han caido en un 22% en el periodo de
estudio (2011-2015), segun los empresarios se empez6 a sentir la contraccion
a partir de la entrada de productos asiaticos al mercado nacional puesto que
estos tenian precios insuperables, el factor que asentaria el desaceleramiento
de las ventas en las PYMES estudiadas seria la imposicién de nuevas tasas
arancelarias a las importaciones textiles, que afecto en los costos del producto
y por ende los precios en el mercado, a partir de estos fenémenos las ventas
bajaron por la preferencia del consumidor a precios mas econdmicos

anteponiéndose a la calidad del producto.

Las ventas son el principal indicador de la contraccion en las actividades
productivas y comerciales del sector la misma que se evidencia teniendo un

efecto colateral en los demas factores analizados.

Materiales:
El rubro ventas es el eje fundamental a partir del cual se mueven los
factores operacionales de una entidad, este factor es la principal razén de ser

de las entidades comerciales.

Al ser las ventas el determinante del nivel de produccién que tienen las
organizaciones, mismo que tras la investigacion evidencia una contraccion
que tiene un efecto colateral en los diferentes factores de la produccion como

la adquisicién de materiales e insumos de produccion.

Las compras del sector textil investigado se han contraido en un 22.64%
en el periodo de estudio, lo cual es un indicador del desplome de la

produccion de las entidades textiles misma situacion refleja la contraccion
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del nivel productivo de las entidades estudiadas, puesto que al ser las

compras de materiales un indicador que refleja la actividad econémica de
las empresas, la disminucidn de las mismas se relaciona con la disminucion

del volumen operacional de las entidades.

Esta contraccibn se ha dado de manera regular en el periodo a
excepcion del afio 2013 donde hubo un leve crecimiento, esta disminucién
tiene un impacto doble puesto que se evidencia que el valor de las compras
baja por un lado y por otro el precio de insumos y materiales tuvo un
incremento a partir de las sobre tasas arancelarias, haciendo que el productor

compre menos cantidad a mayor precio.

Los empresarios del gremio textil del Distrito Metropolitano de Quito
sefialan que el principal factor para que se produzca este fenémeno ha sido
el incremento en los precios de los materiales e insumos para la produccion
de sus prendas, mismo que segun ellos tuvo mayor impacto cuando se
empezdé a aplicar las sobretasas arancelarias impuestas para las

importaciones de textiles y sus derivados.

Mano de Obra:

El costo de Mano de obra mantuvo un comportamiento de contraccion
irregular gque ocasiono que este rubro del costo de produccion bajara en un
9,75% desde el afio 2011 al 2015, que es un indicador de la disminucion de
unidades que se producen en la planta y por ende de la disminucién de las
ventas, puesto que los empresarios tienden a fabricar menos para tener mejor
rotacion en las prendas puesto que esta actividad comercial depende en gran
parte de la tendencia de moda que este en auge en el momento de sacar el

producto al mercado.

Aungue el costo de mano de obra como tal no parece haberse contraido
en un porcentaje alto, cuando se analiza el nGmero de operarios el porcentaje

de contraccion casi duplica al del costo, puesto que la nébmina de los
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empleados de planta del sector investigado se contrajo en un 17,14% en el

periodo de estudio, es decir que se perdieron 894 empleos solamente en las
empresas analizadas lo que evidencia que el impacto a nivel del gremio fue

mayor.

Por otro lado el costo que incurre la empresa por cada obrero tiende a

ser variado y se marcan los periodos siguientes:

2012 con un valor de $450.58 el mismo que es superior al salario basico
unificado del afio en un 54% dicho fenébmeno se debe a que los empresarios

tienden a pagar horas extras en lugar de hacer nuevas contrataciones.

En el afio 2013 se registra el menor valor con $366.73 que supera al
salario basico unificado en un 15%, este fendbmeno se da porque las entidades
del sector empiezan a sentir la desaceleracién y bajan el nivel de produccion
manteniendo el personal esto hace que no se contrate nuevo personal y el
gasto por horas extras baje, otra razén para que este rubro aumente en el
tiempo se debe a que es un fendmeno general ya que por ley nacional los

sueldos aumentan de manera anual en el pais.

Debido a las razones antes expuestas se evidencia que el ambito
laboral de las empresas investigadas se contrae ocasionando que las
entidades textiles tengan que disminuir personal y exigir mayor esfuerzo al
personal que mantienen, a decir de personal del gremio las organizaciones
prefieren pagar horas extras a los empleados que contratar personal adicional

puesto que los gastos de produccion se incrementarian de manera notable.
Cabe aclarar que el fendmeno de crecimiento de desempleo no se da
solamente en este sector, dicha situacién ha tenido afeccion en la mayoria

de los sectores productivos del pais.

Costos Totales:
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Los costos totales de produccién son un reflejo de la contraccion de los

dos items anteriores, ya que este contiene a todos los costos en que se

incurre para producir una determinada prenda o un lote de las mismas.

El costo total de produccion de las entidades investigadas se contrajo
en un 28% en el periodo, evidenciando de esta manera la contraccion en la

produccion de las pymes investigadas.

Como consecuencia se evidencia que el margen de utilidad bruto cae
en un 7% en el periodo ya que las ventas tuvieron una contraccion menor en
6 puntos con relacion a la contraccion de los costos de produccién, no
obstante ha bajado la rentabilidad que genera cada dodlar invertido en la
produccion que significa una contraccion sistematica de este indicador a

excepcion del afio 2014 donde se presenta un aumento del 6.4%.

Por la situacién que experimentan las pymes investigadas se evidencia
gue las empresas han sacrificado su rentabilidad para mantener el volumen
de produccion y por tanto las ventas de esta manera pretenderian mantener

el mercado y sus relaciones comerciales.

Capital de inversién:

La realizacién de inversiones adicionales para las diferentes entidades
esta en armonia a la situacidn econOmica que estas presenten, la cual
depende de la actividad operacional de las organizaciones, esta es la razén
por la cual el sector estudiado ha presentado el fenébmeno detallado a

continuacion:

Los empresarios se encuentran renuentes a hacer nuevas inversiones
en la produccidn textil puesto que las ventas y utilidades del sector no les dan

expectativas positivas para el rendimiento de sus valores.
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Si bien el rubro de capital de inversién tuvo un crecimiento del 16% los

empresarios determinan que este fendmeno se debe a un ajuste contable y

no a inversion nueva en el sector.

Utilidades e Inversiones:
Las utilidades son el factor que mejor reflejan la situacion de
desaceleracion del sector puesto que desde el afio 2011 hasta el afio 2015

estas se han contraido en un 54.14%, es decir mas de la mitad.

Las utilidades del ejercicio de las pequefas y medianas empresas del
sector textii han experimentado un comportamiento irregular con altas y
bajas muy pronunciadas y que sin duda han tenido una influencia muy fuerte
en el sector industrial. Esta situacion se ha dado debido a la contraccion que
presenta el mercado puesto que en la actualidad las entidades no estan
vendiendo la totalidad de su produccién debido a la entrada de os productos

extranjeros con precios que el gremio nacional no puede superar.

Al analizar las utilidades por lineas de produccion en que se desarrollan
las pymes investigadas se concluy6 que el sector mas fragil es el dedicado a
la confeccion de ropa interior, mientras que el segmento mas fuerte es el

dedicado a la confeccion de ropa familiar variada.

La situacion en que se encuentran las utilidades de este sector ha hecho
que los socios de estas entidades prefieran retirar sus dividendos para
invertir en otros sectores que les representen mayores utilidades, como se
refleja en la investigacion en todos los periodos de estudio las utilidades del
periodo se destinaron para repartir a los socios en mas del 50% del monto
total de las mismas.

Actualmente el sector de las pymes estudiadas no es atractivo para la
inversibn nueva ya que no esta generando las utilidades esperadas por los

empresarios.
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Maquinaria:

La planta productiva de las pequefias y medianas empresas esta
constituidas por un promedio maximo de 25 maquinas que representan el

100% de la capacidad instalada.

Las empresas investigadas mantienen que actualmente no se esta
usando mas del 65% de la capacidad maxima de las plantas productivas lo
gue refleja la misma tendencia que se ha dado en los costos totales
(adquisiciones de materiales y mano de obra) puesto que derivan a la misma
conclusiéon el nivel de produccion de las entidades textiles ha tenido una
contraccion en el periodo de estudio. Por lo que se pude determinar que
ninguna de las empresas encuestadas esta usando la totalidad de la
capacidad instalada de su planta de trabajo, esto sumado a la tendencia de
disminucién que tienen los costos en el periodo nos sugiere que el sector

textil estd pasando por un periodo de contraccién econdémica.

En cuanto a tecnologia se trata los gerentes de las entidades
investigadas han determinado a través de la encuesta aplicada que no
conocen de nueva tecnologia que puedan implementar en su planta, ademas
plantean que no han buscado nuevas opciones dado que actualmente no se
esta utilizando la capacidad total de la planta, y en esas circunstancias no
consideran la mejor opcidén implementar nueva tecnologia en sus empresas,
bajo esta razon exponen que trabajan con la maquinaria que tienen a

disponibilidad y que la vida Gtil promedio de la planta productiva es de 15 afios.

En conclusién las entidades del sector textil tienen una capacidad
productiva que excede las circunstancias del mercado actual puesto que no
se usa en su totalidad en ninguno de los casos investigados, bajo estas
circunstancias el gremio dice que no cree necesaria la implementacion de
tecnologia nueva en sus plantas ya que acarrearia nuevos costos que por el

momento no son necesarios.
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Unidades de Produccion:

Como se evidencia en los rubros anteriores el nivel de unidades de
produccion de las pymes del sector textil del Distrito Metropolitano de Quito
ha disminuido por los diferentes fendmenos que han surgido en el mercado
nacional, mismo que ha hecho que las ventas tengan un comportamiento

decreciente afectando la rentabilidad de dichas empresas.

Como resultado de la investigacion actual se pudo determinar mediante
la encuesta que los factores que han influido para que se reduzca el nivel
de produccion son los siguientes (en orden de importancia):

La falta de respuesta que tiene la industria para innovar los productos: ,
es decir que a la industria textil del D.M.Q. le cuesta mantenerse al dia en la
moda actual, lo que genera que disminuyan las ventas y la produccion puesto
que los clientes tienden a buscar prendas que mantengan una tendencia de

moda actualizada.

Procesos de produccién obsoletos: es decir que la planta de la entidad

no responde como deberia para satisfacer la demanda que exige el mercado.

Productividad del personal: esta variable indica que el personal no esta
trabajando con el maximo cuidado que deberia, reflejdndose esto en la

confeccion de las prendas que ofrece el sector a los clientes.

Otros factores que han afectado el nivel productivo de estas
organizaciones son: el contrabando de productos de paises vecinos, los
cuales tienen un tipo de moneda que hacen que al cambio con el délar el
producto sea mas econodmico lo que lo hace atractivo al cliente generando la
contraccién en las ventas del sector estudiado y en consecuencia a la
produccion, las sobre tasas arancelarias que se han aplicado a las
importaciones de textiles ya que han hecho que los materiales e insumos que

adquiere el sector se encarezcan, por ultimo la desaceleracién econémica
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del pais ha contribuido a que los posibles consumidores rehisen a gastar

sus ingresos en prendas de vestir ya que la preferencia actual en orden de
importancia se destina a alimentacion, vivienda, educacion, salud y al final

vestimenta.

Tasa de Desempleo

Tasa Ocupacional:
La tasa de empleo en el sector textil ha mantenido un comportamiento
de contraccion, tras el cual durante el periodo de estudio se perdieron 894

plazas de empleo.

Cabe aclarar que la tasa de empleo nacional ha tenido un
comportamiento irregular constante segun el INEN con un promedio del
95,79% de la poblacién nacional empleada en el periodo, dicho fenémeno no
ha sido reflejado en la industria textil que mantuvo decrecimiento irregular en

su némina de empleados.

Por lo que se concluye que el sector de la industria textil del distrito
metropolitano de Quito ha tenido una afectacion muy importante en la tasa de
empleo en los periodos examinados comparando con la tasa de empleo

nacional la misma que siempre mantuvo crecimiento.

Por otro lado el nivel de ndbmina promedio que mantienen estas
empresas es de 5 a 25 empleados Y el nivel de incorporaciones promedio de
la industria investigada es de 1 a 5 personas por afio. Si comparamos este
rubro con la tasa de empleo derivada de las empresas investigadas
concluiriamos que en cuestidn se contrata por periodo un promedio de 5
personas, pero esto no significa un aumento en la tasa de empleo, si no que
el nivel de despidos es superior al de contratacion por esto surge el fenémeno

de disminucién de la tasa de empleo en el sector.
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Tasa de Desempleo:

La tasa de desempleo mantiene un comportamiento irregular en el
periodo con un promedio del 4,21%, la variacion mas notoria se da en el afio
2015 subiendo en 25,59% con respecto al afio anterior o que significa que
se han incrementado 84.478 personas desempleadas en este periodo con
respecto al 2014. Ademas después de aplicar la encuesta se determina que
la movilidad de los empleados del sector textil es estable y en un porcentaje
muy bajo existe personal ocasional, se puede decir que este personal

perteneceria a contratos temporales cuando la oferta sube.

Por otro lado mediante el estudio de 20 empresas del sector textil del
Distrito Metropolitano de Quito se determiné que el indice de empleo tuvo una
evolucion irregular determinada por el nUmero de empleados en cada periodo
el mayor nimero de empleados se registré en el afio 2011 con 5.215
empleados lo que signific6 un crecimiento en el empleo de 0,6% Yy el periodo
donde menos empleados se tuvo es el afio 2015 corroborando los datos

nacionales, en el sector textil.

Desarrollo del Mercado

Evolucién de los precios:

El porcentaje de crecimiento promedio de los precios de las prendas
elaboradas por el sector es del 11 al 15 % anual y como maximo un 20%
este fendmeno se da en respuesta a que los costos también se
incrementaron por tal razén desencadena una afeccién igualitaria en los
precios de venta.

Oferta:

La oferta del sector textil del Distrito metropolitano de Quito mantiene un
comportamiento de disminucion, los empresarios determinan que dicha
contraccion no ha sido mas aguda debido a que algunas de las empresas
mas débiles del sector han cerrado dejando asi campo libre para que las

demas cubran dicha oferta y siguen manteniéndose a flote en el mercado
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Los principales factores que han contraido la oferta del mercado textil de
Quito son (en orden de importancia):
e Costos de Produccion
e Entrada de productos importados mas econémicos

e Competencia desleal

Demanda:
La demanda de la industria ha mantenido un nivel irregular de
contraccion, demostrandose a través de las ventas que se disminuyeron en

un 22% en el periodo, lo cual refleja la situacion general del mercado.

Los principales factores que han afectado a la demanda del mercado
quitefio en la industria textil son (en orden de importancia):
e Precio
e Entrada de productos importados mas econémicos
e Aranceles y sobretasas arancelarios
e Contrabando de productos de paises vecinos

e Contraccioén de la economia nacional

Perspectivas de desarrollo:
Las PYMES de la industria textil del Distrito metropolitano de Quito
mantienen que para el desarrollo de mercado deben expandirse a varias

zonas dentro y fuera del pais.

La investigacion determina que las empresas estudiadas tiene
oportunidad para ampliar su mercado al extranjero, pero actualmente no esta
entre sus planes hacerlo, ya que primero quieren hacerlo a otras zonas del

pais para lo cual han encontrado varias barreras que no se los han permitido.

Las barreras que obstaculizan la ampliacion al mercado extranjero

segun los empresarios son (en orden de importancia):
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e Precios altos en los productos a exportar

e Baja competitividad de los productos exportados

Conclusion General:

Las pequeilas y medianas empresas del sector textil del Distrito
Metropolitano de Quito han sido afectadas por un fenémeno de
desaceleracion econémica en el periodo 2011 — 2015 que se evidencia en
determinantes como productividad, tasa de desempleo, y desarrollo de

mercado.

La productividad del sector textil del distrito metropolitano de Quito se
ha visto afectada de manera negativa debido a diferentes factores como el
alto costo de los materiales e insumos, la entrada de productos extranjeros
mas econdmicos Y la falta de respuesta del sector en relacién a tendencias

de moda actual.

Dicha desplome de la productividad de este sector se evidencia a través
de la contraccion de los costos de produccion, las ventas, utilidades, y

unidades de produccién ademas de los principales indices financieros como:

Rendimiento Sobre Activos: este indice ha experimentado una
contraccién de manera regular, disminuyendo desde el 4,08% en el afio 2011
hasta 1,61% en el aflo 2015 con un promedio de 2,32% en el periodo
estudiado.

Razon de Endeudamiento: En el periodo de estudio se evidencia que el
sector esta perdiendo autonomia financiera frente a terceros, puesto que este
indice financiero ha tenido una contraccion regular desde el afio 2012 ya que
en el periodo 2011-2012 el sector se recupera pero en adelante sufre una
contraccién sisteméatica, manteniendo un promedio del 0,58% de los activos
que esta siendo financiado por los acreedores en el periodo estudiado.
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Rotacién de Inventarios: La rotacién de inventarios mantiene un

comportamiento regular de contraccion evidenciando el mismo fendmeno en
el nivel productivo de las entidades puesto que buscan estabilidad en la
rotacion de prendas reduciendo su nivel de produccion es decir fabricar
menos prendas con mayor surtido de modelos para que el cliente compre y
asi mantienen mejor rotacion, el mejor periodo para este indice es el afio
2011 lo que significa que el inventario tuvo mas movimiento con un 63,61%.

En la investigacion se determina que la tasa de empleo del sector textil
ha bajado de manera notable llevando a que las entidades tengan que
despedir personal para reducir de esta manera sus costos y poder competir

en el mercado.

Finalmente la oferta y demanda del mercado textil en Quito se ha
contraido, obligando a las pequefias y medianas empresas a bajar el nivel de
produccion y a priorizar los precios de sus productos sacrificando su

rentabilidad.
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3.3. Recomendaciones

Tabla 52

Matriz de relacion recomendaciones

CONCLUSIONES

Las ventas del sector investigado
han tenido un comportamiento
irregular el cual ha hecho que se
contraigan en un 22% en el periodo
de estudio por factores como: la
entrada de productos extranjeros, la
inflacion del mercado, y la falta de
competitividad de los productos.
Las compras del sector textil se
han contraido en un 22.64% en el
periodo de estudio, lo cual es un
indicador del desplome de la
produccion de las entidades

textiles.

El costo de Mano de obra mantuvo
un comportamiento regular y en el
periodo bajo en un 9,75%, no
obstante el nUmero de operarios se
contrajo en un 17,14%.

Los costos totales de produccion
han bajado en un 28% desde el
2011 hasta el 2015 lo que no
significa el mejor uso de los
materiales y demas factores sino
gue evidencia la contraccién en la
produccion de las pymes
investigadas.

Las utilidades son el factor que
mejor evidencia la desaceleracién
del sector puesto que desde el afio
2011 hasta el afio 2015 estas se
han contraido en un 54.14%

El nivel de capital invertido ha
tenido un crecimiento del 16%
desde el afio 2011 hasta el afio
2015, manteniendo un
comportamiento irregular

Los dividendos por utilidades de las
empresas en todos los periodos de
estudio se han repartido en mas
del 50% del total.

RECOMENDACIONES

Desarrollar un plan de marketing para que las
empresas textiles hagan atractivo sus productos
en el mercado del Distrito Metropolitano de Quito e
incrementen sus ventas, el mismo que debe
basarse en priorizar temas como: precio, calidad,
publicidad, moda actual.

Eliminar las salvaguardias que gravan la
importacion de materias primas, insumos,
materiales y maquinaria necesaria para mantener
niveles de productividad estable en las PYMES de
la industria textil del D.M. de Quito.

Permitir y ampliar a los propietarios de las PYMES
de la Industria Textil del D. M. de Quito la
capacidad de contratacién por horas y contratos
por periodos menores a un afio de modo que
puedan ocupar la mano de obra necesaria en
momentos oportunos con la finalidad de satisfacer
las necesidades de crecimiento y desarrollo de la
industria textil.

Fomentar la produccion textil de las PYMES del D.
M. de Quito a través de la implementacion de
incentivos tributarios a dicha industria tomando
como ejemplo la exoneracion de impuestos por
importacion de materias primas, insumos,
materiales y maquinaria necesarios para el
desarrollo econdmico de dichas instituciones.

Desarrollar acuerdos econémicos que
potencialicen la importacion de los textiles de las
PYMES del D.M. de Quito a mercados
tradicionales como Estados Unidos y Europa
lograndose de esta forma una mayor
competitividad ante textiles asiaticos y del medio
oriente en el mercado internacional

Incrementar y simplificar las facilidades de
inversion de capital en las PYMES de la industria
textil del D.M. de Quito de forma tal que se logre
captar mayores recursos econémicos a ser
invertidos en la modernizacién de la tecnologia 'y
procesos productivos de dicha industria.

Hacer uso de la bolsa de valores con el objetivo de
comercializar acciones de las PYMES de la
industria textil del D.M. de Quito con el objetivo de
ampliar la capacidad inversionista de nacionales y
extranjeros que apuesten por el desarrollo de dicha

industria.
CONTINUA ‘



Los dirigentes empresarios
determinan que la vida util de su
planta va incluso mas alla de los 15
afos y debido a la situacion actual
no creen necesario implementar
nueva tecnologia en sus plantas ya
gue, ni siquiera se esta usando la
capacidad instalada de la planta en
su totalidad.

Segun las empresas investigadas
los principales factores que afectan
la evolucién de produccion del
sector es la falta de respuesta que
tiene la industria para innovar los
productos, los procesos de
produccion que mantienen vy los
impuestos arancelarios

La tasa de empleo nacional
mantiene un comportamiento
regular con un promedio del periodo
(2011-2015) del 95.79%, no
obstante la tasa de empleo del
sector textil mantiene decrecimiento
afio a afo

La tasa de desempleo promedio
gue ha tenido el pais durante el
periodo 2011 al 2015 es del 4.21%
la misma que ha tenido un
comportamiento irregular.

El porcentaje de crecimiento
promedio de los precios de las
prendas elaboradas por el sector
es del 11 al 15 % anual y como
méaximo un 20% este fendmeno se
da en respuesta a que los costos
también se incrementaron por tal
razén desencadena una afeccion
igualitaria en los precios de venta,
lo que hace que las ventas también
a traviesen un periodo de
disminucién en respuesta a los
precios altos.

La oferta del mercado para las
PYMES se ha contraido en el
periodo investigado, segun la
encuesta los principales factores
gue han determinado dicho
comportamiento son: los costos de
produccion, la entrada de productos
importados mas econémicos y la
competencia.

Un determinante importante para la
demanda son las ventas que se han
contraido en un 9%, los principales
factores que han afectado la
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Renovar de forma sistematica la maquinaria de las
PYMES de la industria textil del D.M. de Quito con
la finalidad de lograr un incremento de la
productividad y por consecuencia una mejor
utilizacion de los materiales e insumos utilizados
en el proceso productivo, teniendo en cuenta las
expectativas de las ventas puesto que el nivel
productivo de las empresas va en armonia a las
ventas.
Incentivar la innovacion y creatividad personal de
los propietarios y personal de la industria textil de
las PYMES del D.M. de Quito de modo que pueda
ofertarse un producto final de mayor variedad y
calidad que pueda satisfacer plenamente los
intereses y necesidades de los clientes

Diversificar y ampliar las lineas de produccion de las
PYMES de la industria textil del D.M. de Quito con
el objetivo de garantizar una mayor captacion de
personal y por ende lograr incrementar de forma
sistematica el nimero de empleos directos e
indirectos a ser ofertados en la ciudad.

Desarrollar las capacidades productivas de las
PYMES de la industria textil del D.M. de Quito de
modo que las mismas sean capaces de captar un
mayor numero de personal, asimilando
sistematicamente a mas empleados en la medida
en la que se incremente el nivel de produccion,
situacion que favorecera la disminucion de la
actual tasa de desempleo

Aumentar de forma gradual la calidad del producto
final entregado por las PYMES de la industria textil
del D.M. de Quito de forma tal que se logre
equilibrar calidad con incremento de precio
captandose de esa forma el interés de los
consumidores por textiles nacionales.

Ampliar la oferta del mercado para las PYMES a
través de la disminucion en los costos de
produccién y oferta de productos de mayor calidad
a precios competitivos en comparacion con los
textiles importados.

Desarrollar campafias de difusién y propaganda de
los productos textiles elaborados por las PYMES
del D. M. de Quito de modo que el consumidor sea
capaz de conocer la calidad y ventajas de los

CONTINUA ‘
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industria segun la encuesta son: el | textiles nacionales en comparacion con los textiles
precio y la entrada de productos importados
importados mas econémicos.

Los empresarios encuestados Derogar de forma inmediata todas las trabas
determinan que si hay aduanales, asi como barreras arancelarias que
oportunidades para desarrollar el puedan afectar o encarecer el costo de importacién
mercado y exportar, no obstante de textiles nacionales como Unica estrategia capaz
existen barreras arancelarias que de asegurar la competitividad y presencia de los
por el momento lo hace dificil, textiles nacionales en el mercado internacional.

ademas de otras barreras como los
precios altos de sus productos y la
baja competitividad que tienen los
productos nacionales en el mercado
extranjero.

3.3.1. Desarrollo de las recomendaciones

Desarrollar un plan de marketing para que las empresas textiles
hagan atractivo sus productos en el mercado del Distrito Metropolitano
de Quito e incrementen sus ventas, el mismo que debe basarse en
priorizar temas como: precio, calidad, publicidad, moda actual.

Precio: las empresas textiles deben priorizar los costos de produccién,
asi se lograra un precio mas atractivo para los clientes, pero para que
estos costos sean mas econdmicos se necesita tanto de factores
internos como bajar el nivel de tiempo ocioso y el material
desperdiciado, producir con el maximo de la capacidad de la planta y
factores externos como la supresion de las sobretasas arancelarias de
las importaciones textiles, e incentivos fiscales para las empresas del
sector.

Calidad: siendo este un factor muy importante en la decision del cliente
es muy importante que las empresas pongan empefio en la produccion
de sus prendas se puede lograr mejor calidad en los productos
cuidando que el personal sea calificado, el proceso de produccion
debe ser cuidado de principio a fin manteniendo un control de calidad
constante durante el proceso, y el mas importante cuidar la calidad de
los insumos, y materiales usados en la produccion.

Publicidad: se debe hacer campafas publicitarias que incentiven el

consumo de los productos que ofrece el mercado local, también cada
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empresa debe tener su propio plan de publicidad para incentivar los

beneficios de sus productos y llamar la atencion del cliente.

Moda Actual: la moda es un parametro muy importante en el vestir los
posibles consumidores siempre estan buscando prendas de ultima
moda, por esta razdn es de vital importancia que las empresas
mantengan modelos nuevos e innovadores para que los clientes se
sientan atraidos a los productos.

Eliminar las salvaguardias que gravan la importacion de materias
primas, insumos, materiales y maquinaria necesaria para mantener
niveles de productividad estable en las PYMES de la industria textil del
D.M. de Quito.

Permitir y ampliar a los propietarios de las PYMES de la Industria Textil
del D. M. de Quito la capacidad de contratacién por horas y contratos
por periodos menores a un afio de modo que puedan ocupar la mano
de obra necesaria en momentos oportunos con la finalidad de satisfacer
las necesidades de crecimiento y desarrollo de la industria textil, sin
gue esto signifique gastos exagerados sino mas bien una ayuda mutua
para el trabajador y para la empresa.

Fomentar la produccidn textil de las PYMES del D. M. de Quito a través
de la implementacién de incentivos tributarios a dicha industria
tomando como ejemplo la exoneracion de impuestos por importacion
de materias primas, insumos, materiales y maquinaria necesarios para
el desarrollo econdémico de dichas instituciones.

Desarrollar acuerdos econdmicos que potencialicen la importacion de
los textiles de las PYMES del D.M. de Quito a mercados tradicionales
como Estados Unidos y Europa lograndose de esta forma una mayor
competitividad ante textiles asiaticos y del medio oriente en el mercado
internacional.

Incrementar y simplificar las facilidades de inversion de capital en las
PYMES de la industria textil del D.M. de Quito de forma tal que se logre
captar mayores recursos econdmicos a ser invertidos en la

modernizaciéon de la tecnologia y procesos productivos de dicha
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industria, asi la industria puede acceder a procesos de produccién mas

eficientes y que otorguen mejor calidad al producto final.

Incentivar la inversion para la incorporacion de nuevo capital a través
de las alternativas que ofrece la bolsa de valores asi se podra
comercializar acciones de las PYMES de la industria textil del D.M. de
Quito con el objetivo de ampliar la capacidad inversionista de
nacionales y extranjeros que apuesten por el desarrollo de dicha
industria.

Renovar de forma sistematica la maquinaria de las PYMES de la
industria textil del D.M. de Quito con la finalidad de lograr un incremento
de la productividad y por consecuencia una mejor utilizacion de los
materiales e insumos utilizados en el proceso productivo, teniendo en
cuenta las expectativas de las ventas puesto que el nivel productivo de
las empresas va en armonia a las ventas.

Incentivar la innovacion y creatividad personal de los propietarios y
personal de la industria textil de las PYMES del D.M. de Quito a partir
de capacitaciones de disefio y moda, para que a partir de este el
gremio este en la capacidad de ofertar un producto final de mayor
variedad y calidad que pueda satisfacer plenamente los intereses y
necesidades de los clientes.

Diversificar y ampliar las lineas de produccion de las PYMES de la
industria textil del D.M. de Quito con el objetivo de garantizar una mayor
captacion de personal y por ende lograr incrementar de forma
sistematica el nUmero de empleos directos e indirectos a ser ofertados
en la ciudad.

Desarrollar las capacidades productivas de las PYMES de la industria
textil del D.M. de Quito de modo que las mismas sean capaces de
captar un mayor namero de personal, asimilando sistematicamente a
mas empleados en la medida en la que se incremente el nivel de
produccion, situacion que favorecerda la disminucién de la actual tasa

de desempleo.
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Aumentar de forma gradual la calidad del producto final entregado por

las PYMES de la industria textil del D.M. de Quito considerando
materiales, proceso productivo, y disefio de la prenda de forma tal que
se logre equilibrar calidad con incremento de precio captandose de esa
forma el interés de los consumidores por textiles nacionales.

Ampliar la oferta del mercado para las PYMES a través de la
disminucién en los costos de produccién y oferta de productos de
mayor calidad a precios competitivos en comparacion con los textiles
importados.

Los costos de produccién y el precio van de la mano puesto que si se
logra bajar los costos de una manera prudente es decir sin afectar la
calidad del producto se puede ofrecer un mejor precio al cliente, por
esto es de vital importancia hacer negociaciones con los proveedores
para que nos puedan ofrecer mejores precios de los materiales de
produccion y bajar el tiempo ocioso en la planta tanto para obreros
como para las maquinas de la industria.

Calidad competitiva: el Ecuador es un pais que nos ofrece gran
variedad de textiles. Las empresas investigadas deben de escoger
textiles de calidad nacional y extranjeros y procesos de produccion
cuidadosos para que sus productos reflejen calidad a precios
favorables capaces de captar la atencidn de los clientes.

Desarrollar campafias de difusion y propaganda de los productos
textiles elaborados por las PYMES del D. M. de Quito de modo que el
consumidor sea capaz de conocer la calidad y ventajas de los textiles
nacionales en comparacion con los textiles importados y no se deje
guiar solo por el precio sino que mantenga una mentalidad de equilibrar
calidad y precio, al mismo tiempo que la campafa debe tener la
finalidad de incentivar el consumo de la produccién local.

Derogar de forma inmediata todas las trabas aduaneras, asi como
barreras arancelarias que puedan afectar o encarecer el costo de
importacion de textiles nacionales como Unica estrategia capaz de

asegurar la competitividad y presencia de los textiles nacionales en el
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mercado internacional, puesto que al eliminarse estos rubros se

garantiza un costo mas econémico lo que tendria impacto directo sobre
el precio del producto pudiendo asi ser competitivo tanto en el mercado

nacional como extranjero.
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CAPITULO IV

PROPUESTA

4.1. Propuesta de mejora
La desaceleracion econdémica en el sector textil del Distrito Metropolitano
de Quito en el periodo que se investigo es una realidad, por esto que bajo los
parametros investigados se ha determinado que el factor que impulsaria al
gremio textil en el Distrito Metropolitano de Quito a que tenga un nuevo
crecimiento seria que el gobierno otorgue un incentivo tributario a esta

seccion de la economia nacional.

El incentivo fiscal no es sélo un fenbmeno exclusivo de los paises en
desarrollo, también se aplica a todos los paises, cabe recordar que la
economia europea se restaura inmediatamente en los afios 50 y 60, después
de la Segunda Guerra Mundial. A través de incentivos fiscales, disefiados para
salvar la produccién Econémica Europea y el desarrollo de su economia en

los dos paises, como Inglaterra 'y Estados Unidos.

El incentivo fiscal actia como un ancla y un reto para la inversion
nacional e internacional en el pais, siendo un elemento clave para el desarrollo
de la empresa sobre la base de la planificacion, la organizacion y la gestion
eficiente y estratégica que asegura el desarrollo econdmico en zonas

geograficas que no son propicias para la produccion y comercio a gran escala.

Un ejemplo de la eficacia de los incentivos fiscales como una estrategia
de desarrollo y una herramienta para acelerar el crecimiento econémico es el
milagro econdmico japonés se conoce que Japon era una nacion en la cual
sobrevivio solo el 10% de la industria después de la Segunda Guerra Mundial,
pero los incentivos fiscales transformaron el panorama econémico, asi como

los rasgos depresivos y horizontes de negocio.
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Los beneficios de los incentivos fiscales se establecen claramente, en el

fortalecimiento de la inversién nacional y extranjera, en el desarrollo de las
zonas econdmicamente deprimidas, el aumento de la presencia de los
productos nacionales en el mercado externo, la industrializacion, la creacion
de fuentes de trabajo, el uso sostenible de los recursos naturales renovables

y no renovables.

El incentivo fiscal actia como un agente que toma una porcion para
multiplicar resultados en otra seccion, es decir que al dar un incentivo tributario
que puede ser sobre el impuesto a la renta el gobierno deja de recibir una
porcion de impuestos, pero por otro lado al incrementar el nivel productivo de
las entidades e incentivar el consumo nacional, este recibe multiplicado el
incentivo en impuestos sobre las ventas que puedan alcanzar las

organizaciones beneficiadas.

El incentivo fiscal es un determinante para garantizar el desarrollo
cientifico y tecnolégico, proporcionando una eficaz diversificacion de la
estructura econdmica nacional y, al mismo tiempo, la formacién de capital

humano.

Cabe senalar que la ayuda fiscal tiene un profundo impacto en la
sociedad en puntos de vista econdmicos, politicos y sociales, garantizando la
aplicacion de las politicas fiscales desarrolladas por el gobierno para

garantizar un crecimiento economico estable y sostenible nacional.

El Cdodigo Organico de la Produccion, Comercio e Inversiones con el fin
de ayudar a las PYMES han creado tres tipos de incentivos tributarios, los

cuales se detallan a continuacion:
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Tabla 53
Incentivos Tributarios contenidos en el Coédigo Organico de la Produccion, Comercio e
Inversiones

TIPO SECTOR AL QUE SE APLICA ACTIVIDAD ESPECIFICA
BENEFICIADA
Generales Cualquier parte del territorio Inversiones nuevas
nacional
Cualquier sector productivo Sectores productivos en general
Sectoriales Sectores prioritarios para el Alimentos frescos, congelados,
Estado, fuera de las industrializados
jurisdicciones urbanas de Quito Cadena forestal agroforestal y
y Guayaquil sus elaborados

Metalmecanica

Petroquimica

Farmacéutica

Turismo

Energias renovables

Servicios logisticos de comercio

exterior

Biotecnologia y software aplicado
Especificos Zonas especiales de Desarrollo Determinada conjuntamente con

Econdmico la  Secretaria  General de

Planificacion, Consejo Sectorial

de la Producciéon, Gobiernos

auténomos Descentralizados

Fuente: Cddigo de la Produccién, Comercio e Inversiones

Tabla 54
Incentivos tributarios especificos

La reduccidn progresiva de tres puntos porcentuales en el impuesto a la renta
Los que se establecen para las zonas econdmicas de desarrollo especial,
siempre y cuando dichas zonas cumplan con los criterios para su
conformacion

Las deducciones adicionales para el célculo del impuesto a la renta, como
mecanismos para incentivar la mejora de productividad, innovacion y para la
produccion eco-eficiente

Los beneficios para la apertura del capital social de las empresas a favor de
sus trabajadores

Las facilidades de pago en tributos al comercio exterior

La deduccioén para el calculo del impuesto a la renta de la compensacion
adicional para el pago del salario digno

La exoneracion del impuesto a la salida de divisas para las operaciones de
financiamiento externo

La exoneracion del anticipo al impuesto a la renta por cinco afios para toda
inversion nueva

La reforma al calculo del anticipo del impuesto a la renta
Fuente: Cddigo de la Produccion, Comercio e Inversiones
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Cabe destacar que los incentivos tributarios en ningin momento

contemplan directamente a las PYMES del sector textil, no obstante las
mismas pueden beneficiarse de los incentivos aqui planteados, razén por la
cual se propone difundir la existencia de los mismos a los propietarios de las
PYMES del sector textil del D. M. de Quito, con la finalidad que se beneficien

de los mismos y puedan obtener mejores utilidades.

No obstante el gobierno nacional deberia crear un incentivo fiscal y
tributario que beneficie directamente a las empresas del sector textil para que
estas puedan tener mayores oportunidades de ampliar su productividad y

competencia, al igual que sean atractivas para la inversion extranjera.

Los incentivos tributarios no solo son ayuda para incentivar la
produccion nacional como tal sino que es un beneficio que atrae a la inversion
extranjera, de esta manera las empresas textiles desarrollaran su nivel
productivo  al mismo tiempo que pueden obtener mejor calidad en los

productos y precios atractivos para el mercado.

Como un punto adicional que apoyaria la propuesta actual se debe
reducir el porcentaje en las comisiones que cobran las empresas emisoras de
las tarjetas de crédito por los cobros con tarjetas de débito o crédito puesto
que estos van desde el 5 al 10% depende la empresa emisora de la tarjeta y
dicho porcentaje podria afectar directamente al precio del producto a fin de

economizarlo y garantizar un precio accesible al cliente.
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