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AGOSTO 2022 

Análisis de la Ventaja Comparativa Revelada de las 
Exportaciones de los Países de la CAN con la Firma del Tratado 

de Libre Comercio con la Unión Europea, en el periodo 2015-
2021.  



      UNIÓN EUROPEA             COMUNIDAD ANDINA DE NACIONES 

Asociación 
estratégica 



Describir la relación “comercial de 

la Unión Europea (UE) y la 

Comunidad Andina de Naciones 

(CAN) con el Mundo  

Aplicar el Índice de la Ventaja 

Comparativa Revelada (IVCR) al 

comercio entre la Comunidad 

Andina de Naciones (CAN) hacia 

la” Unión Europea (UE). 

 

 

Analizar el flujo comercial 

internacional entre la Comunidad 

Andina de Naciones (CAN) y la 

Unión Europea (UE) en el marco 

del tratado de libre comercio. 

 

 

Objetivo General 

Analizar la“Ventaja Comparativa Revelada 

de las Exportaciones de los Países de la 

CAN con la firma del Tratado de Libre 

Comercio con la Unión Europea” en el 

periodo 2015-2021.  
 

 

Objetivos 
Específicos 

¿La firma de un tratado comercial con la Unión 

Europea permite que los Países Andinos 

aumenten su competitividad exportadora? 

Establecer el perfil competitivo de 

los Países Miembros de la 

Comunidad Andina (CAN) en el 

comercio internacional 

 



Metodología 

● Estadísticas 
● Resultados de 

cálculos 

Descriptivo 

● Trade Map 
● Boletines 
● Reportes 
● Bancos Centrales 

Información Documental 

Índice de la Ventaja Comparativa Revelada de Balassa 

Países miembros de la CAN  

Competitividad Exportadora 

●  𝑋𝑖𝑗^𝑘 son las exportaciones del 

producto k realizadas por el país i 

hacia el país j,  

 

● 𝑋𝑇𝑖𝑗 son las exportaciones totales 

del país i al país j,  

 

● 𝑋𝑖𝑤^𝑘 son las exportaciones del 

producto k realizadas por el país i 

hacia el mundo w, 

 

● 𝑋𝑇𝑖𝑤 son las exportaciones totales 

del país i al mundo w. 

 



Marco Teórico 

Teoría de la Ventaja 

Absoluta  

Teoría de la Ventaja 

Comparativa 

Teoría de la Ventaja 

Competitiva  

Exportación Integración Económica 

Teoría de la 

Interdependencia 

Competitividad 

Exportadora 
Acuerdos Comerciales 

D. R                         C.O 

A.S                         EF 

K,N 

M.P 
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EXPORTACIONES 

Relación comercial de la Unión Europea (UE) y la Comunidad Andina de Naciones (CAN) con el Mundo 

 



IMPORTACIONES 



Perfil competitivo de los países miembros de la Comunidad Andina (CAN) 

Ecuador 

● 10 Acuerdos comerciales 

● 2017: EC - UE 

● Balanza comercial + UE 

● Moneda:Dólar.  

● País más costoso 

Bolivia 
Perú 

● 16 Tratados comerciales 

● 2013: COL - UE 

● Incertidumbre (R.T.&C.P) 

● Moneda: Peso (devaluación) 

● Precios altos de productos 

importados 

● Exportaciones minero-

energéticas y agricolas 

Colombia 

● 21 Acuerdos comerciales 

● 2013: PE - UE.  

I.E.D 

● Estabilidad Financiera 

● Moneda: Soles (depreciación) 

● 2005-2012: Enfoque 

independiente. Evo Morales 

● 2020: Luis Arce.  

● 4 Acuerdos comerciales. 

● 2021 - UE Agenda comercial 

● Moneda: Peso. Desdolarización. 

79%. 



Índice de 
Competitividad 

Global 

Doing  
Business 

ENFOQUES COMPETITIVOS 



Índice de 
Libertad 

Económica 

ENFOQUES COMPETITIVOS 

EN RESUMEN 



Flujo comercial entre la Comunidad Andina (CAN) y la Unión Europea (UE) 

EXPORTACIONES 

IMPORTACIONES 

I.C: 20,80%  

CP  

17,98%  

+C. EC  



BALANZA COMERCIAL 

+X  COL > EC  

BC +  

EXP 2021 

P6,C4,E3,B1 

1EROS  



 Índice de la Ventaja Comparativa Revelada (IVCR) al comercio entre la Comunidad Andina de Naciones (CAN) hacia la Unión 
Europea (UE). 

Principales productos de exportación de la Comunidad Andina hacia la Unión Europea (2015-2021) (Miles de Dólares - Valor FOB) 



·      Subpartida arancelaria: 0803.90.11.00 

Designación de la mercancía:  Plátanos Frescos 

«Cavendish Valery» 

·         Subpartida arancelaria: 0901.11.90.00 

    Designación de la mercancía: Los demás, café sin tostar 

y sin descafeinar 

·         Subpartida arancelaria: 2603.00.00.00 

   Designación de la mercancía: Minerales de cobre y 

sus concentrados. 

·      Subpartida arancelaria: 1801.00.19.00 

Designación de la mercancía: Los demás cacaos en 

grano entero crudo. 

 11% 

 COL,EC  

 8% 

 44% CONSUMO 

 8% 

 UE  
 2% 

UE:1M.T  33%P 



Cálculo del IVCR de Balassa de los países de la CAN en el mercado de la Unión Europea 

● k es el producto a analizar (plátano, café, cacao y 

minerales de cobre), 

● i es el país de la CAN que se va a analizar (Ecuador, 

Colombia, Perú y Bolivia), 

● j es la Unión Europea, 

● w al mundo 

IVCR DE BALASSA 

● 𝑋𝑖𝑗^𝑘 Exportaciones del país de la CAN (i) hacia la 

UE (j) del producto a analizar(k), 

● M𝑇𝑖𝑗 Importaciones totales de la UE (j) desde el 

país de la CAN (i), 

● 𝑋𝑇𝑖𝑤 Exportaciones totales del país miembro de 

la CAN (i) al mundo (w), 

● M𝑇w𝑗 Importaciones totales de la UE (j) desde el 

mundo (w). 

 

 

IVCR ADAPTADO 

Índice de la Ventaja Comparativa Revelada (IVCR) al comercio entre la Comunidad Andina de Naciones (CAN) hacia la Unión 
Europea (UE). 



Índice de la Ventaja Comparativa Revelada (IVCR) al comercio entre la Comunidad Andina de Naciones (CAN) hacia la Unión 
Europea (UE). 

PLÁTANO 

Nota: Los datos se encuentran expresados en Miles de Dólares Americanos 



Índice de la Ventaja Comparativa Revelada (IVCR) al comercio entre la Comunidad Andina de Naciones (CAN) hacia la Unión 
Europea (UE). 

CAFÉ 

Nota: Los datos se encuentran expresados en Miles de Dólares Americanos 



Índice de la Ventaja Comparativa Revelada (IVCR) al comercio entre la Comunidad Andina de Naciones (CAN) hacia la Unión 
Europea (UE). 

COBRE 

Nota: Los datos se encuentran expresados en Miles de Dólares Americanos 



Índice de la Ventaja Comparativa Revelada (IVCR) al comercio entre la Comunidad Andina de Naciones (CAN) hacia la Unión 
Europea (UE). 

CACAO 

Nota: Los datos se encuentran expresados en Miles de Dólares Americanos 



Índice de la Ventaja Comparativa Revelada (IVCR) al comercio entre la Comunidad Andina de Naciones (CAN) hacia la Unión 
Europea (UE). 

COL 0,99 

EC   0,97 

Ap 

 

PE  0,31  INT 

B -1 

COL 0,99 

PE  0,78 

B    0,50 

EC -0,67 

 



Índice de la Ventaja Comparativa Revelada (IVCR) al comercio entre la Comunidad Andina de Naciones (CAN) hacia la Unión 
Europea (UE). 

PE      0,91   L 

B       -0,20 INT 

COL  -0,44 

EC    -0,72 

 

7% 

Ecuacorriente 

2019. Zamora. 

Mirador.  

409 

Concesiones 

EC 0,60 

COL 0,34 

PE 0,33  INT 

B  -0,51 

Certificaciones 

Cacao fino de 

aroma 



Conclusiones 

● El análisis permitió dar a conocer que, la Unión Europea 

(UE) al ser un bloque integrado por más países que en su 

mayoría son considerados desarrollados, es un mercado 

más fuerte que representa en promedio un 32% de 

participación en el comercio internacional a nivel 

mundial, pues en comparación con la Comunidad Andina 

de Naciones (CAN) que apenas alcanza el 1%, la 

diferencia es notoria. 

● Mediante el análisis del perfil competitivo internacional de cada país 

que conforma la CAN, se ratificó que, Perú y Colombia ocupan los 

primeros puestos en los distintos reportes de los índices estudiados a 

causa de su capacidad para atraer inversiones extranjeras por medio 

de estrategias o políticas que han implementado sus gobiernos a lo 

largo de los años, además de poseer más libertad económica en 

relación a Ecuador y Bolivia.  

● Por otro lado, Ecuador mantiene el tercer puesto en competitividad, 

ya que ha demostrado que cuenta con los recursos necesarios para 

igualar a sus compañeros de la CAN, además de poseer productos 

populares para los mercados extranjeros. 

● Bolivia ocupa el último lugar, al cerrar la apertura de nuevos 

mercados estableciendo restricciones comerciales, y generando 

escasa inversión extranjera. 



Conclusiones 

● Un mercado se considera potencial si tiene un volumen 

mínimo de importaciones y exportaciones. Cuanto mayor 

sean las importaciones en un mercado, más oportunidades 

existen para comercializar dicho producto en el mismo. Toda 

esta información es esencial para implementar las 

operaciones de comercio exterior y estrategias de 

negociación internacional. 

● El dinamismo del comercio internacional se basa en la 

capacidad y recursos que cuentan los países para producir 

bienes; unos pueden generar productos mejores o más 

baratos que otros, por lo que se considera razonable la 

especialización en aquello en donde se obtenga más 

ventajas con respecto a otros y comprar en el exterior lo que 

no resulte beneficioso producir por cuenta propia. 



Conclusiones 

Cálculo IVCR 

Pese a que se posea un 

acuerdo con la UE, no significa 

que el país obtenga un puntaje 

alto del índice. 

PLÁTANO Colombia y Ecuador 

CAFÉ Colombia, Perú y Bolivia 

COBRE Perú 

CACAO Ecuador 



¿La firma de un tratado comercial con la UE permite que los países andinos aumenten su 
competitividad exportadora? 

Es beneficioso 

Acuerdo Comercial 

Influyen otros factores 

No al 100% 

Especialización 

Competitividad Exportadora 



Recomendaciones 

● Generar anualmente reportes de competitividad que 

conlleven análisis exhaustivos, utilizando el IVCR, con el 

objetivo de determinar los productos en los que deben poner 

más esfuerzos para especializarse y exportar a otros 

mercados internacionales. 

 

● Establecer alianzas con marcas internacionales dedicadas a 

comercializar productos latinos en otros mercados, en 

especial los mercados europeos; un ejemplo puede ser con 

la marca “GOYA Food Inc”. 

● Fortalecer la inversión, el comercio y la transformación 

productiva. 

● Mejorar la diplomacia que maneja cada país para 

promover las relaciones comerciales con otros 

mercados. 

● Creación de proyectos como bloque económico 

● Políticas gubernamentales eficaces de fomento a la 

innovación. 

● Incentivos al desarrollo empresarial y mejorar la cultura 

del empresario 

● Investigación de nuevos mercados internacionales 

● Simplificación de los procedimientos y reglamentación 

técnica para poder exportar 



● Agilizar los trámites de registro a 

los emprendedores 

● Incorporar tecnologías de la 

información para agilizar los 

procesos de producción y 

competitividad exportadora 

Perú 

● Estrategias orientadas a 

disminuir su inflación y 

devaluación de su moneda  

 

Colombia 

● Enfocarse en establecer un 

acuerdo comercial con la UE  

para: 

- Superar los obstáculos técnicos 

y las barreras no arancelarias 

- Adquirir tecnología de punta 

Bolivia 

● Mejorar la imagen internacional. 

Actividades culturales en el 

exterior. 

● Fortalecer sus operaciones 

productivas con recursos 

tecnológicos. 

 

Ecuador 

Recomendaciones 



¿Preguntas? 

MUCHAS GRACIAS 


