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INTRODUCCIÓN
FORMULACIÓN DEL PROBLEMA

Investigar los antecedentes y la normativa bajo el régimen 40 de la exportación definitiva de madera de
balsa de la subpartida 4407.22.00.00 en el Ecuador.
Realizar un análisis de los principales países importadores de madera de Balsa ecuatoriana del periodo
2017-2021.
Determinar una correcta logística y aduana para la exportación de balsa del Ecuador hacia el mundo.
Elaborar un flujograma logístico y de aduana para la exportación definitiva bajo el régimen 40 de madera
de balsa de la subpartida 4407.22.00.00 en el Ecuador para la empresa “Gibago Cia. Ltda.”

Objetivo General
Analizar cómo opera la exportación definitiva bajo el régimen 40 de madera de balsa de la subpartida
4407.22.00.00 en el Ecuador desde el periodo 2017-2021.

Objetivos Específicos

OBJETIVOS

DETERMINACIÓN DE VARIABLES

Capítulo I



Capítulo II
Capítulo II



La madera de balsa ecuatoriana es un producto muy
cotizado por el mercado internacional.

Capítulo III

Línea de variabilidad 

Nota: Datos obtenidos de Datasur

ANTECEDENTES



Principales empresas
exportadoras de madera

de balsa del Ecuador 

Principales países destino
de la madera de balsa

ecuatoriana

Nota: Datos obtenidos de Datasur.Nota: Datos obtenidos de Datasur.



ART 154
Fuera del territorio

aduanero comunitario
o a una ZEDE

¿Quienes pueden
exportar?

1 2 3

Este tipo se utiliza en la construcción de
turbinas eólicas, yates, tablas de surf y
otros artículos similares, ya que es un
Material particularmente ligero y duradero

Clasificación Arancelaria

Sección IX Madera, carbón vegetal y
manufacturas de madera; corcho y sus
manufacturas; manufacturas de espartería o
cestería
Capítulo 44 Madera, carbón vegetal y
manufacturas de madera

Conforme las Reglas Generales de Interpretación de

la Nomenclatura Arancelaria 1 y 6

Régimen aduanero que permite la salida
definitiva de mercancías en libre circulación

REGLAMENTO

Régimen 40 a nivel COPCI 

Puede exportar cualquier persona natural o
jurídica, ecuatoriana o extranjera residente en
el país, registrada como exportadora en el
sistema ECUAPASS y autorizada por la SENAE 

Proceso previo al Registro del exportador

Certificado
 Digital

ECUAPASSObtener RUC

Madera de Balsa



El proceso de exportación inicia
con la presentación electrónica de
la (DAE) 

Procedimiento aduanero del Régimen 40

Requisito
fitosanitario

Fumigación
con fosfina

Requisitos y permisos para la exportación
de madera de balsa 

Logística para la exportación de
madera de balsa

La factura comercial original.
Packing List
Los permisos previos
(dependiendo el caso, se
realizan cuando sea
ameritado).
El certificado de origen (CO)
electrónico (dependiendo el
caso, cuando sea ameritado).

 La documentación digital que
acompaña a la declaración: 



Capítulo II
Capítulo IV



Línea de variabilidad de las exportaciones de madera de balsa
en la empresa “Gibago Cia. Ltda.”, durante el periodo 2017-2021.

Principales países destino de las exportaciones de madera de
balsa de “Gibago Cia. Ltda.” en el periodo 2017-2021.

Nota: Datos obtenidos de Datasur.



Tratamiento de la madera

Participación de Gibago en la exportación de madera de balsa

Selección del tipo  de balsa acorde al
destino y función
La calidad de la madera tiene que ser bien controlada
en densidad, para los molinos de viento se necesita
alta calidad, que no tenga nada de mancha ni
imperfecciones.
La madera de balsa que presente esta mancha es
destinada para calidad industrial, sirve para alivianar
tableros.

Proceso Logístico & Protocolo para evitar la
contaminación del contenedor

Manejo de cobranzas
Rara vez se solicita un anticipo, el cual no es muy
común, son excelentes pagadores.

El tema de anticipo se realiza más con los clientes de
Estados Unidos, por el tema que no son bloques de
madera como tal, son productos más especiales y
elaborados.

La empresa cuenta con tratamiento térmico para
la madera, la cual es introducida a los secaderos
a una temperatura de 70°C por 10 días.

AGROCALIDAD en la inspección revisa que se
alcance a la temperatura indicada,  cada 3 meses

Relación con el Medio Ambiente
Son amigables con el medio ambiente, no usan
ningún insecticida, fungicida, porque justamente
el tratamiento de la balsa se da vía térmica y no
requieren del uso de químicos.



Flujograma logístico y de aduana para la empresa “Gibago Cia. Ltda.”





CONCLUSIONES RECOMENDACIONES

 
El análisis de la aplicación del Régimen 40,
Exportación definitiva de madera de balsa,
demuestra cómo el Ecuador ha tenido gran
acogida de este producto en mercados
internacionales, principalmente en países más
desarrollados como lo son China y Estados
Unidos, obteniendo un desempeño significativo
durante el periodo 2017-2021. La comercialización
de madera de balsa mayormente se la realiza en
el extranjero ya que posee poca demanda
interna.

La falta de seriedad por parte de los
exportadores ecuatorianos al enviar madera en
mal estado o simplemente madera que no es
balsa ha ocasionado que los clientes del exterior
desarrollen productos sustitutos a la madera de
balsa con las mismas propiedades y
características satisfaciendo sus necesidades y
provocando desventajas competitivas para la
industria maderera.

Actualmente, la competencia en la exportación
de madera de balsa ha incrementado, es
bastante fácil vender los bloques típicos de
madera de balsa que todos los fabricantes
producen, así como los listones model que tienen
un precio atractivo en el mercado extranjero,
para obtener una mayor rentabilidad económica
se recomienda a los exportadores de madera de
balsa buscar nuevos nichos de mercado
enfocándose en especialidades, proporcionando
a la madera de balsa un mayor valor agregado y
generando mayores ingresos con bajo volumen
de producción.

Se recomienda a los exportadores de madera de
balsa cumplir con los compromisos establecidos
con sus clientes, tiempos de entrega, volumen de
producción, calidad requerida, entre otros
aspectos de alta relevancia. La falta de seriedad
en la mayoría de empresas ecuatorianas ha
ocasionado una mala imagen en el mercado
extranjero, limitando así a nuevos
emprendedores a establecer relaciones
comerciales a largo plazo.
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