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RESUMEN

El presente trabajo, esta enfocado a la importad®rcalentadores solares de
agua, sistemas ecologicos que no utilizan ningpa te combustible, es un
producto con responsabilidad social, mejora ladedli de vida y de las
generaciones futuras, segun la investigacionzaddi existen varios sistemas,
entre los cuales se encuentran los eléctricoss yléogas que a largo tiempo no

permiten el ahorro de las familias e incluso atetan su seguridad.

Entre los tipos de calentadores solares de aguanteda investigacion para la
linea de productos se seleccionan los calentadofages con sistema de de tubos
al vacio que absorben la energia solar, evitandpealida de calor con
temperaturas que oscilan entre los 60 a 90 gradohjso en condiciones
climaticas desfavorables. Los calentadores eslsirven para abastecer de toda
el agua que se requiera para el bafio diario; lpsea la ropa en la lavadora e
incluso para lavar los trastes de la cocina; Leselicios del uso de los

calentadores solares son tanto econdmicos comizaiales.

CHINA para el periodo 2011 referencia una cifra anayue el promedio de los
periodos anteriores de importacion por el totdF @ USD $ 18. 775, 14; El
indice de crecimiento de importaciones en relaeidos otros paises tienen una
muy buena demanda vy los precios que China ofertamgs competitivos que los
de EEUU y CHILE.

Mediante el portafolio de tres proveedores chings gpnstan en el directorio, de
los cuales se realizo la eleccion desde la peispedé precios y de calidad e
inclusive de mejores relaciones comerciales, deuates se seleccion6 Imposol

ofrece mas seguridad la carga llegue en Optimagicones.



El andlisis de los consumidores nacionales, sellodaa 440 personas a través de
un esquema de muestreo aleatorio simple poblanfimita, segun resultados de
encuestas realizadas, el publico hacia donde stenpes llegar, se lo ha
segmentado por condicion socioecondémica de lanildey por el sector en donde
viven las personas encuestadas mediante distribpcibcuotas iguales por lugar

de residencia.

Los resultados muestran que tienen muy buena aodats modelos de
calentadores solares de agua de 200 litros de gedranizado y segundo los de
acero inoxidable en las distribucion que tienen iddims de condicion
socioecondmica muy buenos o buenos, bajo esta podcese distribuiria el
producto a todos los sectores de quito, la mayddalas personas estrian

dispuestas a pagar ya para la compra entre valer880 a 1000 délares.

Los procesos y procedimientos de comercio exteledios acuerdos comerciales,
tanto la CAN como ALADI son acuerdos que presempiaierencias arancelarias
a través de los paises miembros, se aclara queiste eonvenio con China para
dicha preferencia, sin embargo existe una medideoma por la esencia misma
del calentador solar de agua que es un productie\eue cumple los objetivos

del acuerdo de Kioto, para la importacion del paid, a fin de hacer posible la

operatividad, se debera regir al Cédigo Organicdaderoduccion, Comercio e
Inversiones, el Reglamento General, los Documel#gales, las Resoluciones
CAE y COMEXI, las normas de valoracion, nomenckatarancelaria especifica
aplicada al producto de estudio. Estas herramigraasiten regular las relaciones

juridicas entre el estado y las

personas que operan el trafico internacional decanefas dentro del territorio
aduanero, la subpartida arancelaria del produc&s£9.19.90.00 con preferencia
TNAN 1 de manera que el impuesto de nacionalizati@e porcentaje 0%, para



la manipulacion del producto, se realizara el ajiigpempaque y etiquetado con
sus respectivos simbolos de manipulacion.

La logistica se ha evaluado con operadores de carexterior responsables que
suplan de informacion eficiente para tener un aageicontrol de la mercaderia,
una vez nacionalizada la mercaderia, se realizamde mercado que referencia
la idea del negocio orientada al marketing tanta pa demanda como para la
oferta atreves de matrices de atractivo competdivi desde la perspectiva cliente
y organizacion que realiza la oferta como por ejenge tan atractivo es traer
productos de china porqué es competitivo este meraaial es la parte atractiva
del producto, como atrae a los clientes el hechquieel producto cumple con

certificado INEN , se referencia también el costoiable de importacion que es
lo que termina constando el producto hasta la puesbodega .

Las estrategias de cobertura se basan en la gsrdte especializacion selectiva,
se crea la imagen de la empresa con la misionsilany los objetivos estratégicos,

gue son las estrategias de mercado y seguidoatebpkrativo que es la forma de
impregnar en la gente la imagen, el ser de la ageidn y la forma de captar a

los posibles compradores. Por ultimo se ha evalgh@studio financiero que es

una parte fundamental para la puesta en marcha geoyecto de manera que se
midio la factibilidad financiera para la aplicacide la inversion de con lo que se
evaluaran los activos corrientes, fijos, diferiddss pasivos el patrimonio y el

capital con el que se dispone, se han medido pesos presupuestados,

en sintesis algunos valores que son necesariognireva fin de saber cuanto
dinero realmente va a salir y a entrar para efeduproyecto, para resumir se ha
realizado el flujo de caja con indicadores del valctual neto que al primer afo
arroja un valor positivo. Los indicadores finanoerque muestran que la
organizacion tiene liquidez con capital de tralsajodeudas ademas el periodo de
recuperacion es en un afio las evaluaciones, lslgeciones de la organizacion
se han hecho en base a recursos de trabajo prapiolando recursos en calidad
de aportaciones necesarias para la realizacigoragécto.



Xii

EXTRACT

This work is focused on water’s heater importatieeplogical systems that don’t
use any kind of combustible, this is a product wsihcial responsibility, it
improves life quality, and also future generatiafesl According to the
investigation there are different systems like teleal system and gas system that
in a long period of time don’t let to save to famsl, and also it's dangerous.
Between different types of water heaters throughitivestigation for the line of
products, we can select water heaters with vaculrastthat absorb solar energy
in order to avoid heat wasting, with temperaturesveen 60 and 90 degrees even
in unfavourable climate. Water heaters are usqutdwvide all water needed for a
shower, the laundry, and the dishes.

The benefits of using water heaters are that theyeonomic and take care of the
environment.

China in 2011 shows a bigger figure than the aweghe previous periods of
importation for the total CIF of USD$ 18.775, 14heTindex of importation
development related to other countries that haywa@ demand and prices in
China are more competitive than USA and Chile.

Through the portfolio three Chinese providers whe ia the directory, of them
the choice was made since the point of view ofgwiand quality, and also better
commercial relationships, in this choice Imposotwealected since it offers safety
on the load with excellent conditions.

The searching about national consumers, was mad&iOnpeople through a
diagram of a simple infinite random of people, adaowg to the results of surveys,
,were separated for socio-economical conditiondivirig and the place where
these people live, through distribution in equadmfities in the place of living, the
results show that are in the first place water érsamnodals with capacity of 200
It. Of galvanized steel and in the second placelstss steel heaters in houses

with a high socio-economical situation, since thant, the products would be



distributed in all the zones in Quito. Most of pEowould be willing to pay prices
between 500 and 1000 dollars.

Processes and procedures about external businessnimercial agreements are
CAN and ALADI and they show priority taxes with mbarship countries.

It's important to know that there is not an agreetmeith China for this priority;
however there is a national average because heateigreen products that obey
commitments of Kioto agreement in the importatidntree product, in order to
operate easier, it has to obey the Code of Pramhyclirade and Investments,
General rules, legal documents, CAE and COMEXI Itggms, valuation rules,
customs nomenclature, applied to the product seayclyetting the operational
capacity.

These rules and laws regulate the legal relatipnsbtween the Government and

people who works in the international traffic meantise in the customs area.

Subheading of the product is 8419.19.90.00, witlorpy TNAN1 so the
nationalization tax is 0%, to handle the produstniecessary to pack and to label
correctly with the right handling symbols.

Logistics have been evaluated with external tragerators and they are
responsible to give efficient information in order have a good control of
merchandise when the merchandise is nationalifedmnade a market plan that
support business, and marketing is oriented to ddmand offer through
attractive, competitiveness since perspective gliand organization that offers.
For example why is so attractive buying product€mna, why this market is so
competitive, what is the attractive of the proddaw it convinces clients, it is the
fact that the product obey INEN certificate, aldoreéfers to the variable
importation prices that is the final price untibitrives to winery.

Coverage strategies are based on the selectivaakpatton strategies, the
company image is created with mission and visiod simategy aims, that are



business strategies and followed by an operatias, phnd this is the way to

permeate image to people, and the way to captwsgige clients.

Finally was made a financial study that is very amant to do a project since it
was measured financial possibilities, to investhwihis, it is going to be
evaluated, current and non-current assets , red@slgets, passive assets, wealth
assets and capital assets that we have.

It has been measured some values necessariesvienpreo know how much
money we are going to spend and get, to do a frojec

As a resume it has done cash flow with indicatdridie Net Present Value and in
the first year shows a positive value. The finahamlicators show that the
organization has liquidity with a capital withouehits, and also the recovery
period is one year in the evaluation, investmentthe organization have been
done based on own working resources, controllirejitpuresources necessaries to

do the project.
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OBJETIVOS:

GENERAL

Disefar el plan de comercio exterior y negociosrimdcionales de calentadores
solares de agua al Ecuador.

ESPECIFICOS:

Definir los antecedentes del sector, su evoluaégimiento, tendencias y
factores de mayor relevancia.

» Identificar a los socios comerciales del pais yeacion historica en los
ambitos de importaciones de calentadores solaregui a fin de elegir
los mercados de origen de acuerdo a factores demieato, volumen de
importaciones, precios referenciales entre otros.

* Analizar los convenios internacionales, liberacgnepreferencias
internacionales, tratos preferenciales, restri@spmedidas, excepciones
de las medidas arancelarias aplicadas al producto.

e Realizar contactos comerciales con proveedoresnatt®nales a fin de
contar con alternativas de posibles oferentes dmlyato y conocer los
mecanismos de comercializacion que utilizan.

» Realizar el analisis de la competencia nacionaterriacional a nivel pais.

* Indagar las alternativas de productos sustitutofizados por los
consumidores.

* Analizar las opiniones de los consumidores nacematon respecto al
portafolio de productos a ser utilizado por la oigacion

* Analizar el marco legal de los requisitos previ@sapla importacion de
calentadores solares.

* Analizar las alternativas de regimenes aduaneapesadores de comercio
exterior a ser utilizados.



Plantear la propuesta de operaciones de Comerdari@xaplicables al
presente caso.

Disefiar los procedimientos de comercio exterioagarnacionalizacion
de la mercancia con sus documentos de acompafiamient

Delinear los elementos conceptuales relativos ral dé negocio, bajo el
enfoque de los lineamientos de la filosofia corpeaade la empresa.

Plantear las estrategias de crecimiento a fin deempalesarrollar el
mercado e integrar la linea de productos.

Elaborar un manual de identidad corporativa a @érddlinear la imagen de
la organizacion.

Perfilar las estrategias de comunicacion bajo fdeqries de publicidad,
relaciones publicas, responsabilidad social, predmode ventas y ventas.

Establecer las condiciones de relaciobn comerciabn el canal de
distribucion.

Plantear la politica de precios

Realizar un analisis de inversiones de acuerdoohdlmen de activos
corrientes, fijos y diferidos a ser utilizados fBorganizacion.

Elaborar el flujo de caja con el proposito de wmmliun andlisis de
rentabilidad.
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1. ANTECEDENTES

El presente trabajo esta enfocado a la importatéocalentadores solares de agua,
sistemas que calientan el agua so6lo con la energigeniente del sol y de la
claridad, lo interesante es que no consume ninglas® de combustible, estas
unidades son aparatos que utilizan el calor depach funcionar, el uso mas
comun y totalmente practico se lo aplica en ambgrnlomésticos, en hoteles,
industrias 0 en otros sectores que contribuyan ejrar la calidad de vida del
planeta. Son sencillos y resistentes, pueden ter@evida Util de hasta 20 afios sin
mayor mantenimiento. Con los calentadores soligesjua se ayudara a evitar el
cambio climatico, mejorando asi, la calidad de vidke las generaciones futuras.
“El primer calentador de agua solar fue inventad@891 por el estadounidense
Clarence Kemp quien fabricé el primer calentaddarsde agua del mundo.

Los artefactos en mencién cuentan con algo quednimgdro aparato dispone,
partiendo desde la seguridad que evita las emsi@oataminantes de otras
energias como las producidas por combustion. Qupigdad fundamental es el
rendimiento a mas de ahorrar tiempo y molestiasdelgabastecimientos de
combustible como ocurre con el calefon. El seaomercial e industrial

inclusive las familias pueden ahorrar también kEsturas de la luz y gas que

generalmente se utilizan en productos sustitutos.

http://lasmilrespuestas.blogspot.com/2010/05/coamzibna-un-calentador-solar.html



Al reducir el uso de los combustibles fésiles \izdr energias alternas u otras
tecnologias, orientadas a la eficiencia energéiedograra reducir las emisiones

de gas de efecto invernadero y se crearia urofatejor y sustentable.

He aqui la importancia de aprovechar, la luz délcemno fuente energética
gratuita, limpia e inagotable, que puede libertasapersonas definitivamente de
la dependencia de combustibles o de otras alteasatpoco seguras o,

simplemente, contaminantes.

1.1 CARACTERISTICAS DE CALENTADORES DE AGUA
SOLARES

Los sistemas solares de agua, son ideales para lsabdaciones, residencias,
hoteles, hospitales, lavanderias, gimnasios, abeyc cualquier lugar de tipo
domeéstico o industrial donde se requiera caleefi@mientemente el agua sin
necesidad de utilizar combustibles que afectamaa@ cle ozono. Los calentadores

solares constan principalmente de tres partes:

a) Tubos colectores al alto vacio, que se encargabsi@ber la energia del
sol y transferirla al agua.
b) Termo tanque de almacenamiento y

c) Estructura que soporta los equipos.

El funcionamientade los calentadores solares se realiza desdersénto de su
instalacion, normalmente en la azotea de la casamplemente en un lugar
abierto orientado hacia el sol, de tal manera quelen expuestos a la radiacion
solar todo el dia. El agua circulara por todoigiema, logrando asi mediante el
efecto denominado termosifon una diferencia de &zatpras, este sistema opera
por convecciéon natural, el agua caliente es masdique el agua fria y, tiende a
subir. Esto es lo que sucede entre los tubos edasuy el tanque de



almacenamiento, con lo cual se establece una agidul natural, sin necesidad de
ningun equipo de bombeo. A fin de mantener el agpleente esta el termo
tanque que tiene un recubrimiento de aislante té&rmaspecial de poliuretano

para evitar que se pierda el calor generado.

Debido a las excelentes condiciones climatolégitdsEcuador y a la tecnologia
de los calentadores solares, estos pueden aldanzeeraturas arriba de los 90°C.
En condiciones de uso normal teniendo agua caltedtss los dias la temperatura
que se mantiene en el termo tanque de almacenamierd representa ningun
riesgo para el ser humano, teniendo en cuentaiene It capacidad de mezclar a

la temperatura deseada, generalmente para el kimeas de 38°C a 42°C.

La instalacion de los calentadores solares se pueden adecuaralquien
instalacion existente con los calentadores sientmbra agua caliente, la
durabilidad de los calentadores solares es de Bastfos.

Al término de ese tiempo aproximadamente, se canibgcolectores por tubos
evacuados nuevos y asi se obtendra un equipo gagadatro periodo igual, ya
qgue los equipos estan fabricados en componentexat® inoxidable y acero

estructural de alta durabilidad.

Los calentadores solares no representan ningugoridse explosion, siendo lo
suficientemente seguros, los componentes delnsastgon resistentes a altas
temperaturas y no provocan explosion alguna yasgueconstruidos con acero
inoxidable o galvanizado ademas del cristal. Céacr@n al mantenimiento, estos
calentadores no requieren de este debido a laafdenlos tubos; la lluvia y el
viento mantienen los tubos limpios. Sin embargo reeomienda limpiar
periodicamente con chorro de agua directa los tphos obtener mayor eficiencia
en los equipos. Su modo de instalacion se lo pabdervar en el anexo | que fue

facilitado por un posible proveedor.



En la ilustracion No. 1 consta la imagen de urrtaldor solar de agua y las
partes que lo conforman para su perfecto funcigeram y conservacion del

calor del liquido.

llustracion No. 1: Caracteristicas de Calentadorede Agua Solares

Tanque interno
Cubierta Extenor Asslamiento

Tllhl.'.l'h :’\'TII:I.'LH.II'J!}H

Anillos silicon

Estructura soporie

__v . 5

Reflectores

Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: www.iipsolares.mex



1.2 ALTERNATIVAS DE CALENTADORES DE AGUA

llustracion No. 2: Calentadores de punto

Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: http://aobregon.olx.com

Existen hoy en dia varias alternativas de calemésdale agua, como son:
Calentadores de punto, Calentador de paso eléc@ialentador de paso a gas,
calentador de tanque eléctrico o de acumulaciolieGaes, Calentador Solar. Los
calentadores de punto. Ver ilustracion No. 2, wadades muy pequefias, cuando
estan instaladas a poca distancia del lugar domdegsiiere el agua caliente, son
alimentados con electricidad y se activan autoradtente por flujo o

manualmente con un interruptor. Su uso se reduoeas pocas aplicaciones

comerciales o domésticas.

En usos prolongados de tiempo de uso tienden aaygemg ser reemplazados por
un nuevo equipd.Tienen un reducido consumo eléctrico van desde ¥&00s a

5000 W'. Solo tienen un uso practico en paises de clim@leelo, dada su baja
capacidad de calentamiento. Podemos encontrar lgendp su uso instalados
directamente a lavamanos o duchas de punto, conmmeiendas econémicas

en paises de clima templado.

/[Fuente;_http://acbregon.olx.cath.




llustracion No. 3: Calentador de paso eléctrico.

Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: http://es.wikipedia.org/wiki/Calentador_de agua

Los calentadores de paso eléctrico. Ver ilustradian 3, tienen un reducido
tamafo, “son unidades que estan apagadas, sin consumirignangsensor de
flujo se activa cuando detectan circulacion de agu@cian su procedimiento de
calentamiento. Los modelos eléctricos van desde3/080 W hasta los 22.000
W, “Los modelos eléctricos estan equipadas @sistencias calentadoras de
inmersion. Los modelos mas avanzados estan equ@pamm controles
electronicos de temperatura. De esta manera elriospaede seleccionar la

temperatura que desea en grados”.

Los calentadores eléctricos para su funcionamientlizan la electricidad,

afectando asi cada vez mas el ahorro de energtdayetonomia de los hogares,
su ventaja es el ahorro de espacio. Para selecd@mpotencia de un calentador
de paso se debe conocer la cantidad de agua goecesita calentar y a qué

temperatura se desea elevar.

http://es.wikipedia.org/wiki/Calentador_de_agua



llustracién No. 4: Calentador de paso a gas.

Adaptado por: Beatriz Carvajal
Fuente: http://es.wikipedia.org/wiki/Calentador_de agua

Los calentadores de paso a gas. Ver ilustracién 4ollamados también
calefones, calientan el agua y no se queman pos dg largos tiempos
prolongados. Para lograr una buena eficienciadegende de que esté
perfectamente abastecido de gas y de grandes flajagua o de la instalacién de
una bomba para que pueda funcionar a cabalidad;dlefones ademas deben
instalarse en lugares ventilados o, si se inst@talugares cerrados, deben dirigir
los gases que expelen a través de un ducto delaogimi al exterior, caso
contrario pueden ocurrir graves accidentes queah@astden provocar la muerte

instantanea por la emision de gas que al momentexgandirse es sinsabor
incoloro e inodoro.



llustracion No. 5: Calentador de tanque eléctrica de acumulacion

—— _—

i'n

Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: http://es.wikipedia.org/wiki/Calentador_de agua

El calentador de tanque eléctrico o de acumulacipnsee un tanque donde
acumula el agua y la calienta hasta alcanzar unpeatura seleccionada en su
termostato. “La capacidad de su depoésito es mughtary va desde los 15 litros
hasta modelos de 1000 L".  Utilizan como energag, gelectricidad, carbdn,
madera o kerosén. Para la seleccion del tamafielseabnsiderar la cantidad de
agua caliente que se pueda requerir en determimadeento, la temperatura de

entrada del agua y el espacio utilizable.

Estos calentadores mostrados en ilustracion Nienbn la ventaja de suministrar
agua caliente a temperatura constante por taritos tomo casi la totalidad de
deposito. Ademas admiten que se abran varios gaftes vez sin que se vea
afectada la temperatura del agua. Su desventdjae®! tamafio de su depdsito
si esta mal elegido, pues si se agotase el agigteahcumulada puede pasar un
rato largo antes de que se recupere la temperé&ucaal depende también de la

energia utilizada.

http://es.wikipedia.org/wiki/Calentador_de_agua



Al momento de escoger un modelo de acumulador Ise @mer en cuenta el tipo
y calidad de aislamiento térmico que posee. Si elecciona un modelo
econdmico puede pagarse ese ahorro después eanta de electricidad o gas, ya
qgue un aislamiento deficiente permite que se esebpalor del agua al ambiente,
obligando al calentador a gastar mas energia pahzerva recuperar la

temperatura.

llustraciobn No. 6: Calderas

Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: http://es.wikipedia.org/wiki/Calentador_de agua

El sistema de las calderas reflejado en ilustradion 6, es utilizado sea en el
sector comercial o industrial, en el caso de losiditios es usado muy poco

generalmente en los paises que tienen las 4 astacdel afo, las calderas son
muy eficientes para calentar y surtir agua calielgeforma segura y eficiente

manteniendo una temperatura constante sin impertaso. Este sistema puede
proveer agua caliente para calefaccion y para usctd simultdneamente. Las

calderas son de metal cobre, acero inoxidableroohi®lado por donde circula el

agua. El agua no utilizada regresa a la caldera qgamiciar el ciclo. Un sistema

de nivel mide el faltante de agua y la agrega so de ser necesario.
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llustracién No. 7: Calentador Solar

Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: http://colimacity.olx.com.mx/calentadorsola

La energia solar no necesita de ningun combustgdiggmente del sol y la
claridad, se puede aplicar directamente al caldetdgmdel agua, existen equipos
comerciales que contienen todos los accesoriosaggos para calentar el agua y
acumularla para usos posteriores. Este artefaqtoesto en la ilustracion No.7
permite ahorrar energia y evita molestosos desahaséntos de combustible
como por ejemplo el gas. En Ecuador el usar gsieato no presentara ninguna
clase de inconvenientes ya que goza de un climal idende no hay frios
extremos y pese al invierno cuando se necesiteagaa caliente , seguird su
funcionamiento habitual.  Un calentador solaragea, produce agua caliente,
Las ventajas economicas , ecolégicas y de comodstadincomparables, la
importancia de este tipo de tecnologia es evidehtahorro o la eliminacion del
uso de hidrocarburos y combustibles, tales comong#aisral, carb6n o lefia no
impide la produccién de agua caliente para apliceas domésticas, turisticas, de
esparcimiento e industriales; asi como el conseeugnpacto positivo en el
medio ambiente, en virtud de que el uso de la éaeajar contribuye a prolongar

el tiempo de existencia de los recursos naturales.

11



En muchos climas un calentador solar puede dism@hwionsumo energético, tal
disminucién puede llegar a ser de hasta 100% sus@tuye completamente,
eliminando el consumo de gas o electricidad. EnaBiouy paises en vias de
desarrollo que poseen climas muy propicios pats@lde estos sistemas, seria de

gran impacto positivo.

1.2.1 Alternativas para calentar el agua

El gas como alternativa para calentar el agua

El gas es un combustible que no tiene olor ni cplpor lo general se encuentra
en forma natural mezclado con otros hidrocarbuésilels. Al momento de su
extraccion, el gas natural contiene impurezas ca@goa, acido sulfhidrico,
diéxido de carbono y nitrégeno que tienen que senovidas antes de su
transporte y comercializacibhEsta compuesto de metano (noventa y cinco por

ciento o mas), propano y otros componentes maglpgs

EL uso del gas actualmente es un combustible geenpéea para la iluminacion,
la coccion, el calentamiento del agua del bafio galafaccion. Su relativo bajo
costo y la facilidad de su empleo han sido lascipales causas de la difusiéon del
gas, sin embargo muchos hogares e inclusive indusan padecido efectos que
han causado hasta la muerte por las repentinas fdg gas con este tipo de

combustible.

Existen algunos riesgos como fugas de gas quesepen potenciales peligros
sobre la salud, la inhalacién de desprovocado muchos casos de somnolencia y
posible pérdida de conocimiento, y cuando el tiemponucho, por la inhalacion
de monoxido de carbono, la denominada muerte duoliceho mas peligrosa y

provocada por la mala combustion de los aparatas a

12



“Su principal peligro son las quemaduras que pueguemocar Si entra en
ignicion. Es altamente inflamable y puede formaectes explosivas con el aite.
Son combustibles baratos, son combustibles conncidéd. Las desventajason
que su uso produce la emision de gases contamsnpaute la atmosfera y resultan
toxicos para la vida, se puede producir un agotatmide las reservas a corto o
medio plazo.

Con el gas se producen impactos importantes eapa de ozono, esta formado
por metano que es un gas relativamente potenteantabuye al calentamiento
global del planeta Tierra con un potencial de dalarento global que “en una
media de tiempo de 100 afios cada kg de metanoc@liénta la Tierra 23 veces

mas que la misma masa de GO

La energia eléctrica como alternativa para calentael agua

La energia eléctrica en Ecuador se genera con emiakt hidroeléctrica que
proviene de la construccién de grandes embalsesacuwmula el agua sustraida
segun los niveles del cauce. Se manifiesta coroglmiento de cargas eléctricas
negativas, o electrones, a través de un cable ctordumetalico como
consecuencia de la diferencia de potencial queenergdor esté aplicando en sus

extremos.

“En general estas centrales aprovechan la eneogga@al que posee la masa de
agua de un cauce natural , también conocido atio geodésicoEl agua en su
caida entre dos niveles del cauce se hace pasanpdurbina hidraulica la cual

trasmite la energia a un generador donde se tramsfen energia eléctrica.”

/Inttp://www.innergy.cl/quees.htm//

/Inttp://es.wikipedia.org/wiki/Metano#Riesgos_patates_sobre_la_salud//
/Inttp://es.wikipedia.org/wiki/Central_hidroel%C3%étrica//

IInttp:/les.wikipedia.org/wiki/Represa_de_Paute//
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“En China se encuentra la mayor central hidroalgtlel mundo (la Presa de las
Tres Gargantas. La segunda es la Represa de [i@i@ipertenece a Brasil y
Paraguay. //”. En Ecuador la hidroeléctrica paraegar electricidad es “La
Central Hidroeléctrica Paute Molino, o comunmentmacida como Represa
Paute (Embalse Amaluza), ubicada en el rio Pautd5akilometros de Cuenca,
Es la generadora hidroeléctrica mas grande deldecuaontribuyendo con la
mayor cantidad de energia eléctrica en el paisikdse A de la Central Paute
Molino fue construida entre 1976 y 1983 y la Fasen@e 1985 y 1991".

El usode la electricidad es una de las bases de laltggia utilizada por el ser
humano en la actualidad. Se puede utilizar en é@nargecanica, caldrica y
luminosa. La generacion de energia eléctrica esagtigidad humana basica,

relacionada directamente con los requerimientasabes del hombre.

Se emplea para la iluminacion, la coccion, el dalarento del agua del bafio y la
calefaccion. Su relativo bajo coste a corto plaza facilidad de su empleo han
sido las principales causas de la difusion dedetetidad. Los riesgos que se han
dado con el uso de la electricidad son los coxtaitivs cuando un cable esta muy
pegado, incluso se han dado casos que al estarestadexposicion con la alta
tensién de cables pueden provocar quemaduras magasee inclusive la muerte

del ser humano.

Las ventajasdel uso de la energia eléctrica han permitido fjugan con

normalidad los aparatos del hogar y de las indisstesto porque la mayoria de
los aparatos estan creados para que funcionenuzoglédctrica. Los costos de
mantenimiento, son reducidos, es un recurso queeisge aplicar al hogar y a la

industria.

/Inttp://es.wikipedia.org/wiki/Central_hidroel%C3%étrica//
IInttp:/les.wikipedia.org/wiki/Represa_de_Paute//
http://es.wikipedia.org/wiki/Metano
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Las desventajade utilizar la electricidad son que su uso prodacesrosion de
tierras afectando la fauna y la exposicion de chsgen el cableado o de alta
tension en la fauna y resultan toxicos para la,\mkafallos del sistema y el poco
ahorro en la cultura de la demanda de energiaiekgueden generar malestares
como cortes de luz a determinadas horas, los cakosapital por kilovatio
instalado son con frecuencia altos a largo plaazogisponibilidad de energia
puede fluctuar en épocas de molestosos racionassjgmiede estar lejos de los
centros de consumo y exigir la construccion de isterma de transmision de

electricidad, que significaria un aumento de laisidon del estado.

El impacto con el uso de dicha energia es que s®imzertido en un gran pilar
para el desarrollo de los paises, sin embargoa@nolduccion, el transporte y el
consumo de electricidad hay efectos en la fldi@upa. A fin de poder obtener la
electricidad son necesarias grandes infraestriecttom gran cantidad de recursos
qgue llevan a la contaminacion atmosférica y dealgisas, por lo que se deben

utilizar otras fuentes de energia que no provo@aéios en la atmosfera.

El sol y la claridad como alternativa para calentarel agua

Es una energia inagotablaeguélla que proviene del aprovechamiento direeto d
la radiacion del sol, y de la cual se obtiene cglelectricidad natural. El calor se
adquiere mediante colectores térmicos, y la etedad a través de paneles
fotovoltaicos. Puede ser obtenida a través de umbastible de libre acceso que

es el sol y la claridad.

Respecto al uso actualmente, el sol y la claridaino combustible se emplea
para la iluminacion, la coccion, el calentamientel dgua del bafio y la
calefaccion, electrificacion de viviendas ruralegjusive para sefalizacion. Sin
embargo pese a la facilidad de su empleo por It fde tecnologia, el
conocimiento y su coste inicial ha sido una deplascipales causas de que en el

Ecuador falte la cultura de utilizacion y promocdmestos medios de energia.
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El sol y la claridad como alternativpara calentar el agua es una alternativa
necesaria y segura sin riesgo de ningun tipo antikzacion por lo que el sector
domeéstico, industrial y comercial se veria muy lfierz&o, ahorrdandose muchas
pérdidas especialmente en épocas de restriccioméita, ademas de que se
evitarian molestias de desabastecimientos de ga®sfan muy de moda en la

actualidad.

Las ventajas del sol y la claridad para calentaagela son muchas, entre las
principales por ejemplo es que es un recurso qureisge aplicar al hogar y a la
industria, sin contaminar ni producir emisiones @2 ni de otros gases
contaminantes a la atmosfera, no consume comhasstitequiere poco o casi
nada de mantenimiento , tiene una vida larga ,axgstiria dependencia de los
paises productores de combustibles y su instalae®nmuy ventajosa en
cualquier zona para el desarrollo de tecnologiapias , en sintesis no tienen

desventajas.

El impacto de la energia solar para calentar eh @unuy beneficioso de manera
que su energia es inagotable, limpia, respetabfe el medio ambiente y
sentando las bases de un autoabastecimiento, lmgm@ndo a la reduccion de
emisién de gases de efecto invernadero y especitgnie CO2, ayudando a
cumplir los compromisos adquiridos por el Protocdéo Kioto y a proteger el

planeta del cambio climéatico.

1.3 COMPARATIVO VENTAJAS Y DESVENTAJAS DE LAS
DIFERENTES ALTERNATIVAS

Realizando un comparativo de ventajas y desventd@aslos diferentes
calentadores de agua, se ha realizado una comfpadeiuna forma de analisis
numeérico a fin de poder observar el mejor mecaniga@ calentar agua en

cuanto al uso y a la forma de la provision del isesy
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Tabla No. 1: Ventajas del uso de las diferentes althativas de calentadores

de agua

CALENTADOR DE
CALENTADOR |TANQUE
CALENTADORES |[CALENTADOR DE(DE PASO A|ELECTRICO O DE CALENTADOR
VENTAJAS DE PUNTO PASO ELECTRICO |GAS ACUMULACION |CALDERAS |SOLAR

* usan poco espacio 5 5 4 3 1 2

* El usuaric puede usarlo por
tiempos prolongados por largo
tiempo sin que se vea afectada la

[ =]
5}
"5}
L
L

temperatura 1

* admite que se abran varios grifos
a la vez sin que se vea afectada la

[ =]
[ =]
—
.
L
L

temperatura del agua

* Se lo puede utilizar en climas
extremo frio porque pueden servir

[ =]

3 3 3

L
L

tambien como calefaccion.

* No Utilizan combustible para su
funcionamiento. 1 1 1 1
TOTAL VENTAJAS 11 13 12 14 18 22

[}
Lh

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Autora Beatriz Carvajal

La tabla No. 1 enfoca sobre todo al tipo de coniblesy a los beneficios del uso,

de los diferentes sistemas son 5 ventajas compasata las cuales se les ha
asignado un nimero en orden de importancia, siehti@l menos importante y el

5 el mas importante.

En cuanto al espacio en un orden de importanciandeimo se destacan el

calentador de punto y el de paso eléctrico, yaejuespacio que requieren es
minimo, en el caso de la caldera 1 porque parastalacion se necesita mucho
espacio; otra ventaja es que el usuario pueddoupar tiempos largos de

tiempo sin que se vea afectada la temperaturargen de importancia se

Le ha asignado el 1 a los calentadores de puntgueccuando se lo usa por
tiempos prolongados se puede quemar el apara#s, @lderas 5 porque si goza
de esta caracteristica al 100% y al calentador $ofsorque se lo puede utilizar
continuamente; En la ventaja que admite que senal@aos grifos a la vez sin

gue se vea afectada la temperatura de agua, dadenda mayoria de hogares las
familias se tienen las mismas actividades a la mismora se le asigno una
importancia de 2 al calentador de punto porquecas/se queman los aparatos,

luego por gozar al 100% de esta caracteristica adlleras y al calentador de
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agua solar se le asigna 5; otra ventaja es que paede utilizar en climas
extremo frio porque pueden servir también comdf@ed#on, se le asigna el 1 esta

ventaja le brinda la caldera, otra ventaja sieadods importante la

gue no requiere de ningun tipo de combustible panaormal funcionamiento por

tanto no contamina el medio ambiente, esta vestdf@Emente se la encuentra en
el calentador solar de agua por su caracteristitealde calentar el agua
solamente con la ayuda de la claridad y de alguayass de sol ; otra ventaja es
gue algunos aparatos no utilizan combustible pafarsccionamiento , se le asigna
1 a todos los aparatos excepto a la caldera quke sesigna 2 porque el

combustible puede ser alternativo y al calentadtargjue se le asigna 5 porque

posee la ventaja de no utilizar ningun tipo de aastible para su funcionamiento.

Grafico No. 1: Ventaja comparativa por el uso de Ia diferentes alternativas

de calentadores de agua

VENTAJA COVMPARATIVA DIFERENTES ALTERNATIVAS DE
CALENTADORES AGUA
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Autora

En sintesis el calentador solar ofrece mas venwgj@stodas las alternativas
mostradas en el grafico No. 1. Debido al desconiecito de nuestra sociedad y a
la falta de promocion de estos productos se sigtiémando especialmente en

los hogares los calentadores de agua a gas quaswetes atentan con la viday
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los calentadores eléctricos que en un largo plazgermiten el ahorro a las
familias e industrias.

El grafico No. 1 se ha realizado en base a la tdblal, en una forma grafica se
muestra que en cuanto a ventajas de uso el cabensathr refleja un puntaje
mayor de 22, seguida de las calderas que son magipas industriales con 18,
luego se alcanza un puntaje de 14 en el uso detadt® de tanque eléctrico o de
acumulacion, se le asigna 12 de lo que son lentzalores de paso a gas o de
calefon, 13 en lo que es el uso de calentadorepade eléctrico y 11 a los

calentadores de punto.

Tabla No. 2: Desventajas de uso de las diferentelsesnativas de calentadores

de agua

CALENTADOR DE

CALENTADOR |TANQUE

CALENTADORES |CALENTADOR DE|DE PASO A|ELECTRICO O DE CALENTADOR
DESVENTAJAS DE PUNTO PASO ELECTRICO |GAS ACUMULACION |CALDERAS |SOLAR

* Bl combustible es a base de

glectricidad o gas afectando el

ghorro de energia v padeciendo

muchas veces desabastecimientos
de estas energias. 5 5 5 5 2 1

* En usos prolongados de tiempo

tienden a quemarse 5 5 2 2 1 1
* Requieren del techo , una terraza
0 un patio para su instalacion 1 1 2 2 5 4
* Bl combustible es a base de gas
v muy peligroso si existen fugas |
puede provocar la muerte 1 1 5 1 1 1
* Provocan calentamiento global 5 5 5 5 5 1
TOTAL DESVENTAJAS 17 17 19 15 14 8

Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Autora

En la tabla No. 2 se reflejan las desventajas sléliferentes calentadores de agua
sobre todo en cuanto al tipo de combustible y alimambiente. Se ha tomado
en cuenta 5 desventajas comparativas, a las csglles ha asignado un namero

en orden de importancia, siendo el 1 el que mefaasaay el 5 el que mas afecta.
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Existe la desventaja de que el combustible es & ldaselectricidad o gas
afectando el ahorro de energia y padeciendo muates desabastecimientos de
estas energias, se le asigna 5 al calentador mte,pal de paso eléctrico, al
calentador de paso a gas, al calentador de tamégtea o de acumulacién, a las
calderas 2 y al calentador solar 1 ya que no rntecagigin combustible; otra
desventaja es que En usos prolongados de tiemipentia quemarse tienen esta
desventaja los calentadores de punto se le asjgabcalentador de paso eléctrico
5 dado que son muy susceptibles a que las duckagies por ejemplo se
lleguen a quemar al calentador de paso a gas asigea 2 igual que al tanque
eléctrico de acumulacién a las calderas 1 y alntadi®r solar 1; donde requiere
del techo, una terraza o un patio para su instalase le asigno una importancia
de 1 al calentador de punto y al de paso eléctti@l calentador de paso a gas y
al tanque eléctrico o de acumulacion 5 a las cafdgrd al calentador solar; otra
desventaja es que también el combustible es admgms y muy peligroso si
existen fugas puede provocar la muerte casos sald@dm Los calefones por
ejemplo con una cuantificacion de 5 por ser el pgigroso y 1 los demas; como
altimo punto esté la provocacion de calentamigiabal, se le asignan el nimero
5 donde para tal efecto los aparatos que tienardesiventaja son los calentadores
de punto, los calentadores de paso eléctrico, dentadores de paso a gas, los
calentadores de tanque eléctrico o de acumulacidas ycalderas excepto el

calentador de agua solar que se le asigna 1.
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Grafico No. 2: Desventaja comparativa por el uso dias diferentes
alternativas de calentadores de agua

DESVENTAJA COMPARATIVA DIFERENTES
ALTERNATIVAS CALENTADORES DE AGUA
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Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Autora

En sintesis el calentador solar ofrece menos degasmue todos los estudiados
en el presente grafico, debido al desconocimiepttadsociedad y a la falta de
promocion de estos productos se siguen utilizandoshogares los calentadores
de agua a gas que muchas veces atenta con lanigtdras que los calentadores

eléctricos en un largo plazo no permiten el aharas familias e industrias.

El gréfico 2 que refleja la totalidad de los resdtis en cuanto a desventajas,
muestra en forma grafica que en cuanto a desverdajaiso el calentador solar
refleja 8 puntaje mas bajo en relacion de los denséguida de las calderas que
son mas para fines industriales con 14, luego 16 goe son el uso de calentador
de tanque eléctrico o de acumulacién y como seeuabdervar en el Grafico se
suman desventajas en mayor cantidad a los caleetadiz paso a gas o de

calefon con puntaje de 19, 17 en lo que es etlastalentadores de punto y los
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de paso eléctrico cabe destacar que estos sonadsaitiizados y a largo plazo

representan muchas desventajas por su uso.

1.4 TIPOS DE CALENTADORES DE AGUA SOLARES

Existen tres tipos de sistema de calentador sataraglia, que cumplen su
funcionamiento calentando el agua por medio de nterdambiador de calor
dentro del depdsito. Utilizan paneles térmicos pecalectar el calor de los rayos
del Sol. El calor del sol es utilizado para calemta liquido que circula a través

de la tuberia que conecta a los paneles del cdlanta agua.

El sol calienta un fluido no-toxico y a pruebacdbmgelacién que se localiza en el
recolector solar del tejado, El recolector detegte el fluido es mas caliente que
el agua en el tanque de agua caliente, Una bombmestacion solar bombea el
fluido solar del recolector hacia el tanque de atpleente y calienta el agua que
se encuentra dentro del tanque, El agua esta did@pgrara usarse en casa, el
fluido solar es luego bombeado hacia el colectondé es otra vez calentado por
el Sol.

Existen dos tipos de sistemas calentadores de smalque son los activos que
cuentan con bombas recirculantes y controladores yasivos que no cuentan
con estos componentes. Los sistemas solares aiessade agua incluyen

tanque de almacenamiento y recolectores solarasstangues de almacenamiento
tienen una salida y entrada adicional de aguadhesta conectada al recolector
solar. En los sistemas que cuentan con dos tangqliealentador solar de agua
pre-calienta el agua antes de que esta entreegitadbr de agua convencional. En
los sistemas de un solo tanque, el calentador skrve es combinado con el

calentador solar en un solo tanque de almacenamient

Existen tres tipos de recolectores solares queusiimados para aplicaciones

residenciales, industriales o comerciales y sosipsentes:
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llustracién No. 8: Recolectores Solares con Cristde plato plano

Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: http://solarsmartliving.com

Los recolectores de plato plano son encristalados, cajas aisladas y resistentes
a la intemperie que contienen un plato oscuro umads cubiertas de vidrio o
plastico (polimero). Los recolectores de plato plam cristal son usualmente
utilizados para los sistemas de calefaccion denaisolares, los cuales tienen un
plato plano oscuro que absorbe, son hechos de metalimero sin cubiertas o
carcasa. Lo recolectores de piscina o sin crisfastcomo los manufacturados,
son también conocidos como ‘“recolectores de Terhperaestos recolectores
son eficientes cuando la diferencia de temperantee el medio ambiente y la
temperatura del agua deseada es baja (entre 1Qyead®s). Los colectores con

cristal son recolectores de temperatura mediaildtgracion No. 8 y 9.
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llustracién No. 9: Sistemas Integrales Recolectosede almacenamiento

Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: http://solarsmartliving.com

Estos sistemas contienen mas tanques oscuros ® dentro de una caja aislada
con cristal. El agua fria primero pasa a travésreeblector solar, lo cual pre-
calienta el agua. El agua luego viaja hacia elntatkor de agua de reserva,
proveyendo una fuente confiable de agua calierdtasEdeben ser instalados en
areas donde el clima no baja extremadamente déb plencongelacion durante
todo el afio, ya que la tuberia se puede congelaliraas extremadamente frios.

Ver ilustracion No. 10.
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llustraciéon No. 10: Recolectores solares de tubas$ vacio

L LARRE T T T I BT AT ATy

Adaptado por: Beatriz Carvajal
Fuente: http://solarsmartliving.com

Los recolectores solares de tubos al vacio caognidiras de tubos de vidrio

paralelos entre si como se muestran en ilustrd¢@rl0. Cada uno contiene una
recubierta de vidrio y un tubo de metal que estidas a una aleta. La cubierta
de la aleta absorbe la energia solar, evitandoeldiga de calor. Un sistema
calentador de agua solar de ciclo cerrado consistein recolector solar, un

tanque de agua caliente con un sistema calentaelaagda de reserva y un
intercambiador de calor que circula ya sea unacgwiude anticongelante o agua
pura destilada como fluido para transferir el calams sistemas de tubos al vacio
son mas eficientes que los tradicionales con pksale cristal y serpentin de
cobre, esto debido a el alta eficiencia de absord® la radiacion solar de los
sistemas de tubos al vacio incluso durante contbsialimaticas desfavorables,
combinadas con las excelentes propiedades de @slande los colectores vy el
termo tanque de almacenamiento; calientan efiaieeée el agua durante todo el

afo sin importar la estacion.
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Los sistemas tradicionales con planchas de ciigatpentin de cobre son mucho
menos eficientes, poco estéticos, ocupan muchaiespano son confiables en
invierno. En el portafolio de productos en el sagié capitulo, después del
analisis de los tipos de calentadores de aguacukrdo a analisis de ventajas y
desventajas se determina que los calentadores uke sgares son los mas
beneficios para el uso de manera que aportan careéio ambiente y ahorran
problemas de desabastecimiento de combustiblesitfrdo tener un mejor
futuro para todos. Entre los tipos de calentadsmdgres hay algunos modelos
parecidos al modelo de la ilustracion No. 11 emtwa la capacidad en litros asi
suman o restan los tubos al vacio. Pueden serdssilamandados de acuerdo a su
modelo de acero galvanizado o de acero inoxidatnhest capacidad respectiva
en litros desde 180 de capacidad hasta 300.

llustracién No. 11: Calentador solar de agua sistea de tubos al vacio

Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: http://solarsmartliving.com
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1.5 USO ACTUAL DE CALENTADORES DE AGUA SOLARES Y SU
IMPACTO.

Los calentadores solares sirven practicamentegimsiecer de toda el agua que
se requiera para el bafo diario; para lavar la mp la lavadora e incluso para
lavar los trastes de la cocina; En la industriausol es muy importante ya que
puede ahorrar significativamente costos innecesarde luz y agua.

Los beneficios del uso de los calentadores solaeefos puede clasificar en dos:

siendo tanto econémicos como ambientales.

El impacto economico con la instalacion de un sistadecuado a las necesidades
de las personas, se lo puede satisfacer a la npayt de los requerimientos de
las personas para que tengan agua caliente, nendae pagar combustible, sufrir
desabastecimientos o facturas altas de electricidguiovechando el sol que no
representa ningun costo. Con los ahorros que senebt por dejar de consumir

gas o electricidad, se recupera al paso el costlictia inversion.

En cuanto al impacto ambientluso de los calentadores solares permite mejorar
en forma importante el entorno ambiental, los poias de la contaminacion en
las zonas urbanas no sélo son provocados por lodusiibles utilizados en el
transporte e industria, sino también por el usaae en millones de hogares,
sectores comerciales e industriales, lo que proebcdeterioro de la calidad del
aire y la emision de gases de efecto invernaderograves repercusiones locales,
regionales y globales. En cada persona esta edeiae al medio ambiente y el
alejarse de dependencias innecesarias de comiesstijle representan altos

costos de tiempo y econdmicos a largo plazo.
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CAPITULO Il

ESTUDIO DE MERCADO
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CAPITULO Il

2.1 CIFRAS COMERCIALES

2.1.1 Socios Comerciales

El volumen de importaciones, en el periodo 200520%0, de la subpartida
arancelaria 8419.19.90.00 donde se ubican

segun estadisticas de la informacion del

Chile, China, Argentina, Alemania, Espafia, Pana@@ea del Sur, Finlandia,
Taiwan, Mexico, lItalia, Bélgica, estados con losales se han realizado
transacciones de negocios. Los principales paisasigen desde la perspectiva
de volumen son: Estados Unidos, Chile y China erorsien, alcanzando un

ESTUDIO DE MERCADO

losntealeres solares de agua,
Bancotr@len hay un total de

importaciones CIF de USD $1°004.880,00 equivalent159,65 toneladas. Los
socios comerciales del Ecuador en el producto déisison: Estados Unidos,

monto de USD $564.440; USD $150.030 y USD $90.@8pectivamente.

largo de los 5 periodos, el pais que represerdavision favorable en cuanto a

volumen de importacion y de precio por tonelada&kma. Ver Tabla No. 3 y

Gréfico No. 3y 4.

Tabla No. 3: Importaciones por Pais de origen en TM valor CIF

Periodos 2005 — 2010

PAlsS DE ORIGEM

ITMPORTACIOMNES -
TOoOMELADAS

IMPORTACIONES EMM CIFE

ESTADOS LIMNIDOS
ALE LA LA,
ARG EMTI
CHILE
CHIPL,
FIrLA MO 2
COREA DEL SUR
ESPA R
TADNN A
AL LA
PArLang &

M EXICCy
BELGICA
Total

6822
57
AT 96
2281
20,25
.01
39
5,69
A
.01
1,70
.oz
.01
159,65

5564, 440 00
$78, 330 00
$88, 310 00

5150, 020,00
$90, 090. 00

B1,660.00
H4,910.00
$18, 71000
$1,430.00
$50 00
5547000
$1,380.00
$2Z20. 00
51,004,880 00

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Banco Central del Ecuador

29




Grafico No. 3: Importaciones en Toneladas por paide origen
Periodo 2005 - 2010
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Banco Central del Ecuador

Grafico No. 4: Importaciones en CIF por pais de ogen
Periodo 2005 — 2010
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Banco Central del Ecuador
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2.1.2 Importaciones totales durante cinco periodos

En los dos primeros periodos 2005-2006 /2006-2@0y7 un nivel similar en

valor CIF importado, mientras que en el tercer quEri 2007-2008 sube
significativamente el valor importado , en el cagoeriodo 2008-2009 baja el
valor importado y en el ultimo periodo 2009-2016 vsielve a nivelar el valor
CIF pese a que el volumen importado es mayor asttmoperiodos de lo que se
deduce un indicador de que los precios de los tzaleres solares de agua,

tienden a bajar de valor para las nuevas adquigsio

En los tres periodos 2005-2006, 2006-2007 y 2@® dentro del aspecto de
valor CIF, se reflelan a nivel general cifras sarés de importacion
respectivamente en su orden de USD $199.310, USB.9100, USD $207.210
mientras que en entre el 2007 y 2008 se increnentalor a USD $ 290.420 y
entre el periodo 2008-2009 hay una baja muy coatiaten lo que es valor CIF
de USD $111.040. Ver tabla No. 4 y Grafico No. 5.

Tabla No. 4: Importaciones en TM y valor CIF por Reriodos 2005 al 2010

ANO IMPORTACIONES - TONELADAS IMPORTACIONES EN CIF
2005 - 2006 30,13 $199.310.00
2006 - 2007 28,99 $196,900.00
2007 - 2008 1879 §290 420.00
2008 - 2009 19.04 $111,040.00
2009-2010 4180 $207210.00
Total 150,65 $1,004,880.00

Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Banco Central del Ecuador

31



Grafico No. 5: Importaciones de calentadores solasede agua por periodos
del 2005 - 2010

IMPORTACIONES -
TONELADAS
IMPORTACIONES EN
CIF

300000,00 —

230000,00 -

200000,00 -

150000,00—

Suma

100000,00—

20000,00 —

ooo 3013 2599 38,79 19.94 41,80
! T T T T
2005 - 2006 2006 - 2007 2007 - 2008 2008 - 2009 2009 - 2010
ANO

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Banco Central del Ecuador

2.1.3 Importaciones por afio y por pais de Procedeiac

2.1.3.1 Importaciones por precio toneladas Period2005-2006

Desde la perspectiva del precio, durante el peri@d05-2006 importan

calentadores solares de agua, siendo los mas @estos provenientes de
Alemania con un valor de USD $ 178.500 la toneladenparado con todos los
socios comerciales durante este periodo. EEUWhaOhiChile tienen precios en
su respectivo orden de USD $ 6.963,98; USD $6.218,%JSD $3.614,56. El

volumen de importacion de estos tres paises erpesi@do comparando EEUU
pese a tener el mas alto costo tiene mayor voludteamportaciéon que los demas
paises, alcanzando las 21,93 toneladas de imp@tanientras que China refleja

una cantidad en toneladas importadas de 0,27 esajayel nivel, mientras que
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Chile es el segundo pais con mas nivel de impdraein toneladas 3,71 tomando
en cuenta que el precio es el mas bajo en relacilBEUU y China. Ver grafico
No.6y7.

Grafico No. 6: Precio Tonelada por pais de origend?iodo del 2005 — 2006
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Banco Central del Ecuador

Grafico No. 7: Volumen importacién por Tonelada Peiodo del 2005 — 2006
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Banco Central del Ecuador
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2.1.3.2 Importaciones por precio toneladas Period2006-2007

Durante el periodo 2006-2007 se importan calenégsdeolares de agua, siendo
los mas costosos los provenientes de México cordpatan todos los socios
comerciales durante este periodo. EEUU, China jeQGienen precios en su
respectivo orden de USD $ 8.374,79; USD $4.677,689Sp $3.118,92. El
volumen de importacion de estos tres paises erpesi@do comparando EEUU
pese a tener el mas alto costo sigue teniendo afomvolumen de importacion
gue los demas paises, alcanzando las 18,25 tomed®danportacion, mientras
gue para este segundo periodo de andlisis chiée éajuna forma casi invisible el
volumen de importacion con un indicador de 3.7Celadas, mientras que el
volumen de las importaciones desde China aumentan2h toneladas de

importacion hacia el Ecuador. Ver Gréfico No. 8y 9

Grafico No. 8: Precio Tonelada por pais de origend?iodo del 2006 — 2007
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Banco Central del Ecuador
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Grafico No. 9: Volumen importacion por Tonelada Pefodo del 2006 — 2007
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Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Banco Central del Ecuador

2.1.3.3 Importaciones por precio toneladas Period2007-2008

Los calentadores solares de agua mas costosogssprolenientes de Finlandia y
Alemania, entre el periodo 2007-2008, EEUU, Chir@hile muestran precios
en su respectivo orden de USD $ 7.790, 14; USDL$¥5397 y USD $ 3.118,92.
El volumen de importacion de estos tres paisesstm geriodo comparando
EEUU pese a tener el mas alto costo sigue teni@hdanmayor volumen de
importacion que los demas paises, alcanzando |83 iédeladas de importacion,
en este tercer periodo de analisis China tratdad@zar ser mas competitivo en
relaciéon a precios con Chile , logrando asi uuwv@n de importacién mas alto
comparado con los anteriores periodos , Ecuadaorian®,32 toneladas de China

mientras que en Chile baja el volumen de importacidreflejando asi una

cantidad de 3,70 toneladas importadas. Ver gréfiolO y 11.
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Grafico No. 10: Precio Tonelada por pais de origeReriodo del 2007 — 2008
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Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Banco Central del Ecuador

Grafico No. 11: Volumen importacion por Tonelada Pgodo del 2007 — 2008
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Banco Central del Ecuador
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2.1.3.4 Importaciones por precio toneladas Period2008-2009

Entre 2008-2009 se importan calentadores solaesgyda, Estados Unidos en
este periodo evaluando los otros socios comeraaleste afio es el mas costoso
con un valor por tonelada de USD $ 10.680,92 masngue Chile presenta una
cifra menor por USD $ 5.072,40 pero comparadaetcemterior periodo Chile
deja de ser competitivo y China logra ser muy cstitipo desde la perspectiva
de precios con un valor de USD $ 3.958,33 por &m@importada. El volumen
de importacion mientras tanto por el comportamiasgolos precios en EEUU
baja a 3,04 toneladas mientras que Chile aumentawehen notablemente a 8,84
toneladas importadas y China no se queda atrasetarion al anterior periodo
también aumenta su volumen de importacion a 2,88adas. Ver grafico No. 12
y 13.

Grafico No. 12: Precio Tonelada por pais de origeReriodo del 2008 — 2009
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Banco Central del Ecuador
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Grafico No. 13: Volumen importacion por Tonelada Pgodo del 2008 — 2009
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Banco Central del Ecuador

2.1.3.5 Importaciones por precio toneladas Period2009-2010

Finalmente en el dltimo periodo 2009-2010 defiainente EEUU resulta ser
muy costoso, el valor por tonelada es de USD $51232. Chile por se mantiene
con su costo por el valor de USD $ 4.956,71 misngee definitivamente China
es el mas competitivo en relacién a precios deenaague progresa su oferta,
logrando tener un precio por tonelada importad&8® $ 2.426,91, desde la
perspectiva de volumen de importacidon su avanceisiésle, en este periodo
incrementa a 17,17 toneladas de calentadores de smgar, mientras que de
Chile se importan 13,86 toneladas y de EEU 6,h8l#mlas. Ver grafico No. 14 y
15.
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Grafico No. 14: Precio Tonelada por pais de origeReriodo del 2009 — 2010
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Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Banco Central del Ecuador

Grafico No. 15: Volumen importacion por Tonelada Pgodo del 2009 — 2010

VolumenTM
20 -
18 - 1717
16 1 1386
14 - B COREADEL SUR
12 - .
B ESPARIA
10 -
g - 513 BEW
6 - 453 BCHILE
4 4
BCHINA
27 011
0 T T T T 1
COREA DEL SUR ESPARA EEUU CHILE CHINA

Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Banco Central del Ecuador
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2.1.4 Resumen de indicadores para eleccién imfeciones desde EEUU,
Chile o China durante los periodos 2005 al 2010

2.1.4.1 Comportamiento importaciones desde EEUU piedos 2005 al 2010

Ecuador importo desde EEUU durante los cinco pedatesde 2005 al 2010 en
total 68,22 toneladas de calentadores solaresude agin valor total CIF de USD
$564.440. El indice de crecimiento con respectansrior periodo es muy bajo
desde 0.08 % a 3.82%; del tercer al cuarto perfndim un decrecimiento del
77.91%, mientras que del cuarto al quinto periwdoe al 144.56%.

El volumen en toneladas importadas durante los fy@meros periodos
comprendidos en los periodos 2005-2006, 2006-22007-2008 mantienen una
tendencia minima a la baja, desde 21,93 ; 18,#871en su respectivo orden ;
mientras que en el afilo 2008-2009 baja bruscamed@latoneladas mientras el
precio sube aceleradamente a USD $10.680,92 |, qarirgo periodo 2009-2010
se duplica el volumen del anterior periodo ,de lijorana sube el precio a USD
$12.954,32 sin alcanzar a recuperar el volumeroitago durante los primeros
periodos. El precio reflejado en el comportamiedgdos cinco afos tiene una
tendencia claramente a la alza, la tendencia Clguas al comportamiento de las
toneladas importadas, en total CIF los valoresodecinco periodos en su orden
desde el 2005 al 2010 son de USD $ 152.720; US2.846; USD $147.000;
USD $32.470; USD 79.410. Ver tabla No. 5 y grafitm 16.
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Tabla No. 5: Importaciones desde EEUU Periodos 20@% 2010

IMFORTACIO INDICE
) MES - IMPORTACIONE| PRECIO POR | CRECIMIEMNTO

ANO TOMELADAS SENCIF TOMELADA CIF
2005 - 2006 21,93 182720 f963,98
2006 - 2007 18,25 152840 837479 0,08
2007 - 2008 18,87 147000 7790,14 3,82
2008 - 2009 3,04 32470 10680,92 -7,
2009 - 2010 6,13 79410 12954 32 144 56
Total f822 BE4440 46764,15
Fromedio 112888 835283

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Banco Central del Ecuador

Grafico No. 16: Comportamiento Importaciones desd&EUU Periodos 2005
al 2010
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Banco Central del Ecuador
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2.1.4.2 Comportamiento importaciones desde Chile gedos 2005 al 2010

Ecuador importo desde Chile durante los cinco pedgalesde 2005 al 2010 en
total 33,81 toneladas de calentadores solares ule ag total CIF representa un
valor de USD $ 150.030. En volumen la mitad dgue se import6 desde EEUU
a un valor tres veces menor. El indice de crecitoiele Chile en el segundo
periodo con respecto al primero es de 13.94%, nawojue del segundo al tercer
periodo no registra cambios, del tercero al cuset@odo crece en 288.56% vy del

cuarto periodo al quinto registra un crecimientos®21%.

El volumen en toneladas importadas durante los fr@meros periodos
comprendidos en 2005-2006, 2006-2007, 2007-2008tiemam una tendencia
equilibrada de 3,71 ; 3,70; 3,70 a un precioU&D $3.614,56 ; USD
$3.118,92; USD $ 3.118,92 sin embargo en el cyaetdodo 2008-2009 sube
significativamente el volumen importado a 8,84upe también el precio a USD
$ 5.072,40 lo cual indica que el alza es aceptada la importacion después de
dos afios en equilibrio, en el quinto periodo 2P0%O el volumen sigue
subiendo a 13,86 toneladas importadas a un pratisiblemente mas bajo de
USD $ 4.956,71.

El valor CIF con el mismo comportamiento del vokmen su orden respectivo
muestra valores totales durante los cinco periatssle USD $ 13.410; USD
$11.540; USD $11.540; USD $44.840 y USD $68.700En total valor CIF
durante los cinco periodos desde 2005 al 2010 eespectivo orden son de USD
$13.410; USD $11.540; USD $11.540; USD $44.848D $68700. Ver tabla
No. 6 y gréafico No. 17
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Tabla No. 6: Importaciones desde Chile Periodos 28@l 2010

IMPORTACIO INDICE
) NES- |IMPORTACIONE|PRECIO POR | CRECIMIENTO

ARO TONELADAS| SENCIF | TOMELADA CIF
2005 - 2006 3,71 13410 614,56
2008 - 2007 37 11540 3118,02 13,94
2007 - 2008 37 11540 3118,02 0
2008 - 2009 8,84 44840 50724 288,56
2009-2010 13,36 68700 4956,71 53,21
Total 33,31 150030 1988151
Promedio 30006 3976,302

Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Banco Central del Ecuador

Grafico No. 17: Comportamiento Importaciones desd€hile Periodos 2005 al
2010
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Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Banco Central del Ecuador
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2.1.4.3 Comportamiento importaciones desde China gedos 2005 al 2010

El precio reflejado en los periodos del 2005 al®Q@ienen una tendencia a la baja
lo que hace que sea muy conveniente las compra€ma, de manera que el
socio comercial mas estratégico para las impomasiale calentadores solares de
agua es China, mencionando también su crecimientaseimportaciones que es
muy relevante con relacion a EEUU y a Chile. Ekaniento que registra China
en el segundo periodo es de 221,59 %; del seguntiycar periodo registra
422,97%; del tercer al cuarto periodo hay un déuniento del 61,49%, sin
embargo para el ultimo periodo nuevamente recuglengcimiento a 265,53% de

importaciones CIF.

Ecuador importo desde China durante los cinco gesi@lesde 2005 al 2010 en
total 30,85 toneladas de calentadores solares i, agun valor CIF de USD

$90.090, comparado con Chile el volumen es algdasimpero el valor CIF en los

primeros dos periodos es alto comparado con Csiteembargo en los tres
altimos periodos las cifras logran ser mas comnipasitque en Chile, a lo largo de
los cinco periodos China tiende a la baja de psecio

El volumen en toneladas importadas durante logrbogos fue de 0,27; 1,21;

9,32; 2,88; 17,17 China demuestra competitividad gue el volumen de

importaciones va creciendo, Unicamente en el per2@®8-2009, sufre una caida
importante de 9,32 a 2,88 Toneladas, mientras quel eperiodo 2009-2010 el

volumen sobrepasa a todos los anteriores perioglosathera increible, de 2,88 a
17,17 toneladas, representandose de la misma maneghtotal costo CIF. Ver

tabla No. 7 y Grafico No. 18.
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Tabla No. 7: Importaciones desde China Periodos 26@l 2010

IMPORTACIO INDICE
) MES - IMPORTACIOME| PRECIO POR | CRECIMIENTO

AMNO TOMELADAS S EMN CIF TOMELADA CIF
2005 - 2006 027 1760 518,52
2006 - 2007 1,21 5660 4677, 69 221,59
2007 - 2008 932 29600 317597 422 97
2008 - 2009 2a8 11400 3858 33 -61,49
2009 - 2010 17 A7 41670 2426,91 26553
Total 30,85 90090 20757 42
Promedia 6,17 18018 4151, 484

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Banco Central del Ecuador

Grafico No. 18: Comportamiento Importaciones desd€hina Periodos 2005
al 2010
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Banco Central del Ecuador
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2.1.5 Prondéstico de importaciones

2.1.5.1 Prondéstico de importaciones pais de origé&stados Unidos

Las importaciones tienden a bajar en los cincpes anteriores el promedio de
importaciones es de USD $ 112.888. Ver tabla NcEIgrondstico desde EEUU
para el periodo 2011 referencia un resultado to@F de USD $ 32.791,
ciertamente por los precios altos con los que egsegpta en el mercado perdiendo

asi la atractividad para las futuras importacioNes.tabla No. 9 y grafico No. 19.

Tabla No. 8: Resumen Importaciones desde EEUU

Estimaciones delos

Resumen del modelo parametros

Ecuacion | R cuadrado F i g2 Sig. | Constante b1
Lnea 57 4450 | 31 125] 11288800 2660900

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Banco Central del Ecuador

Tabla No. 9: Férmula para prondstico importacion dede Estados Unidos

Y =A+BX
il B = RESULTADO
112838 -26699 3 32731

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Banco Central del Ecuador
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Grafico No. 19: Pronéstico CIF Importaciones desdeEUU
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Banco Central del Ecuador

2.1.5.2 Pronéstico de importaciones pais de orig€hile

Las importaciones tienden a subir en los cincéopes anteriores el promedio de

importaciones es de USD $ 30.006. Ver tabla No. 10

El pronéstico desde CHILE para el periodo 201&resfcia un resultado total

CIF de USD $ 73.170, Los precios que intentan erarttienden a ser mas altos

que los de China por tanto las importaciones de&3dige no logran ser tan

convenientes para Ecuador. Ver tabla No. 11 ygydfio. 20.

Tabla No. 10: Resumen Importaciones desde Chile

Estimaciones de los

Resumen del modelo parametros

Ecuacion | R cuadrado F alt 02 Sig | Constante | bf
Linea T 1021 1 3 049] 30006000 | 14388000

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Banco Central del Ecuador
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Tabla No. 11: Férmula para pronéstico importacion ésde Chile

Y=A+BX

A B A

RESULTADO

30006 14388 3

73170

Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Banco Central del Ecuador

Grafico No. 20: Pronéstico CIF Importaciones desd€hile
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Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Banco Central del Ecuador
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2.1.5.3 Prondéstico de importaciones pais de orig€hina

Las importaciones tienden a subir en los cincéopes anteriores el promedio de
importaciones es de USD $ 16.503,71. Ver tablallfo.

El prondstico desde CHINA para el periodo 201&nexfcia una cifra mayor que
el promedio de los periodos anteriores por ell tQ# de USD $ 18. 775, 14, El
indice de crecimiento de importaciones en relaeidos otros paises tienen una
muy buena demanda vy los precios que China ofertamgs competitivos que los
de EEUU y CHILE, por tanto las importaciones desti?ma logran ser muy
convenientes para Ecuador por lo que se deduceelgpeis de origen para la
importacion de los calentadores solares de aguahesw. Ver tabla No. 13 y

gréfico No. 21.

Tabla No. 12: Resumen Importaciones desde China

Resumen oel model Estmaciones de os paamelng
b (Revadado| F | ot | ol | S |Consane| BF | o2
TN A A 1 Ao TS

Elaborado por: Beatriz Carvajal

=1

Fuente: Banco Central del Ecuador

Tabla No. 13: Férmula para prondéstico importacion eésde China

Y=A+BX
A B A RESULTADO
16503,714 757,143 3 18775,143

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Banco Central del Ecuador
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Grafico No. 21: Pronéstico CIF Importaciones desd€hina
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Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Banco Central del Ecuador

2.2 ANALISIS DE PROVEEDORES DEL PRODUCTO

Una vez que se ha analizado que el pais de origem l|p importacion de
calentadores solares de agua es China, las empirepasol New Energy.;
Nantong Audary New Energy; Zhejiang Jiadele sefergy . Que constan en el

directorio, manejan el portafolio de productos tjgera en las cotizaciones.
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Los proveedores estan establecidos, en la el paisigen de la mercaderia China

2.2.1 Directorio proveedores

Ver tabla No. 14:

Tabla No. 14: Directorio de proveedores de calentades solares pais de

origen China

DIRECTORIO DE PROVEEDORES DE CALENTADORES S8OLARES DE AGUA EN CHINA

Town Haiyan Gouny Zhejiang Province. 314301

NOMBRE
No. DIRECCION TELEFONO FAX CONTACTO
Changzhou Imposol New Energy Co., Lid [XINLONG ROAD 1335 XINZHA AVENUE ZHONGLOU[6-510-03350180  |0086-510-83251620 | Summer Lee
1 DISTRICT Changzhou Jiangsu 213022 Chira
Nartong Audary New Energy Ca., Lt |Chinano.§8, Group 3, Tianhao Commitiee, Taoyuan |0095-0513-87736%88 (0085-0513-87732518  |LissaBa
2 Town Province Jiangsu China 226500
Zhejiang Jiadele Solar Energy Ca., Lid.  {China No3, Yanshan Road Ganpu Town, LiuLij 86-0573-05565308  |06-0573-86565307, 10,11 [Jiadele Xu

2.2.2 Cotizaciones

Las siguientes cotizaciones fueron enviadas debaw con el
productos segun los modelos de calentadores sothreagua detallando las
especificaciones técnicas. La forma de pago ensttata ofertas es la misma,

siendo el 30% en forma anticipada y el 70%contral término de negociacion

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Banco Central del Ecuador

es FOB Shanghai. Ver gréficos 14 al 19.
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llustracion No. 14: Cotizacion de calentadores salas de agua material

acero galvanizado proveedor Jiadele

 JOLHP-58/1.8

PROVEEDOR JIADELE - MATERIAL ACERO GALVANIZADO

Modelo JIADELE AG |Diametro |Tubos |Capacidad |Peso|FOB 20GP|40GP |40HQ
tubo tanque en
(mm)}  |No. |Litros Kg [Shangai
JDL-HP15-58/1,8G8 | 058X1800] 15 150 80| 364 |43 83 ] 105
JOL-HP20-58/1.8G8 | 058X1800] 20 200 05| H7 |35 ] 68| 85
JDL-HP25-58/1,8G8 | 058X1800] 25 250 124 588 | M| 60 ] 78
JDL-HP30-58/1,8G8 | 058X1800] 30 300 471 706 | 28 | B4 | 68

ESPECIFICACIONES

[Tangue intemo

1,2 mm de hoja de acero inoxidable del SUS 304-2B de acero

Tanque extemo acero galvanizado, espesor. 0,35 mm

Soporte Chapa galvanizada con recubrimiento electroestatico de plastico, espesor
[Tubo al Vacio 58"1800mm de vidrio de alta resistencia

Aislamiento de poliuretano capa = 50mm

Resistencia 25-30 mm de lluvia granizo

Angulo de reflexion

30 a 45 grados de acuerdo a la lafitud

Paquete

Cajas de cartdn con espuma

FORMA DEPAGO 30% ANTICIPADO 70% CONTRABL/ EMPAQUE USD 450

Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Cotizacion proveedor Jiadele

llustracion No. 15: Cotizacion de calentadores salas de agua material

acero inoxidable proveedor Jiadele

PROVEEDOR JIADELE - MATERIAL ACERO INOXIDABLE

Modelo JIADELE Al Diametro |Tubos |Capacidad |Peso |FOB 20GP|40GP |40HQ
tubo tanque en
(mmm})) No. Litros Kg Shangai
JDL-HP15-58/1.,888 058X1800 15 150 88 364 43 83 106
JOL-HP20-58/1 838 058X1800 20 200 115 417 35 68 85
JOL-HP25-58/1 838 058X1800 25 250 136 588 3 60 76
JOL-HP30-58/1 838 058X1800 30 300 162 706 28 54 68

ESPECIFICACIONES

Tangue intermo

1.2 mm de hoja de acero inoxidable 8US 304-2B

Tangue extermno

Acero Inoxidable, espesor: 0,35 mm

Soporte

acero inoxidable espesor 1.5 mm

Tubo al Vacio

58 * 1800 mm de vidrio de alta resistencia

Aislamignto de poliuretano capa = 50mm

Posicion del montajd30 a 45 grados de acuerdo a la latitud
Resistencia 25-30 mm de lluvia granizo

Paguete Cajas de cartdon con espuma

FORMA DE PAGO 30% ANTICIPADDO 70% CONTRA BL/ EMPAQUE USD 450

Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Cotizacion proveedor Jiadele

52




llustracion No. 16: Cotizacion de calentadores salas de agua material

acero galvanizado proveedor Imposol

PROVEEDOR IMPOSOL - MATERIAL ACERO GALVANIZADO
Diametro |Tubos |Capacidad |Peso |FOB 20GP|40GP |40HQ
tubo tanque en
Modelo IMPOSOL AG |(mm}) No. Litros Kg |Shangai
Model2: IPAVS-GS-NP-475818 | 058X1800] 16 130 65 116.6 46 | 100 | 125
Model2: IPAVS-GS-MP-475818 | 058X1800] 18 150 75 126 38 85 110
Model2: IPAS-GS-NP-475818 | 058X1800 20 165 84 140 36 78 938
Model2: IPAVS-GS-NP-475318 | 056X1800] 24 200 103 168 30 65 80
Model2: IP/VS-GS-NP-475818 | 058X1800] 30 250 130 210 25 54 68
Model2: IP/VS-G3-MP-475818 | 058X1800] 36 300 155 252 18 43 55
ESPECIFICACIONES
Tanque interno 3830428, Espesor 0,4 mm, diametro interior: 360 mm
Tanque externo de acero de colores o de acero galvanizado, de diametro exterior: 470mm
Soporte marco de acero galvanizado, 1.5mm
Tubo al vacio (58-1800mm) vidrio alta resistencia
Capa aislante de poliuretano capa = 56mm
Angulo de reflexion |30 a 45 grados de acuerdo a la latitud
Resistencia 25 mm de lluvia granizo
Paguete Cajas de cartdn con metal en las esguinas
Forma de pago 30% anticipado 70% contra BL / empagque de madera usd 550
Adaptado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Cotizacién proveedor Imposol
llustracion No. 17: Cotizacion de calentadores salas de agua material
acero inoxidable proveedor Imposol
PROVEEDOR IMPOSOL - MATERIAL ACERO INOXIDABLE
Diametro |Tubos |Capacidad |Peso |FOB 20GP|40GP |40HQ
! MC‘!‘I;;’L 2: IPN&&SNPA?EEI‘E tUbo tanque en
- ), Modelo IMPOSOL Al (mmm)) No. Litros Kg |Shang
Modsl 2 IP/VE-SS-NP475818 058X1800 16 130 65 142 46 | 100 ] 125
| Modsl 2: IPVE-S5-NP-475818 058X1800 18 150 75 153.8 38 85 | 110
Modsl 2 IP/VS-SS-NP-AT5818 058X1800 20 165 84 170.8 36 78 98
Modsl 2: IP/VS-SS-NP-475818 058X1800 24 200 103 205 30 65 80
{ Model 2 IP/VS-S5-NP-AT5818 058X1800 30 250 130 256 28 54 68
Modsl 2: |P/VS-SS-NP-A75818 058X1800 36 300 155 306 18 43 55
ESPECIFICACIONES
De acero inoxidable SUS304 2B, B o espesor: 0.4 mm, diametro interior:
[Tanque intemo 360 mm
[Tanque extermno acero espesor externo SUS304-2B o BA: 0.4 mm, didametro externo: 470mm
Sk = Soporte marco acero inoxidable espesor
[Tubo al vacio tubo (58-1800mm),
Capa aislante Paolyurethane =55mm
lAngulo de reflexion |30 a 45 grados
Resistencia 25-30 mm de lluvia resistencia
Paquete Cajas de carton con filos metalicos

Forma de pago 30% anticipado 70% contra BL/ empaque de madera usd 550

Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Cotizacion Proveedor Imposol
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llustracion No. 18: Cotizacion de calentadores salas de agua material

acero galvanizado proveedor Nantong

PROVEED:OR NANTONG - MATERIAL ACERO GALVANIZADO

Modelo NANTONG AG |Diametro |Tubos |Capacidad |Peso |FOB 20GP|40GP |40HQ
tubo tanque en
(mm}} Mo. Litros Kg Shangai
RBE-6098 058X1800] 15 150 80 1425 46 | 100 | 125
RB-6088 058X1800] 18 180 94 147 38 85 | 106
RB-6098 058X1800] 20 200 105 160 36 78 98
E 058800 24 | 240 126 | 192 | 30 | 65 | &80 |
RE-6098 058X1800| 30 300 147 240 25 54 B8
ESPECIFICACIONES
Tangue intermo 0.4mm SUS 304-2B acero inoxidable
Tangue extermno 0,4 mm de la placa importados galvanizado, placa Fl-cabon v la hoja de
Soporte Marco para los articulos de electréforos alta resistencia aleacidn de aluminio
Tubo al Vacio 58*1800mm de vidrio de alta resistencia
Capa aislante de poliuretano capa = 55mm
Angulo de reflexion | 45 grados de acuerdo a la latitud
Resistencia 25-30 mm de lluvia granizo
Paguste cajas de madera

FORMA DE PAGO 30% ANTICIPADO 70% CONTRA BL EMPAQUE USD 550

Adaptado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Cotizacién Proveedor Nantong

llustracion No. 19: Cotizacion de calentadores salas de agua material

acero inoxidable proveedor Nantong

PROVEEDOR NANTONG - MATERIAL ACERO INOXIDABLE

Modelo NANTONG Al |Diametro |Tubos |Capacidad |Peso |[FOB 20GP|40GP [40HQ
tubo tanque en
(mmm)) No. Litros Kg |Shangai
RE-5088 058X1800 15 150 88 1575 | 46 | 100 | 125
RB-6088 058X1800 18 180 84 180 38 85 | 106
vodel HHMI LI RB-6088 058X1800 20 200 115 200 36 | 78 98
RB-6088 058X1800 24 240 130 228 30 | 85 80
RB-6088 058X1800 30 300 162 285 25 | 54 68
ESPECIFICACIONES
Tangue intemno 0.4 mm de acero inoxidable del SUS 304-2B
Tangue externo 0.4 mm de chapa de acero inoxidable
— Soporte marco moldeado de material de alta resistencia, de acero inoxidable
Tubo al vacio (58-1800mm) vidrio alta resistencia
Capa aislante de poliuretano capa = 55mm
Angulo de reflexion | 45 grados angulo
|Resistencia 25-30 mm de lluvia granizo
IF'aquete Cajas de madera

FORMA DE PAGD 30% ANTICIPADD 70% CONTRA BL/ EMPAQUEUSD 550

Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Cotizacion proveedor Nantong
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2.2.3 Eleccién de la empresa exportadora en el eatrjero

La empresa exportadora en el extranjero para lasriaciones desde Ecuador,
segun el portafolio de productos desde la persfedte precios y de calidad sera
Imposol tanto para los calentadores solares de gglvanizados como los de
acero inoxidable, Ver graficos No. 22 y 23 segus datizaciones proveedor
ofrece mas seguridad de manera que el empaquesti@nsen cajas de carton con
filos metélicos y adicionalmente los tubos van dede las cajas de madera para

asegurar que la carga llegue en optimas condiciones

El precio de un calentador solar de 200 y 300dile acero Galvanizado del
proveedor Jiadele tiene un costo de USD $ 417 y \$S£B0, del proveedor
Nantong cuesta USD $160 y USD $ 240, mientras fide émposol cuesta USD
$ 168 y USD $ 252. El primer proveedor es costessgegundo tiene precios no

tan lejos de los que tiene Imposol.

Los calentadores solares de agua mas apropiadadgaosible venta son los
que tienen la capacidad en litros de 200, 2500/tBmando en cuenta que una
persona se bafia aproximadamente con 20 litros den agas o0 menos

dependiendo de las costumbres.
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Grafico No. 22: Comparacion de cotizaciones de leatadores solares de
agua material acero galvanizado Modelos Imposol,ahtong y Jiadele

ModelZ: IP/VS-GS-NP-75818

Madel2: IP/VS-G5-NP-475818

Madel2: IP/VS-GS-NP-475818

Modeiz: IP/VS-GS-NP-475518

Model2: IP/VS-GS-MP475218

Modslz: 1P VS-GS-NP-475518

Modelo IMPOSOL AG

RE-509E

RE-6098 = Capacidad tanque en Litros

= FOB Shangsi
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RE-6098

Modelo MANTONG AG

JDL-HP20-58/1,8GS

IDL-HP25-58/1,8G5

JDL-HP20-55/1,8GS

IDL-HP15-58/1,8GS

o 200 400 600 200 1000 1200

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Proveedores

Grafico No. 23: Comparacion de cotizaciones de lemtadores solares de
agua material acero inoxidable Modelos Imposol, Ndgong y Jiadele

Model 2: IP/VS-S5-NP475818

Model 2: IP/VS-S5-NP475818

Maodel 2: IP/VS-55-NP-475518

Maodel 2: IP/VS-55-NP-475518
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JDL-HP15-58/1,855
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Proveedores
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2.2.4 Tipo de negociacion

El tipo de negociacién se realizara bajo pediddorma de pago serd 70% pago

anticipado y 30% Al momento de la entrega.

2.3 ANALISIS DE CONSUMIDORES NACIONALES

El andlisis de los consumidores nacionales, seliotaa 440 personas, para un
nivel de confianza del 95% y un error de estimaaéh 4.6%, a través de un
esquema de muestreo aleatorio simple poblaciomitafi segun resultados de

encuestas realizadas. El banco de preguntas amstaanexo Il y V.

El publico hacia donde se pretende llegar, se Isdgmentado por condicién
socioeconOmica de la vivienda y por el sector enddoviven las personas

encuestadas mediante distribucion por cuotas igyelugar de residencia.

La distribucién por la condicion socioecondémicalasda determinado en base a
algunas caracteristicas que han permitido medig sbndiciébn es muy buena,

buena o mala bajo los parametros mostrados enNabla5.

Tabla No. 15: Parametros de medicidén Socioeconémica

DSTRBICON PARAMETROSDE MEDCON

W

Dt

Cortnas

Estaionamiento

Fachada extema

Miybueno

20 oms

Somas

Hegates

Tiene estaconamiento propi

muyien mantica

bleng

mas de §0hasta 200

Lomends

Modests

Tiene estadonamiento popi

modestament mantenidos

milo

mencs e )

Lomeno

=

Viejsoquenoexistn

Nodisponen

sinmantenimiento

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuestas
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De acuerdo a la distribucién de la condicién samoémica de la vivienda, el
45% tiene muy buena condicion, el 37,5% tienelurena condicion y el 17,5 %

tiene mala condicion socioecondmica. Ver tablaMoy grafico No. 24.

Tabla No. 16: Condicién Socioeconémica de la vivida

Porcentaje | Porcentaje
Fracuencia | Porcentaje |  valido acumulado
Validos MUY BUEND 198 450 450 45
BUENO 165 5 5 62,5
MALOD [l 175 175 100,0
Total 44( 100,0 100,0

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta

Grafico No. 24: Porcentaje de la Condicion socioenémica de la vivienda

- =

17,50% [
MALO

45,00%
MUY BUENO

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta
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Por el sector en el que viven se realizaron lasuestas en cuatro zonas
especificas que conforman Quito estos son lose¥allentro, Sur y Norte en
porcentaje el 25% de encuestados por cada zomdabla No. 17 y grafico No.

25.

Tabla No. 17: Distribucion de muestra por el Sectoen el que residen

Parcentaje Parcentaje
Frecuencia | Porcentaje valido acumulado
Validos  VALLE 110 25,0 250 250
CENTRO 110 25,0 250 50,0
SUR 110 25,0 250 75,0
MORTE 110 25,0 250 100,0
Total 440 100,0 100,0

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta

Grafico No. 25: Porcentaje de la Distribucion de mastra por el Sector en el

gue residen

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta
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El 100% de las personas encuestadas poseen algf@mai que les permite

calentar el agua. Ver tabla No. 18.

Tabla No. 18: Personas que poseen un sistema paedentar el agua

Porcentaje Porcentaje
Frecuencia | Porcentaje valido acumulado

Validos 8l 440 100,0 100,0 1000

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta

De las 440 personas encuestadas, 253 dicen paseatedon, 198 un calentador
eléctrico ninguna posee un calentador solar, lo lgage ver que existe una
demanda potencial muy amplia en el momento enelkguposicione el concepto
del calentador como un mecanismo alternativo dergeion. Ver tabla No. 19 y

grafico No. 26.

Tabla No. 19: Sistemas de agua que poseen las peED

N Suma
CALEFON 440 253,00
CALENTADOR 440 198,00
ELECTRICO
CALENTADOR SOLAR 440 ,00
440

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta
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Grafico No. 26: Cantidad y Porcentaje Sistemas degaa que poseen las

personas

Suma

CALEFON CALEMTADOR CALENTADOR SOLAR
ELECTRICO

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta

Bajo la perspectiva socioeconémica se puede obseuw& las viviendas con
apariencia muy buena, poseen prioritariamente @aleh tanto que las que tienen

apariencia buena poseen calentador eléctricotatda No. 20

Tabla No. 20: Sistemas de calefaccion utilizados poondicion

Socioecondmica

Suma

CONDICION CALENTADOR CALENTADOR
SOCIOECONOMICA CALEFON ELECTRICO SOLAR
MUY BUENO 143,00 55,00 ,00
BUENO 66,00 99,00 ,00
MALO 44,00 33,00 ,00
Total 253,00 187,00 ,00

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta
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Por sector, en las zonas norte y en el valle ermmiois un mayor nimero de
calefones, en tanto que en el centro y en el sisteexun mayor uso de

calentadores eléctricos. Ver tabla No. 21.

Tabla No. 21: Uso de sistemas de calentar agua pdector en el que viven

SECTOR EN CALENTADOR |CALENTADOR
EL QUE VIVE | CALEFON | ELECTRICO SOLAR

VALLE 66,00 44 00 ,00
CENTRO 44 00 66,00 ,00
SUR 44 00 66,00 ,00
NORTE 99,00 11,00 ,00
Total 253,00 167,00 00

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta

El 42.5% de las personas declaran haber tenidm gigpblema con el sistema de

calentamiento de agua que poseen actualmenteablarNo. 22 y grafico No. 27.

Tabla No. 22: Han tenido o no problemas con los s&snas utilizados

Porcentaje | Porcentaje
Frecuencia | Porcentaje | valido | acumulado
Validos I 187 425 425 425
N0 203 Al Ik 1000
Total 440 1000 1000

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta
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Grafico No. 27: Han tenido o no problemas con logstemas utilizados

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta

Se revela el hecho de que las personas que posaerasa con apariencia muy
buena han tenido problemas con su calentador, alebidivel de exigencia que
otorgan al servicio que debe brindar dicho apaedaanto que las personas que
tienen una vivienda con apariencia mala tienen lpnois por el tipo de
calentador que poseen bajo la perspectiva de sastedsticas. Ver tabla No. 23.

Tabla No. 23: Personas que han tenido problemas cehsistema utilizado

por la condicion socioeconomica de la vivienda

CONDICION SOCIOECONOMICA DE
LA WIIEMDWA,
MUY BUENO BUEMNO MALD Total

HA TEMIDD ALGUN Sl Recuento 110 44 33 187
PROBLEMA EM EL o de CONDICION

SISTEMA UTILEZADO SOCIOECONOMICA 55.6% 26 T% 42 9% 42 5%
DE L& WIWIENDA

NO Recuento 22 121 a4 253
% de COMDICION

SOCIOECONOMICA 44 4% T73,3% 57 1% 57,5%
DE L& WIWIEMDA

Total Recuento 188 165 7T 440
% de CONDICION

SOCIOECONOMICA 100,0% 100,0% 100, 0% 100,0%
DE L& WIWIENDA

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta
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Las personas que poseen mas problemas con suacalewmiven en el valle y en
el sur de Quito. Ver tabla No. 24.

Tabla No. 24: Personas que han tenido problemas cehsistema utilizado

por el sector en el que viven

SECTOR EN EL QUE VIVE

VALLE CENTRO SUR NORTE Total
HA TENIDO ALGUN =] Recuento 555 L 55 22 187
PROBLEMA EN EL % de SECTOR
SISTEMA UTILIZADD EM EL QUE VIVE 30,0% 40,0% 50,09 20,0% 42 5%
MO Recuento 44 B8 5F 5 FEE)
% de SECTOR
= 40,0% 80,0% 50,0% 20.0% 57.5%

EN EL QUE VIVE
Total Recuento 110 110 110 110 440

% de SECTCOR
EN EL QUE VIVE

100.0% 100.0% 100,0% 100,0% 100,0%

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta

En el momento de elegir un sistema para calentaageb en los hogares,
definitivamente la caracteristica principal esdgwidad, alcanzando un puntaje
de 374 siendo asi se avizora gran acogida de lestadores solares. Ver tabla
No. 25 y gréafico No. 28.

Tabla No. 25: Opcién mas importante, al momento delegir un sistema para

calentar el agua

N Suma

SEGURIDAD 440 374,00
RENDIMIENTO 440 121,00
PRECIO 440 44,00
COMODIDAD PARA SU 440 22,00
UTILIZACION

ESPACIO 440 ,00
N valido (segun lista) 440

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta
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Grafico No. 28: Opcion mas importante, al momento € elegir un sistema

para calentar el agua

Suma

121,00
21,57%

SEGURIDAD RENDIMIENTO PRECIO COMODIDAD

PARA SU
UTILIZACIOMN

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta

Por la condicion socioecondmica a todos interassegiuridad, principalmente a

los que poseen domicilios de condicibn muy buers.tabla No. 26

Tabla No. 26: Opcidén mas importante, al momento delegir un sistema para

calentar el agua por condicion socioecondmica de Vavienda

Suma

CONDICION COMODIDAD

SOCIOECONOMICADE RENDIMEENT PARASU

LAVIVENDA SEGURIDAD | ESPACIO 0 PRECIO | UTILIZACION
MUYBUENO 198,00 00 66,00 00 11,00
BUENO 110,00 00 4400 33,00 00
MALO 66,00 00 11,00 11,00 11,00
Total 374,00 00 121,00 4400 22,00

Elaborado por: Beatriz Carvajal
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Por el sector en el que viven las personas, latafstica que mas interesa a las
personas es la seguridad nuevamente, en su ostrgroCNorte, Valle y Sur. Ver
tabla No. 27.

Tabla No. 27: Opcién mas importante, al momento delegir un sistema para

calentar el agua por el sector en el que residen

SECTOR EN EL QUE COMCDIDAD
VIVE REMDIMIENT PARASU

SEGURIDAD | ESPACID o PRECID | UTILIZACION

VALLE £8,00 00 11,00 11,00 11,00

CENTRO 110,00 00 44,00 0o 00

SUR 77,00 00 22,00 11,00 00

NORTE 88,00 oo 44,00 2200 11.00

Total 37400 Aa 121,00 4400 2200

Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Encuesta

El 75% de las personas tienen la necesidad delemtador solar en su hogar. Ver

tabla No. 28 y grafico No. 29.

Tabla No. 28: Creen que es 0 no necesario que hayacalentador solar en el

hogar

| | Porceniaje | Porceniaje
Frecuencia | Porcentaje valido acumulado

Validos  SIESNECESARIO 330 750 750 75
NO ES NECESARIO 10 250 230 100,0
Total 440 1000 1000

Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Encuesta
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Grafico No. 29: Porcentaje de personas que creen g@s 0 N0 necesario que

haya un calentador solar en el hogar

25 00%
NGO ES NECESARIO

7o, 00%
Sl ES MECESARIO

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta

La necesidad de un calentador solar en los hogseggin la condicidén

socioeconOmica de la vivienda muy buena sientermaéssidad de los artefactos

en mencion,

de 198 personas de esta condicion 8¢9%8 respondio

positivamente. Ver tabla No. 29.

Tabla No. 29: Creen que es 0 no necesario que hayacalentador solar en el

hogar por condicién socioeconémica

CONDICION SOCIOECONOMICADE LA
VIVIENDA

MUY BUENO

BUENO

MALO

Total

CREE QUEES
NECESARIO UN
CALENTADOR SOLAR
EN SU HOGAR

S| ES NECESARIO

Recuento

% dentro de CONDICION
SOCIOECONOMICADE
LAVIVIENDA

176
88,9%

110
66,7%

44
57,1%

330
75,0%

NO ES NECESARIO

Recuento

% dentro de CONDICION
SOCIOECONOMICADE
LAVIVIENDA

22
11,1%

55
33,3%

33
42,9%

110
25,0%

Total

Recuento

% dentro de CONDICION
SOCIOECONOMICADE
LAVIVIENDA

198
100,0%

165
100,0%

77
100,0%

440
100,0%

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta
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De acuerdo al sector, del valle y el norte respeodi que si es necesario un
calentador solar en sus domicilios. Ver tabla Nb. 3

Tabla No. 30: Creen que es 0 no necesario que hayacalentador solar en el

hogar por sector en donde residen

SECTOR EN EL QUE VIVE
VALLE | CENTRO SUR NORTE Total
CREE QUE ES SIES NECESARIO Recuento 88 7 77 88 330
NECESARIO UN
CALENTADOR SOLAR % dentro de SECTOR EN 80,0% 70,0% 70,0% 80,0% 75,0%
EN SU HOGAR EL QUE VIVE
NO ES NECESARIO  Recuento 22 33 33 22 110
% dentro de SECTOR EN 20,0% 30,0% 30,0% 20,0% 25,0%
EL QUE VIVE
Total Recuento 110 110 110 110 440
% dentro de SECTOR EN 100,0% 100,0% 100,0% 100,0% 100,0%
EL QUE VIVE

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta

Los calentadores solares gozan de todos los barseéin mencion, para lo cual se
pidid una calificacion en orden de importanciandee el 5 muy importante, 4
importante, 3 podia 0 no ser importante, 2 no myyoirtante y 1 no importante.
Para la gente es muy importante el hecho de quartefacto no necesite
combustible alcanzando una media de 4,8 mostramdindicador de que el
producto es muy competente que ademas estariabcyeindo con el bienestar

del mundo. Ver tabla No. 31 y gréafico No. 30

Tabla No. 31: Calificacion de los beneficios del pducto

N Media
NO NECESITACOMBUSTIBLE 440 4,8000
FUNCIONAMIENTO NORMAL CON EL USO 440 44,7250
SIMULTANEO DE VARIOS PUNTOS DE
AGUA
TIEMPO DE DURACION 20 ANOS 440 4,4750
CAPACIDAD MANTENER EL CALOR POR 440 44,1750
72 HORAS
MATERIAL ANTIABRASIVO Y 440 4,1250
ANTICORROSIVO
TUBOS COLECTORES DE CALOR SON 440 3,8750
MUY RESISTENTES AL GRANIZO INCLUSO
DE 25MM
N valido (segun lista) 440

Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Encuesta
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Grafico No.

30: Calificacion de los beneficios dgdroducto
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta

Por las bondades de los calentadores solaresstidbdcion de condiciones se

enfoca en los beneficios de que no necesitan cdibleug por el funcionamiento

normal con

el uso simultaneo de varios puntos dev.a§e puede notar que el

interés de la no utilizacion de combustible es rattayente en la condicion

socioeconOmica mala ya que lo califican con el méaxvalor cinco. Ver tabla No.

32.
Tabla No. 32: Calificacion de los beneficios del pducto por la condicion
socioeconomica de la vivienda
CONDICION TUBOS COLECTORES FUNCIONAMIENTO
SOCIOECONOMICADE CAPACIDAD DE CALOR SON MUY | NORMAL CON EL USO
LAVIVIENDA MANTENER EL RESISTENTES AL SIMULTANEO DE R
NONECESITA | CALORPOR 72 MATERIAL ANTIABRASIVO | GRANIZOINCLUSODE | VARIOS PUNTOSDE | TIEMPO DE DURACION 20
COMBUSTIBLE HORAS Y ANTICORROSIVO 25MM AGUA ANOS
MUY BUENO 47222 42778 4,1667 42778 47222 43889
BUENO 4,8000 41333 4,2667 3,6000 4,6000 4,4667
MALO 5,0000 4,0000 3,7143 34286 5,0000 47143
Total 4,8000 41750 41250 3,8750 47250 44750

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta
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Por el sector los beneficios tienen la misma tecidede atraccion por la no

necesidad de combustible y por el funcionamientonabcon el uso simultaneo

de varios puntos de agua donde el centro y eé\aifocan mas la segunda
bondad. Ver tabla No. 33.

Tabla No. 33: Calificacion de los beneficios del pducto por el sector en

donde residen

SECTORENEL QUE TUBOS COLECTORES |  FUNCIONAMIENTO
VIVE CAPACIDAD DE CALOR SON MUY NORMAL CON EL
MANTENER EL MATERIAL RESISTENTES AL USO SIMULTANEO DE .
NONECESITA CALORPOR 72 ANTIABRASIVO Y GRANIZOINCLUSODE | VARIOSPUNTOSDE | TIEMPO DE DURACION 20
COMBUSTIBLE HORAS ANTICORROSVO 25MM AGUA ANOS
VALLE 4,8000 3,9000 4,5000 3,9000 4,9000 4,6000
CENTRO 4,7000 4,4000 3,7000 4,4000 5,0000 5,0000
SUR 4,9000 3,9000 4,2000 3,5000 4,8000 4,6000
NORTE 4,8000 4,5000 4,1000 3,7000 4,2000 3,7000
Total 4,8000 4,1750 41250 3,8750 4,71250 44750

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta

De cada 440 personas 341 que en porcentaje refarsel 77,50%, si estarian
dispuestas a comprar un calentador solar de agratatila No. 34 y gréafico No.
31.

Tabla No. 34: Personas dispuestas o0 no a comprar galentador solar de

agua
Porcentaje Porcentaje
Frecuencia | Porcentaje valido acumulado
Validos Sl 341 175 175 175
NO 99 225 225 1000
Total 440 100,0 100,0

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta
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Grafico No. 31: Porcentaje de personas dispuestasno a comprar un
calentador solar de agua

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta

Las personas con domicilio de aspecto muy buenén espuestas a comprar un
calentador solar, de 198 personas el 94,4% egiaatito. Ver tabla No. 35.

Tabla No. 35: Personas dispuestas 0 ho a comprar galentador solar de

agua por condicion socioecondmica de la vivienda

CONDICION SOCIOECONOMICADE LA
VIVIENDA
MUY BUENO BUENO MALO Total

DISPUESTOS A SI Recuento 187 121 33 341
COMPRAR UN
CALENTADOR SOLAR % dentro de CONDICION 94,4% 73,3% 42,9% 77,5%
DE AGUA SOCIOECONOMICADE

LAVIVIENDA

NO Recuento 11 44 44 99

% dentro de CONDICION 5,6% 26,7% 57,1% 22,5%

SOCIOECONOMICADE

LAVIVIENDA
Total Recuento 198 165 77 440

% dentro de CONDICION 100,0% 100,0% 100,0% 100,0%

SOCIOECONOMICADE

LAVIVIENDA

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta
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Por sector en el Sur de 110 personas, el 90% eé#&pnestos a comprar, esto

indica que hay un buen potencial de mercado erzesta Ver tabla No. 36

Tabla No. 36: Personas dispuestas 0 no a comprar galentador solar de

agua por el sector en donde residen

SECTOR EN EL QUE VIVE
VALLE | CENTRO | SUR NORTE | Total
DISPUESTOS A S Recuento 77 88 99 77 341
COMPRAR UN
CALENTADOR SOLAR % dentro de SECTOR EN 70,0% 80,0% | 900% | 70,0% 77,5%
DE AGUA EL QUE VIVE
NO  Recuento 33 22 1 33 99
% dentro de SECTOR EN 30,0% 200% | 100% | 300% | 225%
EL QUE VIVE
Total Recuento 110 110 110 110 440
% dentro de SECTOREN | 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0%
EL QUE VIVE

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta

A nivel general, la gente esta dispuesto a compraralentador solar, entre USD
$500 hasta USD $ 1.000, el precio que mas acdgitthria es USD $ 751,88.
Ver tabla No. 37 y grafico No. 32.

Tabla No. 37: Precio que estarian dispuestos a conap un calentador solar

de agua
N Media
MEDIA PRECIO 440 751,8819
ESTARIAN DISPUESTOS
A COMPRAR
N VALIDOS 440

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta
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Grafico No. 32: Curva de Precio que estarian dispsos a comprar un
calentador solar de agua
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta

Las personas de condicion socioecondmica muy besterian dispuestas a
comprar un calentador solar a un precio de USB1$5B, los de condicion buena
son los que menos estarian dispuestos a pagatatamo. 38.

Tabla No. 38: Precio que estarian dispuestos a conap un calentador solar

de agua por la condicion socioeconémica de la vivida

Media

CONDICION SOCIOECONOMICA DE LAVIVIENDA PRECIO

MUY BUENO 791,5918
BUENO 712,0078
MALO 735,2154
Total 751,8819

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta
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En el sector del Valle estan dispuestos a pagar $SE47,85 por la adquisiciéon
del calentador solar, mientras que en el norté@nedispuestos a pagar menos por
tanto el lugar que mas acogida tendria el prodomtsector son el valle, el sury
el centro. Ver tabla NO. 39.

Tabla No. 39: Precio que estarian dispuestos a conap un calentador solar

de agua por el sector en donde residen

Media

SECTOR EN EL QUE VIVE PRECIO

VALLE 847,8516
CENTRO 791,3844
SUR 810,3452
NORTE 557,9466
Total 751,8819

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta

A nivel general, el modelo mas acogido con el 5E/pdrsonas es el de USD $
719,49 el material es acero galvanizado, seguwdelpde acero inoxidable con el
25,8% que es el de USD $ 804,33. Ver tabla No. gfico No. 33.

Tabla No. 40: Precio que estarian dispuestos a conap un calentador solar
de agua segun el portafolio de productos

E TIPO DE CALENTADOR SOLAR ESTARIA DISPUESTO A CO MPRAR |
ACUERDO A LOS SIGUIENTES MODELOS

Porcentaje | Porcentaje
Frecuencia | Porcentaje vélido acumulado
Validos 719,49 176 51,6 51,6 51,6
882,65 11 3.2 3.2 54,8
804,33 88 25,8 25,8 80,6
945,14 44 12,9 12,9 93,5
1.258,77 22 6,5 6,5 100,0
Total 341 100,0 100,0

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta
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Grafico No. 33: Precio que estarian dispuestos amrar un calentador solar

de agua segun el portafolio de productos
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta

75



Por la apariencia de los domicilios, la condici@tiseconémica Muy buena
prefiere los modelos de USD $ 719,49 y USD $ 8Q4l83%uena prefiere los
modelos de USD $ 719,49. Ver tabla No. 41.

Tabla No. 41: Precio que estarian dispuestos aroprar un calentador solar

de agua segun el portafolio de productos por cond@ socioecondmica de la

vivienda
CONDICION SOCIOECONOMICADE LA
VIVIENDA
MUY BUENO BUENO MALO Total
QUE TIPODE Recuento 1 44 44 99
CALENTADOR SOLAR
ESTARIADISPUESTO A % dentro de CONDICION 5,6% 26,7% 57,1% 22,5%
COMPRAR DE SOCIOECONOMICADE
ACUERDOALOS LAVIVENDA
SIGUIENTESMODELOS  “71949 ™ Recuento 55 88 33 176
% dentro de CONDICION 27 8% 53,3% 42.9% 40,0%
SOCIOECONOMICADE
LAVIVIENDA
882,65 Recuento 1 0 0 1
% dentro de CONDICION 5,6% 0% 0% 2,5%
SOCIOECONOMICADE
LAVIVIENDA
804,33 Recuento 66 22 0 88
% dentro de CONDICION 33,3% 13,3% 0% 20,0%
SOCIOECONOMICADE
LAVIVIENDA
94514 Recuento 33 11 0 44
% dentro de CONDICION 16,7% 6,7% 0% 10,0%
SOCIOECONOMICADE
LAVIVIENDA
1.258,77  Recuento 22 0 0 22
% dentro de CONDICION 11,1% 0% 0% 5,0%
SOCIOECONOMICADE
LAVIVIENDA
Total Recuento 198 165 77 440
% dentro de CONDICION 100,0% 100,0% 100,0% | 100,0%
SOCIOECONOMICADE
LAVIVIENDA

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta
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Por el sector en el que residen las personas,das {os sectores el modelo que

tiene mas acogida para la disposicion a compragl e USD $ 719,49. Con

mencion de que en el valle también prefieren dJ8B $ 945,14 y en el sur el de

USD $ 804, 33. Todos estos modelos estan dentroadgb de disposicion de

pago. Ver tabla No. 42.

Tabla No. 42: Precio que estarian dispuestos a conap un calentador solar

de agua segun el portafolio de productos por el gec donde residen

SECTOR EN EL QUE VIVE
VALLE | CENTRO | SUR NORTE Total
QUE TIPODE Recuento 33 22 1 33 99
CALENTADOR SOLAR
ESTARIADISPUESTO A % dentro de SECTOR EN 30,0% 20,0% 10,0% 300% | 225%
COMPRAR DE EL QUE VIVE
ACUERDOALOS
SIGUIENTES MODELOS 71949  Recuento 22 44 44 66 176
% dentro de SECTOR EN 20,0% 40,0% 40,0% 60,0% 40,0%
EL QUE VIVE
882,65 Recuento 0 11 0 0 11
% dentro de SECTOR EN 0% 10,0% 0% 0% 2,5%
EL QUE VIVE
804,33  Recuento 1 22 44 11 88
% dentro de SECTOR EN 10,0% 20,0% 40,0% 10,0% 20,0%
EL QUE VIVE
94514  Recuento 33 11 0 0 44
% dentro de SECTOR EN 30,0% 10,0% 0% 0% 10,0%
EL QUE VIVE
1.258,77  Recuento 1 0 11 0 22
% dentro de SECTOR EN 10,0% 0% 10,0% 0% 5,0%
EL QUE VIVE
Total Recuento 110 110 110 110 440
% dentro de SECTOREN | 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0%
EL QUE VIVE

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Encuesta
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CAPITULO Il

PROCESOS Y PROCEDIMIENTOS DE COMERCIO
EXTERIOR
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CAPITULO I

PROCESOS Y PROCEDIMIENTOS DE COMERCIO
EXTERIOR

En el presente capitulo, se mostrardn los acueitesnacionales de mas
relevancia para Ecuador, las disposiciones emipidasl Codigo Organico de la
Produccion, Comercio e Inversiones, el Reglamentoe@l, los Documentos
legales, las Resoluciones SENAE y COMEXI, las narntle valoracion,

nomenclatura arancelaria especifica aplicada ablusto de estudio. Estas
herramientas permiten regular las relaciones gaglientre el estado y las
personas que operan el trafico internacional decanefas dentro del territorio

aduanero.

Se expondran los procedimientos de importaciongais@nte cada uno de los
organismos relacionados con la subpartida aramgetarrespondiente, a fin de
delinear un esquema que guie los pasos a cumpla enportacion a consumo

(régimen 10) de calentadores solares de agua.
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3.1 ACUERDOS COMERCIALES INTERNACIONALES

3.1.1 Comunidad Andina de Naciones (CAN)

La CAN (Comunidad Andina de Naciones), es una rugg&ion
intergubernamental, su objetivo comun es: alcanpadesarrollo integral, mas
equilibrado y autonomo, mediante la integracion irmd sudamericana y
latinoamericana. Sus antecedentes se inician de2tayo en 1969 cuando se
firmd el Acuerdo de Cartagena, la CAN inici6 susdiones en agosto de 1997.
Los paises que conforman esta organizacion actagnsen Bolivia, Colombia,
Ecuador y Peru, también la conforman los érganosstituciones del Sistema

Andino de Integracion (SAl).

Objetivos:

Segun el articulo 1, el acuerdo tiene por objetivpsomover el desarrollo

equilibrado y armoénico de los Paises Miembros endiciones de equidad,
mediante la integracion y la cooperacion econémycaocial; acelerar su

crecimiento y la generacién de ocupacion; faciamparticipacion en el proceso
de integracion regional, con miras a la formaciédgal de un mercado comun
latinoamericano. Asimismo, son objetivos de estaehdo propender a disminuir
la vulnerabilidad externa y mejorar la posicion lde Paises Miembros en el
contexto econdmico internacional; fortalecer ladssldad subregional y reducir

las diferencias de desarrollo existentes entr®&dses Miembros.

Mecanismos:

Para alcanzar los objetivos del presente Acuerdeng@earan, entre otros, los

mecanismos y medidas siguientes:
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- Profundizacion de la integracion con los demas uBsgeconomicos
regionales y de relaciones con esquemas extranadgm® en los ambitos

politico, social y econdmico-comercial.

- La armonizacion gradual de politicas econdémicas ogiates y la
aproximacion de las legislaciones nacionales emksrias pertinentes;

- La programacién conjunta, la intensificacion del ogaso de
industrializacién subregional y la ejecucién degpamnas industriales y de
otras modalidades de integracion industrial;

- Un Programa de Liberacidon del intercambio comentiak avanzado que
los compromisos derivados del Tratado de Montevik88D;

- Un Arancel Externo Comun;

- Programas para acelerar el desarrollo de los ssctagropecuario y
agroindustrial;

- La canalizacion de recursos internos y extern@sSubregion para proveer
el financiamiento de las inversiones que sean aeessen el proceso de
integracion;

- Programas en el campo de los servicios y la lili@nadel comercio

intrasubregional de servicios;

Organos e instituciones (SAI)

= El Consejo Presidencial Andino

Creado el 23 de mayo de 1990, el Consejo Presaleandino es el maximo
organo del Sistema Andino de Integracion (SAl), g encarga de emitir
Directrices sobre distintos ambitos de la integnacubregional andina, las cuales
son instrumentadas por los oOrganos e instituciondel SAl.

El Consejo Presidencial Andino, integrado por lefed de Estado de los paises
miembros de la CAN, se reune en forma ordinariawgzaal afio, de preferencia

en el pais que ejerce la presidencia del misma yndnera extraordinaria cada
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vez que lo estima conveniente. En sus reuniones,Pl@sidentes establecen
lineamientos de trabajo y prioridades y, en genesafialan el rumbo de la

integracion en sus diferentes vertientes, a trdeédirectrices y mandatos.

= El Consejo Andino de Ministros de Relaciones Exteores

Creado el 12 de noviembre de 1979, el Consejo Andle Ministros de
Relaciones Exteriores es el o6rgano de direccidritigaml integrado por los
cancilleres de los Paises Miembros, encargadoetpuas la consecucion de los
objetivos del proceso de la integracion subregignde formular y ejecutar la

politica exterior de la Comunidad Andina.

A partir de las reformas introducidas en el AcualddCartagena por el Protocolo
de Truijillo (entr6 en vigencia en 1997), este 6madquiere capacidad legislativa
en materia de politica exterior y forma parte dedauctura institucional andina.
Expresa su voluntad mediante Declaraciones y emsi Las Declaraciones son
manifestaciones de caracter no vinculante. Lasdiim®s son normas juridicas
gue se rigen por lo establecido en el Tratado @adidn del Tribunal de Justicia

el Acuerdo de Cartagena.

= La Comisién de la Comunidad Andina

Creada el 26 de mayo de 1969, la Comision de la €8BI érgano normativo del
Sistema Andino de Integracion, integrado por umeggntante plenipotenciario de
cada uno de los Paises Miembros, cuya capacidaslaldg, expresada en la
adopcion de Decisiones, la comparte ahora con eb€o Andino de Ministros

de Relaciones Exteriores.

A solicitud de uno de los Paises Miembros o de dar&aria General, el
Presidente de la Comision estd facultado para @amv@ una Comisidn

Ampliada, con el fin de tratar asuntos de carasémtorial, considerar normas
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para hacer posible la coordinacién de los planededarrollo y la armonizacion
de las politicas econdmicas de los Paises Miemlagiscomo para conocer y
resolver todos los demas asuntos de interés comunlLa Comision formula,

ejecuta y evalla la politica de integracion sulmmegi andina en materia de
comercio e inversiones; adopta las medidas neessa@ra el logro de los
objetivos del Acuerdo de Cartagena, asi como phreumplimiento de las

Directrices del Consejo Presidencial Andino; y diwa la posicidn conjunta de
los Paises Miembros en foros y negociaciones iatéwnales en el ambito de su

competencia.

= |a Secretaria General de la Comunidad Andina

Con sede permanente en Lima (Peru), la Secretenar@l es el 6rgano ejecutivo
de la Comunidad Andina que, a partir del 1 de agdet1997, asumid entre otras,
las atribuciones de la Junta del Acuerdo de Camtag&sta dirigida por un
Secretario General, elegido por consenso por es€omndino de Ministros de
Relaciones Exteriores en reunion ampliada con la mi§ion.
La Secretaria General tiene capacidad proposifiga,cuanto estd facultada a
formular Propuestas de Decision al Consejo Andiedviihistros de Relaciones
Exteriores y a la Comision, asi como iniciativassygerencias a la reunion
ampliada del citado Consejo, para facilitar o aeglel cumplimiento del Acuerdo
de Cartagena. Son también sus funciones adrnainisl proceso de la
integracion subregional; resolver asuntos someidss consideracion; velar por
el cumplimiento de los compromisos comunitarios; nt@aer vinculos
permanentes con los Paises Miembros y de trabajdosodrganos ejecutivos de
las demas organizaciones regionales de integrgaonperacion.

= E| Tribunal de Justicia de la Comunidad Andina

Creado el 28 de mayo de 1979, el Tribunal de Jastela Comunidad Andina es

el organo jurisdiccional de la Comunidad Andinategnado por cuatro
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Magistrados representantes de cada uno de lossPdismbros, con competencia
territorial en los cuatro paises y con sede permtanen Quito, Ecuador.
El Tribunal, cuyas actividades las inicio en magal@79, controla la legalidad de
las normas comunitarias, mediante la accion deladjiinterpreta las normas que
conforman el Ordenamiento Juridico de la Comunifladina, para asegurar la
aplicacién uniforme de éstas en el territorio deRaises Miembros y dirime las
controversias.

Mediante el Protocolo Modificatorio del Tratado @eeacion del Tribunal de
Justicia de la Comunidad Andina, aprobado en mayd b6 y que entrd en
vigencia en agosto de 1999, se asigna a este 6dghiSAl nuevas competencias,
entre ellas el Recurso por Omision o Inactividad Funcion Arbitral y la de
Jurisdiccion Laboral. Su nuevo Estatuto, que atmaly precisa los
procedimientos que se desarrollan ante ese Triptusebprobado el 22 de junio
del 2001 por el Consejo Andino de Ministros de Relaes Exteriores.

= E| Parlamento Andino

Creado el 25 de octubre de 1979, el Parlamentondnes el érgano deliberante
del SAI de naturaleza comunitaria, que represetda pueblos de la Comunidad
Andina. Sus representantes son elegidos por logrésms Nacionales y en un
futuro préximo seran designados en eleccionestdsecuniversales, de acuerdo
al Protocolo Adicional al Tratado Constitutivo,nfiado en abril de 1997. En el
caso de Ecuador y Peru sus representantes ya fedegidos en elecciones

directas.

Sus funciones son participar en la generacion nirenael proceso, mediante
sugerencias, a los 6rganos del Sistema, de pr@ydetoormas de interés comun.
Asimismo, se encarga de promover la armonizacidhasldegislaciones de los
Paises Miembros y las relaciones de cooperaciénoordmacion con los
Parlamentos de los paises andinos y de tercerasspai
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En abril de 1997, se adoptd el Protocolo Modificatde su Tratado de Creacion
y del Protocolo Adicional sobre Elecciones DirectasUniversales de sus

representantes, que adecud el Tratado constitaties disposiciones emanadas
de la Cumbre Presidencial de Trujillo y fijo loopedimientos para las elecciones

directas y universales de sus representantes.

= El Consejo Consultivo Empresarial

Creado en enero de 1983, el Consejo Consultivo &sapial Andino es una
institucion consultiva del Sistema Andino de Integdn que esta integrada por
cuatro delegados elegidos entre los directivos méks alto nivel de las
organizaciones empresariales representativas @eurexdde los Paises Miembros.
El Consejo Consultivo emite opinidon ante el Consgjwino de Ministros de
Relaciones Exteriores, la Comision o la Secretagaeral de la CAN, a solicitud
de éstos o por propia iniciativa, sobre los progsum actividades del proceso de

integracion subregional que sean de su interes.

Actualmente, se rige por las Decisiones 442 y 4pdobadas por la Comision de
la Comunidad Andina, en cumplimiento de la Directiel Consejo Presidencial
Andino que dispone la busqueda de "una mayor paatmn del sector

empresarial en la construccion del proceso deriatén tendiente a conformar el
mercado comun”. En reunién celebrada el 30 deenuwie de 1998, el Consejo
Consultivo Empresarial Andino aprobé su Reglaménterno, que establece su

composicion y sus funciones y las atribucionesu8ecretaria Técnica.

= El Consejo Consultivo Laboral

Creado en enero de 1983, el Consejo Consultivo rahbaAndino es una
institucion consultiva del Sistema Andino de Integdn, que esta conformada
por delegados del mas alto nivel, elegidos direetde por las organizaciones

representativas del sector laboral de cada unoosiePaises Miembros. Este
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Consejo Consultivo emite opinién ante el ConsejadiAo de Ministros de
Relaciones Exteriores, la Comision o la Secret@daeral, a solicitud de éstos o
por propia iniciativa, sobre los programas o adtidies del proceso de integracion
subregional que son de interés para el sectordabor

El Consejo Consultivo Laboral se rige por las Deaiss 441, 464 , y 494
aprobadas por la Comision de la Comunidad Andinacemplimiento de la
Directriz del Consejo Presidencial Andino que dispéa busqueda de una mayor
participacion de este sector "en la construccioh pfeceso de integracion
tendiente a conformar un mercado comun".

En su VI Reunién Ordinaria celebrada en Quito ¢ & de marzo de 2002, el
Consejo Consultivo Laboral Andino modific6 su Regémto Interno, que

establece su composicion y sus funciones

» La Corporacion Andina de Fomento (CAF)

Creada el 7 de febrero de 1968 y que comenz0O amperjunio de 1970, la
Corporacion Andina de Fomento (CAF) es una ingttudinanciera multilateral
qgue apoya el desarrollo sostenible de sus paisgenatas y la integracion
regional. Atiende a los sectores publico y privasioministrando productos y
servicios financieros multiples a una amplia cartb clientes, constituida por los
gobiernos de los Estados accionistas, instituciineacieras y empresas publicas
y privadas. En sus politicas de gestion integradambles sociales y ambientales

e incluye en sus operaciones criterios de eficeepaostenibilidad.

Sus principales accionistas son Bolivia, Colomikayador, Perd, Venezuela y
ademas, cuenta entre sus socios a Argentina, B€&isie, Costa Rica, Espafia,
Jamaica, México, Panama, Paraguay, Republica Doamaj Trinidad & Tobago,
Uruguay y 15 bancos privados de la region. La @AFmantenido una presencia
permanente en sus paises accionistas, lo que Ipetmitido consolidar su

liderazgo regional en cuanto a la efectiva mowiliga de recursos. En la
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actualidad, es la principal fuente de financiamaanultilateral de los paises de la
Comunidad Andina.

» El Fondo Latinoamericano de Reservas (FLAR)

Es una institucion financiera, constituida por Bi@lj Colombia, Costa Rica,

Ecuador, Perd y Venezuela, que tiene como objasadir en apoyo de las

balanzas de pago de los Paises Miembros, otorgamdiitos o garantizando

préstamos a terceros. Asi mismo, contribuye an@maizacion de las politicas

cambiarias, monetarias y financieras de los paysesgjora las condiciones de las
inversiones de reservas

Internacionales efectuadas por las naciones andigh$=LAR nace como una

extension del Fondo Andino de Reservas (FAR),tigtn financiera creada en

noviembre de 1976 en el contexto del Acuerdo dda@ana, cuyo Convenio

Constitutivo fue modificado para permitir la adldeside terceros paises. Este
nuevo Convenio fue suscrito en Lima, Perd, el 1Qudé de 1988 y entro en

vigencia el 12 de marzo de 1991.

= El Consejo Consultivo Empresarial Andino

Creado en enero de 1983, el Consejo Consultivo &sapial Andino es una
institucion consultiva del Sistema Andino de Integdn que esta integrada por
cuatro delegados elegidos entre los directivos méks alto nivel de las
organizaciones empresariales representativas @deuradde los Paises Miembros.
El Consejo Consultivo emite opinidon ante el Consgjwino de Ministros de
Relaciones Exteriores, la Comision o la Secretagaeral de la CAN, a solicitud
de éstos o por propia iniciativa, sobre los progsum actividades del proceso de

integracion subregional que sean de su interes.

Actualmente, se rige por las Decisiones 442 y 4pdobadas por la Comision de
la Comunidad Andina, en cumplimiento de la Directiel Consejo Presidencial

Andino que dispone la busqueda de "una mayor paatidn del sector
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empresarial en la construccion del proceso deriatgmn tendiente a conformar el
mercado comun”. En reunién celebrada el 30 de ndwie de 1998, el Consejo
Consultivo Empresarial Andino aprobdé su Reglaménterno, que establece su

composicion y sus funciones y las atribucionesu8ecretaria Técnica.

» El Consejo Consultivo de Pueblos Indigenas

El establecimiento del Consejo Consultivo de Puebidigenas de la Comunidad
Andina Decision 674, como instancia consultivaebmarco del Sistema Andino
de Integracion, fortalecio la participacion indigegn el proceso subregional de

integracion.

= El Organismo Andino de Salud-Convenio

Creado el 31 de enero de 1970, el Organismo AndmdSalud - Convenio
Hipolito Unanue es la institucion del Sistema Amdide Integracion cuyo
objetivo es coordinar y apoyar los esfuerzos qadizen los paises miembros,

individual o colectivamente, para el mejoramienddalsalud de sus pueblos.

Coordina y promueve acciones destinadas a mejoraivel de salud de sus
paises miembros, dando prioridad a los mecanism@®aperacion que impulsan
el desarrollo de sistemas y metodologias subrelgisng&n ese sentido, coordina
con otros 6rganos subregionales, regionales enat@males las acciones que
concurran a ese fin. Su horizonte esta trazaddapoonstruccion de la Agenda
Social Andina, cuyo componente de salud es basicouya accion en la

integracion de los pueblos de la subregion es verdanas decisiva.

La adscripcion del Convenio Hipdlito Unanue a l&ruedura institucional de la
CAN se produjo por medio de la Decision 445, apdabpor el Consejo Andino
de Ministros de Relaciones Exteriores el 10 de tagis 1998.
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El Convenio Simoén Rodriguez, los Convenios Socialesie se adscriban al
Sistema Andino de Integracién y los demas que seeen en el marco del

mismo.

El Convenio Simén Rodriguez es el Foro de Debatdidipacion y Coordinacion

para los temas sociolaborales de la Comunidad Angiforma parte del Sistema
Andino de Integracion (SAl). Participan de sus ajab, en igualdad de numero y
condiciones, representantes del Consejo AsesoridistMds de Trabajo y de los

Consejos Consultivos Empresarial y Laboral Andinos.

La Universidad Andina Simdén Bolivar

Creada en diciembre de 1985, la Universidad Anddimon Bolivar es la
institucion del Sistema Andino de Integracién dadi& a la investigacion, la
ensefianza, la formacion post-universitaria y lata@on de servicios, asi como
el fomento al espiritu de cooperacion y coordina@otre las universidades de la
Subregion. Tiene su sede central en la ciudad deeSBolivia. La Universidad
Andina fue creada durante el quinto Periodo deaBesidel Parlamento Andino,
en La Paz, del 11 al 16 de diciembre de 1985. Auterate, tiene subsedes en la
ciudad de Quito, Ecuador; en La Paz, Bolivia; emaCas, Venezuela y en Cali,
Colombia. Entre otras acciones, elabora y ejeputggramas de ensefianza,
entrenamiento  tedrico-practico y de actualizaciore donocimientos,
preferentemente para profesionales con titulo wsitagio y experiencia
calificada; prepara y realiza investigaciones ydiss cientificos de alto nivel y
proporciona servicios de consultoria y cooperadignica. La Comunidad
Andina ha provisto de algunos instrumentos legalee den paso a las
Administraciones Aduaneras de los Paises Miembrodaeformacion de los
servicios aduaneros tanto en el comercio intracd@mm como con terceros
Paises, bajo el procedimiento comun y armonizadodaccon los instrumentos y
estandares internacionales que existen sobre lerimaEl plan de trabajo 2009-
2011 de la secretaria Nacional enfoca a la Coojgeramtegracién econémica y
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comercial, Integraciobn energética, Cultura, Turisnmotegracion Fisica y
Fronteras, Democracia y Seguridad, Relaciones readerDesarrollo social,
Participacion ciudadana, Medio ambiente y gesti&titucional. En la tabla No.

43 se muestran las respectivas preferencias asaiasetiel acuerdo CAN.

Tabla No. 43: Preferencias Arancelarias CAN

Tipo Descripcion Cod. Lib Preferencia Fecha de Vigencia

CAN-Per Dec. Ej. # 692 y
1329R. 0. # 166 y 296 de Oct
[ 03-97, Oct-12-99 64 100% 13/07/2009 - 31/12/3000

CAN-Bol.Acdo.MICIP-
MINFIN #524(R.O #41 Oct-6-
| 92), #33 R.0 #123Feb-5-93 91 100% 13/07/2009 - 31/12/3000

CAN-Col.Acdo.MICIP-
MINFIN #524(R.0 #41 Oct-6-
| 92), #33 R.0 #123Feb-5-93 109 100% 13/07/2009 - 31/12/3000

CAN-Ven.Acdo.MICIP-
MINFIN #524(R.0 #41 Oct-6-
| 92) #33 R.0O #123 Feb-5-93 127 100% 13/07/2009 - 31/12/3000

Autor: Aduana del Ecuador
Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: http://sicel.aduana.gob.ec/ied/arancel/indgsp

3.1.2 Asociacién Latinoamericana de Integracion (BADI)

La Asociacion Latinoamericana de Integracion (ALADds un organismo
regional latinoamericano, sus doce paises miendogmlmente son Argentina,
Bolivia, Brasil, Chile, Colombia, Cuba, Ecuador, »Ne®, Paraguay, Perd,
Uruguay y Venezuela, Creada el 12 de agosto de #80el Tratado de
Montevideo, en sustitucion de la Asociacion Latmedacana de Libre Comercio,
Segun el Tratado fundacional.
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Objetivos:

El ALADI se establece con los principios genesale: pluralismo en materia
politica y econOmica; convergencia progresiva deioaes parciales hacia la
formacion de un mercado comun latinoamericano;ilfledad; tratamientos
diferenciales en base al nivel de desarrollo de pagses miembros; y

multiplicidad en las formas de concertacion derumaentos comerciales.

Mecanismos:

Los paises miembros del ALADI pueden aprobar @ngede muy diversa
naturaleza, sin necesidad de otro texto legal @atwe interno. La ALADI

propicia la creacion de un area de preferenciasGmuitas en la regién, con el
objetivo final de lograr un mercado comun latinoaoano, mediante tres

mecanismos:

a) Una preferencia arancelaria regionalque se aplica a productos originarios

de los paises miembros frente a los arancelesteig@ara terceros paises.

b) Acuerdos de alcance regionatomunes a la totalidad de los paises miembros.

c) Acuerdos de alcance parcialcon la participacion de dos o mas paises del

area.

Tanto los acuerdos regionales como los de alcamceiap pueden abarcar
materias diversas como desgravacion arancelariaogngeion del comercio;
complementacion econdmica; comercio agropecuammperacion financiera,
tributaria, aduanera, sanitaria; preservacion detimn ambiente; cooperacion
cientifica y tecnoldgica; promocion del turismoymas técnicas; y muchos otros

campos previstos.

Los paises calificados de menor desarrollo ecorsmétativo de la region

(Bolivia, Ecuador y Paraguay) gozan de un sistereéepencial. A través de de

programas especiales de cooperacion (ruedas deciogggore inversion,
91



financiamiento, apoyo tecnolégico); y de medidaspensatorias a favor de los
paises mediterraneos, se busca una participacéra ple dichos paises en el

proceso de integracion.

Organos e instituciones:

La estructura del ALADI esta conformada por losiggtes organismos:

- Consejo de Ministros de Relaciones Exterioregs el rgano supremo de la
ALADI y adopta las decisiones que correspondencataluccion politica
superior del proceso de integracion. Esta condtitpor los Ministros de

Relaciones Exteriores de los paises miembros.

- Conferencia de Evaluacion y ConvergenciaSu funcion evaluar el proceso de

integracion, promover proceso de negociacion efdge paises asociados y

recomendar al Consejo medidas multilaterales, eBeer cada 3 afios o cuando es
necesario por el Comité.

- EI Comité de Representantests el organismo politico permanente y foro de
negociaciones entre los paises integrantes y texcgela Secretaria General, que
es el organismo técnico de la ALADI. Cualquierdgist de Latinoamérica puede
solicitar su adhesion, ALADI abre también su cardpoaccion hacia el resto de
Ameérica Latina mediante vinculos multilateralescneados parciales con otros
paises y areas de integracién del continente. miésio contempla la cooperacion
horizontal con otros movimientos de integracién mehdo y acciones parciales

con terceros paises en vias de desarrollo o Susctess areas de integracion.

Las importaciones desde los paises miembros de ALABnen algunas
preferencias arancelarias segun refleja la talda 4.
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Tabla No. 44: Preferencias Arancelarias (ALADI)

Tipo Pais Origen Descripcion Cod. Lib | Margen | Preferencia| Fecha de Vigencia P.Naladisa_|Cupo Disponible| Observaci
Acdo. Comp. Eco.CAN MERCOSUR-

Argentina # 59 Dec. Ej. # 2675-A R.0.
ARGENTINA # 555 del 31 de Marzo del 2005 19 0 67% 01/01/2011 - 31/12/2011 84191900

Acdo. Comp. Eco.CAN MERCOSUR-
Brasil #59 Dec. Ej. #2675-AR.0. #
BRAZIL 555 del 31 de Marzo del 2005 28 0 67% 01/01/2011 - 31/12/2011 84191900
Acdo. Comp. Eco.-ALADI-Chi. #32
Dec. Ej. #2439 Sup. R.0 # 603 Ene-03
CHILE 95 37 1 100% 23/01/2010 - 31/12/3000 0

Acdo. Comp. Eco.CAN MERCOSUR-
Paraguay #59 Dec. Ej. # 2675-A R.0.
PARAGUAY # 555 del 31 de Marzo del 2005 46 0 87% 01/01/2011 - 31/12/2011 84191900

Acdo. Comp. Eco.CAN MERCOSUR-
Uruguay #59 Dec. Ej. #2675-AR.0. #
URUGUAY 555 del 31 de Marzo del 2005 55 0 90% 01/01/2011 - 31/12/2011 84191900

PAR:ARG-BRA-MEX D.E.474 MICIP-
FINAN 409,R0.141,5755,Mar-3- Excepto de uso
ARGENTINA 89,Ag0-26-91 172 4 8% 13/07/2009 - 31/12/3000 0 domestico

PAR:ARG-BRA-MEX D.E.474 MICIP-
FINAN 409,R0.141,5755,Mar-3- Excepto de uso
BRAZIL 89,Ag0-26-91 172 4 8% 13/07/2009 - 31/12/3000 0 domestico

PAR:ARG-BRA-MEX D.E.474 MICIP-

FINAN 409,R0.141,5755,Mar-3- Excepto de uso
MEXICO 89,Ag0-26-91 172 4 8% 13/07/2009 - 31/12/3000 0 domestico

PAR Cuba DE.474 MICIP-FINAN 409, Excepto de uso
CUBA R.0. 141,755, Mar-3-89,Ago-26-91 181 4 12% 13/07/2009 - 31/12/3000 0 domestico

Autor: Aduana del Ecuador
Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: http://sicel.aduana.gob.ec/ied/arancel/indgsp

La ALADI da cabida en su estructura juridica a los masrasgs acuerdos
subregionales, plurilaterales y bilaterales degiraeion que surgen en forma
creciente en el continente Comunidad Andina de dwees MERCOSUR. En
consecuencia, le corresponde a la Asociacion dsisaracciones tendientes a
apoyar y fomentar estos esfuerzos con la finalided hacerlos confluir

progresivamente en la creacion de un espacio edoa@omun.

El Mercosur es el bloque regional de integracion que formageAtina, Brasil,
Paraguay y Uruguay que suscribieron el 26 de mdezd 991 el Tratado de

Asuncion.

Obijetivo: Crear el Mercado Comun del Sur, MERCOSUR. El olggbrimordial
del Tratado de Asuncién es la integracién de l@rouestados partes a través de

la libre circulacion de bienes, servicios y factopeoductivos, el establecimiento
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de un Arancel Externo Comun (AEC) y la adopcionuda politica comercial
comun, la coordinaciébn de politicas macroecondmigasectoriales y la
armonizacion de legislaciones en las areas petéseeniendo en cuenta el
compromiso del MERCOSUR con la profundizacion deicpso de integracion
regional y la importancia de desarrollar e inteoaiflas relaciones con los paises
miembros de la ALADI con los cuales el MERCOSURshacripto Acuerdos de
Libre Comercio para la consecucion de aquel olgetl Consejo del Mercado
Comun , fijo las condiciones para la asociacionlagePaises Miembros de la
ALADI al MERCOSUR vy se reglamenta su participacémnlas reuniones de los
organos de la estructura institucional del blo@simismo, podran participar, en

calidad de invitados,

En las reuniones de los 6rganos de la estructstauicional del MERCOSUR
para tratar temas de interés comun. En la actublios Estados Asociados al
MERCOSUR son Bolivia, Chile, Peru, Ecuador y Colanpor intermedio de la
decision CMC N° 28/04 se establecen las pautastaderas para la negociacion
de Acuerdos celebrados con los Estados AsociadbsMERCOSUR, en
particular con relacibn a la modalidad de susabipcientrada en vigencia,

solucion de controversias y eventual adhesion s @stados Asociados.

3.1.3 Protocolo de Kioto

El Protocolo de Kioto, es uno de los acuerdos,dmsan instrumentos juridicos
internacionales mas importantes destinados a lumbrara el cambio climatico,

Contiene los compromisos asumidos por los paiskssinalizados de reducir sus
emisiones de algunos gases de efecto invernadsmmonsables del calentamiento
global. Las emisiones totales de los paises ddisalwe deben reducirse durante

el periodo 2008-2012 al menos en un 5% respeais aiVeles de 1990.

Es un instrumento internacional, consensuado e $¥uspiciado por la ONU,
para luchar contra el cambio climatico, o que pEFmentre otras cosas,

concienciar a la poblacion sobre este gran problmaenfrenta la humanidad.
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Objetivos:

El objetivo principal es que los paises industzadios reduzcan en forma gradual
sus emisiones de gases efecto invernadero condrelacnivel de 1990. Varios

paises industrializados, incluido los Estados Usiichm han realizado el objetivo
de estabilizar las concentraciones de gases defe®rnadero a estos niveles.
Por consiguiente, en la cuarta Conferencia de dae® que se celebré en Berlin
en marzo de 1995, deciden negociar un protocolo aueenga medidas de
reduccion de las emisiones en los paises industkls para el periodo posterior
al afio 2000. Tras largos trabajos, el 11 de diciende 1997 se aprobo el

Protocolo de Kioto.

El Protocolo de Kioto se aplica a las emisiones sees gases de efecto
invernadero: didxido de carbono (CO2), metano (CH&jdo nitroso (N20),
hidrofluorocarbonos (HFC), perfluorocarbonos (PF&¢xafluoruro de azufre
(SF6). La lucha para la reduccion de estos sessgasun importante adelanto en
contra el calentamiento del planeta, ya que coat@etivos obligatorios que

intentan la limitacién o minimizacion de gasesticto invernadero.

Para alcanzar estos objetivos, el protocolo proporee serie de medios, como:
reforzar o establecer politicas nacionales de @dnale las emisiones puede ser
con el incremento de la eficiencia energética, fmee las formas de agricultura
sostenibles, desarrollo de fuentes de energiasvables, u otras alternativas;
también se debe cooperar con las demas Partesateoéis ya sea con
intercambio de experiencias o datos, coordinaciénlag politicas nacionales
mediante mecanismos de cooperacion, como el pemeigmnision, la aplicacion

conjunta y el mecanismo de desarrollo limpio.

Se ha multiplicado el nimero de grupos y comité&ados para supervisar y
arbitrar los diferentes programas del Protocolda#o, e incluso después de la
aprobacion del acuerdo en 1997, se consider6 nexesatablar nuevas

negociaciones para especificar las instruccionedresola manera de
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instrumentalizarlo. Estas normas, adoptadas en, Z¥tonocen con el nombre
de Acuerdos de Marrakech que son reglamentacica@squmplir los objetivos

del protocolo de Kioto.
Mecanismos:

El Protocolo de Kioto incluye tres mecanismos ¢aitis 6, 12 y 17) disefiados
para incrementar la costo-efectividad de la miiijaacel cambio climatico, al
crear opciones para que las Partes Anexo | pueeldncir sus emisiones, o
aumentar sus sumideros de carbono de una maneraaoddmica. Aunque el
costo de limitar emisiones o expandir la capturdaviaucho entre las regiones, el
efecto en la atmésfera es el mismo, sin importarddose lleven a cabo dichas

acciones.
Los tres mecanismos son:

Implementacion conjunta: El Articulo 6 sefiala que las Unidades de Reduccio
de Emisiones de gas (erus) resultantes de proyecwamminados a reducir las
emisiones antropogénicas de los gases de efeatonawlero por las fuentes 0
incrementar la absorcién antropogénica por los deros. Las erus podran ser
utilizadas por las Partes que inviertan en diclroggrtos para cumplir sus metas

de reduccion.

Mecanismo de Desarrollo Limpio (MDL). El Articulo 12 funciona de manera
similar al de Instrumentaciéon Conjunta, a diferangue otras partes seran los
huéspedes de proyectos de ablandamiento. La estucstitucional del MDL es

mas compleja ya que incluye un Consejo Ejecutive guiara y supervisara los
arreglos practicos del MDL. El Consejo opera bajautoridad de la Conferencia
de las Partes. Los procesos de monitoreo son rir&dasspara garantizar que no
se generen Certificados de Reduccion de EmisioGER$), por sus siglas en
inglés ficticios, dado que algunos paises en dakarcarecen de la capacidad

técnica necesaria para realizar un monitoreo reds sus emisiones. Las
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Unidades de Remocion RMUSs, por sus siglas en ingt#slas que se obtienen de
las actividades de captura de carbono.

Comercio de emisionesEl articulo 17 del Protocolo de Kioto establece dps
Partes del Anexo | podran participar en actividadkegsomercio de “Certificados
de emisién de gases de efecto invernadero”. Lasgidedes del comercio de
emisiones seran suplementarias a las medidas a#esoque se adopten para

cumplir los compromisos cuantitativos de limitacioreduccion de emisiones.

El Consejo Ejecutivo del MDL establece las siguesntategorias de proyectos:
Industrias energéticas (renovables/no renovablBs3tribucion de energia,
Demanda de energia, Industrias manufacturerasustings quimicas,
Construccién, Transporte, Minas / produccién mihdPaoduccion metallrgica,
Emisiones fugitivas de combustibles (sélidos, petrd gas natural), Emisiones
fugitivas de la produccion y consumo de halocarsondexafluoruro de azufre,
Uso de solventes, Disposicibn y manejo de desechdSorestacion y

reforestacion, Agricultura .
Organos e Instituciones

Conferencia de las partes

CP: Conferencia de las Partes. En esencia es el orgapoemo de la
Convencién Marco de las Naciones Unidas sobre emnb@a Climatico
(CMNUCC) que se retne anualmente.

CP/RP: Conferencia de las Partes en calidad de reuniofasidPartes en el

Protocolo de Kioto. Es el 6rgano superior del Rrolm y se redne anualmente al
mismo tiempo que la CP.
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Grupo de Trabajo Especial sobre los nuevos comprosws de las Partes del
anexo | con arreglo al Protocolo de Kioto

GTE-PK Grupo de Trabajo Especial sobre los nuevos compuasrde las Partes
del anexo | con arreglo al Protocolo de Kioto: w®los dos grupos principales
de negociacién. El GTE-PK se centra en negociarvasliecompromisos
vinculantes para las Partes del anexo | mas alZ0dg2. Estan integrados por 37
paises industrializados del anexo I, mas otraze®art el Protocolo y Partes en la
Convencién que no ratificaron el Protocolo perole® permite asistir a las

reuniones en calidad de observadoras.

Grupo de Trabajo Especial sobre la cooperacion atgo plazo en el marco de

la Convencién

GTE-CLP Grupo de Trabajo Especial sobre la cooperaciéngo lplazo en el

marco de la Convencion: el otro grupo principahdgociacion. El GTE-CLP fue
establecido en Bali en 2007 para negociar un sdicleerdo internacional en
materia de cambio climatico, que se deberia halsenzado en la CP 15 de
Copenhague. En la CP 15 se decidio prolongar lar ldel GTE-CLP por un afo

y el grupo presentara su informe a la CP en Cancun.

Organo Subsidiario de Asesoramiento Cientifico y Tanolégico

OSACT Organo Subsidiario de Asesoramiento Cientifico gribéogico. Sirve de
vinculo que conecta la informacion y las evaluaesorproporcionadas por
expertos (como, por ejemplo, el IPO@sponsable de recopilar los conocimientos
cientificos aprobados por los gobiernos de todonehdo) con la CP, que se

centra en establecer las politicas a sequir.
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Organo Subsidiario de Ejecucion

OSE Organo Subsidiario de Ejecucion. El OSE hace reodaones sobre
politicas y cuestiones de aplicacion a la CP yeteidn, también a otros 6rganos.
SESION PLENARIAUNa reunion oficial de todos los miembros de la @GP,
CP/RP 0 uno de sus 6rganos subsidiarios.

Reduccion de las emisiones derivadas de la defor@sibn y la degradacion de

los bosques en paises en desarrollo

REDD Reduccion de las emisiones derivadas de la dedmiésty la degradacion

de los bosques en paises en desarrollo

Uso de la tierra, cambio de afectacion de las tiess y silvicultura

UTCUTS Uso de la tierra, cambio de afectacion de lasaseyrsilvicultura. Es un

sector de inventarios de gases de efecto invernaglex cubre las emisiones y
eliminaciones de gases de efecto invernadero adftegn la ilustracion No. 20
resultantes de actividades de uso de la tierrabicade afectacion de las tierras y

silvicultura desarrollada directamente por el haenbr
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llustracién No. 20: Efecto invernadero

El vapor de agua, al didxido de
carbono v &l metano [Gases de
Etecto Els)

forman una capa natural en la

Invernaderao,

atmisfera gue retiens parte de
la energia del 5ol

i

70% de la energia solar que llega
2 la superfide es de vuelta =l
Pero parte de la

radiacidn infrarroja es retenida

Bspacio.

por los GEls y vuele a la
superficia.

La superficia de la Tiarra es
calentada por el Sol. Pero ésta
no absorbe toda la energia sino
que reflejz parte de ésta de
vueltahacia |3 atmosfera.

Como resultade, |a Tierra se
mantiene  lo  suficientements
caliente [15°c en promedio)
como para hacer posible |a vida

sobre el planeta.

Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: http://es.scribd.com/doc/50546318/PROTOCOLME-KIOTO-COMO-TEMA-DE-SEGURIDAD-DEL-

MEDIO-AMBIENTE
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El protocolo de Kioto es el Unico mecanismo inteimaal que hace frente al
cambio climatico que intenta minimizar sus impactosnteniendo objetivos
legalmente obligatorios para que los paises inidligados reduzcan las
emisiones de los seis gases de efecto invernadecdados que actdan segun la

ilustracion.

Algunas sefiales de calentamiento global se hamketambién en los paises
andinos: la agudizacion del Fendmeno de El Nifiornagores y mas frecuentes
inundaciones y sequias, asi como el deshielo ocexto de los glaciares, lo que
obliga a actuar de una manera decidida y sumaemsfs para mitigar los efectos
negativos de uno de los problemas ambientales lglobaas importantes del
Siglo XXI.

Por ello, los paises miembros de la CAN ratificainProtocolo y se han
comprometido a elaborar en conjunto una Estratégidina como marco de
politica regional en el tema de cambio climaticguiendo el exitoso ejemplo de
la Estrategia regional de biodiversidad para lassés del Tropico Andino,
aprobada en el 2002.

Los cinco paises, Bolivia, Colombia, Ecuador, PeruVenezuela, son

megadiversos y presentan una amplia base de recemgogéticos y de agua. A
sus enormes potencialidades, se unen unos ecoassteagiles y vulnerables ante
cualquier alteracion sustantiva de las variablegnaticas esenciales, que
provocan dafios de gran magnitud a las poblaciomesels, a su desempeiio
economico y al medio ambiente. Por todo ello,dimgo paises andinos tienen
ante si un enorme desafio y requerirdn establagmras alianzas y metas mas
ambiciosas, como por ejemplo, fortalecer la coapénaentre ciudades, entre

regiones, y fomentar el compromiso de las empnes@sreducir las emisiones.

Ecuador es un pais en vias de desarrollo y pahadwontra el cambio climatico
mediante el Protocolo de Kioto que entré en viganiércoles 16 de febrero de

2005. El acuerdo medioambiental prevé la finanéiacie proyectos ambientales
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en paises en desarrollo y en vias de desarrolb gantribuir a la reduccién de
emisiones de diéxido de carbono (CO2) y otros gagegaminantes.

La mitad de los proyectos corresponde a Asia y % 2a América Latina,
financiados por el Banco Mundial. El 16 de febrde 2005 el ministro del
Ambiente, en ese entonces Fabian Valdivieso, indie® dicho convenio sirve
para desarrollar y usar energia limpia en el gais€scuador se comprometio a
reducir las emisiones contaminantes en el 5,6%& jparcual existen varios
proyectos como la produccion de energia hidroébécyr el mejoramiento de la

gasolina con etanol, este ultimo se ejecutariaed28a6.

Para el pais, mantener sus remanentes verdesntpian la atmdsfera, significa
la oportunidad de recibir ayuda financiera de pdeeprogramas como el del
Mercado del Carbono. Ademds, si no reduce la ountion, afrontaréa

reclamos legales.

He aqui otra fortaleza con la importacion de caléotes solares de agua que
ayudaran a reducir los gases de efecto invernaderdribuyendo asi con los

acuerdos internacionales y sobre todo con la resaidad social.

EEUU no se ha acogido al protocolo de Kioto mientigue 34 paises
industrializados que se han acogido al tratadcosgpmometieron a reducir entre
2008 y 2012 un promedio del 5,2% las emisionesanesfera de los seis gases
que generan el efecto invernadero: diéxido de carbmetano, dxido nitroso,
hidrofluocarbono, perfluorocarbono y el hexaflorwalfirico. Es decir que se
debe disminuir el uso de energias fésiles, convaron, el petrdleo y el gas, que

representan el 80% de estas emisiones.
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3.2 DISPOSICIONES LEGALES NACIONALES

3.2.1 Cddigo Organico de la Produccion, Comerci Inversiones

Las importaciones se deberan sujetar al Codigo rirgade la Produccion,
Comercio e Inversiones, aprobado en el Suplendait®egistro Oficial N° 351,
con fecha 29 de Diciembre del 2010. El cédiganicp de la produccién, segun
sus disposiciones derogatorias expresa que, savestablecido en las
Disposiciones Transitorias, a partir de la fechaigencia de este Codigo, quedan
derogadas todas las normas en cuanto se opongas disposiciones de este
Caddigo. Adicionalmente, se deroga expresamentditeral g a la Ley Organica
de Aduanas.

El Cédigo de la produccion esta dividido en seiisrok, el primer libro legisla
sobre el desarrollo productivo y los Mecanismo&rganos de competencia, el
libro Il sobre el desarrollo de la inversién protiva y de sus instrumentos, el
libro Il del desarrollo empresarial de las migpeguefias y medianas empresas, y
de la democratizacion de la produccion, el librod® comercio exterior, sus
organos de control e instrumentos, el libro V dedmpetitividad sistémica y de
la facilitacion aduanera y el libro VI de la Seshdlidad de la produccion y su

Relacién con el ecosistema.

Las legislaciones que seran aplicadas en el siguteatbajo son principalmente ,
del Art. 72 literal b, Dentro del marco de las nggoiones comerciales, el Estado
podra brindar preferencias arancelarias o tribagapara la entrada de productos
que sean de su interés comercial, con especialsiénfan los bienes
ambientalmente responsables, Art. 108, Los trdbbalocomercio exterior que se
deberan pagar por la importaciéon en los que seraeéi los derechos arancelarios,
Los impuestos establecidos en leyes organicas ynasids, cuyos hechos
generadores guarden relacion con el ingreso casdédmercancias y las tasas por

servicios aduaneros, del Art. 231 de los requesgara Operador Econdmico
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Autorizado Art. 110 de la base imponible, Art. 24Régimen de importacién
para el consumo, Art. 111.- Sujetos de la Obligadidbutaria Aduanera.

Dentro de la base legal también es de mucha impmat&onocer segun art. 175
del COPCI, que constituyen las infracciones adw@neue son los delitos,
contravenciones y faltas reglamentarias ya que lpaconfiguracion del delito se
requiere la existencia de dolo, donde se encueelraontrabando o la
defraudaudacion aduanera que seran sancionadogristn de 2 a 5 afos y
multa de hasta diez veces el valor de los tribupos se pretendidé evadir, la
persona que perjudique a la administracién aduarela recaudacion de tributos,
sobre mercancias cuya cuantia sea superior a aertoenta salarios basicos
unificados del trabajador general y, siempre quasédeban satisfacer tributos al
comercio exterior , sin embargo cuando el valotademercancias no exceda de
los montos previstos para que se configure el aledé contrabando y la
defraudacion, la infraccibn no constituira delito gera sancionada
administrativamente como una contravencion con&{imo de la multa prevista

en el presente Codigo para el caso de que se budmefigurado el delito.

Sin embargo, quien hubiese sido sancionado admatigmente por mas de una
ocasion y la sumatoria del valor de las mercar@masstos casos exceda la mitad
de los montos previstos para que se configure odage contrabando y la
defraudacion, establecidos en los articulos 1778/del presente codigo, dentro
de un plazo de dos afios, sera investigado y prdaepar el delito que

corresponde.

Para las contravenciones de faltas reglamentagiasascionaran por la simple
trasgresion a la norma estipuladas en el art.d&3COPCI debido a que las
multas son equivalentes al cincuenta por ciento sdddrio basico unificado,

excepto cuando el error sea en la transmisionréld@ca de los datos que constan
en la declaracién aduanera que no sean de aquepllwsse pueden corregir

conforme las disposiciones del reglamento al ptesé€ddigo del articulo
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precedente cuando se trate de declaraciones detaoipn, reexportacion, o de
importaciones cuyo valor en aduana sea inferioea shlarios basicos unificados,
en las que la sancidn sera del diez por cienta denhuneracion basica unificada.
Son faltas reglamentarias segun literal a) del CIOEC error por parte del

transportista en la transmision electronica dedd#d manifiesto de carga que no
sean susceptibles de correccion, literal b) Lastrasion electrénica tardia del
manifiesto de carga, excepto en el caso que dramsrision se realice por el
envio tardio por parte del transportista efectiViteral c) El error por parte del

agente de aduanas, del importador o del exportador

En su caso, en la transmision electronica de ldssdgue constan en la
declaracién aduanera que no sean de aquellos guesden corregir conforme las
disposiciones del reglamento al presente Coditgralid) El incumplimiento de
las disposiciones establecidas en el reglamentsieTitulo o a los reglamentos
que expida la Directora o el Director del Servidiacional de Aduana del
Ecuador, que hayan sido previamente publicadad Begstro Oficial, siempre
que no constituya una infraccion de mayor graveligdal e) El incumplimiento
o inobservancia de cualquier formalidad estable@dga sancidn no esté prevista

en el respectivo contrato.

3.2.2 Consejo de Comercio Exterior e Inversiones:

El COMEXI, fue creado en el marco de la Ley de Came Exterior e

Inversiones LEXI, que se dirigen a establecer usatucionalidad y un esquema
de coordinacién a nivel del pais que permita un agecuado de los recursos
humanos, técnicos y econdmicos. El COMEXI, detab politicas y

lineamientos para formar estrategias de comerderiex de bienes, servicios y
tecnologia, integracién e inversion directa, dichasciones inciden en varias
decisiones que son para diferimientos arancelaripara aplicar medidas a los

diferentes productos.
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3.2.3 Servicio de Rentas Internas (SRI)

Toda persona natural o juridica involucrada en eVimiento Internacional de
mercancias, que desee calificarse como importatielbe cumplir el primer
procedimiento que es obtener el Registro Unico deti®uyente RUC que es
otorgado por el Servicio de Rentas Internas (SRIpmpo Operador Econdmico
Autorizado, OEA deberd estar al dia en sus obligess tributarias, caso contrario

no sera autorizado para llevar a cabo sus importasi

3.2.4 Registro del Operador Econémico AutorizadoJEA)

De los Operadores Econdmicos Autorizados, mediein@digo Organico de la
Produccion e Inversiones Libro V, capitulo V ArB120EA, es la persona natural
o juridica involucrada en el movimiento internagibde mercancias, cualquiera
gue sea la funcién que haya asumido, que cumpldasomormas equivalentes de
seguridad de la cadena logistica establecidas|fereicio Nacional de Aduana

del Ecuador, para acceder a facilidades en losteamduaneros. Los Operadores

Econdmicos Autorizados incluyen, entre otros, ariaintes, importadores,
exportadores, transportistas, consolidadores, destidadores, agentes de carga
internacional, puertos, aeropuertos, depoésitos reetaa, depdsitos temporales,
Courier, operadores de terminales, y se regulasafoame las disposiciones que
para el efecto emita la Directora o el Director &ah Para ser calificado como
un Operador Econdmico Autorizado (OEA) debera cumgan los requisitos

previstos en el reglamento a este Cadigo.

Debe tramitar primero la “Patente Anual de Funaioileato” de manera que

debera presentar, ante el municipio de quito, emkrio de Inscripciéon de

patente reflejada en ilustracion No. 21 , Copialadeédula, la Copia de la
papeleta de votacion, la Copia de la carta delubsto predial en donde esta
ubicado el negocio.
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llustracion No. 21: Declaraciéon de Impuesto de Patge

Autor: Formato Municipio de Quito

Adaptado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Formato Declaracién del Impuesto de patenge Municipio del Distrito Metropolitano de Quito
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llustracién No. 22: Patente anual de Funcionamiento
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Autor: Formato Municipio de Quito
Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Formato Patente Municipio del Distrito Metropolitano de Quito

Una vez que el usuario ha obtenido la patente nskgihato de la ilustracion No.
22, debe tramitar el RUC, donde procedera a calfic como OEA ante la
Corporacion Aduanera Ecuatoriana. El registro see#diza via electronica en la
pagina de la SENAE: www.aduana.gov.ec, en el Regi# datos, escogera el
tipo de operador que en este caso es Importagwogedera a llenar el formulario
reflejado en ilustracion No. 23. Cuando el regisi ha realizado se procedera al
registro de firmas notariadas para la Declaracidwlida de Valor (DAV). El
importador, en el caso de tratarse de una persoidich, podra delegar a una o

mMAas personas autorizadas para la firma del predentenento. Una vez subido al
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sistema, la Aduana, aprobara a los documentos,douaa hayan presentado
fisicamente ante cualquier distrito de aduana.

Sobre la firma de la DAV, se debe tomar en cuemtsbién a la Decision 571
Valor en Aduana de las Mercancias Importadas @ofaision de la Comunidad
Andina, en el articulo 13 que habla de las respmlidades, de acuerdo a lo
establecido en el articulo 11 de la presente dexigjuien elabora y firma la
declaracion andina del valor seréa responsable da:veracidad, exactitud, e
integridad de los elementos que figuren en la deci@n del valor, la autenticidad
de los documentos presentados en apoyo de estosntts y de la presentacion
y suministro de toda informacion o documento adigies necesarios para
determinar el valor en aduana de las mercancidslufgigrama de tramite ver en

ilustracion No. 24.

llustracion No. 23: Formulario para registro de firmas (DAV)

REGISTRO DE FIRMA PARA DECLARACION ANDINA DE VALOR

Persona Natural

IMPORTADOR:

CEDULA

RUC

NOMBRE COMERCIAL /FANTASIA DEL ESTABLECIMIENTO

Persona Juridica
SUBGERENTE:
CEDULA / PASAPORTE:

RUC COMPARNIA:
RAZON SOCIAL:

FIRMA

CEDULA DE IDENTIDAD CEDULA DE IDENTIDAD
AL DERECHO AL REVES

Autor: Aduana del Ecuador
Adaptado por: aduana del Ecuador

Fuente: Aduana del Ecuador
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llustracion N° 24: Flujograma para la Calificacion de Operador Econdmico
Autorizado (OEA)

C INICIO D)

v

OBTENCION RUC

v

INGRESO
www.aduana. gov.ec

v

INGRESO
REGISTRO DE DATOS

v

LLENAR FORMULARIO

NO Datos

Q

S|

v

ENVIAR FORMULARIO

;

Sl
INGRESAR AL SICE ‘

v

CAMBIAR CLAVE ‘

N

i

INGRESO AL SICE COMO OEA

FIN

Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Encuesta
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3.2.5 Clasificacion Arancelaria

La clasificacion de los productos, basados en &gas generales para la
interpretacion de la nomenclatura arancelaria coh@mdina 2007, se rigen por
seis principios o reglas, siguiendo en orden ss1posible la clasificacion por el
primer principio, se procedera a evaluar con elusdg principio y

sucesivamente, hasta hallar el principio que permita clara identificacion

arancelaria.

Primero: La clasificacion se determina legalmerttelps textos de las partidas y
de las Notas de Seccion o de Capitulo. Segundda®eoaracteristicas esenciales
del articulo puede ser montado o sin montar. Terdeor la partida especifica,
segun la materia o con el articulo que les acraditearacter esencial. Cuarto: Por
las partidas que tengan mayor analogia o simili@uinto: Aclara los articulos
gue se aplican y que no se aplican de acuerdotali@nprincipio mencionando
los estuches, los continentes y embases. Sextaak#icacion en las subpartidas
de una misma partida esta determinada por loss@da@stas subpartidas y de las
notas de subpartidas, Solo pueden compararse $sidbpadel mismo nivel,

aplicandose las Notas de Seccién y de Capitulo.

Se ha clasificado el calentador solar de agua, gboprincipio No. 1 La
clasificacion esta determinada legalmente por déatos de las partidas y de las
Notas de Seccion o de Capitulo y. Los titulosadeSecciones, de los Capitulos

o de los Subcapitulos solo tienen un valor indicati

En el anadlisis realizado como consta en la tabla 4% los titulos de las
secciones indican una generalidad del productontnai® que los textos de la
seccion y del capitulo, ayudan a seguir la cordiediide la partida arancelaria, en
el texto de la partida, segun nota B literal 18demntifica claramente que los
calentadores solares domésticos y no domeésticossitsaran en la partida

arancelaria 8419, mientras que en las subpartdazferencia de acuerdo al
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objeto de estudio que es la importacion de calenésdsolares de agua mayores a

200 litros, siendo la subpartida correcta con diga8419.19.90.00.

Tabla No. 45: Partida arancelaria

Ide ntificacion de la partida arancelaria

Descripcion

ANALISIS SEGUN NOTAS EXPLICATIVAS

Seccion XVI

"MAQUINAS Y APARATOSVATERIAL ELECTRICO Y SUS PARTES;
APARATOS DE GRABACION O REPRODUCCION DE SONIDO, ARATOS
DE GRABACIONO REPRODUCCION DE IMAGEN Y SONIDO EN
TELEVISION, Y LAS PARTES Y ACCESORIOS DE ESTOS APAROS"

Nota A" Esta Seccion comprende en sus dos Capitlio
conjunto de las maquinas, aparatos, dispostiviEaetos
materiales diversos, mecanicos o eléctricos; cardpre
ademas ciertos aparatos que pueden no ser mesanicio
eléctricos, tales como las calderas y sus apaaatdiares,
los artefactos de fitracion o purificacion etc. "

Capftulo 84

"Reactores nucleares, calderas, maquiraaratos y artefactos mecanicgsartes dg
estas maquinas o aparatos”

Capitulo 84 : Mediante nota 2 los calentadoresemie
agua no se mencionan en la exclusion para sdicatiss en
la partia 84.19

Partida Sistema Armonizado 8419

"Aparatos y dispositivos, aunque se calientenrélaatente (excepto los hornos y de|
aparatos de la partida 85.14), para el tratamimivaterias medianteperaciones q
impliquen un cambio de temperatura, tales comaveatiento, coccion, torrefaccion,

Partida 8419: Los calentadores solares son aparatos
artefactos de calentamiento ; Seguin nota B iféal estan
comprendidos aqui los calentadores de agua yliestaa

destiacion, rectiicacion, esteriizacion, pasigaion, bario de vapor de agua, secagBafios de calentamiento instantaneo do de acumiacio

evaporacion, vaporizacion, condensacion o enfiigajiexcepto los aparatos
domesticosgalentadores de agua de calentamiento instantang® acumulacion
excepto los electricos.”  La clasficacion seeatumo --Los demas

incluidos los calentadores solargsara usos doméstico:
0 no domesticos, pero con excepcion de los modelos|
electricos

SubPartida Sistema Armonizado
8419.19.10.00

- - - Con capacidad inferior 0 igual a 120 |

Los calentadores solares con capacidad menorl@ipg
120 liros, no son los que constan en el estudinateado.

SubPartida Regional 84191990 :

- - - Los demas

Los calentadores solares con capacidad mayor dird80
segun analisis de mercado son los requeridositidapa
arancelaria que se usara es 841919.90.00

Codigo Producto Comunttario (ARIAN)
8419199000-0000 :

No hay preferencia con paises fuera de conveniesten
caso China

Codigo Producto Nacional (TNAN)
8419199000-0000-0000 :

Para: Calentadores de agua de calentamiento arstanto electricos ni gas, capaci
>a120

2‘(10 apica porgue no es un calentador de aguathstm
aqui se aplica Advalorem de 20%.

Codigo Producto Nacional (TNAN)
8419199000-0000-0001 :

Excepto:calentadores de agua de calentamientatasé®, no electricos ni gas,
capacidad > a 120

Siapica porque es un calentador solar de agua de
almacenaje, con preferencia del 0% Advalorem.

Fuente: Arancel de Importaciones integrado del Ecudor Editoriales Pudeleco S.A. /

Autor: Aduana del Ecuador

Adaptado por: Beatriz Carvajal

Notas explicatas Tomo 3

Editoriales Pudeleco S.A/ http:sicel.aduana.gobf&ed/arancel/index.jsp

3.2.6 Preferencias arancelarias

Mediante decision 657 de la Actualizacion del Aerntegrado Andino ARIAN,

entran en vigencia desde el primero de enero d& 290en vista de que las
decisiones 572,611 y 627 han sido objeto de una sker modificaciones, se
derogan, aprobandose la decisién 657 donde laetader General presenté la

propuesta 179 sobre Actualizacion del Arancel irgg Andino (ARIAN) a
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consideracion de la comision de la Comunidad Andidande deciden: Segun
Articulo 1, Para efectos de la presente decisi@nestendera por: Arancel
Integrado Andino (ARIAN) ElI compendio de normasigpwsiciones arancelarias

y de politica comercial de aplicacion comunitariaagional.

Art. 4 Cada subpartida ARIAN se identificara metitann cédigo de 10 digitos.
Los ocho primeros digitos identificaran a la subgar NANDINA , y los
siguientes digitos a una subdivision comunitarie gientificara las aperturas
nacionales efectuadas por los Paises Miembros phramde la Disposicidon
Transitoria Unica de la Decisién de Actualizaci@ld NANDINA, en ausencia
de tal subdivision, los digitos noveno y Décimoasex00>. Los Paises
Miembros en la elaboracion de sus Aranceles sdogeran las subpartidas
ARIAN que identifiquen sus aperturas nacionales.e ®ilizaran codigos
adicionales complementarios de cuatro caracterésdigito 11 al 14 para
identificar mercancias que requieran la aplicacd® politicas y medidas
comunitarias especificas que no puedan ser codi#fsctotal o parcialmente en las
subpartidas ARIAN.

Asimismo, se utilizaran cédigos adicionales supleiar@s de cuatro caracteres
del digito 15 al 18, para identificar mercanciag gequieran la aplicacion de
politicas y medidas nacionales especificas queueodlan ser codificadas total o
parcialmente en las subpartidas ARIAN. Esta d@tigie dada en la ciudad de

Lima, Peru, el 29 de noviembre del 2006.

El ARIAN sirve para diferenciar productos de unamma partida arancelaria con
el fin de que tenga diferente tratamiento, es @tesia que permite recoger,
validar e incorporar a una base de datos todaftam@acion y normativa que
generan los érganos de decision de la ComunidadhAnohediante las aperturas,
en los casos en que sea necesario, de las Subdessde la Nomenclatura
Comun Andina (NANDINA), para designar las mercasdjae sean objeto de

reglamentaciones especificas.
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El cddigo TNAN que es el Tratado a La Norma de égaiébn Nacional, a nivel
del Ecuador, se aplica la preferencia arancelaidubpartida arancelaria que
tiene relacion con el codigo Nacional de un proowstpecifico, segun el Boletin
No. 94 del 08/12/2006, se puede enviar las dec¢tares aduaneras, a fin de que
el sistema permita, a través de la transmisiontrélgica, una misma subpartida
especifica con 18 digitos, que corresponde eifgeleste orden: 10 digitos de
subpartida arancelaria, 4 digitos de cédigos camgitarios (productos de
medidas comunitarias), 4 digitos de coédigos suphkanes (productos de

medidas nacionales TNAN suplementarios).

3.3 TRIBUTOS AL COMERCIO EXTERIOR PARA
CALENTADORES SOLARES DE AGUA

Los tributos generados por la importacion, se kisuta en base al valor CIF,
constituyéndose la base imponible para el caldaltos impuestos. La linea de
productos a importar se clasifica en la seccion,Xdpitulo 84, en la subpartida
8419.19.90.00, Los derechos y tasas aplicadasodlipio se reflejan en la tabla
No. 46.

Tabla No. 46: Derechos y Tasas que aplican a la qudytida 8419.19.90.00

PORCENTAJE DE APLICACION PARA
CALENTADORES SOLARES DE AGUA CON
TANQUE DE ACUMULACION

Cco6digo de Producto (TNAN) 1

DETALLE TRIBUTOS

Antidumping 0%
Advalorem 0%
FDI 0.5 %
ICE 0%
VA 12%

Salvaguardia por Porcentaje 0%

Salvaguardia por Valor

Aplicacion Salvaguardia por Valor

Techo Consolidado

0%

Incremento ICE

0%

Afecto a Derecho Especifico

Unidad de Medida

Unidades (UN)

Observaciones

Excepto: calentadores de agua de
calentamiento instantaneo, no eléctricos ni
gas, capacidad >a 120

Es Producto Perecible

NO

Autor: Aduana del Ecuador
Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: http://sicel.aduana.gob.ec/ied/arancel/inagsp
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3.3.1 IVA (Impuesto al Valor Agregado)

Es un tributo, administrado por el SRI, segun Yade régimen tributario interno,
en el art. 52 del objeto se establece el Impudstalar Agregado (IVA), que
grava al valor de la transferencia de dominio caanhportacion de bienes
muebles de naturaleza corporal, en todas sus ethpa®mercializacion, asi
como a los derechos de autor, de propiedad industidlerechos conexos; vy al
valor de los servicios prestados, en la forma Jasrcondiciones que prevé esta
Ley ; En el Art. 59 de la base imponible a losbi& importados indica que se
debe sumar al valor en aduana los impuestos, desntasas, derechos, recargos
y otros gastos que figuren en la declaracion deoitapion y en los demas
documentos pertinentes ; mientras que en el arte6ka tarifa del impuesto al
valor agregado es del 12%. En términos de aduaraagalcular el Impuesto al
Valor Agregado se debe realizar la siguiente foamMalor CIF +Advalorem

+Fodinfa + ICE + Salvaguardia

3.3.2 AD-VALOREM

El Advalorem es el Impuesto administrado por la #&uu del Ecuador, su
porcentaje varia dependiendo del producto, segtipeeble mercancia. Mediante
el Art. 76 del COPCI, las tarifas arancelarias gdr@n expresar en mecanismos
tales como: términos porcentuales del valor en ramlude la mercancia
Advalorem, en términos monetarios por unidad deidaedspecificos, o como
una combinacion de ambos mixtos. Se reconocerahiéanotras modalidades
que se acuerden en los tratados comerciales iotenades, debidamente
ratificados por Ecuador. La base para la aplicadeimdvalorem es el valor CIF
de la mercaderia, el recargo arancelario que aplies calentadores solares de
agua, por tratarse de que es un sistema de acuémulse acoge al TNAN de
sufijo 001 con 100% de preferencia arancelaria pagecaderia proveniente de

cualquier pais incluido China.
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3.3.3 FODINFA (Fondo de Desarrollo de la Infancip

Es la tasa que administra el Instituto Nacionaladiifiez y la Familia (INNFA),
la Ley Especial asigna Recursos Adicionales al Bodd Desarrollo para la
Infancia No. 4-A, del 25 de noviembre de 1996 asatfue creada para cubrir el
costo de programas de inversiones para la atencidmdado de los nifios de
escasos recursos del pais. El porcentaje de dsiotequivale al 0.5%, la base
para la aplicacion de la tasa FODINFA es el valibr @ la mercaderia.

33.4 ICE (Impuesto a los Consumos Especiales)

Los calentadores solares de agua no gravan impaeffi. El Impuesto a los
Consumos Especiales ICE, esta administrado p8Reél y se lo emplea a los
bienes y servicios de procedencia nacionales o riagbos, detallados en el
articulo 82 de la Ley de Régimen Tributario Intereloporcentaje varia segun los
bienes y servicios que se importen. El calculo esdiza obteniendo una base
imponible que es la sumatoria del CIF + Advalorent-adinfa, a esta base

imponible se le multiplica el porcentaje dado parkCE.
3.3.5 SALVAGUARDIA

Los calentadores solares de agua no tienen redtrigara su importaciéon no
aplican salvaguardias. Salvaguardia es una medidearancelaria que administra
la Aduana del Ecuador, constituyéndose en restriesi temporales que se
aplican solamente a ciertos productos importadgsties tipos de salvaguardia
que son (Recargo Ad- Valorem, Recargo Arancelario Espeaidicional al

arancel vigente, y Restriccion Cuantitativa de Yalcupos)
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3.4 DOCUMENTOS DE CONTROL PREVIO

La decision 460, firmada el 26 de noviembre del@@suelve disponer que la
SENAE considere la nédmina de productos sujetoseaeptacion del certificado
INEN-1 y la presentacion de los certificados INENM€llas mercancias sujetas al
cumplimiento obligatorio de los Reglamentos Técsickel INEN, la presente
resolucion fue adoptada por el Pleno del Consejaiddal de la Calidad
CONCAL que es el maximo organismo de la calidadsesion llevada a cabo el
jueves 12 de marzo del 2009, publicada en el regdficial No.563. Donde se
desglosa la lista de bienes sujetos a control qudieme la clasificacion
arancelaria, la descripcién arancelaria, produgtoaracteristicas sujetas a control
y la Norma Técnica Ecuatoriana NTE INEN o Reglameérgcnico Ecuatoriano
RTE INEN que les aplica.

Los calentadores solares de agua, estan sujet@ssanpacion del certificado
INEN, sin sujetarse al control e inspecciongitiorios de los bienes de acuerdo
a suplemento registro oficial No. 563 con fechaabril del 2009, referida en la

subpartida arancelaria 8419.19.90.00 expresada siguiente tabla No. 47.
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Tabla No. 47: Norma INEN que debe cumplir la subpaida arancelaria
8419.19.90.00

NORMA TECNICA
CALSIFICACION PRODUCTOY ECUATORIANANTE INEN O
ARANCELARIA DESCRIPCIONARANCELARIA CARACTERISTICAS REGLAMENTO TECNICO
SUJETASA CONTROL
ECUATORIANO RTE
8419 Aparatos y dispositivos, aunque se calienten electricamente.
(excepto los hornos y demas aparatos de la partida 8514) para el
tratamiento de materias mediante operaciones que impliquen
un cambio de temperatura, tales coo calentamiento, coccion,
torrefaccion, destilacion, rectificacion, esterilizacion,
pasteurzacion, bafio de vapor de agua, secado, evaporacion,
vaporizacion, condensacion o enfriamiento, excepto Is aparatos
domesticos; calentadores de agua de calentamiento
instantaneo o de acumulacion , excepto los electricos.
- Calentadores de agua de calentamiento instantaneo o de
acumulacion, excepto los elctricos:
8419.11.00.00 Calentadores de agua
-- De calentamiento instantaneo, de gas..u agas para uso
dompestico de paso
8419.19 - Los demas: coninuo que tengan NTEINEN 2 1487
8419.19.10.00 ~ [--- Con capacidad inferior 0 igual a 1201itr0S......u. u una tasa nominal de [Calentadores de agua a gas para
8419.19.90.00  |--- Los demas (solo calentadores de agua a gas domesticos de  |suministro de energia| uso doméstico. Requisitos e
Pas0 CONtiNUO).......... u calorica (potencia inspeccion.

Autor: Aduana del Ecuador

Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: http://www.oae.gov.ec/files_oae/varios/RO83_009y010.pdf

El sistema ecuatoriano de la calidad se encuestracturado por: EI Consejo

Nacional de la Calidad, el Instituto Ecuatoriano Ni@rmalizacion INEN vy el

Organismo de Acreditacion Ecuatoriano OAE mas éadidades e instituciones

publicas que en funcidon de sus competencias, ti¢merapacidad de expedir

normas, reglamentos técnicos y procedimientos deiaeion de la conformidad.
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3.4.1 Consejo Nacional de la Calidad (CONCAL)

Es una entidad de derecho publico, con persongri@diga, patrimonio y fondos
propios, con autonomia administrativa, economicentciera y operativa. Es el
maximo organismo del sistema ecuatoriano de calidad

Para la importacion de calentadores solares de aguaterviene el CONCAL,

debido a que estos productos no estan sujetosteblcda normas técnicas ni de
inspeccion.

3.4.2 Organismo de Acreditacion Ecuatoriano (OAE)

Al Organismo de Acreditacion Ecuatoriano OAE, débeumplir las funciones

de organismo técnico nacional, en materia de lad#ecion de evaluacion de la
conformidad que se trata de las caracteristicagerimientos, resultado y
conclusiones de cada producto a ser importade patos los propositos

establecidos en las leyes de la Republica, endtrataacuerdos y convenios
internacionales, ademas realizara evaluacioness@uealizaran de acuerdo con
las normas acordadas internacionalmente y se aealilas organizaciones de
evaluacion de la conformidad que proveen certif@@aanspeccion y servicios de

ensayo o calibracion.

En el caso de la importacién de los calentadorésesy tampoco interviene la
OAE, ya que no es requisito el certificado de confdad del producto, sin
embargo el producto cuenta con certificado ISO 20b@sada en la organizacion
de planificar e implementar los procesos de seguitaj medicion, analisis y
mejora para demostrar la conformidad del prodwategurarse de la conformidad
del sistema de gestién de la calidad, y mejoratimoamente la eficacia del
sistema de gestion de la calidad, esto debe comgrda determinacion de los
meétodos aplicables, incluyendo las técnicas esieas y el alcance de su

utilizacion que si es reconocida por la OAE.
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3.4.3 Instituto Ecuatoriano de Normalizacion INEN

Es el organismo oficial de la Republica del Ecugdara la normalizacion, la
certificacion y la metrologia. En la importaciéa calentadores solares, no estan
sujetos al cumplimiento obligatorio de normas yéglamentos del Instituto
Ecuatoriano de Normalizacion, sin embargo la sulg@aarancelaria necesita de
la emision del certificado INEN que se debera adjua la declaracion aduanera

por ser un documento de control previo a la impddta

El costo por la emision del certificado INEN queaumstan en los bienes sujetos
a control es de USD $ 22,00 mas 6,00 de gastosnéirativos, luego el INEN
entregara el certificado en el lapso de 72 hotasyportador para la obtencion de
este certificado debe presentar la solicitud deomacion segun formato de la
ilustracion No. 22 adjuntando Nota de pedido, CajghRuc y fotocopia de la

ficha técnica del producto.
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llustracion No. 25: Formato de Solicitud de importa&ion para emision del
certificado INEN

INSTITUTO ECUATORIANG DE NORMALIZACION

NEN DIRECCION DE VERIFICACION

2w LICITUD PARA LA EMISION. DEL CERTIFICADD DE RECONOCIMIENTO
(FORMULARIO INEN 1)

Cita, DM, {2010-05-05)

Ingeniero

Bolivar Aguilers

DRECTOR GENERAL DEL IMEN
Presente

Die mi consideracion:

Solicito para importacion ls emisidn del Formularnio INEM 1 de:

PRODUCTO MUEWVO: I:I REMOWVACION: I:I

DATOS DEL PRODUCTO:

DESCRIPCION DEL PRODUCTD (S): Calentadores solares de agua
MARCA (S5} SN

PAIS DE CORIGEN: China

PUERTC DE EMBARQUE: Shanghai

PARTIDA[S) ARANCELARIA(S): Mo, 8418.19.90.00

FACTURA COMERCIAL ¥/O NOTA DE PEDIDD

MOMBRE DEL FABRICANTE: Imposol

MOMBERE DEL DISTRIBUIDOR: Imposol

DATOS DEL IMPORTADOR:
NOMEBRE . BEATRIZ CARNVATAL

NUMERC RUC: 1514151514001

DIRECCION DEL IMPORTADOR: Panamercana Surkm. 10 Calle E
TELEFOMO: 2652364

E-mail: droralesi@hotmail. com .-"'I beatriz@hormail com

Adjunto los siguientes documentos de respaldo:
- Mota de pedido

- Copia del Ruc

- Fotocopia especificaciones técnicas

DECLARACION DEL IMPORTADOR

o, Diana Morales......, Representante Legsal de la Empresa.. COVEMLOGISTICA S.A. Doy fe de que los
documentos que adjurto a la presente solicitud son sutenticos v responden al objeto de la misma v me
responsabilizo porsu comprobacion.

Atantameants,

Mombre y Fimna

Firma el represantants legal

Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Formato INEN del Ecuador
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llustracion No. 26: Flujograma proceso para emisiordel certificado INEN de
productos que no estan sujetos a control

C INICIO )

v

INEN

v

INGRESO
WWW.inen.gov.ec

v

DESCARGAR SOLICITUD PARA EMISION DE
CERTIFICADO

v

LLENAR FORMULARIO

Datos
NO OK.

S|

v

FIRMAR SOLICITUD

ENTREGAR SOLICITUD/ NOTA DE PEDIDO /
FICHA TECNICA

v

PAGAR TRAMITE

4>

Sl
v

EMISION CERTIFICADO INEN
APROBADO 72 HORAS

FIN

Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: INEN del Ecuador
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3.5 PROCEDIMIENTO DE IMPORTACION

3.5.1 Normativa de exportacion del pais de origen

A fin de que el proveedor que se encuentre engarlde origen China, segin
informacion del consolidador chino Mike Wang pange gopueda exportar los
calentadores solares de agua hacia Ecuador, pagatasa local fijada por su
gobierno que es del 3% sobre las ventas, mismapaqua tener derecho a
exencién, el valor anual de sus mercancias ex@stddbe superar el 70% del

valor total anual de la produccion.

Si la mercaderia se exporta con embalajes de madEemproveedor tiene la

obligacion de fumigarla, generalmente con la apgliin de un quimico que se
llama bromuro de metilo , estos procedimientos wlmidgacion son de vital

importancia dado que numerosas plagas forestal@si@san sus larvas o huevos
dentro de la madera que pueden trasladarse coadarmo ser diseminados por
los lugares de transito, pese a que la misma hadpagpor fases de

descortezamiento que permiten eliminar la posiddidde traslado de estos
insectos y de cualquier agente patdégeno que puegErsa bajo la corteza y

también de aquellos huevos depositados en la misena,los que no se podran
eliminar son los focos de infeccidn internos dmbdera , dado que cualquier tipo
de embalaje que transporte estas maderas infectadasvia de transmision y
traslado alli donde viaje la mercaderia y la pregam de la plaga, lo cual puede
acarrear importantes y hasta severos dafios deesirdohdémico. Por lo tanto la
madera utilizada como embalaje, debera ser furaigafin de que se le permita

la exportacion.

3.5.2 Régimen de importacion

Existen varios tipos de regimenes, previo a efeatna importacion es necesario

establecer uno con el cual la mercancia va a iagr&spais, de manera que
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dependiendo del mismo se tendra que cumplir cofolasalidades que exige el
COPCI y su Reglamento. Los regimenes aduanerdzadtis en las operaciones
comerciales internacionales de importacion pue@en n respecto al pago de

tributos, definitivos, suspensivos, liberatoriodavolutivos que se clasifican en:

Regimenes de Importacidon: Importacion para el consumo, Admisién temporal
para reexportacion en el mismo estado, régimen dieis@dn temporal para
perfeccionamiento activo, reposicion de mercancias franquicia arancelaria,
transformacioén y control aduanero, depdsito aduamemmportacion en el mismo
estado

Regimenes de exportacibnExportacion definitiva, Exportacion temporal para
reimportacion en el mismo estado, Exportacion tealgeara perfeccionamiento
pasivo.

Otros regimenes aduaneros:Devolucion condicionada, almacenes libres,
almacenes especiales, ferias internacionales, itvdmsluanero, reembarque,
transbordo.

Regimenes de excepciorfrafico postal, mensajeria acelerada o Couriéficty
fronterizo, vehiculo de uso privado o turista, stregimenes de excepcion entre
los cuales se encuentran El equipaje de viajeroajeale casa y las provisiones
para naves o aeronaves se someteran a procedisngmplificados conforme el
reglamento al presente Codigo y la normativa qua ekefecto dicte el Secretario
Nacional del Servicio Nacional de Aduanas.

3.5.2.1 Régimen a ser aplicado en los calentadosgdares de agua

Régimen a consumo: De acuerdo al tipo de mercancia importada se ardizl
régimen 10 de importacion para el consumo, quemipernacionalizar la
mercancia para inmediatamente ser comercializagaterritorio nacional.

Segun el art. 147 del COPCI Importacion para eisamo es el régimen
aduanero por el cual las mercancias importadasedgsextranjero o desde una

Zona Especial de Desarrollo Econémico pueden carclibremente en el
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territorio aduanero, con el fin de permanecer ettedinanera definitiva, luego del
pago de los derechos e impuestos a la importaméargos y sanciones, cuando
hubiere lugar a ellos, y del cumplimiento de lasmfaliidades y obligaciones
aduaneras. Todas las personas naturales o j&idiaeionales o extranjeras, que
inicien o realicen actividades econdmicas en eb mai forma permanente u
ocasional deberan registrar en su declaraciéon adaasl niamero del RUC,

mismo que sera valido por el sistema informatiacaaero.

3.5.3 Negociacion

Para realizar la negociacion con el proveedor aedecaderia, es muy importante
y vital especificar los términos de negociaciohredos cuales se va a realizar la
operacidén ya que esto constituira el acuerdo gudin las partes en cuanto a
seguro, gastos y documentacion que le competendn & comprador como al

vendedor.

3.5.3.1 Incoterm

Incotermsson los términos internacionales de comercio, zafilos en los
contratos Internacionales de compra venta de meree] fueron disefiadas
por la Camara Internacional de Comercio (ICC). Tiémbse denominan
clausulas de precio ya que la seleccion del incotedetermina la
responsabilidad de alcance del precio, en qué mmmedonde se produce la
transferencia de riesgos sobre la mercancia deledem hacia el comprador, el
lugar de entrega de la mercancia, quién contrgiaga el transporte, quién
contrata y paga el seguro y qué documentos tracaitia parte incluido su
costo determinando asi las obligaciones del comoprg del vendedor. La
aduana del Ecuador permite utilizar las dos veesiate Incoterms que pueden
ser 2000 o 2010.

Los Incoterms se han actualizado regularmente adeauarse al desarrollo del

comercio internacional. Los Incoterms 2010 tomarcemsideracion la reciente
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difusion de zonas libres de aduanas, el incremggitoso de las comunicaciones
electronicas en las transacciones comerciales ydoshios en la practica del
transporte. A medida que pasa de una condicioned& a otra, en el orden
establecido en los Incoterms, aumentan las obbgasi del vendedor y
disminuyen las del comprador. Por ello, en los re@a$s comerciales se adoptara
la clausula que exprese mejor los intereses e jydg experiencia comercial de

las partes.

En la importacion de calentadores solares de aguatilizara el término FOB

Libre/Franco a bordo (Free on board) version 20dénde € vendedor

considera la mercancia entregada cuando ésta a derdbuque (ya no si solo
pasa la borda del buque) en puerto de embarqueenBedor paga los costos
de embarque. Después de que el comprador eligertdador, contrata el
transporte y paga el flete, los costos de descamgal puerto de Shanghai y
embarque. El comprador comunica al vendedor elbme del buque en que
ha reservado espacio. Si el buque falla, la caago@ga el costo adicional del

vendedor por sustitucion o transferencia de mefaanc

En el caso de la importacion de calentadores sotlreagua, el proveedor pone la
mercancia pagada junto con impuestos de aduana balstcarla en el barco,

entonces el proveedor paga el transporte desdablacd hasta el puerto de
Shanghai. El importador paga el transporte maritineontinuacion, desde China
hasta Ecuador, el arancel de aduanas y el traespeste el puerto de Guayaquil

hasta su local.

En lo que se refiere a los riesgos, los gastossydtcumentos en la siguiente
ilustracion se pueden observar en forma graficadsgonsabilidades del término

de negociacion FOB.
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llustracion No. 27: Responsabilidades de ambas p&s INCOTERM FOB

IMPORTACION CALFNTADORES SOLARES DE AGCUA

WENDEDOR o Dby A DN

RIEZEDS
S Sl

CASTAS

RESPONSABILIDAD EXPORTADOR  RESPONSABILIDAD IMPORTADOR

PUERTO ORIGEN SHANCEAT PUERTO DESTING CUAYAQUIL

Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: http://www.litebol.com/imagenes/informaciorincoterms/fob.htm

La mercaderia se cargara al buque en el PuertohdegBai, localizado en la
vecindad de Shanghai, abarca una escala de altay rdar rio. El puerto de
Shanghai es el segundo en su categoria mas grahdwiddo, es el mas ocupado
del mundo por tonelaje del cargo por primera vet§ abicado justo frente al Mar
de China del este al este, y Bahia de Hangzhouwr alreluye los ejes del Rio de
Yangtze, Rio de Huangpu (que entra en el rio deyt¢alh, y Rio de Qiantang.

3.5.4 Documentos de acompafiamiento para la presacion de

la Declaracion Aduanera

De acuerdo al Registro Oficial No. 452 del reglataetel COPCI con fecha 19
de Mayo de 2011, mientras subsista, resuelvencidati No. 63 que la
Declaracion Aduanera sera presentada de manetedaiea y/o fisica de acuerdo

al procedimiento y al formato establecido por elvise Nacional de Aduana del
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Ecuador, una sola Declaracion Aduanera, podratenen las facturas,
documentos de transporte de un mismo manifiestcadga y demas documentos
de soporte o de acompafiamiento que conformen lariagdon, siempre y cuando
correspondan a un mismo declarante y puerto, aermpo paso fronterizo de

arribo para las importaciones.

Los documentos que deberan transmitirse o presenjiamto con la Declaracion
Aduanera , mediante el art.71 del reglamento stemto los documentos de
acompafiamiento como los documentos de soportendié@btelose que los
documentos de acompafamiento son los denominadasrieol previo que

deben tramitarse y aprobarse antes del embargaengercancia de importacion y
deben ser presentados junto con la declaracionnatacuando estos sean
exigidos, mientras que los documentos de sopontstiteiran la base de la
informacion de la Declaracion Aduanera a cualquégimen, estos documentos
originales, ya sea en fisico o electronico, debegposar en el archivo del
declarante o su Agente de Aduanas al momento gdeefgentacion o transmision
de la declaracion aduanera, y estaran bajo su nsapitidad conforme a lo
determinado en la Ley. Los documentos de sepasegun el art. 73 del
reglamento deben ser originales del documentoatesporte, factura comercial,

certificado de origen si lo hubiere.

3.5.4.1 Original del documento de transporte

De acuerdo al medio de transporte los document@sni@rque tienen diferentes
nombres, cuando son via terrestre se denominaa darporte cuando son via
aérea Guia aérea Air waybill y en el caso de ga® s¢a maritima que es la
modalidad que se utilizard en el presente trabajdlasnan conocimiento de
embarque Bill of Lading o BL ejemplificado en lastracién No. 28.

El BL es el documento que constituye ante la Adw@nastrumento que acredita

la propiedad de las mercancias de transporte adenmmal, emitido por la empresa
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gue se vaya a contratar para la movilizacion deéacaderia por mar, ademas
constituye un documento exigido por la aduana ncetsknente debe contener
datos completos del consignante que es el exportatidos completos del

consignatario que es el importador, lugar de emiggrtugar de desembarque,
peso neto y peso bruto de la carga, cantidad desbtransportados , valor del

flete internacional, nimero de factura comercidécha de embarque .

llustracién No. 28: Ejemplo de formato BL

BILL OF LADING
Eripoor Conartiry of Origin T B8l of Lncing feo.

= China
MNo. 5 Shenpda Foad, Kongeansg Luoxi Town, Xinbei {"9149_3
Diistrict, Chanegrhov City, China _x

Tal: 086 (025654742 | BILL OF LADING
Consgnod o prder of _"

Bra. Beatriz Carvajal

Panamercana Svr Km. 10 Call= E

Tzléfono 2652364

Fax 25654144 CI 15141515714

Fotify Address - -
MNombre, direccion, civdad  pais. Roe, teléfonos U H IUERSAI. I_I NE
NVOCC Services

& che T, 112:120 (241 )
EARTELTMA

del imporador o dal agente de servicios logisticos
e mai

Place of Recesps Port of Lossing i
EHAMNGHAT
vt_)ﬂ-‘l-—m_ﬂ_ Por of Descharngs
CHAW MARESIAS GU_‘I-'L&__-XQI.I]I |
Pison of Detvery Ty of Servica 2=
— = " : .
[ mreasnus :lu_--.u_; [Jieiren [ rernee ] Feurce
Marks and Mumitsers P, ancd Hona of Packages anmn of Goods Gross Welght Maanirmment

CANII 302448 20
seALFiewim | g5 paquetes FCL/FCL  1X20.CONT.ST.C. 3376 ke
TOTAL PAQUETES gg G M3 31,88

g Cajas de cartén 15 cajas |
de madera

Inwoice # 1234

Codiso arancelario:
8415.10.00.00 ]

TOTAL 3376 ke
|
. Acroeding i e Doclanation of P Shipper
Fraigh Getails, Charges, ot Propaid Caoltect Tha m- and Instneceons ame sccepled and deall with mtgect B0 S
Slancu Corckbons. e ceoraal
s 200 Tk i g 0 spparent A Condisons Lrless. othanwise noted

o ceder
Parein, o8 the place of recoipt for BNEpot ard celivery Ba Mmenticors abows,
Ununrmeuu u.mau'rmupe-'l Bl of Lading must bo surmendoned duby

Carrier's Tarm nrdomad I eEchangs for e poods. In Wilness whens .
Catnabon Chargas | . b of tho original

Coliscton Fae: w | -“"""‘"‘! o s weesied
Ersig Amoum Freiget Payatia Flace and Daoe of lmsun ans
AS ARRANGED destine Shanghai 06/06/2010
[T ——— sl o Deigingd BL's Etnmg and Signasoes
B Bk I:I & . ATHREE UNNWVERSAL GLOBAL LOGISTICS. SA L.

e = — .- AL AGEMNT OF ﬂiEL?:SﬁiER UNIWVERSAL

SCHRYWER DEL ECUADOR, S.A

STA MARIA E4-125 ¥ FOO PIZARRO ECNF SALGADO PISO 8°
QuImo ECUADOR Tel (0055333542704

by

Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Formato BL Schryver del Ecuador

129



llustracion N° 29: Flujograma de transporte

INICIO

L

NEGOCIACION

TRANSPORTE

N

:

CONTRATO TRANSPORTE

v

INGRESA DATOS
EMBARCADOR
CONSIGNATARIO
PESOS
BULTOS

DATOS
OK

*

EMBARQUE MERCANCIA

v

CONFIRMA DATOS

DATOS
OK

‘

EMISION BL

-

LLEGADA CARGA-DESTINO

FIN

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Autora
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354.2 Factura Comercial

La factura comercial segun el proyecto de reglamerticulo No.73 sera para la
aduana el soporte que acredite el valor de traigaccomercial para la
importacion de las mercancias, debiendo ser unndecto original, definitivo,
emitido por el vendedor de las mercancias impostgdeontener la informacion
prevista en la normativa pertinente y sus datoggmder comprobados por la
administracion aduanera. Su aceptacion estarasajies normas de valoracion y
demas relativas al Control Aduanero. La falsifiaco adulteracion de los datos
consignados en la factura comercial, y de dichaush@nto, estara sujeta a las

sanciones establecidas en la ley.

La factura se la referencia en ilustracion No. 2iéhe contener principalmente
La fecha, el lugar, la direccion, los nombres aehprador y del vendedor, una
descripcion detallada de la mercancia, si es noeeusado, las marcas, el peso
neto y peso bruto, el tipo de incoterm, el pregidario de cada articulo, el valor
total, el tipo de moneda que normalmente se enmgidas operaciones incluida

Su transaccion, el desglose de los gastos si igslhdirma y sello del vendedor.
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llustracion N° 30: Ejemplo Factura

Imposol
No. 5 Shengda Rad, Konggang, luoxi town, Xinbeitflis, Changzhou City, China
phone 0860025654742

INVOICE: 123A
PAG.: 1del.
DATA 05-may-10 PAYMENT.: 30% anticipado 70% contra BL
Giro Directo
PARA SHIPPING DATE 06/06/2010
COVEMLOGISTICA S.A. SHIPMENT FOR.: OCEAN
Quito - Ecuador INCOTERM FOB
Panamericana Sur Km. 10 Calle E
Teléfono 2652364
RUC.: 1514151514001
ODC.: CV-001-10 NET WEIGHT 3150 kg
GROSS WEIGHT : 3,376 kg
ORIGEN : CHINA - PORT SHANGHAI
DESTINE: ECUADOR- PORT GUAYAQUIL
ITEM QUANTITY DESCRIPTION UNIT VALUE TOTAL VALUE
Calentadores solares con tanques dg
1 20 acero galvanizado de 200lt Model 2:
IP/VS-SS-NP-475818 Sin Marca (
partida arancelaria 8419.19.90 168,00 $3.360,00
Calentadores solares con Tanques dp
2 10 acero inoxidable de 200lt Model2:
IP/VS-GS-NP-475818 Sin Marca 205,00 $2.050,00
partida arancelaria 8419.19.90
Tubos recolectores de calor al vacio
3 30 (extras valor solo por efectos de
aduana) (partida arancelaria 8419.90J10) 3,00 $90,00
Flete interno hasta Shanghai, 300,00
Gastos de despacho y documentacion 600,00
Total FOB Shanghai, FLC $6.400,00
(-) Anticipo recibido $1.920,00
(-) Descuento $90,00
Saldo a favor de Imposol $4.390,00

TOTAL 66 PAQUETES QUE CONTIENEN 30 CALENTADORES B®RES DE AGUA Y UNA CAJA EXTRA DE TUBOS AL VACIO

TIPO DE MONEDA DOLAR AMERICANO

sello del vendedor
General Manager firma del vendedor Gracias por permitirnos servirles.

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Autora

3.5.4.3 Lista de empaque:

La lista de empaque no es requisito expedido palantar a la

declaracién aduanera, sin embargo por razone<la®@mala informacion ,

especialmente al momento del aforo , sera necelleviar siempre a la

mano la misma, a fin de tener claro que es lo queiene cada paquete

para facilitar el manipuleo de la mercaderia.
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llustracion N° 31: Ejemplo Lista de empaque

Imposal
No. 5 Shengda Rad, Konggang,luoitown, Xnbeii Changzhou City, Chin
phone 0860025654742
PACKNGLIST BL
DATA 05-may-10
PARA ORIGEN: CHINA - PORT SHANGHAI
Sta, Beatrz Canvaa DESTINE: GUAYAQUIL
Quito - Ecuador
Panamericana Sr Km. 10 Cale £
Tekfono 2652364 0DC: 0001
TEM |QUANTITY DESCRPTION LE[WEKGHTFORE-I\CH TPTALN T WEIGHT KG [TOTALWEIGHT ALLPACKAGE |  SISE DESCRPTI ON PACKAGE
20 Cajas con flos metalcos de
Tanques de acero gavanizado de 2001 Model carton doble corrugado con
bpoo 2. IPNS.SSNP-475818 SinMarca 8 o 0 DR espuma e contienen un tanqu
cada una
L 10Cajas con flos metalcos de
Tanques de acero inowdable de 200k Modef2: .
2 10 PNSCSAPT5818 SnHaca % 3000 0 058K057KL46 ca(tqnconugadoconespumaﬂlx
contienen un tanque cada una
' 15cajas de caton corugado
| | 4
3] Tubos[gcolectoresdecaolalvaﬁ|o 2 144000 100 058X0.57X1.46fintemoyy 15 cajas de madera
( 24 unidades por cada tanque) .
externo confienen 48 tubos xca
20 cajas con flos metaicos de
cartdn cormugado contienen en
4 30 |Juegos de estructuras y juntas ] 60000 60 058X046 Ca n g de clrtador s
medio juego de otro calentador
' 1 caja e carton corrugado ntenfo
| ‘
5 £l i 2 6000 b 058Y0.57X1.46y 1 cajade madera extemo
( etras vlor solo por efectos de aduang) . i
contienen 30 tubos X caa
TOTAL 315000 0
TOTAL GROSS WEIGHT MERCHANDICE 3316 KG m3 318
TOTAL PACKAGE 66
selo del vendedor

(General Manager

firma del vendedor

(Gracias por permifimos servies.

Fuente: Autora
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3.5.4.3 POLIZA DE SEGURO

El seguro de transporte es un contrato por medioude el asegurador asume los
dafos y pérdidas materiales sobrevenidos, es ume file amparar las eventuales
pérdidas o dafios que puedan causarse a la cargatelgu transito desde el
origen hasta el destino final, donde la Compagi&eguros, se obliga, a cambio
del pago de una prima, a indemnizar al aseguraddradede los limites

convenidos, de una pérdida o dafio producido.

El seguro se lo debera tomar en base a las garagntiandiciones de servicio que
ofrezca la empresa de seguro, a fin de que si@algo inesperado, la empresa
aseguradora ponga en practica las garantias aesrdadorma rapida y precisa.

Es de vital importancia tomar el seguro en la irtgmdn de mercaderias, este
tiene la finalidad de cubrir las mercancias colusadiversos riesgos que pueden
afectarlas durante su traslado porque pueden arssisituaciones de que la
mercaderia pase por largas estancias 0 situacideesarga y descarga
relacionados con el hecho de transporte. El sequiboe los eventos futuros e
inciertos que ocurran en forma accidental, subitaprevista y que ocasione una
pérdida de la mercaderia, siempre y cuando estaewve® esté excluido de las

condiciones generales, particulares y especiatablesidas en la poliza.

El tiempo de duracion de una péliza depende deidosg pacte en la negociacion,
pero por regla general el seguro tiene una durat@onn afno, siendo la prima el
costo del seguro, los componentes equivalen airfreapmas una contribucion del
3,5% a la Superintendencia de Bancos mas 0.5% elgir& Campesino, mas
derecho de pdliza y mas el 12% del IVA. La prireacalcula multiplicando el
valor asegurado por la tasa aplicable al riesgopriraa es pagadera de contado
pero sin embargo, la compafia puede ofrecer pldeeginanciamiento. De
acuerdo al articulo 110 del COPCI, El costo dguseformara parte del valor en
aduana pero la poéliza de seguro no sera documsblig@iorio de soporte exigible

a la declaracion aduanera.
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llustracion N° 32: Ejemplo Pdéliza de Seguro

SEGUROS .
COLONIAL SECCION TRANSPORTE

POLIZAN 2001234 APLICACIONN® 0000001

La sguinte mercaden 52 dectrs en aplicacion ala POLIZA FLOTANTEN® 200124 emitida a favorde: g, Baapeir Carvad
................................................................................. para &l vigle desiesmanGHA
hazts BODEGAS [EL ASEGLRADD........ sobre &l yaRTING

anunciado para 2l A CONFIRMAR.... ..o Consignado s 3z Beatriz Carvajel -+
SRR ayRe Qui ZFESRERD 2D
ARk | hes Peso E_n.to uil'[l':-%': CONTENDD Valor Asegurado y Prima Ohseryacioras
Kgs | Bulbs j j
; COBERTURA: TODO RESGDLE
376k Wedkrtadores | V30 3300 B8 s Esaseal

megmi | |08 fyn
3003res COMPIS | o 2

| FE w Qe |DEDUCELE  ROED

mas 30 fubos al vacio 1l:l Camehn ¢ |ip  [PTAVES 1 L WoR
' CEL SINESTRD

Ve FCB 5400 1166

T 240

VALOR ASEGLRADD 05300

Embarcado por.

NOTA: De conformidsd con s condiionss generales de la polizs, ks EL ASEGLRADD ACERTAO POR LA CONRANIA DE SEBLROS
asgurados o sus embarcadores, lenaran esk formulan en duglicado v o

remitian a Cokonial Cia de Sequosy Reaseguros 0.2 2us agentes autorizadas

antes de efectizdo el embargue o despacho. La compafia 0 el Agente

devolvera 2l duplicado debidaments slado frmade,

NOTA El present formulario ha sido aprobado por |3 BUpEmnERdENga d8 i
Bancos mediante Resolucion Mo, 6%-28-5 del 16 d junin de 1589,

Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Formato seguros Colonial

135




llustracion N° 33: Flujograma de Contrato aseguadoras

INICIO

L

PRESENTACION
NOTA DE PEDIDO

:

CONTRATO
ASEGURADORA

v

CONFIRMA FECHA
EMBARQUE

y

CALCULO PRIMA

.

EMITE POLIZA DE
SEGURO

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Autora
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3.5.4.5 Manifiesto de Carga

En el Art. 131 del COPCI, La mercancia que proaetig) exterior, por cualquier
via, debera estar expresamente descrita en eligsoifle carga, de acuerdo al
proyecto de reglamento del COPCI , manifiesto deaaes el documento
utilizado en la operacion de comercio exterior qoatiene el detalle de las
mercancias que se disponen a salir o0 a ingresaigly que debe ser presentado
o transmitido a la aduana competente con el oloje¢ose formalice el tramite de

despacho de la mercancia.

La SENAE recibe mediante el sistema de intercamexelectronica la
informacion que envia el transportista 0 su agdatearga, siendo indispensable
llenar correctamente los datos para evitar demimdisando los datos que se
referencian en la tabla No 48, principalmente dsedadicar segun Art. 31 del
reglamento, el transportista de la mercancia debatéegar a la Autoridad
Aduanera el manifiesto de carga a través de prséntfisica o de transferencia
electrénica de datos, mediante literal a) En eb clslas importaciones efectuadas
por via maritima, la transmision del manifiesto cd&ga se realizard antes del
arribo del medio de transporte con un minimo 6 fipara los puertos cercanos y

de 48 horas para los demas.

Si la informacién se transmite después del platabtsido y antes del proceso
de Libre Platica, segun sea el caso, por partagihte de carga internacional,
consolidador o desconsolidador, el sistema cal@ylaegistrara automaticamente
las multas correspondientes por el envio extemporage la informacién
convirtiéendose asi en una falta reglamentaria. Bl 83 del reglamento del
COPCI, senfala los elementos del manifiesto de aaegdrénico, debera contener
los siguientes elementos: a) Identificacion deldimede transporte, y
transportista; b) Identificacion del lugar de daly de destino de las mercancias;
c) Fecha de salida y de llegada de las mercaraja¢imero de cada uno de los

conocimientos de embarque, guias aérea o cartpsride segun corresponda; e)
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La identificacion de la unidad de carga, en el cdsbtransporte maritimo; f)
Cantidad de bultos; g) El peso e identificacionégiea de las mercancias; h) La
indicacion de carga consolidada en caso de quaezgissefialando el nUmero de
documento de transporte que la contiene. En casxider mercancia peligrosa,

esta debera estar expresamente identificada.

Tabla N° 48: Formato del manifiesto de carga

M.T. Master

Tipo Doc.
Transp.

Manifiesto: 028-10-01-001150 PACADTPOOD

Doc.
Transporte :

001458 HOUSE BILL OF LADIMNG

Linea de Transporte
T166-ClA. SUDAMERICANA DE VAPORES S_A.
Agencia de Carga
529 1-TRANSOCEANICA CLA. LTDA.
Consolidadora de Carga

Datos de Medio Transporte
CSAV ITadAl
102458

Descripcidén
Mro. Viaje
Fecha Llegada/Salida psrme/zo010

Fecha Culminacian

897E-SCHRYVER DEL ECUADOR Bandera : LIBERIA
Embarcador: Puertos
. Pais CHINA
Documento Hamero Carga CHSHA-SHANGHAI

ECGYE-GUAYAQUIL
ECGYE-GUAYAQUIL

imposol Descarga

- Final
Dirsccidon :

Origen CHSHA-SHANGHAI

Mo S Shengda Road, Konggang, Luoxi Town, Xinbei District
Trasbordo —

China

Mombre:

Direccion

Documento

F-ORG.INTERM.

Documento

F-ORG.INTERM.

Consignar a:

Hamero

1514151514

BEATRLEZ PIEDAD CARWAJAL OLMEDO

CDLA LA SOLIDARIDAD UNIOMN ¥ FUERZA OBRERA CALLE

Notificar a:

Hamero

1514151514

Almacen

Flete

Bultos Manifestado
Peso Manifestado
Bultos Recibidos
Peso Recibido
Fecha de Embarque
Fecha de Descons.

Fecha de Almacen

Almacenaje

T400- CONTECOM

Datos de la Carga

USD 2500 Pagado

&/06/2010
7022010 1862324

Fecha de Trasbordo
Fecha de Salida
Fecha de Traslado

Mombre:
BEATRLE PIEDAD CARNWAJAL OLMEDO
10-HMPORTACION A CONSUMO

Direccion : Régimen :

COLA LA SOLIDARIDAD UNION ¥ FUERZA OBRERA CALLE

Mro. Declaracion

Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: formato manifiesto de carga de Schryver

3.5.4.6 Nota de Pedido

La nota de pedido es el documento emitido por pbmador, una vez que se ha
establecido el contacto y la negociacion con elgedor formalizando asi la
compra de la mercaderia, la cual es enviada abpdor para que emita la factura
comercial segun los términos de negociacion adogla fin de que las partes

efectien la compra venta de la mercaderia, adenréstd de pedido también es
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documento necesario para presentar en el INEN lpagenision del certificado
INEN de calentadores solares de agua.

llustracion N° 34: Ejemplo Nota de pedido

PROVEEDOR: Imposol

Panamericana Sur Km. 10 Calle E HEAD OFIICE FACTORY

QUITO, ECUADOR No. 5 Shengda Rad, Konggang,

TELF: 593 2652364 luoxi town, Xinbei District, Changzhou City, China
E-MAIL: dianam@hotmail.com TEL. 0860025654742

NOTA DE PEDIDO A001

EMBALAJE: APROPIADO PARALAIMPORTACION PAIS DE ORIGEN: CHINA
SEGURO: TOMADO EN ECUADOR PUERTO EMBARQUE: SHANGHAI
RUC: .1514151514001 TRANSPORTE: MARITIMO
OPERACION: FOB FORMA DE PAGO: GIRO DIRECTO 30% ANTICIPO 70% BL
CANTIDAD ARTICULO UsD Usb
FOB UNIT FOB TOTAL
Calentadores solares con tanques de ac¢ro
1 20 galvanizado de 200t Model 2: IPNS-SS
NP-475818 Sin Marca ( partida arance]
8419.19.90 195,49 $3.909,90
Calentadores solares con Tanques de adero
2 10 inoxidable de 200lt Model2: IP/VS-GS-NP-
475818 Sin Marca ( partida arancelaria
8419.19.90 238,55 $2.385,90
Tubos recolectores de calor al vacio
3 30 |( extras valor solo por efectos de aduang)
(partida arancelaria 8419.90.10) 3,49 $104.7p

VALOR FOB UsSD 6.400,00
Peso aprox: NETO 3,150 Kg. FLETE APRX UsD 2.900,00
VALOR C&F uUsD 9.300,00
SEGURO uUsD 21,66
VALOR CIF uUsD 9.321,66

03/03/2010

Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Autora
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llustracion N° 35: Flujograma de Nota de Pedido

PROVEEDOR IMPORTADOR
INICIO
VERIFICA STOCK |« CONTACTO
BUSCA OTRO
0 NO > | PROVEEDOR |*

Sl
v

EMITE FACTURA-

NEGOCIACION | NO
PROFORMA

<>

SI
v
EMITE FACTURA
COMERCIAL 4—{ REALIZA PEDIDO ‘

RECIBE FACTURA
COMERCIAL

FIN

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Autora

3.5.4.7 Certificado de Origen

En el articulo 66 del proyecto de reglamento CORCdgertificado de origen es el

documento que permite la liberacion de tributosigie mercancia importada, que
se ampare en convenios y tratados internacioyalesmas supranacionales. Su
formato y la informacion contenida en dicho docutoasstaran dados en funcion
de las regulaciones de los organismos habilitadesgnocidos en los respectivos
convenios, mientras que en el art. 84 del COP@k nhercancias podran estar
sujetas al cumplimiento de normas de origen paeate$ de beneficiarse de

preferencias arancelarias, contingentes, regimespsciales aduaneros, y para
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otras medidas comerciales especificas donde seragleterminar el origen de
un producto. El certificado de origen se obtienela camara de comercio o
ministerio de industria del pais de origen y loalgestionar el exportador en el
caso de las importaciones. Para los calentadola®sale agua que provienen del
pais de origen China no hay un convenio espedaifécpreferencia por lo que no

es necesaria su tramitacion.

3.5.4.8 Declaracion Andina de Valor (DAV)

El formato de la Declaracion Andina del Valor enuAda se convierte en un
documento de soporte y debe ser llenado conforntesdeeales de la
documentacioén obtenida durante la importacion dmdacaderia, la DAV esta
disefiada para consignar los datos de los prodgcesmpara una sola factura
comercial. De existir mas facturas se tendran tpreaid formularios adicionales,
es decir una DAV por cada factura. Es recomenddbeleonformidad con lo
dispuesto en la Resolucion 1239 Articulo 1, nuimBraAdoptar la “Declaraciéon
Andina del Valor” (en adelante, DAV), como docunmensoporte de la
Declaracion en Aduana o Declaracion Aduanera demlascancias importadas,
cuyo formato impreso figura en el Anexo | de lasprde Resolucién. 2) El
llenado de la DAV se realizara de conformidad @mihstrucciones del Anexo Il
de la presente Resolucion. 3) La administra@dimanera otorgara a los
usuarios toda clase de facilidades para que puddaoner de las instrucciones
mencionadas en el parrafo anterior y complemestadaando sea necesario,
siempre que no se modifique lo establecido en elxarl. 4) Para efectos del
intercambio electronico de los datos de la DAV enfas administraciones
aduaneras de los Paises Miembros se utilizararelato electronico que se

apruebe mediante Resolucion de la Secretaria Gerageatal efecto.

Adopcion de la nueva DAV desde el 01 de marzo d8 2@gun Resolucion 1379 de la Comunidad Andirdadgones
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Articulo 2.- De los Documentos justificativos, paesentacion conjunta de la
DAV con la Declaraciéon Aduanera de las mercancigmitadas debe estar
acompafada de los siguientes documentos que $epgdrao soporte de las

acciones de control que emprenda la autoridad adaan

a) La factura comercial o contrato corresporteiean caso de que exista una
compraventa. Si no se trata de una compraventiyceimento que refleje la
transaccion comercial.

b) El documento de transporte.

c) Eldocumento que ampare el seguro de la mei@ade ser el caso.

d) Otros documentos de soporte que, de sese| psstifiquen los elementos de

hecho y circunstancias comerciales de la negociacio

El ndmero del Formulario DAU serd otorgado por istesna una vez que el
agente transmita la informacién con los datos quredido proporcionados por el

Importador.
3.5.4.9 Declaracién Aduanera Unica (DAU)

La declaracion aduanera unica debera ser formyadal operador autorizado
para el efecto, o por medio de un Agente de Adyamaienes seran directa y
solidariamente responsables ante el Servicio Natida Aduanas del Ecuador
por la exactitud de la informacion en ella proponeida. En el art 67 del proyecto
de reglamento del COPCI se sefialan los plazodg#@nsmision o presentacion
que en el caso de las importaciones, la Declaraéidnanera podra ser
transmitida o presentada en un periodo no supanince (15) dias previo a la
llegada del medio de transporte, y hasta treiraa diguientes a la fecha de su
arribo, segun art. 68, la transmision electroniedadDeclaracion Aduanera y los
documentos de soporte deberan efectuarse a travésstema informatico del
Servicio Nacional de Aduanas del Ecuador en formgboeestablecidos y
definidos por el Director o Directora General. Ldatos de la Declaracion
Aduanera pasaran por un proceso de validacion @nadd que aceptara o
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rechazara la trasmision. De no existir erroredrdasmision de la Declaracion
Aduanera sera aceptada y se designara la modaléddspacho correspondiente
segun mecanismo de seleccion sobre la base deagerfde riesgo, otorgandole
un numero de validacion o refrendo para contirsiatramite y sefialando la
fecha en que fue aceptada. Sin perjuicio de loriantda informacién que conste
en la Declaracion Aduanera contendra, al menddelaificacion del Declarante,
la del medio de transporte, la descripcion de lascancias, origen, procedencia y
el valor de las mismas. La Declaracion Andina deloVgDAV) y la
autoliquidaciéon de los tributos al comercio extese consideraran parte de la
Declaracion Aduanera, cuando su presentacion sgidlex

3.5.5 Consideraciones Generales

Es obligatorio la intervencién del Agente de Adwsaea los despachos de las
importaciones de mercancias cuyo valor sobrepasalds mil dolares de los
Estados Unidos de América (USD $ 2.000). La Declara Aduanera sera
transmitida via electrénica o presentada de mdigca en casos excepcionales,
de acuerdo al procedimiento y al formato estabtepir el Servicio Nacional de
Aduanas del Ecuador. Una sola Declaracion Adaangodra contener las
facturas, documentos de transporte o manifiestasudg@ y demas documentos de
soporte que conformen la importacion o exportacidésjempre y cuando
correspondan a un mismo declarante y puerto, aertapa paso fronterizo. Para
efectos de contabilizacion de plazos se tomard wnta la llegada de la
mercancia amparada en cada uno de los manifiestasrda contenidos en la

declaraciéon aduanera.
El momento de la transmision electréonica del SICigra el despacho de las

mercancias, segun el perfil de riesgo de la SENAE dsbera someter

aleatoriamente a cualquiera de las modalidadesfode.
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3.6 INTERCAMBIO ELECTRONICO DE DATOS IED

3.6.1 Declaracion Aduanera Unica (DAU)

[lustracién N° 36: Intercambio Electrénico de Datos

SISTEMA LOCAL SENAE

| / DAUDATZIP N INTERNET DalDATZIP Il
| DAURES ZIP DAURES AIF — | -
“' Correo Seguro y = =
B
S R
OAE Valida
DOCUMENTOS ok Direccidn de correos
Manifiesto Genera refrendo  Formatos
BL Revisar datos

Factura
Cerificado Inen

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Banco Central del Ecuador

A través de la declaracion aduanera se informaEMAE el detalle de las

mercancias a ser nacionalizadas, utilizando el dtamo electronico disefiado
para el efecto, la Declaracion Aduanera Unica BEleata (DAU-e), la cual

contiene informacion del declarante, régimen prents consignatario, medio de
transporte, partida, descripcion arancelaria y coiale valor aduanero, peso de
las mercancias, entre otros datos, informa a laARENobre los datos de la
importacion bajo total confidencialidad ya que eeAte Afianzado es la Unica
persona autorizada de realizar esta operacion golionrdel correo seguro , Si
existen mas partidas arancelarias , se utilizaférelato DAU-B, mientras que el
DAU-C, es de aplicacion exclusiva de la autoliquida y liquidacion de los

tributos aduaneros.
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3.6.2 Declaracion Andina de Valor (DAY

[lustracién N° 37 Intercambio Electrénico de Datos

SISTEMA LOCAL
SENAE
| I
DAUDAT ZIF’ C'NTER';ET DAUDAT ZIF
_. DAURES ZIF’ oneo eg”m DAURES ZIP_
_,-,, —
- e
Valida
SAE t Direccion de correos
F:cctlarrr;en i Formatos
MNota de Pedido Revisar datos

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Aduana del Ecuador

Es un documento de presentacion obligatoria padmstdos regimenes de
importacion, la DAV es responsabilidad del impootagor lo que va adjunta
como documento de acompafiamiento en la Declaratg@ironica, y tiene como
objetivo, determinar el valor en aduana de la ingwidn a través de la
descripcion de las subpartidas, contiene los dd¢ok factura y de la nota de
pedido, una vez transmitida a través del correarseda SENAE, a través del

sistema SICE valida la informacion.

3.7 CUMPLIMIENTO DE FORMALIDADES ADUANERAS

3.7.1 Presentacion de documentos Fisicos

Los documentos que deberan transmitirse o presenjiamto con la Declaracion
Aduanera de mercancias son la declaracion Adudheica A y B, Declaracion
Andina de Valor, la Factura Comercial, el BL, MMEN, el certificado de origen
en el caso de los calentadores solares no es necgsaue el producto viene de

China, y goza de una medida de preferencia ararecekcional.
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3.7.2 Aforo

Los aforos se realizaran por parte de la Admirigira Aduanera o por las
empresas contratadas o concesionadas y se efeetua@®stino, conforme a las
disposiciones que dicte para el efecto el Serhoional de Aduana del Ecuador
“SENAE”, una vez determinado el tipo de aforo, secpdera a la liquidacién de
tributos conforme DAU C. EI aforo es s el actodd#erminacion tributaria a
cargo de la Administracion Aduanera y se realizadiemde la verificacion
electronica, fisica o documental del origen, na¢ae cantidad, valor, peso,
medida y clasificacion arancelaria de la mercan&iste se lo realiza para
determinar la base imponible tributaria aduanertasl@nportaciones. De acuerdo
al proyecto de reglamento para aplicacion del COR&} tres tipos de aforo que
son: automatico, documental y fisico intrusivo oimousivo. En el caso de ser
Aforo Automatico se efectla mediante la validacyoanalisis electrénico de la
Declaracion Aduanera a través del sistema infoonAtjuedando excluidas de
esta aplicacion las importaciones que requieraurdentos de control previo,
siempre que estas no sean transmitidas via ele@rétambién aquellas que
necesiten inspeccion de otras entidades, mienti@as den el aforo documental se
someteran a verificacion de la declaracion aduapets documentos de soporte
digitalizados los cuales deberan contar con ladietectronica correspondiente,
que seran comparados con la informacion que caesgiistrada en el sistema
informatico del Servicio Nacional de Aduanas, estdficacion también podra
realizarse sobre la base de documentos fisicostai@rde la administracion
aduanera ; En los que se refiere al Aforo Fisiscel reconocimiento fisico de las
mercancias, para comprobar su naturaleza, orig@rgicion, cantidad, peso,
medida, valor en aduana y clasificacion aranceldtiaaforo se hace en relacion a
los datos contenidos en la Declaracion Aduanersydscumentos de soporte, asi
como la verificacion de la Declaracion Aduaneraeysds documentos de soporte
digitalizados que deberan contar con la firma ededta correspondiente,
comparados con la informacion que conste registesdal sistema informatico
del Servicio Nacional de Aduanas. Esta modalidadafieo podra realizarse

mediante la inspeccion intrusiva o constatacioicdisde las mercancias, o
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mediantes sistemas tecnolégicos de inspeccion trasiva. El aforo fisico
intrusivo se realizard en acto publico, en presedel declarante, su delegado, su
agente de aduana o sus auxiliares, debidamentezadins. Ademas se procedera
a la extraccion de muestras si hay dudas respdatoauraleza de la mercancia,
podran tomar estas la Autoridad aduanera com eldiestablecer la clasificacion
arancelaria o valoracion y luego deberdn ser deasueal importador, quien
también puede tomar muestras para el mismo eferitdas partes deberan
presentar una comunicacion escrita informando tdidad a ser extraida. Si el
interesado no acude al acto del aforo fisico intougn la fecha fijada por la
Autoridad Aduanera, la cual no podra exceder deddas habiles luego de haber
sido aceptada la declaracion, tendra diez diaddsabara justificar su ausencia y
solicitar una fecha para el efecto; de no efedaaplicitud previamente indicada
0 no comparecer al segundo sefialamiento, se deéckdrabandono definitivo; y
se procedera a la inspeccion fisica de las me@siratin en ausencia del sujeto

pasivo.

3.7.3 Elementos de la obligacion tributaria aduaner

El célculo de la obligacion tributaria de los caééelores solares, estara reflejado
en el DAU-C, como se referencia en la tabla Nodé@de por razones de estar
abastecidos se acepta el regalo del proveedosd®Itubos al vacio extras que si
pagan 10% de Advalorem que da un total de USD 8516, Mientras por
derechos arancelarios para los calentadores sdlédfe acogiéndose al TNAN
sufijo No. 1, el IVA que es del 12% del valor CIRasnlos tributos aduaneros,
antes se pagaba la tasa CORPEI que era del 0@bstbre el valor FOB en las
importaciones con un minimo de USD $ 5,00 cuandb@B no superaba los
USD $ 20.000, actualmente este valor ya no se paa incluye también la tasa
Fodinfa que es de 0,50% del valor CIF. En total laoimportacion de los
calentadores solares mas los tubos extras seari@uiSD $ 1.187,88. Ver tabla
No. 49.
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Tabla N° 49: Calculo tributos aduaneros

VALOR PRORRATEADO TUBOS VACIQ

15290

FOB USD

FLETEUSD

SEGURO USD

CIFUSD

VALOR ADUANA USD

VALOR TOTAL TRBUTOS

6400

2900

21,66

9321,66

9321,66

9383,52

AD/VALOREM

15,25

DERECHOS ESPECIFICOS

IMP CONSUMO ESPECIAL

IMP VALOR AGREGADO

1126,02

DERECHO ANTIDUMPING

DERECHOS CONSULARES

SOBRETIEMPO PETROLERO

ADICIONAL POR BARRIL DE CRUDO

TASA DE MODERNIZACION

TASA DE CONTROL

TASA ALMACENAJE

MULTAS (ART 89 Y91)

INTERESES

IMP. A LA SALIDA DE DIMISAS

FODINFA

46,61

CORPEI

OTROS

SALVAGUARDIA

TOTAL

CORPEI

TOTAL LIQUIDACION

1187,88

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Aduana del Ecuador

3.7.4 Almacenaje y despacho

El importador debera investigar previamente a kEnaig de carga o a la linea de
transporte a que bodegas llegara la mercaderial presente caso, la mercaderia
arribaria a bodegas CONTECON, los valores a pagéarslos que se reflejan en

la siguiente tabla No. 50.
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Tabla N° 50: Calculo de tributos aduaneros

SERVICIOS EJECUTADOS CANTIDAD VALOR UNITARIO [VALORTO TAL

TAC Tarifa Almacenaje de Cntrs Full (2) $ (Teu/dia) 8 2,81 14,05
TPE Pesaje Vehiculos $ (Veh) 1 11,25 11,25
AFC Operac. Aforo/Inspeccion (Cntrs) $ (Box) 1 84,41 84,41
TPC Porteo de Cntrs (3) $ (Box) 1 39,39 39,39
RDC Recepcion/Despacho de Cntrs (*) $ (Box) 1 33,76 33,76
Colocacion Sello $ (Sello) 2.81 1 2,81 2,81

TOTAL ALMACENAJE 185,67

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Contecon de Guayaquil S.A.

Las tarifas de almacenaje para importaciéon cueatg@rtir del tercer dia de
almacenaje, el total a pagar seria de USD $ 1&m6& caso de que el contenedor
se quede 8 dias que es el tiempo real aproximada@@analizar y despachar un

contenedor que haya cumplido todas las formalidadeaneras a cabalidad.

llustracion N° 38: Flujograma del Procedimiento Adwanero

INICIO

OBTENCION DE
FACTURA-PROFORMA

‘ TRAMITE EN EL INEN ‘ INGRESA DAU

NEGOCIACION CON EL
PROVEEDOR ENViIO NOTA DE
PEDIDO

AUTOMATICO

DOCUMENTAL
\

ORDEN DE EMBARQUE ‘
¢ EJECUCION

‘ MERCANCIA ZONA PRIMARIA
OBSERVACION >-NO LIQUIDACION
v © NO REGISTRO
SISTEMA 4

PAGO BANCOS

4

SI

Corrige

RECOPILACION DOC. et
ORIGINALES ‘"‘ PAGO ALMACENERA
NO

ENTREGA DOC AGENTE
ADUANERO

COORDINAR
TRANSPORTE

RETIRO MERCANCIA
Sl
]
VALIDACION DAU

# DE REFRENDO

Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Aduana del Ecuador
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3.8 EMPAQUE Y ETIQUETADO

Empaque: El empaque es la proteccion de la mercaderia ddsulggen hasta el
destino, en el presente trabajo, se utilizaran tgmes de empaque que son el
primario , ver ilustracion No 39 y el secundaribpemario cumplira la funcion
de proteccién directa de cada pieza, donde seariliespuma flex y carton,
mientras que el secundario protegera al paquetsueconjunto en el caso de
mercaderia de descripcion fragil para los tubogalo, seran cajas de madera y

plastico adhesivo para las cajas de carton dettos productos.

De acuerdo al estudio de mercado del capitulo iantelos calentadores que

tienen mayor acogida son los de 200 litros porue se importaran calentadores
solares con estas caracteristicas tanto de acevadable como de acero

galvanizado en un contenedor de 20 pies estaratargarga seca, este tipo de
contenedor esta disponible para cualquier cargmalogue pueden venir ya sea
en bolsas, en pallets, cajas, tambores u otrogplaimen del contenedor es para
33.0 m3 con un Peso maximo carga 28. 230 kg, la pesa 2,250 kg, totalizando
un peso bruto méximo de 30,480 kg. Las dimensiamternas para la carga son
de Largo 5,900 mm, Ancho 2,352 mm y alto 2,392,eim embargo por la

apertura de techo su capacidad real es de An&40 2ym y Altura 2,280 mm ,

para realizar la importacion de calentadores seldesagua, con el fin de que la
mercaderia llegue en perfectas condiciones y supmanion sea la mas segura,
sera necesario que la mercaderia venga desmolttadabos al vacio que son los
mas fragiles deberan ser empacados en cajas cdasige carton , rodeados de
espuma flex en todos sus alrededores, arriba yo,aka que el tubo toque

directamente la caja en el caso de que la caf@pgecbn otra materia sélida, luego
se colocard la caja en otra caja de madera pategeraal paquete en su totalidad.
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llustracion N° 39: Empaque primario de tubos al va@ para calentadores

solares

Autor: Proveedor Imposol

Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Proveedor Imposol

Los tanques se empacaran en cajas de carton coma&$lex a sus alrededores y
con filos metélicos para evitar achatamientos ge#gas, mientras que la base del
aparato, junto con sus accesorios para el armadempacardn en otra caja de
carton con filos metalicos, todos estos estararedols con plastico adhesivo.
Para lograr que la logistica resulte segura, Is®mias de manejo de materiales
deben disefarse para manejar el volumen de matiendto de las restricciones
impuestas por el tamafio de la carga, asi como gorptopiedades de la
mercaderia involucrada en el ciclo de proceso eecain de emergencias como
por ejemplo transbordos, la manipulacién de la aueda estaria en Optimas

condiciones.

Algunos lineamientos para especificar el tipo dga@ajue conduce al disefio de
métodos de uso de cajas de carton y madera parspordar y almacenar
materiales incluyen el hecho de que son menos [ilsies al desgaste y a roturas

ocasionadas por movimientos.

Es necesario conocer las medidas de los paquetes almacenar la mercaderia
en optimas condiciones, de esta manera se sablagjogjas a importarse tienen
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un tamafio estandar que es de ancho 0,58 metrod),at metros y largo 1,46

metros mostrados en la tabla No. 51 si se sabéqapacidad del contenedor es
de 33 metros cubicos el resultado de dividir lograsecubicos para el resultado
del perimetro arroja una capacidad para 68 cegasjtado referenciado en la
tabla No. 52.

Tabla N° 51: Perimetro de las cajas para la importion de calentadores

solares de agua

DETALLE METROS
ANCHO 0,58
ALTO 0,57
LARGO 1,46
TOTAL
PERIMETRO 0,48

Autor: Proveedor Imposol
Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Proveedor Imposol

Tabla N° 52 Formula para saber cuantas cajas entraan un contenedor de 20

pies con capacidad de 33 M3

M3 CONTENENDOR DE 20" 33 = 68,37
TOTAL PERIMETRO 0,48

Autor: Proveedor Imposol
Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Proveedor Imposol
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Es muy importante el orden en que seran apiladogdguetes del contenedor a
importarse, a fin de tener las apropiadas condésiogn el contenedor deberan
formarse dos bases con los tanques, siendo ladeyauarta fila en la parte del
fondo las estructuras y en lo que resta del codtenkas cajas de madera que

contienen los tubos al vacio con sus respectivobabds de seguridad.

El total de mercaderia a importarse son 66 cajasateaderia, sera necesario la
lista de empaque como documento de soporte paea gab contiene cada caja y

asi tener toda la informacién al momento de nadimarda misma.

Etiquetado:

El etiquetado es importante para facilitar la orgacion del producto, tanto en el
pais de origen como en el pais de destino, si l@zaderia esta correctamente
etiquetada, en el caso de aforo fisico sera m&sabtay el aforador tendra més
facilidad para revisar los paquetes conforme aescipcion de cada caja, el
modelo y la marca si la hay, deben ir indicadoglerspectivo producto y en la
etiqueta si asi lo considera necesario e important®s datos que deben ir en
cada caja importada son los datos del proveedbcodeignatario, la descripcion
de la mercaderia, el numero de caja, la cantidgoes® neto, el peso bruto y la
medida de la caja, es asi que las cajas de importdeberan venir etiquetadas

conformes las tablas No. 53 a la No.57.

Tabla N° 53: Etiqueta para los tubos al vacio

DETALLE (cajas 1-15)

PROVEEDOR Imposol

CONSIGNATARIO Sra. Beatriz Carvajal

DESCRIPCION Tubos al vacio (para armado y funcionamiento de calentador solar
CAIAH 1

CANTIDAD 43

PESO NETO 9% KG

PESO BRUTO 102,67 KG

MEDIDA M 0,58X1,47X1,46

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Autora
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Tabla N° 54: Etiqueta para los tubos al vacio

DETALLE (cajas 16)
PROVEEDOR Imposol
CONSIGNATARIO Sra. Beatriz Carvajal
DESCRIPCION Tubos al vacio (para armado y funcionamiento de calentador solar
CAIA# 1
CANTIDAD 30
PESO NETO 60KG
PESO BRUTO 66KG
MEDIDA M 0,58X1,47X1,46

Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Autora

Tabla N° 55: Etiqueta para los tanques de acero gainizado

DETALLE ( cajas 17-36)
PROVEEDOR Imposol
CONSIGNATARIO Sra. Beatriz Carvajal
DESCRIPCION Tanque de acero galvanizado (para armado y funcionamiento de calentador solar)
CAIA# 1
CANTIDAD 1
PESO NETO 35kg
PESO BRUTO 37kg
MEDIDA 0,58X1,47X1,46

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Autora

Tabla N° 56: Etiqueta para los tanques de acero ixgdable

DETALLE (cajas 37-46)
PROVEEDOR Imposol
CONSIGNATARIO Sra. Beatriz Carvajal
DESCRIPCION tanque de acero inoxidable ( para armado y funcionamiento de calentador solar)
CAIAH 1
CANTIDAD 1
PESO NETO 35kg
PESO BRUTO 37kg
MEDIDA 0,58X1,47X1,46

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Autora
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Tabla N° 57: Etiqueta para las estructuras y juntas

DETALLE ( cajas 47-67)
PROVEEDOR Imposol
CONSIGNATARIO Sra. Beatriz Carvajal
DESCRIPCION juegos de estructuras y juntas ( para armado y funcionamiento de calentador solar)
CAIA# 1
CANTIDAD UN JUEGO PARA UN CALENTADOR SOLAR Y MEDIO JUEGO PARA OTRO
PESO NETO 2
PESO BRUTO 2
MEDIDA 0,58X1,47X1,46

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Autora

A mas de las etiquetas, las cajas de carton y demaaeberan tener los simbolos
de carga que indicaran las marcas del respectigoipmleo o las Instrucciones

para el manipuleo mediante el uso de simbolosnatésnalmente aceptados que
advierten la fragilidad y la ubicacién del contenalfin de estar preparados para

cualquier circunstancia que tenga que pasar lacarg

llustracion N° 40: Simbolos que deben ir en la paet exterior de cada caja

No dejar caer Fragil  Este lado arriba

Adaptado por: Beatriz Carvajal
Fuente: www.sitiosargentina.com.ar/notas/2007/julisimbolos-contenido.htm

Adaptado por: Beatriz Carvajal
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3.9 LOGISTICA-OPERADORES DE COMERCIO EXTERIOR

3.9.1 Flete externo

Ruta y modo de transporte El flete maritimo, desde China - Shanghai hacia
Ecuador, atraviesa el Océano Pacifico que tienexidm con Asia para llegar a
Destino. La ruta del transporte iniciara en elsp@é origen de la mercaderia
puerto de Shanghai, hasta el lugar de destino pueet Guayaquil. Para
determinar si la carga es suelta o contenerizdesge la perspectiva de que la
importacion genere rentabilidad se decide traergbonodo de via maritima un
contenedor estandar de 20” de manera que losscdstoperacion se desglosaran
para todas las unidades en lugar de una. Paraisslecuna agencia de carga de

la importacion de calentadores solares, se obtieeénlirectorio Ver tabla No.

58, tres cotizaciones de las cuales se elegimejar y mas fiable oferta.

Tabla N° 58: Directorio de empresas de transportmaritimo

AGENCIA DE
CARGA DIRECCION TELEFONO FAX
MARGLOBAL Direccion: Tulcan 809 y Hurtado 04 24530@81 2450212 04 2451247
Av. Las Monjas # 10 y C.J. Arosemena. Edif
HAMBURDSUD Berlin Planta Baja, Bloque B 02 2207989 02 207990
General Cordova 808 y V.M. Rendon, Edifi
SCHRYVER Torres de la Merced Piso # 3, Oficina # 4, 04 23665 04 231 4208
Quito, Av El Inca E4-181 y Av. Amazonas, PO
PANALPINA 17-10-7010 02 241 3999 02 241 3026
PACIFICLINK Av. Quito y 9 de Octubre 04 228154 04 22986
Av. 9 de Octubre y 2009 y los Rios Edificio
CMA-CGM Marqués Piso 9 Oficina 3 02 374502 03 365626
Av. Juan Tanca Marengo KM. 2.5 y José Sant
MAERSK Castillo 02 682531 02 2682533
SACO-SHIPING Manuel Hidalgo Alcivar 506 04 268 8018 04 268 8018 Ext. 102
Av. Pampite S/N Edificio Officenter, Oficina 11
PROVEXCAR 118 02 600 1800 02 2 600 1800
Ciudadela Guayaquil Manzana nr. 3 Solar nr. 5
ECU-LINE Miguel H. Alcivar entre Victor Sicouret y Av. 04 @225 04 2 2295268
PANATLANTIC Alpallana E-750 y Whymper. 02 3965800 / 89265801
Alpallana # 289 y Diego Almagro Edif. Alpallana |
GEOTRANSPORT Piso 4 Ofic 4-. 02 508 345 02 2508758
NAVECUADOR Malecdén 1401 e llingworth, Edf. Sudamérica, Pij
04 2598-060 04 2598-381

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Agenda de tral
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3.9.1.1Eleccién de la agencia de Carga:

A fin de determinar la agencia de carga, es lo apiispiado pedir minimo tres
cotizaciones, de las cuales se debe comparaelogdis de transito, los dias libres
a partir del arribo de la mercaderia en destind gosto del transporte. Como
importador comparando el tiempo de transito corevigune la mercaderia venga lo
antes posible por lo que el rango de tiempo ddi&@ es aceptable, mientras que
en los dias libres convendra aquella agencia geeeoimas dias libres por
cualquier circunstancia de demora en aduana, dramgn si toda la logistica y la
agencia de carga junto con la linea de transperteaiza de forma adecuada, los
12 dias libres son los adecuados, en la compardei@osto flete la agencia que
mas conviene es la segunda que ha confirmado guonaviara es CCNI vy el
momento que arribe la mercaderia llegara a la amaa Contecon, segun
cotizacioén de la tabla No. 59 con un valor total gantenedor de 20" ST incluido
costos administrativos de USD $ 2.835 .

Tabla N° 59: Cotizaciones de costo flete externo

TIEMPO DE
AGENCIADE | TRANSITOEN GASTO GASTOS | VISTO {HANDLING IN TOTAL| TOTAL
CARGA DIAS | DIASLIBRES | FLETE | THC |NAVIERA |DOCUMENTACION [ADMINISTATIVOS | BUENO | OPORTEQ [MANEIO | FLETE |  OTROS | TOTAL FLETE

MARGLOBAL k) 14| 290000( 11400 16500 300 35,00 290000 39000 324900

PROVEXCAR k) 12 |265000( 13500 50,00 300 50,00) 35,00] 2650,00 305000 283500

NAVECUADOR B A 300500 135001  6L60 4000 35,00( 50,0{ 305,00 32060 332660

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Cotizaciones maritimas para contenedor ded2pies
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3.9.2

Aseguradoras

Se cuenta con un directorio de aseguradoras rafeed la tabla No. 60, a

fin de tener varias alternativas.

Tabla N° 60: Directorio de Aseguradoras

COMPANIA DE
SEGUROS DIRECCION TELEFONO FAX

Av. 12 de Octubre 2697 y Abraham Lincoln Tc |02 246 9070 02 2986991
Seguros Bolivar “1492", Pisos 3y 12

Av. Eloy Affaro 2342 y Ayarza 02 244 7574 02 2442 060
Seguros Equinoccial

Av. Replblica de El Savador 734 y Portugal, (02 2241 250 02 2528678
BMI del Ecuador S. A |Edificio Athos, 5to. Piso, Qui

Av. Amazonas 60-17 y Rio Coca, Edificio Etecg@2 226 3795 02 2468 933
Seguros Colonial Promelsa, 2do. Piso, Qt

Av. Corufia 1224 y San Ignacio 02 254 6088 02 2229772
Grupo Conseguros
Coopseguros del Ecuador|  Dr. Juan Enrique Bustarbémetecion: Noruega |02 2921 669 02 2921 667

210y Suiza, Edfficio Coopsequ

Rumipamba 706 y Republica 02 226 3041 02 2462911
Protecseguros

Republica de El Savador y Portugal 02 245 8400 (8201
Seguros Oriente
Panamerica Compafiia  |Avs. Portugal y Eloy Affaro 02 246 8840 02 2469650
Seguros

Av. RepUblica de El Savador 34-211 y Moscu,| 02 2280 02 246 7983
Aseguradora del Sur S. A.

Av.Amazonas 4080 Ecuador - Pichincha, Quitoy 02 22628 02 2467 367
Coka Barriga Raul

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Agenda de trabajo Autora

3.9.2.1Eleccién de la Aseguradora

De acuerdo al servicio y a las garantias y coleerture ofrece la empresa de
seguro , por lo que una vez realizado el contratmey importante revisar el tipo

de cobertura que estan firmando, los certificadoSelyuro de Transporte se emite
sujeto a los términos, condiciones generales, edpsg particulares de la poliza

de Transporte contratada por el asegurado, en dagoérdida o dafio de las

mercancias aseguradas, éstas se liquidaran e iimdeém de acuerdo a las

coberturas, exclusiones y garantias de la pélingatada.
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Existen tres tipos de cobertura a fin de tomaelgsion que son: 1) Todo riesgo
bodega a bodega: Consiste en asegurar toda péodidafio que sufra la

mercaderia por causas externas y fortuitas, deagwaelas Condiciones pactadas
en la Pdliza Original. 2) Riesgos ordinarios dedit: En este riesgo se asegura
solamente pérdida total de la mercaderia o bulbmsptetos, no se le cubre ni

faltantes ni averias de la misma. 3) Libre de aveaiticular: Esta cobertura cubre
las mercaderias que han sido contratadas C.ldttye Unicamente para tramites

aduanales.

La empresa que se selecciona es seguros Colonfjug en cuanto a las
garantias, la aseguradora se compromete a brimdeecpion de la mercaderia
mediante el pago de una indemnizacion a los ckerte el caso de que ocurran
eventos futuros e inciertos que ocurran en forneédantal, subita e imprevista y
gue ocasione una pérdida de la mercaderia. En ccumras condiciones de
servicio, se contratara la poliza que cubre eboede bodega a bodega, segun lo
pactado en la negociacion el tiempo de duracidla g@liza puede ser hasta mas
de un afio. También existira una condicion espedmahde el asegurado debe
tener un interés asegurable en el objeto asegwaladourrir una pérdida. En el
momento que la aseguradora ponga en practica tastgges acordadas en forma
rapida y precisa, se deberan cumplir todas lasdbdades para el reclamo.

El costo total del seguro que constituira la hzee el valor CIF serd entonces
de USD $ 21,66.

3.10 AGENTE DE ADUANAS

El agente de aduanas es la persona juridica, &acufiara realizar los tramites de
las importaciones o exportaciones de mercadedajdoumentos originales pasan
a través del agente de aduanas para que seardesdtia SENAE de acuerdo a

la normativa de la misma. A fin de que se proceda el tramite de
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nacionalizacion en el caso de régimen a consunelseran enviar los siguientes

documentos:

Nota de Pedido
Factura Comercial
Lista de empaque
Certificado de origen
BL

Original DAV firmado

Ficha técnica del producto

3.10.1 Eleccion del Agente de Aduanas

La eleccion del agente de Aduanas, se la realizswrduncion de la informacion,

agilidad y personalizacion que le de antes desgatrel tramite que realizara.

Estas caracteristicas, se las puede observar melata en el servicio desde el

momento que inicia la negociacion con el agenteadeanas para sacar la

mercaderia arribada.

El costo de algunos agentes de aduana oscilalé8e$ 190 a 250 por el tramite

de nacionalizacion regimen 10 . Ver tabla No. 61.

Tabla N° 61: Cotizaciones de servicios Agente deluanas

A COSTO
AGENTE DE ADUANAS CODIGO SERVICIO AGENCIAS APROXIVADO
BASANTES PAVON JORGE PATRIC 653 Nacionalizaciofansumo por cada BL GYE-UIO 190-250
COKA BARRIGA VICENTE RAUL 1333 Nacionalizacion a Cenmo porcadaBl. ~ GYE-UIO 190-250
VEGA CORNEJO DANNY PATRICIO 4718 Nacionalizacion asumo porcadagl. ~ GYEUIO 190-250

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Agenda de trabajo Autora
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3.11 TRANSPORTE INTERNO

La distancia entre Guayaquil y Quito, es 500 kmo@madamente, el acceso se
lo hace por via terrestre, para trasladar el cedtende 20 pies, es necesario
contratar un vehiculo tipo mula o tipo tréiler rpgue se haga la movilizaciéon
con la responsabilidad apropiada, tomando todasmadidas de seguridad
necesarias por ejemplo que cuenten con rastreditalate monitoreo. Ver

directorio en la tabla No. 62.

Tabla N° 62: Directorio de empresas de transportaterno

TRANSPORTE INTERNO
DIRECCION TELEFONO FAX

TRAILESA S.A Guasmo Sur. Coop Maruixi Febres-cordero Mz 70 S. § 4 2488842 | 04 250092B
T.C.R.P. Cia. Ltda. Carcelén 2470720
FONSECA HNOS. Calle As13-117 y Calle B (Cdla. Bjlox 94913962 2222 915
TRANSPORTE INTERNACIONAL ROCALOBA
CIA. LTDA Av. de la Prensa N42-75 y Mariano Echeverria 2274766 |2243156
TRANSPORTES SANCHEZ POLO DEL ECUADQR
C.A. AV. América y Lauement 2460570 2460623
TRANSERPET CIA.LTDA. Maximiiano Rodriguez 496 y LiauGuerrero 2616-402 3111-097,
ORMO EXPRESS LAURO GUERRERO S10-172 Y FCO. BALLESTEROE 02-266668$9860174

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: guiadenegociosecuador.com

3.11.1 Eleccién de Transporte Interno

A fin de determinar la agencia de carga de transpoterno, es mas importante la
seguridad de la mercaderia, pese a que el segumirécicasos fortuitos e
inesperados, el importador tiene la obligacion eizar la logistica de traslado
interno, tomando todas las precauciones debidaguecsi algo le sucede a la
mercaderia no solo es la pérdida de la materiai,esin® del tiempo y de las
responsabilidades adquiridas para la entrega deanenia al consumidor final.
En base a los parametros descritos la mejor ofsrta segunda porque disponen

de rastreo satelital y monitoreo para una mejarmécion cuando el importador
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asi lo requiera, el costo esta entre los USD $080Mcluida la entrega de
contenedor vacio en Gye, en relacion al servicguisenonitoreo telefénico el

servicio es eficiente. Ver tabla No. 63.

Tabla N° 63: Cotizacion de transporte interno

TRANSPORTE TIEMPO DE MOVILIZACION
TRANSITO EN TIPO DE RASTREO CONT. DE 20
INTERNO HORAS VEHICULO | SATELITAL [MONITOREO TRAYECTO PIES
Guasmo Sur. Coop
Maruixi Febres-
TRAILESA S.A cordero Mz 70 S. 8 TRAILER NO Sl GYE-UIO 700,00
LAURO GUERRER(
S10-172 Y FCO.
ORMO EXPRESS |BALLESTEROS TRAILER Sl Sl GYE-UIO 600,00
T.C.R.P. Cia. Ltda/|Carcelén TRAILER Sl SI GYE-UIO 600,00

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Cotizaciones transporte terrestre

El costo de transporte constituira el precio vdeia@e la importacion que se lo

puede observar en el siguiente capitulo del gréNizo47.

Mientras que el precio de venta al publico se lemieinara en base a costos fijos

y variables que se lo reflejara en el capitulo Veetabla No. 71.
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CAPITULO IV

PLAN DE MERCADO
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CAPITULO IV

PLAN DE MERCADO

En este capitulo, se orientara el marketing pé#safdr y evaluar la idea de
negocio para la satisfaccion de las necesidadekdelientes del mercado
nacional mediante la segmentacion de consumidosdggrtafolio de productos

que se constituira la oferta de los calentadoreyda solares.

4.1 IDEA DE NEGOCIO

Se ha elaborado una matriz atractivo competitivideda idea de negocio, en la
cual se destacan tres grupos en orden de impataetitodos los grupos hay un
nivel alto tanto en atractividad del producto caenda competencia; en el primer
grupo y mas importante se encuentra el hecho deelgpeoducto es altamente
competitivo y atractivo porque no necesita cortibles su rendimiento es alto y
la seguridad que brinda es muy beneficiosa. Erglrsdo grupo esta el hecho de
que es un producto mas eficiente por su modelolirah del pais es apropiado
para el uso del mismo, con su utilizacion se al@amzequilibrio en el ecosistema
ya que no contribuye al calentamiento global ydiatha durabilidad. En el tercer

grupo esta que no necesita mantenimiento.

La principal variable es que los calentadores ssl@o necesitan combustibles,
siendo el primer atractivo de manera que la gemteegwtard molestosos
desabastecimientos de combustible y ahorrara m@pdi y gastos en las facturas
de luz o gas, convirtiétndose en un producto muypsditivo por ser el Unico
aparato que no necesita combustible para su fuaTi@mto; La segunda
variable que hace atractivo el negocio es el remthin el calentador solar no
necesita ningun tipo de bombeo y se pueden alimsvpuntos de agua a la vez

sin verse afectada la temperatura del agua desgatdo altamente competitivo
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porque los otros aparatos si se ven afectadosacpresion del agua ; La tercera
variable que hace atractivo el producto es quelbarseguridad, de manera que no
representa ningun riesgo de explosiones o gasagigisos que afecten a la vida
inclusive del ser humano, es competitivo porquselguridad no puede faltar en
los hogares convirtiéndose en una oportunidad gean@; En el segundo grupo
de variables estan la eficiencia que se refieremabelo de acumulacién
haciéndose este el mas atractivo , de los tpes tle calentadores solares que
hay como son; los recolectores solares con Cudstglato plano, los recolectores
de plato plano sin cristal, los sistemas integredeslectores de almacenamiento y
los recolectores solares de tubos al vacio, eiteales el méas eficiente que los
primeros tradicionales con planchas de cristarpentin, debido a su estructura
de tubos al vacio con una alta eficiencia de ab®orde la radiacién solar
inclusive durante condiciones climaticas desfaviesabiendo competitivo por su
estructura ; otra variable importante es quelieda del pais es apropiado para
el uso de calentadores solares, esta presentaastivadlad porque Ecuador es un
pais que goza de clima templado no tiene frioemds y a pesar de que el cielo
esté nublado por 72 horas el calor se mantienerepetitivo porque la mayoria
de hogares disponen de lugares abiertos donde mgelte ubicar, estos pueden

ser terrazas o patios, inclusive garajes descobiert

La siguiente variable es el equilibrio del ecosistesiendo muy atractivo porque
evita el cambio climatico, mejorando la calidad viga y de las generaciones
futuras y es competitivo porque es un sistema gmmobal calentar el agua
Gnicamente con energia proveniente del sol y deldadad, contribuyendo a
prolongar el tiempo de existencia de los recursatsirales. En la variable
Durabilidad, el calentador solar tiene una durdadi de 20 aflos mientras los
modelos eléctricos si no se queman tienen unaidaraproximada de 2 afios, los
calefones pueden durar en el mejor de los casda h&safios con su respectivo
mantenimiento cada cierto tiempo.

El calentador solar Es competitivo porque ofre@yan tiempo de duracién. En

el ultimo grupo de variables esta el mantenimieekcalentador solar no necesita
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de baterias que también implicas costos, ni aastadimpieza de filtros para su
funcionamiento, es competitivo porque es un pramuagte por la forma de los
tubos se mantiene solo. En sintesis la idea decregs altamente atractiva para

los clientes y muy competitiva a nivel generalr ge&fico No. 34

Grafico No. 34: Idea de Negocio

N0 NECESITA COMBUSTIBLE|
200
SEGURIDAD
|EL cuma DEL Palk ES APROPDO PARA EL LSO ESMASEFICIENTE
EQUILIBRID DEL ECOSISTEMA)
[avom purasLDAD
7,00
MANTENIMIENTO]
o
=
'—
E 5,00
=
<
3,00
WEDIC
1,00
1,00 300 500 700 9,00
COMPETITIVIDAD

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Ideas principales primer capitulo del presete trabajo

4.2 ATRACTIVO COMPETITIVIDAD PRINCIPALES CIFRAS
COMERCIALES

La Importacion por costo CIF y volumen de los ppates socios comerciales,
Ver grafico No. 35, son EEUU, Chile y China, dueasl estudio realizado del

volumen importado y del costo CIF que represent importaciones de
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calentadores solares de agua durante los ultimperi®dos 2005-2010 EEUU
desde la perspectiva de precios tiende a subircderdo a comportamiento de
precios reflejados en Grafico No. 16 ubicandosesasin perfil de atractividad y
competitividad media , Chile tiene menores pregegun grafico No. 17 y se
ubica en el tercer cuadrante superior que indicatdactivo y competitivo sin

embargo no logra superar a China que es altamamtactivo por sus precios
bajos y es muy competitivo porque tiende al cremmu de consumo de las
personas a un precio rentable y razonable dondesejaria la negociacion ganar

ganar, los precios se los puede apreciar en etgrdb. 18

Grafico No. 35: Atractivo Competitividad Importaciones principales socios

comerciales
— o
8,00
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COMPETITIVIDAD

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Ideas principales primer capitulo del presete trabajo

4.2.1 Principal pais de origen de la mercaderia

China como pais de origen Ver grafico No. 36, ey @uactivo porque sus

productos dan ventaja a paises en desarrollo éoméica Latina. Ecuador sera
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menos dependiente de empresas multinacionales rlasive fabrican sus
productos en china para luego comercializarlosesior del mundo, el producto
tiene buena calidad y precios razonables por twaleza, cabe sefialar que las
grandes importadoras traen el hierro y el vidrio ed#e pais china que se
convierten en materias primas para sus manufactelraalentador solar de agua
consta principalmente de un tanque de acero galdoio inoxidable y de los
recolectores de vidrio al vacio, materiales de huwalidad y a bajo costo en dicho
pais lo que genera que con todos estos aspeciogp@itador de este producto

seria muy competitivo

Grafico No. 36: China como Pais de origen de la meaderia
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Ideas principales primer capitulo del presete trabajo

4.2.2 Principal proveedor de productos

Los posibles proveedores del producto utilizarenelstrategias de la publicidad y
venta de sus productos a través de contactos ynesmaciones, paginas web,
relaciones publicas reflejado en el contacto deegesutivos de venta, el tiempo
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de envio de informacion requerida por el posiblam@dor, el tipo de empaque o
la seguridad que brindan para que el producto élegubuenas condiciones, para
lo cual se dispone de un directorio de tres emprgaa son Imposol, Nantong y
Jiadele. A mas de que son empresas que disponerdes de calidad con
responsabilidad social ya que fabrican productosdege para evitar el
calentamiento global donde la empresa que brind® seguridad e informacion
requerida en todos los aspectos anteriores essbthpsiendo mas atractiva y

competitiva a la vez. Ver grafico No. 37.

Grafico No. 37: Proveedores de producto
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Ideas principales primer capitulo del presete trabajo
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4.2.3 Atractivo competitividad de la empresa proveedora d los

calentadores solares de agua

La empresa a ser elegida como proveedor de lostadt@es solares de agua es
Imposol, siendo atractiva porque los contactosefiereéncia donde se conocié a
Imposol, son de personas fidedignas, en cuanto aelkcion puablica su
atractividad nace desde el primer contacto conejesutivos de ventas que
satisficieron de informacion necesaria en el metiempo posible donde
explicaron el tipo de empaque que se constituirka seguridad de la mercaderia
.en lo que se refiere a la publicidad web la infacidn que contiene es la
necesaria , mientras que en cuanto a la comparaeocostos con los demas
proveedores es atractiva porque la oferta no da mas alta ni la mas baja ,
encontrandose en un nivel medio que amerita pastéas demas estrategias la
compra sin representar riesgo de seriedad por galteroveedor, Imposol es un
proveedor muy competente por su estrategia deidalaersonalizada y segura al
momento del envio del paquete.

El portafolio de productos que contiene Imposoldescalentadores solares de
agua que parten desde los 130, 150, 165, 200, 380 {itros de calentadores de
agua solar. Ver grafico No. 38
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Grafico No. 38: Atractivo competitividad de la empesa proveedora de los

calentadores solares de agua
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Ideas principales primer capitulo del presete trabajo

4.3 ATRACTIVO COMPETITIVIDAD ESTUDIO DEMANDA
NACIONAL

Tipo de tecnologia nuevaon su mecanismo propio de generacion de tipceverd
0 ecoldgico, ninguna persona posee calentador, satanvirtiendose asi un
producto muy atractivo y competitivo porque exigt& demanda potencial muy
amplia.

Problemas con los tradicionales calentadores de aguEl calentador solar de
agua es mas atractivo para la gente que vive eallel y en el sur de quito,
porque han tenido una serie de problemas que iEdiempo y dinero. Desde la
perspectiva socioecondmica la gente de condiciéiosconémica muy buena ha

tenido mas problemas con los calentadores soleadiibnales por el nivel de
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exigencia que ellos demandan, mientras tanto exoraicion socioeconémica
mala han tenido problemas por las caracteristiebgrdducto.

Motivos de compralLa Seguridad y el rendimiento en su orden integesa
mayoria de personas, otro motivo es la compragsobéneficios que claramente
se puede notar en el portafolio de productos etasb del sector norte en el
estudio de disposicién de pago estarian dispuesfusgar 557,94 sin embargo
luego viendo el portafolio de productos si esta@paestos a comprar en el valor
de 719,49.

Precio que estarian dispuestos a comprar segun pafolio productos A nivel

general el modelo méas acogido es el modelo dei66 ton el 51% de personas
dispuestas a pagar los 719,49, luego hay un 25e8Risdnodelos de 200 litros en
acero inoxidable al valor de USD $ 804,33. PRocdndicion socioecondmica
muy buena estan dispuestos a comprar los dos msmeodelos mencionados,
todos los sectores valle, cetro, sur y norte,dsiesl tercero el sector que mas

demanda de producto tiene.

Mayores beneficios del producto Los beneficios del producto son Unicos, el
calentador solar no necesita combustible, funciomatm normal con el uso
simultaneo de varios puntos de agua, el tiempdudacion es de 20 afios, tienen
la capacidad de mantener el calor solar por 72shesaun material anti abrasivo y
anticorrosivo y los tubos colectores de calor smistentes al granizo. Ver grafico
No. 39
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Grafico No. 39: Atractivo Competitividad Estudio demanda Nacional
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Elaborado por Beatriz Carvajal

Fuente: Ideas principales segundo capitulo del preste trabajo

4.3.1 Atractivo Competitividad Productos Sustitutos

Todos los grupos poseen algun tipo de calentadaagde, las viviendas con
apariencia muy buena poseen calefén que seria@ligtio sustituto en tanto que
las que tienen apariencia buena poseen calentkhrieo, siendo el objetivo de
segmentacion las viviendas con apariencia muydeé producto sigue siendo
atractivo porque se puede instalar con las misotzesias del calefon y segun los
datos de las encuestas a la gente le interesa nelichtentador solar de agua por
la seguridad y rendimiento que le supera al calef@esde la perspectiva del
sector todos tienen calentadores de agua sin gmbdemandarian mas
calentadores solares en su mayoria esta el seatpCe&ntro, Valle y Norte. El

calentador solar es altamente atractivo y conipetiel calefon se encuentra en
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un nivel medio y finalmente la ducha eléctrica dégaser atractiva lo que hace
gue el importador sea mas competitivo. Ver graficd0

Grafico No. 40: Productos Sustitutos
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Elaborado por Beatriz Carvajal

Fuente: Ideas principales segundo capitulo del preste trabajo

4.3.2 Atractivo Competitividad Competencia:

En relacion a la competencia Internacional aunayopgosicionamiento de marcas
con respecto a los calentadores solares de aggaeyes una nueva tecnologia, y
de igual forma los importadores son muy pocos.labmmpetencia Nacional esta
a un nivel bajo de atractiva ya que ninguna pexste la distribucién de datos
dispone de calentadores solares de agua, de los plastribuidores que se pudo
investigar sobrepasan los USD $ 1.000 de precia lparcalentadores solares de
agua de 200 litros por lo que no son ni atractiiasompetitivos pues el rango de
precio que la gente esta dispuesta a pagar nopssardos USD $ 1000. Este
indicador muestra que el importador es altameniepetitivo. Ver grafico No.
41.
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Grafico No. 41: Competencia
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Elaborado por Beatriz Carvajal

Fuente: Ideas principales segundo capitulo del preste trabajo

4.4 ACUERDOS COMERCIALES

Los acuerdos comerciales CAN y ALADI de los cuatgsiador es miembro
permiten la union entre los paises miembros coagvarla formacion gradual de
un mercado comun latinoamericano, que por la idedry desarrollo de los
paises miembros constituye variables sociales yiemtabes, mediante los
criterios de eficiencia y sostenibilidad de un imgio.

De las preferencias arancelarias a fin de cumpglir la misién ambiental, la
ALADI permite que haya tratados a nivel nacionaldecir independientes de
cada pais donde se pueden adaptar al sistema depaésllos productos que
ayudan a cumplir objetivos de los diferentes traéad También dentro de estos
acuerdos comerciales ya como grupo, los paisesbmisnade la CAN, firman un
tratado a nivel mundial que es el tratado de Kimtonde Ecuador se compromete a
reducir los impactos de efecto invernadero, conyeindo asi a la preservacion
del medio ambiente por lo que estos acuerdos danndicador altamente

atractivo y competitivo. Ver grafico No. 42.
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Grafico No. 42: Acuerdos Comerciales
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Elaborado por Beatriz Carvajal

Fuente: Ideas principales tercer capitulo del presge trabajo

4.5 ATRACTIVO COMPETITIVIDAD BASE LEGAL

Las normas creadas en la base legal hacen que geesancumpla con los
objetivos de manera que el producto a importarcekgico, siendo por este lado
altamente atractivos y competitivos. Para la imgmdn de los calentadores
solares de agua se debe regir al COPCI que dglsidad en el art. 72 de que el
Estado podra brindar preferencia arancelariasatarias en las importaciones de
productos que sean de su interés comercial coeciespnfasis en los bienes
ambientalmente responsables, mientras que refog@ndl COMEXI que permite
el uso adecuado de los recursos humanos , técgi@sonomicos, establece
politicas y lineamientos para formar estrategiascdmercio exterior, dichas
funciones inciden en varias decisiones que son ¢ifgamientos arancelarios o

para aplicar medidas a los diferentes productos dare crédito de la buena
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calidad de su fabricaciéon, lo que puede servir garantizar que los productos

sean de Optimas condiciones.

En lo que se refiere al SRI todo OEA debe regsérary estar al dia en sus
obligaciones lo que garantizara que el producta esntro del marco legal
permitido para realizar una transaccion comercyalhacer sus respectivas
declaraciones andinas de valor que representatémtacidad de los valores de
origen que permiten una competencia justa; deldaificacion arancelaria
8419.19.19.90.00 el hecho de que el producto ariagor es un calentador solar
con tanque de acumulacién hace que se acoja al TdlAid 1 que abarata el
valor de manera que el Advalorem a fijarse esl0%ue aceleraria el consumo

del producto mientras se mantiene este porcenajegrafico No. 43

Grafico No. 43: Base Legal
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Elaborado por Beatriz Carvajal

Fuente: Ideas principales tercer capitulo del presge trabajo
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4.6 ATRACTIVO COMPETITIVIDAD TRIBUTOS AL
COMERCIO EXTERIOR

Todos los productos importados gravan impuestdsesta base CIF. El
calentador de agua solar a importarse debe sevegprado en el sentido de que
tiene 0% arancel, paga la tasa Fodinfa, ademas porsidera un Impuesto a los
Consumos especiales lo que también constituye emiaja competitiva y ademas
no tiene ningun tipo de salvaguarda, pero grava, Ifi#e se lo puede recuperar
tributariamente, observandose tres grupos que @wstityen altamente

atractividad y competitividad. Ver grafico No. 44.

Grafico No. 44: Tributos al comercio exterior
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Elaborado por Beatriz Carvajal

Fuente: Ideas principales tercer capitulo del presge trabajo

4.7 REQUISITOS PREVIOS

En cuanto a los requisitos para arancelarios, @ngartacion de calentadores de
agua solares se requiere obtener el certificadd\IN&Sta medida se constituye

altamente atractivo debido a que las personasesgtgchan INEN miran que el
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producto esta fabricado con calidad. Es competiéitamente porque el tramite
no es complicado y ademas los productos no esiftos a controles ni

inspecciones obligatorias. Ver grafico No. 45.

Grafico No. 45: Requisitos paraarancelarios
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Elaborado por Beatriz Carvajal

Fuente: Ideas principales tercer capitulo del presge trabajo

4.8 ATRACTIVO COMPETITIVIDAD PROCEDIMIENTO DE
IMPORTACION

El régimen de importacion a consumo permite nadimarala mercaderia para
iInmediatamente ser comercializada en el territoacional esto lo hace atractivo
y competitivo porque sera un producto para likmmercializacion, En lo que se
refiere a la negociacion se importara el prodieto los Incoterms FOB 2010
que indica que la responsabilidad del exportadorha&sta cuando pone la
mercaderia dentro del buque para luego cumplir lesnresponsabilidades
adquiridas en el pais de destino, En lo que sereefa los documentos de
acompafamiento para la presentacion de la dedaramiluanera mientras se
declaren todos los datos recomendados en forma glarecisa todos tienen un

objetivo por ejemplo el BL permite que el transpartternacional sea contratado
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para la movilizacion de la mercaderia por mar emhds establecidas , se contara
con factura comercial auténtica donde se decldoalz la mercaderia importada
con precios reales del vendedor a fin de que leoraeion no tenga
inconvenientes, La lista de empaque es importarfiie de tener claro que es lo
gue contiene cada paquete facilitando el manipulsopdliza de seguro asegura
en el caso de un siniestro que la inversién vuelvamportador, es atractivo
porque excepto por el tiempo de recuperacion lacageria llegara para la
respectiva venta. El manifiesto de carga consd@itiinformacion detallada con
datos claros y concisos de la carga para el oporéaguimiento. La nota de
pedido permite mantener control sobre los produstiitados, la DAV y la
DAU junto con sus documentos de acompafamienton seransmitidos
electrénicamente y presentados fisicamente paagehte de aduanas en la
Corporacion Aduanera con todos los datos corrguositiendo que se libere la
mercaderia evitando novedades. Ver grafico No. 46.

Grafico No. 46: Procedimiento de importacion
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Elaborado por Beatriz Carvajal

Fuente: Ideas principales tercer capitulo del presge trabajo
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4.9 ATRACTIVO COMPETITIVIDAD OPERADORES DE
COMERCIO EXTERIOR

El flete externo tiene un papel fundamental pogl® se escoge una empresa
fiable que ahorrara de costos, tiempo y el senadiecido es muy bueno, de la
aseguradora para la operacion, sera segun lascaomel deben ser todo riesgo de
bodega a bodega y de acuerdo a las garantias emnizhcion en el caso del
siniestro. Se realizara el tramite de nacionali@acon un agente de aduanas que
brinde servicio eficiente y sus costos estén demgfaango de investigacion, En
el transporte interno se elegira la empresa quspodga de GPS y Monitoreo,
ademas de que no encarezca el costo del produetly donstituyéndose todas

estas formalidades en un alto atractivo compedigi Ver grafico No. 47

Grafico No. 47: Procedimiento de importacion
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Elaborado por Beatriz Carvajal

Fuente: Ideas principales tercer capitulo del presge trabajo
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4.10 COSTO VARIABLE DE IMPORTACION

El costo variable de importacion de 30 calentadeddgres de agua de 200 litros
es de USD 11.709,21. Ver grafico No. 48 y N0.49.

Grafico No. 48: Costo Variable importacién Total U $ 11.709,21
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Elaborado por Beatriz Carvajal

Fuente: Costos variables de importacion de 30 cal@mtores solares de agua

Grafico No. 49: Costo Variable importacion Total U $ 11.710,10
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Elaborado por Beatriz Carvajal

Fuente: Ideas principales tercer capitulo del presge trabajo
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411 NOMBRE DE LA IMPORTADORA

COVEMLOGISTICA con su nombre comercial CLS que significa
CALENTADORES SOLARES =ra una importadora de calentadores solares de
agua creada inicialmente bajo el concepto de uganzaciéon de persona

natural.

4.12 ESTRATEGIAS DE COBERTURA

Se utilizara la estrategia de especializacion sefede manera que se atendera a
todos los mercados de diferentes zonas, sin emladronerior de cada una se
distribuira por nivel socioeconémico por la apatiarde la vivienda muy buena y
buena segun el portafolio de productos de los tadenes solares de agua. Ver
grafico NO. 50.

Grafico No. 50: Estrategia de especializacion seta@a
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: www.estrategias de especializacién

4.12.1 MISION

Atender la necesidad del servicio de agua calieoite una linea de productos de
calentadores solares de agua que les permitaasatifus necesidades en grupos

poblacionales que vivan en las zonas Norte, SuleMalCentro de Quito, cuya
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vivienda tenga una apariencia muy buena y buenaltarcalidad, rendimiento y
variedad de modelos en segmentos de mercado difades por el tipo de
segmento socioecondmico y por el sector en dondmlem actuando con

responsabilidad social y mejoramiento continuo.

4.12.2 VISION

Llegar a tener una posicion lider para el afio 2@mh3la distribucion de
calentadores solares de agua solares a fin de licurap necesidades y
requerimientos de nuestros clientes, mejorandadvel de vida de la poblacion a
traves de la satisfaccion de sus necesidades hmiare las personas identifiquen
los calentadores solares de agua CLS como una aee@res opciones en lo que
se refiere a seguridad para sus seres queridodintiento que es el mas optimo y
los modelos puedan distribuirse y expandirse ea tactiudad de quito y en las
diferentes regiones del Ecuador a fin de satisfplsgramente las expectativas de

los clientes.

4.12.3 VALORES CORPORATIVOS

« Lealtad e Integridad.
En la organizacion el cliente es primero, saberhwaler de la lealtad por eso los
clientes son amigos, y por ello nuestros cliepigsden confiar en la integridad
de nuestros productos.

» Creatividad e Innovacion
la creatividad sera un componente Unico en cadaderlas personas buscando
siempre a través de la innovacion, la satisfaca@énnuestros clientes y el
mejoramiento de su calidad de vida.

* Respeto
Creemos que el respeto es la base de los buenosio®grespetamos todas las
ideas y tratamos de satisfacer las necesidadesedtros clientes con cordialidad

y amabilidad.
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* Responsabilidad
Cumplir las funciones y objetivos asignados. Actltartonscientemente para
prevenir situaciones de riesgo interno y exterApoyo a la comunidad y els
clientes, con actividades que aporten a su creotmieel compromiso con las
promesas adquiridas. Ademas de buscar siempre aagwadpr en todas las
actividades desarrolladas.

* Responsabilidad social
Contribuir con el mejoramiento social, econOmicoambiental, a través del
cumplimiento de objetivos y convenios relacionados el medio ambiente que

aporten hacia un aire mas limpio de las presentesisas generaciones.

4.13 OBJETIVOS ESTRATEGICOS

» Posicionar la marca CLS como importadora de callents solares de
agua

* Resaltar las bondades de las caracteristicas éefagsas chinas

* Promocionar las lineas de producto de Imposol adénrabajar con el
concepto bajo pedido

« Disefar un catalogo de productos utilizando comceptos al tipo de
tecnologia, los problemas con el uso actual demis$ de calentamiento
de agua, el precio referencial del producto, losebeios y principales
argumentos de compra;

* Resaltar las bondades del calentadores solar franteso de energia
convencional y calefones

» Penetrar en el mercado nacional mediante el usmdegstema de precios
de introduccion, por debajo del promedio del sector

» Destacar las bondades de los acuerdos comercigiges y su influencia

en el ingreso del producto al pais
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» Dar a conocer a la comunidad en general que laesapumple con la
normativa legal impuesta para la importacién y &eah el mercado
nacional.

« Destacar el cumplimiento de las medidas arancslgr@ara arancelarias y
los beneficios con los que cuenta el sector.

» Dar a conocer el procedimiento logistico

» Utilizar como medios de comunicacion para la pragmel internet y la

feria de la construccion.

4.14 MARKETING OPERATIVO

4.14.1 POSICIONAMIENTO DE MARCA COMO IMPORTADORA DE
CALENTADORES SOLARES DE AGUA

Para posicionar la marca como importadora de adengs solares se creara una
imagen del ser de la empresa con su propio loggtgimbologia que se asocien

con la energia solar.

4.14.2 MARCA

La marca comercial de la empresa importadora es, @Qu& quiere decir
calentadores solares, las letras serén azules itéegoa linea de color naranja en
el medio y en la parte inferior la palabra COVEMRISTICA que seria el
nombre de la empresa formando el logotipo, ebslmenfoca a la persona color
azul que identifica la seriedad y personaliza€idntegridad y conocimiento de la
importadora dentro de un circulo de color naramja gngloba un mundo lleno de
energia y seguridad sin fronteras, color que remuev ilusion de la vida,
representa la energia la creatividad de la enéejiaol. El logotipo ira siempre
en el lado derecho del simbolo. Ver grafico No. 51

Los colores usados son naranja pantone orange §24z@ pantone 300C
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4.14.3 LOGOTIPO CON SU RESPECTIVO SIMBOLO

Grafico No 51: Logotipo con simbolo de la organizadn

) CLS

\ COVEMLOGISTICA

Elaborado Por: Beatriz Carvajal
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4.14.4 ESQUEMA DEL PLAN DE NEGOCIOS

Grafico No. 52: Esquema del plan de negocios

PLAN DE NEGOCIOS

Idea del
Negocio

l

Posicionar la marca CLS como
importadora de calentadores
solares de agua enfocando
beneficios :

<

Pais de
origen China

Resaltar las bondades

de las caracteristicas de
las empresas Chinas

Proveedor
Imposol

l

Promocionar las lineas de producto
de Imposol a fin de trabajar con el
concepto bajo pedido

Para la
Demanda

Disefiar un catalogo de productos
utilizando como conceptos al tipo
de tecnologia, los problemas con
el uso actual de sistemas de
calentamiento de agua, el precio
referencial del producto, los
beneficios y principales
argumentos de compra

Productos
sustitutos

Competencia
nacional

{

Resaltar las bondades del
calentadores solar frente al uso
de energia convencional y
calefones

Penetrar en el mercado nacional
mediante el uso de un sistema
de precios de introduccién, por
debaijo del promedio del sector.

Crear un logotipo y un
simbolo que represente a
la importadora, Crear el
disefio de una pagina
web en power point en la
primera pagina se
enfocaran los beneficios
de No necesita
combustible, Rendimiento
y Seguridad en forma
grafica , en otra pagina
se presentara el ser de la
empresa que es la misiéon
la visién y los valores
corporativos.

En la préxima hoja se
presentara una ilustracién
cumpliendo su funcién, y
se mostrara una casa y
una urbanizacion con el
calentador solar de agua.

Informar que china tiene
calidad en el calentador solar
porque es el principal productor
de materias primas como el
acero y el vidrio e insertar los
graficos de los periodos de
comportamiento 2005-2010 de
y China donde china tiene los
mejores precios en las
importaciones de calentadores
solares de agua

Realizar un catalogo con
el logotipo de la
importadora y con el
titulo de enlaces
Internacionales, enfocar
la linea de productos que
dispone Imposol ,

El catalogo tendra la
marca de la importadora,
se enfocara principalmente
que el tipo de tecnologia
es nuevo donde se
insertara el grafico 26 con
indicadores de que nadie
tiene aun el sistema por
ser nueva tecnologia, e
insertar el grafico 27 que
indica el porcentaje de
personas que declaran
haber tenido problemas
con los otros sistemas
utilizados, y para mostrar
la linea de productos la
marca de la empresa ira
en cada hoja de catalogo
junto con el modelo , su
respectivo precio de oferta
con descuento y los
beneficios desde la
perspectiva de calidad y
precio que son los
argumento s de compra

T

{

Se resaltara las
bondades del producto
insertando el grafico 30 y
poniendo grafico que se
relacione con cada
bondad,

Ademas se insertra la
tabla no. 1 de las
ventajas del uso de las
diferentes alternativas de
calentadores de agua con
su respectivo grafico 1,
en cuanto a las
desventajas la tabla 2 y
su respectivo grafico 2

Mostrar el grafico 32 del
precio que estan
dispuestos a pagar las
personas para comprar
un calentador solar, e
indicar que CLS mantiene
un precio de equilibrio en
sus productos .

Elaborado Por: Beatriz Carvajal

Fuente: Plan de Negocios del presente capitulo
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ACUERDOS
COMERCIALES

|

Destacar las bondades de los
acuerdos comerciales vigentes y su
influencia en el ingreso del
producto al pais.

BASE LEGAL

Dar a conocer ala
comunidad en general
que la empresa cumple
con la normativa legal
impuesta para la
importacion y venta en
el mercado nacional.

PLAN DE NEGOCIOS

TRIBUTOS AL
COMERCIO
EXTERIOR

|

Destacar el cumplimiento de
las medidas arancelarias y para
arancelarias y los beneficios
con los que cuenta el sector.

I

Detallar los conceptos de
los acuerdos
comerciales, y Explicar
en una imagen en que
consiste el efecto
invernadero y como se
contribuye con los
acuerdos internacionales,
Ia Contribucién con el medio
ambiente, preservacion ,
integridad y desarrollo de todos
los paises y medidas como las
preferencias arancelarias
nacionales que permiten
acuerdos como la CAN y
ALADI, especialmente el
acuerdo Internacional a nivel
mundial como son el acuerdo
de Kioto.

NOTAS LEGALES

Normas INEN e indicar
que el producto cumple
con certificacion INEN
Insertar el proceso
ilustracion No. 23

ADUANA

Indicar que el producto
esta con Diferimiento
Nacional lo que permite
que los productos estén a
costo razonable

PRESERVACION DE LA
VIDA

Bien ambientalmente
responsable y seguro

CUMPLIMIENTO

MEDIDAS
PARAARNCELARIAS
Medidas rancelarias: Se

distinguen cuatro grupos:
Recargos Aduaneros 0%
Impuestos IVA 12%

Aforo aduanero

Normas INEN

CUMPLIMIENTO DE
MEDIDAS
ARANCELARIAS

Estan dadas por el
arancel de importaciones

Tasa Fodinfa CIF 0,5%
CUMPLIMIENTO DE
MEDIDAS NO
ARANCELARIAS

Cumplimento de
resoluciones COMEXI

PROCEDIMIENTO
DE IMPORTACON

Dar a conocer el
pprocedimiento logistico

Insertar un flujo grama
general del procedimiento
de importacién con los
respectivos tiempos
enfocando a la
movilizacién internacional
, el cumplimiento de
responsabilidades, para
la libre comercializacion.
Y los tiempos.

Elaborado Por: Beatriz Carvajal

Fuente: Plan de Negocios del presente capitulo
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Grafico No. 52: Esquema del plan de negocios

OPERADORES
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Establecer las empresas
con las cuales se trabaja a
fin de identificar una red de
segura de manejo de la
mercancia

PROMOCION Y
COMUNICACION

Utilizar como medios de
comunicacion para la
promocion el Internet y la
feria de la construccion

Insertar los logotipos de

trabajamos y una breve
ventaja

las empresas con las que

El disefio de la pagina
Web, sera sencilloy se
lo realizara, con el
logotipo y simbolo de la
importadora, detallando
link par que la gente
pueda acceder a la
informacion.

Como medio de
comunicacion y
relaciones publicas, se
debe ver los requisitos y
materiales para la
participaciéon en la feria
de la construccién , se se
mostrara el cronograma
de actividades y horarios
para que la gente pueda
ingresar, a mas de incluir
tarjetas de presentacién
para los visitantes y
posibles compradores




4.14.5 POSICIONAMIENTO DE LA MARCA

Grafico No. 53: Posicionamiento de la marca

CLS
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Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: imagenes internet/www.mamayyo.com/
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4.145.1 EL SER DE LA IMPORTADORA

Grafico No. 54: Posicionamiento de la marca
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QUIENES SOMOS

MISION  Atender L2 necesidad del servicio e agua calients con wna linea de productos de calentadores solares de agua que les permita satisfacer sus necesidades
En grupos poblacionales que vivan en las zonas Notte, Sur Valle y Centro de Quito, con alta calidad, rendimiento v variedad dz modslos en segmentos de
mercado diferenciados por ¢l tipo de segmento socioecondmico y por el sector en donds residen. actuando con responszbilidad social ¥ mejeramisnto
continuo.

VISION

Llegar a tener una posicicn lider para el o 2013 en la distribucion de calentadores solares de agua solares a fin de. cumplir las necesidades y requerimientos de
muestros clientes, mejorando el nivel de vida de la poblacion atreves de la satisfaccion de sus necesidades logrando que las personas identifiquen los
calentadores solares de agua CLS como una de las mejores opciones en lo que se refiere a seguridad para sus seres queridos, rendimiento que es el mas
optimo v bos modelos puedan distribuirse y expandirse en toda la ciudad de quito'y en las diferentes regiones del Ecuador a fin de satisfacer plenaments las
expectafivas de miestros clientes.

VALORES CORPORATIVOS

Lealtad e Integridad: En 1a organizaciin el cliente es primero, sabamos &l valor dz a lealtad por eso muestros clisntes son nuestros amigos v por ello nuestros
clientss puedsn confiar en la integridad de nusstros productos.

Creatividad e Innovacion: La creatividad seraun componente tnico en cada ma de las personas buscando siempre ameves de la mnovacion, 1a satisfaceidn de
mugstros clientes y el mejoramiento de su calidad de vida.

Respeto: Creemos que el respeto es la base de los buenos negocios, respetamos todas 1as 1deas v tratamos de satisfacer las necesidades de nuestros clientes con
cordialidad y amabilidad.

Responsabilidad:  Cumplir las fimeciones v objetivos asignados. Actuando conscientemente para prevenir siftuaciones de fiesgo interno v externo. Apoyo ala
comimidad y nuestros clientes, con actividades que aporien a su crecimiento, nuestio compromiso con las promesas adquiridas. Admas de buscar siempre
agregar valor en todas 1as actividades desarrolladas.

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente Idea del Negocio
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4.14.5.2
PRODUCTO

POSICION DE LA MARCA PRESENTACION DEL

Grafico No. 55: Presentacion del Producto
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COVEMLOGISTICA

FUNCIONAMIENTO SIN COMBUSTIBLE SOLO CON LA
CLARIDAD Y LA LUZ SOLAR

URBANIZACIONES CONEL PRODUCTG INSTALADO

CASAS CON EL PRODUCTO INSTALADO

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente Iméagenes de Internet
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4.14.6 PAIS DE ORIGEN CHINA

Grafico No. 56: Pais de origen China

Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: estudio crecimiento en las importaciones tproducto periodos 2005-2010
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4.14.7 PROVEEDOR IMPOSOL PORTAFOLIO DE PRODUCTOS BAJO
PEDIDO

Grafico No. 57: Proveedor Imposol
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PRODUCTOS BAJO PEDIDO CON IMPORTACION DIRECTA

TIEMPO DE ENTREGA UN MES Y MEDIO

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Linea de productos proveedor Imposol

194



4.14.7.1 Portafolio de productos bajo pedido

Grafico No. 58: Portafolio de productos bajo pedido
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/'/ COVEMLOGISTICA
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PEDIDOS bearvajal@hormail.com
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Calentador solar contanque de acero galvanizado de
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18865

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Linea de productos proveedor Imposol

Grafico No. 59: Portafolio de productos bajo pedido
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Linea de productos proveedor Imposol
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Grafico No. 60: Portafolio de productos bajo pedido

COVEMLOGISTICA

CALENTADORDE AGUA SOLAR CON
PLACAPLANA

cLsS IMPORTACIONES
BAJO PEDIDO

Tanque de almacenamiento, material de acero

inoxi con si: control de It 3y
de flujo de agua para cada entrada de agua
recubierta de acero inoxidable desde 150litros hasta

300 litros con calentadores de agua solar tubos al
vacio,

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Linea de productos proveedor Imposol e im&@mes promocién internet

Grafico No. 61: Portafolio de productos bajo pedido

COVEMLOGISTICA
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con sistema de conversién agua potable en agua
purificada con recubierta de acero inoxidable desde
150 litros hasta 300 litros con calentadores de agua
solar de placa plana.

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Linea de productos proveedor Imposol e im&@mes promocién internet
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4.14.8 INICIO CATALOGO DE PRODUCTOS PARA EL MERCADO
LOCAL

Grafico No. 62: Principales argumentos de compra
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LINEA DE PRODUCTOS

DELTTTATE CON AGUA CALIENTE SIN PROBLEMAS
CATALOGO ENTRAR

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente imagen: http://www.medicina-naturista-peru.om/tratamientos-a-traves-de-la-piel-parte-1/
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4.14.8.1 PORTAFOLIO DE LINEA DE PRODUCTO

Grafico No. 63: Portafolio de Linea producto
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Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Linea de productos proveedor Imposol e im&ges promocion internet

Grafico No. 64: Portafolio de Linea producto
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Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Linea de productos proveedor Imposol e im&yes promocion internet
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ALTERNATIVAS

4.14.9 BONDADES DEL CALENTADOR SOLAR FRENTE A OTRAS

Grafico No. 65: Bondades del calentador solar free al uso de otros

productos
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Bondades del producto y cuadros comparatigode otras energias convencionales
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4.14.10 BENEFICIOS DE CALENTADORES SOLARES DE
AGUA

Grafico No. 66: Bondades del calentador solar free al uso de otros

productos

CLS
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total seguridad para ustedy su familia, ‘°'| /2

Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente; imagen http://www.facebook.com/note.php?net id=74772487481

200



4.14.11 PENETRAR EN EL MERCADO NACIONAL

Grafico No. 67: Competencia Nacional
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sector nac l|1l‘|5l| demostramiu asi alta conm annﬂ: 05 para nuestros clientes.

Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Sistema de precios de introduccién por defmdel promedio del sector.
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4.14.12 PRINCIPALES ACUERDOS COMERCIALES

Grafico No. 68: Competencia Nacional

ACUERDOS COMERCIALES

CLS 5

COVEMLOGISTICA

ALADI
CUMPLIMOSCON ORJETIVOS INTERNACIONALES | | ACUERDODEKIOTO

La CAN (Comunidad Andina de Naciones), es una organizacion intergubernamental, su objetivo comun es: alcanzar un desarrolo integral,
mas equilibrado y autonomo, mediante la integracion andina, sudamericana y latinoamericana. Sus antecedentes se inician el 26 de mayo
en 1969 cuando se firmo el Acuerdo de Cartagena, k2 CAN inicio sus funciones en agosto de 1997, Los paises que conforman esta
organizacidn actualmente son Bolivia, Colombia, Ecuador y Perd, también 2 conforman los crganos e instituciones del Sistema Andino de
Integraci6n (SAl).

La Asociacion Latinoamericana de Integracion (ALADI) es un organismo regional latinoamericano, sus doce paises miembros actualmente
son Argentina, Bolivia, Brasil, Chile, Colombia, Cuba, Ecuador, Mexico, Paraguay, Pert, Uruguay y Venezuels, Creada & 12 de agosto de
1980 por el Tratado de Montevideo. Objetivo: pluralismo en materia politica y econamica; convergencia progresiva de acciones parciales
hatfa 2 formatin de un mercado comin latinoamericano; flexibiidad; tratamientos diferenciales en base al rivel de desarollo de los
paises miembros; y multiplicidad en las formas de concertacion de instrumentos comerciales. Los paises calficados de menor desarrollo
economicorelativo de (2 region (Bolivia, Ecuador y Paraguay) gozan de unsistems preferencial,

El Protocolo de Kioto, Lucha contra el cambio climatico, Contiene los compromisos asumidos por los paises industrializados de reducir sus
emisiones de alpunos gases de efecto invernadero, responsables del calentamiento global. Las emisiones totales de los paises
desarrollados deben reducirse durante el periodo 2008-2012 al menos en un 5% respecto a los niveles de 1990. Tras largos trabajos, el 11
de diciembre de 1997 se aprobo el Protocolo de Kioto. Se aplica a las emisiones de seis gases de efecto invernadero: dioxido de carbono
(€02}, metano (CHA), oxido nitroso (N20), hidrofluorocarbonos (HFC), perfluorocarbonos (PFC), hexafluoruro de azufre (SF6). Los paises
miembros de la CAN ratificaron el Protocolo y se han comprometido a elaborar en conjunto una Estrategia Andina como marco de politica
regional en & tema de cambio climatico, siguiendo el exitoso ejemplo de |a Estratesia regional de hiodiversidad para los Paises del Tropico
Andino, aprobada en el 2002. Ecuador es un pais en vias de desarrollo y para luchar contra el cambio dimatico mediante &l Protocolo de
Kioto que entro en vigor el miercoles 16 de febrero de 2005.

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Acuerdos Comerciales Internacionales del psente trabajo
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4.14.12.1 CON EL USO DE CALENTADORES SOLARES SE RDUCE
EL EFECTO INVERNADERO

Grafico No. 69: Reduccion efecto Invernadero
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Acuerdo de Kioto

203



4.14.13 BASE LEGAL
Grafico No. 70: Base Legal
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Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: imagenes de péaginas internet INEN, ADUANA EUADOR vy SRI
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4.14.15 TRIBUTOS AL COMERCIO EXTERIOR

Grafico No. 71: Tributos al Comercio Exterior
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Ideas principales anterior capitulo
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4.14.16 PROCEDIMIENTO IMPORTACION CON TIEMPOS
ESTIMADOS

Grafico No. 72: Procedimiento Importacién
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Proceso Logistico del presente trabajo
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4.14.17 RED SEGURA DE MANEJO DE MERCADERIA

Grafico No. 73: Operadores de Comercio Exterior

>

' COVEMLOGISTICA

SEGUROS AGENCIA DECARGANACIONAL

‘ i 6% monORAAIDA|

ORMOEXPRES

SN AN |
T NS ARV KO

COLONIAL

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Logotipos sacados de pagina internet de $&gs colonial, Provexcar, Alaire
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4.14.18 EVENTOS

Grafico No. 74: Comunicacion y Eventos
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Datos Feria de la construccién que se readira con fecha 20 al 24 julio
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4.14.19 CONTACTENOS

Grafico No. 75: Contactos
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Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Datos Organizacion
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CAPITULO V
ESTUDIO FINANCIERO
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CAPITULO V

5. ESTUDIO FINANCIERO

Toda inversion, tiene un objetivo, traducido entabilidad, es por ello la
necesidad de realizar el estudio financiero adigue una vez evaluado el plan de
negocios propuesto, el inversor identifigue si eloypcto es factible
financieramente para ser aplicado. En el plan @gocios, se determiné un
importante nicho de mercado por la condicién satinémica, habiendo mucha
acogida de los calentadores solares de agua @ohoigilios con apariencia muy
buena y buena, abarcando todos los sectores de @Quiz cumplan esta
caracteristica. El proyecto tiene grandes expeatate crecimiento porque el
producto de estudio es una necesidad basica panaetaonas por sus grandes

beneficios y la responsabilidad social que mantiene

En este capitulo se conoceran indicadores finaxidel estado de situacion
inicial sobre la base de las inversiones a séizagias y de donde provendra el
dinero para apalancar el negocio. Ademas se peraenflujos de caja que
permitan realizar el comparativo de la utilidad nosticada y la inversion

realizada, de la mano con instrumentos necesarios.

Se mostraran también indicadores de evaluacioa oe/érsion para demostrar su

grado de rentabilidad.

5.1 INVERSIONES

Las inversiones son el empleo de dinero sobredakes la organizacion espera
rentabilidad, las inversiones, representan coloo&s de dinero sobre las cuales
una empresa espera lograr ganar un rendimientoofutsto puede ser mediante
un interés percibido, o dividendo o mediante lataesn el presente caso de los
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calentadores solares a mayor valor que su costagigisicion, asociandose a la
inversion con los activos.

Loa activos son todos los bienes o derechos queeposa persona fisica o
juridica que puede convertirse en liquidez, valdoge Unicamente en términos

monetarios. Existen los activos corrientes o cawtds, fijos y diferidos.

Loa activos corrientes, son aquellos que no penderala empresa, es decir que
son los activos que van a ser comprados y vendidosrto plazo, aqui puede
ubicarse la mercaderia que se compré para comer@hdinero en efectivo que
es Caja-Bancos que se convierte en liquidez desfanmediata, luego vienen los
activos fijos que son los que se convierten endig pero no inmediatamente,
estos pueden ser instalaciones, maquinaria, o esigblenseres y equipo de
oficina como esta en el presente caso, por Ultimoen los activos diferidos que

son por ejemplo los gastos de constitucién.

Al comienzo de la organizacion, a fin de no contra@eudas con otras
organizaciones, la inversion sera realizada coardiperteneciente a los propios
accionistas que sera como el importe de capital epvalor de USD $ 22.646,
45. En total activos suman USD $ 22.646,45 digimibls como muestra el estado

de situacion inicial en la tabla No. 64.

Tabla No. 64: Estado de Situacion Inicial

ACTIVOS PASIVO Y PATRIMONIO

CORRIENTES 15345,5¢ A CORTO PLAZO 0
CAJA-BANCOS 3636,35 DOCUMENTOS POR PAGAR 0
MERCADERIA 11709,2}

PATRIMONIO 22645,5
FIJOS 450 CAPITAL SOCIAL 22645,5
MUEBLES Y ENSERES 2570
EQUIPO DE OFICINA 200p
DIFERIDOS 280(
GASTOS DE
ORGANIZACION 2804
TOTAL ACTIVOS 22645,5¢ TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO 22645,56

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Autora
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5.1.1 ACTIVOS CORRIENTES

En la inversion de los activos corrientes se ne&m@siun monto de USD
$15.345,56 que serd la provision dividida de ¢uiginte manera para la cuenta
caja-bancos ( 1.636,35 adquisicién segunda imgdriajue se la realizara al mes
dos semanas, donde hasta ese tiempo se estimar véddenidades de
calentadores solares de agua , ademas se necel$2#1000 materiales y USD
$1000 dinero en efectivo ) , de la inversion en aaderia para la primera
importacion, se necesitaran USD $ 11.709,21 p@raalentadores solares de
agua mas las obligaciones tributarias para la natizacion del producto, hasta la
puesta de la mercaderia en bodega segun los ira@reps presentados en la
tabla N0.65 :
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Tabla No. 65: Costo de importacién de la Mercancia

IMPUESTO IMPUESTO
SUBPARTIDA o PESO 01100 a0 VALOR L TRANSPORTE| AGENTE SALDA  |SALIDA DIVISAS ISR
G ERL N| REF \ED DESCRIPCION FOB | FOB | FLETE [SEGURO o ADVALOREM FODINFA | IVA T TG ALMACENAJE I DOC PREVIOS|IMPORTACION
D UND |TOTAL EN BODEGA
del valor FOB flete
6400 | 2900 2166| 932,86 1525 46,61 112§,02 600,00 200,00 185,67 128,00 58,00 28,00 11709,21
61,09%] 61,09%,
5500 37,21% 37,21% 0,007 | 0176 0,094 0,031 0,029 0,020 0,009 0,004
1,64%| 1,64%
CALENTADOR SOLAR DH
ACERO GALVANIZADO
8419.19.90.00( 2p CSAG| 103DE200L 19549| 390940 1771,63 1323 569466 0,00 2817 798| 366,54 122,18 11343 78,20 3543 0,00 712681
CALENTADOR SOLAR DH
ACERO INOXIDABLE DE
8419.19.90.00( 1p CSAI | 103200L 238,55| 238550 1080,93  8,07| 3474)50 0,00 1737 419,71223 64 7455 69,21 a1 21,62 0,00 4348,30
TUBO AL VACIO EXTRA
8419.90.10.00( 3p TUBCSAIG 2 349 | 10470 4744 035| 152,30 15,25 076 1842 9,82 3 3,04 2,09 0,95 28,00 234,10
TOTALCOSTOS IMPORTACION 6400 | 2900| 21,66| 9321,86 1525 466] 112602 600 20 185,6 8 12 58 28 11709,21

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Autora
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5.1.2 ACTIVOS FIJOS

La organizacion, adquirira para la operacion de ergralizacion, activos fijos

que totalizan USD $ 4.500, distribuidos en; mugbleenseres USD $2.500;
equipos de oficina USD $2.000,00. A cada undodeactivos se le aplicara un
determinado porcentaje de depreciacion de la ke |actual del pais que se

distribuye en: muebles y enseres diez afios y eqlgédicina 3 afos.

5.1.3 ACTIVOS DIFERIDOS

El negocio sera formado mediante el criterio de arganizacion de persona
natural, a través de la suscripcion de un conpeat@do debidamente notariado.
Adicionalmente se lo administrard mediante la elation de politicas que
direccionen las actividades de la organizaciémlifidro que se estima necesitar es
de USD $2.800,00.

5.2 GASTOS PRESUPUESTADOS

5.2.1 COSTOS VARIABLES

La linea de productos segun el estudio de mercdde gstrategias de mercado
para comercializar en principio en la ciudad det®Quderan las siguientes:
Calentadores solares de acero inoxidable connsastke tubos al vacio de 200 Lt.
y Calentadores solares de acero galvanizado ceten® de tubos al vacio de
200 Lt. Los costos variables de importacién inéniel costo de la mercaderia,
hasta la puesta en bodega, de acuerdo a la fortnabdgo habitual de la SENAE,
se lo ha prorrateado con regla de tres simple,@leh@1,09% del costo pertenece
al primer item de calentadores solares de 20 tealeres solares de acero
galvanizado, el 37,27% al segundo item de calergadgolares de acero
inoxidable, y el tercer item al 1,64% de tubos atig obsequiados por el

exportador. El prorrateo se lo realiza en basalalr\FOB en el caso del flete, y el

215



costo seguro en base al valor CFR, mientras quedoss costos variables se
utiliza el mismo porcentaje como son el transpimterno, el valor de las divisas,
el Advalorem, el IVA, el Fodinfa; el almacenajesldocumentos previos, se los
ha prorrateado en base al valor FOB, obteniendostb variable de cada unidad
de acuerdo al modelo de calentador solar de agra. IR comercializacion, el
costo variable unitario del los tubos al vacio temtsera necesario determinar,
para algun cliente que pueda necesitar a futurtras @ue necesiten esta parte
accesoria. El calentador solar de acero galvaaifiadliza con un costo variable
unitario de USD $ 356,34 mientras que el calemtadlar de acero inoxidable
termina con un costo variable de USD $ 434,83 yudbss al vacio, finalizan con
un costo variable de USD $ 7,80. Ver tabla No. 66.

Tabla No. 66: Costo Variable unitario

COSTO
SUBPARTIDA PESO COSTO NO.
ARANCELARIA YR REE NETO DIESERIACSTEN IMPORTACION UNIDADES NATRLECE
UNITARIO
|CALENTADOR SOLAR DE
8410109000 20  CSAl [ 104 00 0 o o 7126,81 2000 | oo,
[CALENTADOR SOLAR DE
8410100000 19  CSAI | 10§ ot STl 4348,30 1000 | 40408
84199010000 3d TUBCSAIE 2| TUBOALVACIO EXTRA 234,10 80 7,80
TOTAL COSTOS VARIABLES 1170921 60,00

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Autora

5.2.3 COSTOS FIJOS

Los costos fijos, se abarcaran los siguientes it€dusto de la patente por
Arriendo de bodega, Servicios basicos, Internetéfdeo, suministros y

materiales, también se incluirdn en estos costosohlizacion de distribucion,

sueldos y salarios de un empleado, depreciaciéipegie oficina, depreciacion

muebles y enseres, disefio pagina Web, costo mamésmo pagina Web,

material publicitario, amortizacion de activos diles. Las depreciaciones, y
material publicitario y sus costos se presentafagrsiguientes tablas. Ver tabla
No. 67 ala 70.
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Tabla No. 67: Depreciacién de Activos Fijos

CUENTAS DEPRECIACION

VALOR (TIEMPO
TOTAL |EN ANOS [ANUAL

DEPRECIACION [DEPRECIACION
MENSUAL

DEPRECIACION DE MUEBLES Y ENSERES

2500 10 250,00

20,83

DEPRECIACION DE EQUIPO DE OFICINA

2000 3 666,67/

55,56

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Autora

Tabla No. 68: Sueldo y Salario de empleado A

Salario minimo wvital 265
horas extras 5 20
SUELDO BASICO 285
Hasta 24 diciembre de cada afio
ingresos 1dic afio anterior al 30 nov afio
en curso trabajador/12ava parte // caso
contrario proporcional tiempo laborado
Décimo tercera remuneracion 12ava parte 11,88
Hastal5 agosto de cada afio valor
equivalente un salario vital 1sept afio
anterior al 31 agosto afio en curso si ho
esta el afio proporcion al tiempo
Décimo cuarta remuneracion trabajado 22,08
SUELDO + BENEFICIOS
Despues del afo de trabajo depositar
FONDO DE RESERVA IESS 22,08
Aporte IESS Empleador 12,15% 32,20
Empleado 9,35% 24,78
TOTAL SUELDO EMPLEADO A 373,24

Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: IESS
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Tabla No. 69: Sueldo y Salario de empleado B

Salario minimo wtal 265
horas extras 5 20
SUELDO BASICO 285
Hasta 24 diciembre de cada afio
ingresos 1dic afio anterior al 30 nov afio
en curso trabajador/12ava parte // caso
contrario proporcional tiempo laborado
Décimo tercera remuneracion 12ava parte 11,88
Hastal5 agosto de cada afio valor
equivalente un salario \ital 1sept afio
anterior al 31 agosto afio en curso Si no
esta el afio proporcion al tiempo
Décimo cuarta remuneracion trabajado 22,08
SUELDO + BENEFICIOS
Despues del afio de trabajo depositar
FONDO DE RESERVA IESS 22,08
Aporte [ESS Empleador 12,15% 32,20
Empleado 9,35% 24,78
TOTAL SUELDO EMPLEADO B 373,24

Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: IESS

Tabla No. 70: Material publicitario incluido feri a Internacional

Material Publicitario 300
Organizacion Feria construccion 1440
Total 1740

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Autora
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5.3 INGRESOS PRESUPUESTADOS

Los ingresos por venta del producto se originacdmesla base de la aplicacion de
la politica de precios por, segun la linea de pctutucomo son calentadores
solares de acero galvanizado, calentadores salarasero inoxidable y tubos de
acero segun se detalla en la siguiente tabla:utbdad bruta que en su orden
empieza con el 101,91%, 84,98% y el 79,41%. Vdatsb. 71

Tabla No. 71: Politica de Precios

cosTo PORCENTAJE
SUBPARTIDA |\ | rer. |PESO| pescripcion | variaBLE MARGEN DE MARGEN DE | PRECIO DEVENTA
ARANCELARIA NETO UNITARIG | CONTRIBUCION | Ser ol = | ALPUBLICO
CALENTADOR
SOLAR DE
ACERO 356,34 363,15 101,91 719,49
GALVANIZADO
8419.19.90.00f 20 CSAG 108DE 200 L
CALENTADOR
SOLAR DE
ACERO 434,83 369,50 84,98 804,33
INOXIDABLE
8419.19.90.000 10 CSAI 103DE 200 L
8419.90.10.00 30| TUBCSAIG 2 \T/:g%s AL 7,80 6,20 79,41 14,00

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Autora

Los ingresos a obtener por linea de producto deerdoua la politica de
rentabilidad sobre costos unitarios variables aghs estan reflejados en tabla

No. 72.
Tabla No. 72: Ingreso Presupuestado

SUBPARTIDA PESO PRECIO INGRESO
ARANCELARIA | YNP REF. NETO | PESCGRIPCION PRO DUCTO TO TAL
CALENTADOR
SOLAR DE
ACERO 719,49 14389,80
GALVANIZADO
8419.19.90.00 20 CSAG 108DE 200 L
CALENTADOR
SOLAR DE
ACERO 804,33 8043,30
INOXIDABLE DE
8419.19.90.00 10 CSAI 103200 L
~ TUBOS AL
8419.90.10.00 30 TUBCSAIG 2 VACIO 14,00 420,00
INGRESO TOTAL 22853,10

Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Autora

219



5.4 MARGEN DE CONTRIBUCION

El margen de contribucién es el

diferencia de los costos variables y los ingrestalds que equivaldran a USD

$11.143,89 para la primera importacion que seifidgarvenderla en un periodo

de 4 meses. Ver tabla No. 73.

margen de ganameé se obtendra de la

Tabla No. 73: Margen de Contribucion Total

MARGEN DE
SUBPARTIDA COSTO INGRESO
ARANCELARIA UND REF. PESO NETO DESCRIPCION TOTAL TOTAL COTRIBUCION
TOTAL
CALENTADOR
SOLAR DE
ACERO 7126,81 14389,80 7262,99
GALVANIZADO
8419.19.90.00] 20 CSAG 103 DE 200 L
CALENTADOR
SOLAR DE
ACERO 434830 8043,30 3695,00
INOXIDABLE
8419.19.90.00] 10 CSAI 103 DE 200 L
8419.90.10.00) 30 TUBCSAIG 2 \T/Xg%s AL 234,10 420,00 185,90
INGRESO TOTAL 11709,2 22853,10 11143,89

El punto de equilibrio de la mercaderia, a fin dbrir los costos fijos es que en
cada importacion,

galvanizado, 8 unidades de calentadores solaremcei® inoxidable, y los 21

Elaborado por: Beatriz Carvajal

5.5 PUNTO DE EQUILIBRIO

se vendan 13 unidades de ead@ms solares de acero

Fuente: Autora

tubos extra que irdn con cada calentador solartalds No. 74.
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Tabla No. 74: Punto de equilibrio

PRECIO DE
SUBPARTIDA COsTO V COsTO V INGRESO COsTOSs PUNTO DE
ARANCELARIA b Ry BESCIRE L DESCRECS UNITARIO UQI/I?/:;TO TOTAL TOTAL FJOos EQUILIBRIO

CALENTADOR
SOLARDE
8419.19.90.00 20,00 CSAG 103,00 ACERO 356,34 719,49 7126,81 14389,8( 4773,9. 13,19
GALVANIZADO
DE 200 L

CALENTADOR
SOLARDE
8419.19.90.00 10,00 CSAl 103,00 ACERO 434,83 804,33 4348,30 8043,30 2912,74 7,88
INOXIDABLE
DE200 L
TUBOS AL

8419.90.10.00 30,00 TUBCSAIG 2 VACIO 7,80 14,00 234,10 420,00 127,84 20,63

TOTAL 11709,21 22853,10 7814,47 20,63

Elaborado por: Beatriz Carvajal
Fuente: Autora

5.6 FLUJO DE CAJA MENSUAL Y ANUAL

El flujo de caja del presente trabajo, es un infefmanciero que refleja los flujos
de ingreso y egreso de efectivo que obtendra lanargcion, donde la diferencia
entre los ingresos y egresos de efectivo serarsdlos, en este caso a favor
cuando los ingresos son mayores que los egresesfgvrable cuando sucede lo
inverso. Con el flujo de caja se podra visualipague realmente sale o ingresa en
efectivo a caja, permitiendo conocer la liquidezlal®rganizacion, a traves del
dinero en efectivo que realmente se podra conddg base para la realizacion de
prondsticos sobre la base de supuestos de vemstescy crecimiento de las
ventas en el presente caso.

Para realizar el flujo de caja se sabe que el gstamo de ventas se realizara en un
afno, bajo la importacion en el afilo de cuatro veceada importacién por la
cantidad de 30 calentadores solares, aplicandtigaotie ventas de manera que se
espera vender en la primera importacion el 25%adenércaderia cada mes,
finalizando la venta en los 4 meses, para la segimportacion, se estima vender
al quinto mes el 30%, al sexto mes el 35% y alisépines el restante 35%, de la
misma forma en la tercera importacion del octavdémimo mes , mientras que
para la ultima importacion en el onceavo mes el 50@n el doceavo mes el

ultimo 50% de mercaderia. Ver tabla No. 75.
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Tabla No. 75: Politica de Ventas

| IMPORTACION 1l IMPORTACION Il IMPORTACION I/ IMPORTACION
25% 25% | 25% 25% 30% | 35% | 35,00% | 30% | 35% | 35% | 50% 50%
No. UNIDADES Vil 53
DESCRIPCION POR IMES |IIMES |lIIMES [V MES MES I MES YIl MES ves | mes | XMES | XIMES [ Xi MES
IMPORTACION
CALENTADOR SOLAR DE
ACERO GALVANZADO DE 200 L 20,00 5,00 5,00 5,00 5,00 6,0 7,0 7,09 640 7o 7po 14,000,001
PRECIO DE VENTA 719,49 | 719,49 719,49 719,44 719ho 719j49 719k9o 71p,4949l9719,49] 719,44 719,49
CALENTADOR SOLAR DE
ACERO NOXDABLE DE 200 L 10,00 2,0 2,0 2,0 3,0 3,000 3,09 4,00 3,0 3,40 440 5,p0 5,do
PRECIO DE VENTA 804,33 | 804,33 804,33 804,3] 804,B3 804[33 804B3 80,33,38)4804,33] 804,3] 804,33
TUBOS ALVACIO 30,00 7,00 7,00 7,00 8,00 9,0 10,00 11,0 9,0 1000 1100 001 1500
PRECIO DE VENTA 14,00 14,00 14,00 14,00 140p 1440 14,0 14fo0 1400 14,004,001 14,00

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Autora

El flujo de caja mensual esta disefiado en basealilica de ventas que debera
ser puesta en practica con el trabajo de la orgeidia, a fin de cumplir los
objetivos para el crecimiento de la organizaciba.inflacion mensual en el
altimo afio de acuerdo a informacion del bancoraéas con un porcentaje
maximo de 0,83% y con un porcentaje minimo del%,38n el flujo de caja, se
estimara la inflacion maxima en los costos fijosr Yabla No. 76. En el flujo de
caja mensual, de acuerdo a la tabla No. 76, eltagksudel flujo es de USD$

20.704,75, donde se conoce que todavia en el pafiteno se recupera la

. .,
inversion.
Tabla No. 76: Flujo de Caja detallado mensual
BASE

CUENTAS DATOS IMES | IMES | Il MES MES MMES VIMES VIMES VIIMES | | XMES | X MES | XIMES [XIl MES
INGRESOS
VENTAS AL CONTADO (Total/4) 22853,10 5304,11 5304,11 5304,11 612344 685p.93 754940785 685599 7589.42 84078 114p7 11427
CALENTADOR SOLAR ACERO GALVANIZADO | 14389,80 3597,4% 9845 | 3507,45| 3507,4p 431694 503643 503¢43 431694 40B6G036,49 71949 7194
CALENTADOR SOLAR ACERO INOXIDABLE 8043,30| 16086¢ 1668 | 1608,66| 241299 241299 2412009 321732 241299 BY2917,32] 402165 402145
TUBOS 420,00 98 98 98 112 126 140 154 126 14 194 210 2}o
COSTOS (EGRESOS) 20125,34| 6099,56| 4660,89 46752P 4689[73 568012 569487 57009.724,8% | 5739,8¢ 575541 7722p1 773751
COSTO VARIABLE 11709,21) 2927,3Q  2927,30  2927,80  292].303,07| 3903,01 3903,0f  3903,47 390307 390B.07 584,634,684
COSTOS FIJOS 8416,13§9 3172,96  1733[53 174192 17¢2,437,05 17918 1806,6§ 182167 1836/79 185p04 184741 qIg82
ARRIENDO DE BODEGA 200 201,66 | 20333 2050} 206,42 20844 21007 21191  21387545| 217,23 219,04
INTERNET 25 2521 25,42 25,63 25,84 26,0/ 26,27 26,49 26{71 24,93 52(,127,38
TELEFONO 20 20,17 20,33 20,50 20,61 20,8¢ 21,0p 21,19 21§37 2154 22{,721,90
SERVICIOS BASICOS 15 1512 15,25 1538] 155! 15,6 15,7 15,49 16/03 1416 915,216,43
SUMINISTROS Y MATERIALES 50 50,42 50,83 51,2 51,6} 52,41 52,54 52,98 53,42| 538 54,3] 54,16
ORGANIZACION FERIA CONSTRUCCION 1440 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
PATENTE ANUAL 13 0 0 0 0 [o) 0 0 0 0 0 0
MOVILIZACION 200 201,66 | 20333| 2050} 206,12 20844  210p7 21191  2138¥545| 217,23 219,04
SUELDOS Y SALARIO EMPLEADO A 37324 37634 3794 | 38579 388,99 392,24 3954 398,y6 40206  40$,40  4d8,77
SUELDO Y SALARIO EMPLEADO B 37324| 376,34 3794 382,61385,79 | 388,99 39224 3954 398,16 402/06 403,40  40B.77
DEPRECIACION EQUIPO DE OFICINA 55,56 56,02| 56,4 5645 7,48 | 57,90 58,38 58,87 59,3 5085 6035  60J85
DEPRECIACION MUEBLES Y ENSERES 20,83} 21,01 21,14 2185 152 [ 2171 21,89 22,07 22,2 2240 2262 2281
DISENO PAGINA WEB 100 100,83 | 10167 1025 103,46 104p2  105/08 10996  106,847,72| 108,62 109,5:
COSTO MANTENIMIENTO PAGINA WEB 50 50,42 50,83 51,2 586 52,11 52,54 52,98 5344 538 5431  54)6
MATERIAL PUBLICITRIO 100 100,83 | 10167| 1025 103,46 104p2  105/08 10396  106,847,72| 108,62 109.5:
AMORTIZACION DE ACTIVOS DIFERIDOS 30 30,25 30,50 30,7% 101 [ 31,27 31,53 31,79 32,0 2P 325 3286
TOTAL DEPRECIACIONES YAMORTIZACIONEY 106,39| 107,27| 108,16| 109,06| 109,97| 110,83 111,80 112,73| 113,66| 114,61] 115,56 | 116,52
FLUJO DE CAJA 20704,75| -795,45| 643,28| 628,89| 1432,71| 1175,81| 1894,55| 2698,00] 1131,19| 1849,56| 2652,64| 3704,54| 3689,04|

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente Autora
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En la tabla No. 77, se realiza un resumen deb fiigf caja mensual, que servira de
base para el calculo anual, en el primer afio tadavise recupera la inversion,
para recuperarla los valores tanto del flujo da ca¢nsual como el acumulado

indican que aun falta por recuperar USD$ 1940,81.

Tabla No. 77: Resumen Flujo de Caja mensual

FLUJO DE CAJA MENS UAL
FLUJO DE
TOTAL TOTAL CAJA |FLUJO DECAJA
MESES INGRESOS | EGRESOS|MENSUAL | ACUMULADO
0 0,00 22645,54 -22645,36 -22645,56
1 5304,11 6099,54 -795/4 -23441,01
2 5304,11 4660,83 643,28 -22797,73
3 5304,11 4675,22 628,89 -22168,85
4 6122,44 4689,79 143271 -20736,13
5 6855,93 5680,14 1175,8]L -19560,33
6 7589,42 5694,81 1894,5p -17665,78
7 8407,75 5709,74 2698,0p -14967,78
8 6855,93 5724,74 1131,1p -13836,59
9 7589,42 5739,8q  1849,5p -11987,03
10 8407,75 5755,11  2652,6f4 -9334,38
11 11426,55 7722,01 3704,%4 -5629,85
12 11426,55 7737,51 368904 -1940,81
TOTAL 90594,07] 92534,88 -1940,41

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente Autora

El flujo de caja anual, en el primer afio no recapa inversion, la recupera al

segundo afio con beneficio de flujo acumulado pdd $24.975,36.
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El negocio ya instalado con una proyeccién a cia@os hoy de acuerdo a al
VAN costaria USD $ 81.849,39, al ser un valor pesiindica que el proyecto es
viable y rentable. La recuperacion del beneficBCRy el costo seria de $ 1,25
por cada dolar invertido, la tasa de rentabilidéid &s de 114% durante los 5

afos. Por lo que se concluye que el proyecto eéalien

El comportamiento del flujo de caja, durante Igesiodos muestra que las ventas
superan a los costos fijos y a los costos variablesde el segundo afio a partir
del afio cero el flujo de caja indica la liquidegpinible o utilidad bruta que se

genera por el ingreso de dinero, a partir del sgéguaiio hay liquidez de la

inversion recuperada.

Tabla No. 78: Flujo de Caja con proyeccion anua cinco afios incluido el

TIR-VAN-RBC
FLUJO DE CAJA ANUAL
FLUJO DE FLUJO DE
B TO TAL TO TAL CAJA CAJA
ANO INGRESOS EGRESOS ANUAL ACUMULADO

0 0,00 22645,56| -22645,5 -22645,58

1 90594,07 | 69889,3] 20704,%5 -1940,81]

2 117772,29| 90856,1]  26916,47 24975,34

3 153103,98| 11811296 34991,43 59966,3¢

a 199035,17| 1535468 4548843 105454,7B

5 258745,72| 199610,8p 5913443 164589,56
TOTAL 819251,23 654661,6f 16458956
TIR 114%
VAN 15% 81849,3¢
RBC 1,24

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente Autora
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5.7 INDICADORES FINANCIEROS

Los indicadores financieros, son la interpretaaién los resultados que arrojan
los indicadores econdémicos y financieros esta eoidm directa a las actividades,
organizacion y controles internos de la organizacidmo también a los periodos
cambiantes causados por los diversos agentesastgraxternos que las afectan.
Con los indicadores financieros se podra identifiggosicion de la empresa ante
los socios e interesados. Con esta herramientaestificara la situacion

financiera con la que empezara el negocio, seguilédez que maneje la

organizacion.

5.7.1 INDICES DE LIQUIDEZ

Es la capacidad de la organizacion para afroritigaciones de corto plazo o, en
o los pasivos de corto plazo con activos de cddad Cuanto mayor es el indice

mayor es dicha capacidad para cancelar esas dbhgsc

5.7.2 CAPITAL DE TRABAJO

El capital de trabajo indica el valor que le quéda la empresa, representando
en efectivo u otros pasivos corrientes, despuegadar todos sus pasivos de
corto plazo, en el caso en que tuvieran que secetados de inmediato. La
formula cuantitativa es igual al (ACTIVO CORRIER- PASIVO
CORRIENTE) (15.345,56 - 0). En el caso de la orgaeion, no ha incurrido en
ninguna deuda por lo que el capital de trabajo guadntacto. Ver grafico No.
76.
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Gréfico No. 76: Relacion Activos corrientes- pagos corrientes

100% - .
90% .
80% . .
70% -

60% - .

sox 4 15345,56 oyl
a0%

30%

20%

10% - e 48

0% ‘r'. T |"‘"'

ACTIVOS CORRIENTES PASIVOS CORRIENTES

Elaborado por: Beatriz Carvajal

Fuente: Autora

5.7.3 RAZON CORRIENTE

La razdn corriente indica la capacidad que tienard@nizacion para cumplir con
sus obligaciones financieras, deudas o pasivosrta plazo. La formula para
aplicacion es ACTIVO CORRIENTE/ PASIVO CORRIENTEe sabra cuantos
activos corrientes hay para cubrir o respaldar pass/os exigibles a corto plazo,
el resultado es la capacidad de pago por cada jigdarcubrir si incurre en deuda.
En el presente caso la empresa tiene 15.345,56tidesacorrientes y tiene 0 de
pasivos corrientes. Dado que la organizacion noriicen deudas el primer afio,
la organizacién no tendra problemas para pagariddddeudas de manera que

cuenta con 15.345,56 de activo corriente para aw&lgnprevisto, sin deuda
5.7.4 PRUEBA ACIDA O LIQUIDEZ SECA

Es la capacidad de la empresa para cancelaobdigaciones corrientes, pero
sin contar con la venta de sus existencias, es, degsicamente con los saldos de
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efectivo, el producido de sus cuentas por colsi#s,inversiones temporales y
algun otro activo de féacil liquidacion que puedwber, diferente a los
inventarios. Es una relacion similar a la antegero sin tener en cuenta a los

inventarios.

Las formulas reflejan los indices que permitirdupszar efectivo para cubrir las
deudas y es igual a los (ACTIVOS CORRIENTES- INVERRIOS)/ PASIVO
CORRIENTE = (15.345,56 - 11.709,21) =3.637,1@dotesto se divide para el
pasivo corriente en este caso, el pasivo corriesieero, por tanto la organizacion
dispone de un efectivo de USD $ 3.636,35.

5.7.5 INDICES DE ENDEUDAMIENTO

El indice de endeudamiento se calcula de la sigpiemma, PASIVO TOTAL/
ACTIVO TOTAL. En el caso de la organizacién hayocendeudamientos.

5.7.6 INDICE DE APALANCAMIENTO

La organizacion no ha contribuido obligacion deexmthmiento, siendo cero el
indice de apalancamiento, por tanto dispone de atnnmpnio completo de
22.645,56. La férmula para saber si las deudasepuger cubiertas por el capital
social es PASIVO TOTAL/PATRIMONIO.

5.8 EVALUACION FINANCIERA

Desde el punto de vista de la organizacién y dgdéasonas que se involucraran
en el negocio, las evaluaciones, las contribuciateeda organizacion se han
hecho en base a recursos de trabajo propio comtimleecursos en calidad de
aportaciones necesarias para la realizacion dgkpro. Los indicadores que se
utilizardn en el presente trabajo son: valor achedb, tasa interna de retorno,

coeficiente beneficio costo, y periodo de recupérac

227



5.8.1 VALOR ACTUAL NETO

El valor actual neto se origina de los flujos dgacajue totalizan USD $
164.589,56 proveniente de los ingresos menos egaesda inversion de USD $
22.645,56, durante los cinco periodos futuros. @licarse la tasa de descuento
del 15%, el valor obtenido es el valor actual né¢b proyecto totalizando un
VAN de USD $ 81.849,39 siendo un indicador dee uinversion es rentable

por ser positivo.

5.8.2 TASA INTERNA DE RETORNO (TIR)
La tasa interna de retorno para el flujo proyectadm afio es de 114% lo que

significa que la inversion origina una rentabilicth.

5.8.3 PERIODO DE RECUPERACION (PR)

El periodo de recuperacion de la inversion es deafios, la inversion de USD $
22.645,56 se la recupera al primer segundo de aperabteniendo todavia mas
liquidez de USD $ 24.975,36.
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5.9 CONCLUSIONES

Los calentadores solares tienen muchos benefiai@slps hogares de manera
gue no necesitan combustible convirtiendose asineproducto que ayuda a
equilibrar el ecosistema del mundo, tiene un aftodimiento y sobretodo

brinda seguridad a las familias sin gases toxicespyedan afectar su vida,

China tiene muchas ventajas como proveedor Intemmalcde los calentadores
solares de agua, segun las cifras presentadas paisique ha logrado ser

altamente competitivo por su calidad y precio.

El proveedor de China con el cual se ha estaldetidy buenas relaciones
comerciales es Imposol, tiene precios razonablisen de productos que se
reflejan en el catalogo nacional e internacional goras al crecimiento en la

demanda nacional.

El portafolio de productos esta basado en un estlelidemanda muy atractivo
gue consta de Calentador solar de agua de aceddlahde y Calentador solar
de agua de acero galvanizado, también se encuelosatubos para cada

aparato.

Los criterios de segmentacion utilizados en lasd$énde producto se relacionan
con la condicién socioecondmica de la apariencisleasas, y dentro de esta
categoria por sectores que permitird tener un alorspecializado para las

ventas.

La mayoria de las personas, prefirieron el modelealentador solar de agua
de acero galvanizado, luego el de acero inoxidgidese ajustan a la inversion
proyectada, haciendo de la organizacion competiivatractiva hacia los

clientes.
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Las estrategias comerciales de ventas, publicidathciones publicas y
responsabilidad social aplicadas por las empregas/eedoras son
innovadoras, por lo que la imagen institucionatltdas empresas se reflejara

en la imagen de nuestra organizacibn como comizaifra.

Los sistemas de comercializacion utilizados por dagpresas proveedoras
permiten contar con alternativas de eleccion ecolapra del producto bajo

una importacion directa.

EL calentador solar de agua a mas de su perfenttinmeento, cumple con
objetivos de acuerdos comerciales internacionaleseste caso el mas

importante es el acuerdo de Kioto ya que ayudduacreel efecto invernadero.

El producto es de maxima confiabilidad ya que dengon el requisito de

obtencion certificado INEN.
El procedimiento de importacién utilizado para lleghda de calentadores
solares de agua esta controlado desde inicio degbodasta el final en todos

sus procesos, permitiendo tener control antes gugssdel producto.

El proyecto es rentable, porque segun el andlisenéiero al primer afio se

recupera la inversion y el valor del Valor Actuadthl es positivo.
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5.10 RECOMENDACIONES

Se recomienda realizar las estrategias de merqadeteadas, a fin de poner
en la mente de las personas la imagen institucidelahegocio, alcanzar las
metas de ventas y cubrir las expectativas de readim

Para almacenar la mercaderia arribada, sera niecasalugar cerca del sur o

del norte seguro por lo que se debe estimar uo desarriendo mensual.

Los precios de CLS, son muy competitivos y se emicae por debajo de
otros pocos distribuidores, esto permite penetmaglenercado para satisfacer
las necesidades de la gente, obteniendo beneficios.

Una vez adquirido el calentador solar de agugyeasonas no sufrirdn mas por
molestosos desabastecimientos de gas o de enéégfaca por lo que se

recomienda adquirir una unidad lo antes posible.

Para la adecuada promocion y comunicacion, aulogpueostos son altos al

inicio es necesaria la feria internacional porqueas de los clientes estimados
segun encuesta, es aqui donde se puede tenaresanclientes al por mayor
y la venta puede incrementarse en forma bastatate al

Para la adecuada logistica, se debe contar cqpogbale empresas dedicadas
al comercio exterior que tengan buenas relaciomeserciales, agilidad e
informacion al dia, a fin de que se pueda contrelgaroceso siempre antes de

tiempo para evitar demoras en la llegada de laaderca.

Se recomienda empezar la inversion sin deudagrsids cierto el producto es
rentable, sin embargo no hay que sobreestimarigeesos al iniciar un
negocio, ya luego se podria incurrir en la mismearexe mas de lo estimado la

demanda para poder financiar los costos, la idesoeguedarse sin vender el
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producto cuando haya mas demanda de la esperada.

Se recomienda empezar a utilizar productos veraesocel del presente
proyecto, a fin de contribuir con la salud mund@@rmitiendo ahorrar a las

familias en tiempo, dinero y salud.

La distribucion de la mercaderia sera directamenteegada en el domicilio

de las personas, siendo este un valor agregadsedetio para mantener la
demanda.
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ANEXOS
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ANEXO No. |
ILUSTRACION 12

Acumuiador

Captador{es)

Sistermna
auxiliar

Apua fria

FUENTE:
http://www.smartienda.cl/smart2007/default.asp?corgnido=producto.asp&p
hp=1689&producto=22774&titulo=Como%20funciona%20un%20calentado

r%20solar%20-

El Tanque interior y exterior de acero inoxidabte,de acero galvanizado
instalado sobre techo inclinado como se obseniluginacion 12 o simplemente
en un espacio libre un patio, abastece de aguantalia las instalaciones

requeridas, ya sea en los bafos, lavamanos, ceciociliso piscinas.
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ANEXO No. Il
ILUSTRACION 13

Y 4
1, Put the manifold back up, 2. Tighten nuts betwesn the 3. Install the horizontal bars 4. Tighten the nuts beteeen
Inatall tha front (ags on the front legs and manifald frontlegs and horizontal bars

Lack of manifold

5, Install ather horlzontal hars &, Turn he tall stock back up, 7. Tighten the front lags and 8. Install the anti-dust circles
ordinally inatall the tail stock anthe tail stock {it's bettes to smear some soap
fromt lege ligquid, =o it can lubricats when

install vacuum tubes)

‘
® -

le #

10, Pull the heat pipe out a 11. Smear silcon grease onthe 12. Push the vacuum tubs
= plp surface of het pipe condanzor, into the tail stock

[Uked to increase snsrgy

transfer efficiency|

8. Take off the cap of tail stock

13. Push the heat pipe condensor 14, Push the vacuum tube to 15, Cheumayrate and Install 16. Chack evanything and
to the manifold hols, make surs the the manifold hole, maks sure the capr of tail stock tightly finish the solar collector
cohdensar toush the heat pipe VaC L Tk 3 with the anti- installation

manifold port tightly dust girclas tightly

Fuente: proveedor Kaidun
Elaborado por: Kaidun

Solicitado por: Beatriz Carvajal

Para la instalacion, una vez obtenido el calentadtar, se procede al armado de
la siguiente forma con los 16 pasos que se muestraa ilustracion 13 , esto de

acuerdo a informacion enviada por el proveedoidifa
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ANEXO No. lll:  Encuesta parte i

ENCUESTA
El objetivo de la presente encuesta es determinar el grado de preferencia de aceptacion y
preferencia de calentadores solares. Un calentador solar es un sistema ecolégico que le
permitira contar con agua caliente para su hogar durante todo el dia, aprovechando la luz
solar sin utilizar ningun combustible, ademas es un sistema con durabilidad de
aproximadamente 20 afios con un mecanismo alternativo al del sistema eléctrico y a todos
los calefones tradicionales

Nombre: Telf. Mail
Condicion Socioecondmica de la vivienda:

Por favor llenar la encuesta desde aqui en adelante:

1) SENALE EL SECTOR DONDE VIVE

1) POSEE USTED ALGUN SISTEMA PARA CALENTAR EL AGUA?
Sl NO

2) DE LOS SIGUIENTES SISTEMAS CUAL O CUALES POSEE?

CALEFON I:I CALENTADOR ELECTRICO I:I CALENTADOR SOLAR I:I

4) HA TENIDO USTED ALGUN PROBLEMA EN EL SISTEMA UTILIZADO? SI RESPONDE S| ESPECIFIQUE

Sl ESPECIIFIQUE

NO

5) EN EL MOMENTO DE ELEGIR UN SISTEMA PARA CALENTAR EL AGUA EN SU HOGAR CUAL OPCION ES LA MAS
IMPORTANTE PARA USTED? SENALE

SEGURIDAD ESPACIO RENDIMIENTO PRECIO

COMODIDAD PARA SU UTILIZACION

6) USTED CREE QUE ES NECESARIO UN CALENTADOR SOLAR EN SU HOGAR?

SI ES NECESARIO NO ES NECESARIO

7) CALIFIQUE EN UNA ESCALA DEL 1 AL 5 A LOS SIGUIENTES BENEFICIOS DEL PRODUCTO, CUANDO 5 ES MUY
IMPORTANTE, 4 ESIMPORTANTE, 3 PUEDE O NO PUEDE SER IMPORTANTE, 2 NO ES MUY IMPORTANTE y 1 NO
ES IMPORTANTE “NOTA LOS NUMEROS SI SE PUEDEN REPETIR”

1.- No necesita combustible I:l

2.- Tiene la capacidad de mantener el calor por 72 horas :l

3.-El material es anti abrasivo y anticorrosivo

4.- Los tubos colectores de calor son muy resistentes con granizo incluso de 25mm :'
5.-Funcionamiento normal con el uso simultaneo de varios puntos de agua

6.- tiempo de duracién por 20 afios

8) ESTARIA USTED DISPUESTO A COMPRAR UN CALENTADOR SOLAR DE AGUA?

s [ ] no[ ]
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ANEXO No. IV: Encuesta parte ii

S| RESPONDE NO GRACIAS SU COLABORACION TERMINA LANECUESTA

LE AGRADECEMOS CONTINUAR LAS DOS ULTIMAS PREGUNTAS.

9) A QUE PRECIO ESTARIA USTED DISPUESTO A COMPRARI CALENTADOR SOLAR?

10) QUE TIPO DE CALENTADOR SOLAR ESTARIA DISPUEST®COMPRAR DE ACUERDO A LOS

SIGUIENTES MODELOS?

; SIRESPONDE SI POR FAVOR

e S
Model 2: IP/VSGSNP475818
" —

Diametro [Tubos |Capacidad  [Capacidad reserva agua seqin el tanque en litros |PesoKg  |Precic USD
tubo tanque en
(mm)) [No. [Litros
Model?: IPAVS-GSNP475818) 058X1800{ 24 200 |ducha 5 personas mas regaderas de todo el hogar 103 §71949 | ]
Model2. IPVS-GS-NP-475818) 058X1800) 30 20 ducha Tpersonas mas regaderas de todo el hogar 130 580265 | ]
Model? IP/VS-GS-NP-475318) 058X1800] 36 300 |ducha 10 personas mas regaderas de todo el hogar 155 $1.134.16 | |
e A
MODEL 2: IP/VSSSNPA75218
et itaier V=i f
{ 1]
J \ l Diametro |Tubos |Capacidad Capacidad reserva agua segln el tanque en litros |Peso Kg Precio
- o tubo tanque en
= = |immm) [No. [Litros usp
Model 2 IPAVS-SSNP-475818]| 058X1800| 24 200 ducha 5 personas mas regaderas de todo el hogar 103 $ 804,33 |_|
Model 2: IP/VS-38-NP-475818] 058X1800| 30 250 ducha 7personas mas regaderas de todo el hogar 130 § 045,14 |
Model 2: IPIVS-3S-NP-475818] 058X1300] 36 300 ducha 10 personas mas regaderas de todo el hogar 155 §1.258.77 ]

GRACIAS POR SU COLABORACION

Adaptado por: Beatriz Carvajal

Fuente: “Encuesta realizada a 440 personas de acdera la distribucién socioeconémica de la vivienda

cotizaciones de proveedores”
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GLOSARIO
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Metano: (del griego methy vino, y el sufijo -ano ) es @&rbcarburo alcano mas
sencillo, cuya férmula quimica es CH4.. Es unaaswsé no polar que se presenta
en forma de gas a temperaturas y presiones oraéndts incoloro e inodoro y

apenas soluble en agua en su fase liquida., ésédte inflamable y explosivo.

Mondxido de carbono: El monéxido de carbono (CO) es un gas sin olaoior
pero muy peligroso. Puede causar subitamente daenedad y la muerte. EI CO
se encuentra en el humo de la combustion, comoslceleexpulsado por
automoviles y camiones, candelabros, estufas, Egyale gas y sistemas de

calefaccion

Dioxido de Carbono: El didxido de carbono (CO2) es un gas incoloramsdey

poco reactivo. Forma parte de la composicion ddrdposfera (capa de la
atmoésfera més préxima a la Tierra). Su ciclo ematairaleza esta vinculado al del
oxigeno, y mientras mas se retengan estos gasesamdsos climaticos son

producidos.

Protocolo de Kioto: Es un acuerdo entre los paises industrializados se
comprometieron a reducir a un nivel inferior enmmenos del 5 % al de 1990 sus
emisiones de seis gases de efecto invernaderaddide carbono, metano, 6xido
nitroso, hidrofluorocarbonos, perfluorocarbonosexdfluoruro de azufre) en el

periodo comprendido entre 2008 y 2012.EIl Protodel&ioto contempla tres

Mecanismos basados en el mercado: el intercambioatas de emision entre las
Partes del Protocolo, la aplicacion conjunta deygotns entre esos paises y el
mecanismo para un desarrollo limpio (con paises moesean Partes del

Protocolo).

Termosifén: Aparato que sirve para calentar agua y distribypda medio de
tuberias a las distintas partes de una casa:
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Ignicién: Inflamacion

Abrasion: Rozadura, desgaste

Corrosion: Desgaste, quemadura, uso

Porteo de Carga: Este servicio consiste en ejecutar la operaciomaigar y
trasladar horizontalmente la carga general fraeddano la carga contenerizada,
proveniente de un desembarque o destinada a emdmrdasde el gancho de la
grua de la nave hacia los vehiculos de transpedigdados por el consignatario o
su Agencia de Aduana representante, 0 a un lugpeheanencia transitoria, en
espera del vehiculo de transporte; 0 en su defaein,almacén o area de depdsito

designado por el almacenista

Convergencia:Afinidad
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